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Введение

Экономика по своей сущности является стимулом производительности труда, всемерного повышения эффективности производства. Однако и в этих условиях важным является определение основных направлений повышения эффективности производства, факторов, определяющих рост эффективности производства, методов его определения.   
Для предприятий любой формы собственности очень важно учитывать финансовые результаты, отражающие динамику расходов и доходов в течение определенного времени. Однако, сама финансовая информация, выраженная  в денежной форме, без должного анализа производственной стратегии, эффективности использования производственных ресурсов и развития рынков сбыта не дают полной оценки текущего состояния и перспектив развития предприятия. 
Эффективность выступает как индикатор развития. Она же — его важнейший стимул. Стремясь повысить эффективность конкретного вида деятельности и их совокупности, мы определяем конкретные меры, способствующие процессу развития, и отсекаем те из них, что ведут к регрессу.
Эффективность, в этом смысле, всегда связана с практикой. Она становится целевым ориентиром управленческой деятельности, направляет эту деятельность в русло обоснованности, необходимости, оправданности и достаточности.
Цель написания курсовой работы – изучить оценку эффективности производства и финансового  состояния предприятия.
В связи с этим возникают следующие задачи:
- изучить теоретические основы эффективности производства;
- изучить понятие анализа финансовых результатов деятельности предприятия .
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1 Теоретические основы эффективности производства 

[bookmark: _Toc245885040]1.1 Сущность эффективности производства

В отечественной экономической литературе последних десятилетий вряд ли можно было найти более распространенное понятие, чем эффективность. Ему посвящено множество научных трудов и исследований. Даны общие и множество частных трактовок этого понятия, рассмотрены основы его формирования и предложены различные методы измерения. Иногда этому понятию придавался и типично лозунговый характер.
Дискуссии в этом направлении не прекратились и с началом кардинальных экономических преобразований, когда на первый план были выдвинуты иные, казалось бы более актуальные вопросы. В общем представлении эффективность (в переводе с латинского — действенный, производительный, дающий результат) характеризует развитые различные системы, процессы, явления.
Эффективность выступает как индикатор развития. Она же — его важнейший стимул. Стремясь повысить эффективность конкретного вида деятельности и их совокупности, мы определяем конкретные меры, способствующие процессу развития, и отсекаем те из них, что ведут к регрессу. Эффективность, в этом смысле, всегда связана с практикой. Она становится целевым ориентиром управленческой деятельности, направляет эту деятельность в русло обоснованности, необходимости, оправданности и достаточности.
Эффективность» как понятие означает результативность. Как категория она имеет две стороны — качественную и количественную. Качественная сторона отражает ее логическое, теоретическое содержание, то есть сущность категории. Количественная сторона раскрывает действие закона экономии времени, а именно, отражает экономию времени при достижении целей общественного производства в ходе всего воспроизводственного процесса и на отдельных его фазах в масштабе всего народного хозяйства, отдельных его регионов, отраслей, хозяйственных субъектов. То есть на всех исторических этапах развития человеческого общества оно должно экономно расходовать свои силы, достигая расширения выпуска продукции при минимальных затратах средств. А это и есть объективно существующий критерий экономической эффективности на всех ступенях развития общества.[footnoteRef:1] [1:  Петухов Р.М. ”Оценка эффективности промышленного производства: Методы и показатели”, Москва, ”Экономика”, 2009г
] 

 Рост эффективности производства — это не случайный, а закономерный, устойчивый, повторяющийся и причинно обусловленный процесс, действующий объективно. При этом необходимо заметить, что чем цивилизованнее общество, тем важнее становится повышение эффективности производства, так как возрастает потребность и понимание необходимости экономии общественных затрат чрезвычайно возросшего производства; целью производства становится удовлетворение потребностей всех членов общества, и при этом приоритет отдается не материальному, а социальному результату. Все это позволяет говорить, что повышение эффективности общественного производства приобретает черты экономического закона, который можно сформулировать как закон повышающейся эффективности производства. Закон повышающейся эффективности производства — это закон-тенденция, поскольку росту эффективности совокупного общественного труда нередко препятствуют противодействующие факторы. Наибольший прирост эффективности производства достигается при интенсивном типе расширенного воспроизводства, который характерен для современного этапа развития общества и экономики развитых стран».
Для выяснения сущности экономической эффективности производства, определения ее критерия и показателей необходимо различать содержание понятий «эффективность» и «эффект».[footnoteRef:2] [2:  Чумаченко Н.Г. ”Повышение эффективности производства”, Москва, 2007г] 

Экономическая эффективность — сложная категория экономической науки. Она пронизывает все сферы практической деятельности человека, все стадии общественного производства, является основой построения количественных критериев ценности принимаемых решений. Такие наиболее существенные характеристики хозяйственной деятельности, как целостность, многомерность, динамичность и взаимосвязанность ее различных сторон, находят отражение через категорию экономической эффективности.  Правильное и единое, приемлемое для всех уровней и сфер экономики толкование эффективности производства представляет большой интерес
Однако следует понимать, что сущность экономической эффективности — вовсе не в цифровых относительных величинах между затратами и результатом, а представляет собой сами отношения по производству, распределению и обмену, обуславливающие снижение затрат для достижения полезного эффекта. Эффективность производства экономическая категория и понимать ее только как категорию соизмерительного или количественного порядка, предназначенную для сопоставления затрат с результатами, неправомерно. Всегда необходимо помнить при выяснении сущности категории, что не способы расчета определяют ее понятие и содержание, а наоборот, экономическое содержание категории определяет способы ее расчета.
Таким образом, экономическая эффективность — одно из наиболее общих и обобщающих понятий экономики — сложная социально-экономическая категория воспроизводства, отражающая процесс развития производительных сил в тесном контакте с производственными отношениями.
Её можно определить так же, как отношение между ценностями благ, которые произведены, и ценностями благ, от производства которых пришлось отказаться ввиду их большей альтернативной стоимости.
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Для оценки и анализа экономической эффективности производства применяются  дифференцированные и обобщающие показатели эффективности. Эффективность использования какого-либо одного вида затрат и ресурсов выражается в системе дифференцированных показателей эффективности. К ним относятся: производительность труда или трудоёмкость, материалоотдача или материалоёмкость продукции, фондоотдача или фондоёмкость, капиталоотдача или капиталоёмкость. Дифференцированные показатели эффективности рассчитываются как отношение выпуска продукции к отдельным видам затрат или ресурсов или наоборот - затрат или ресурсов к выпуску продукции.[footnoteRef:3] [3:  Петухов Р.М. ”Оценка эффективности промышленного производства: Методы и показатели”, Москва, ”Экономика”, 2009г] 

Для оценки экономической эффективности в целом по республике, региону, предприятию применяются обобщающие (комплексные, интегральные) показатели эффективности. Эти показатели позволяют более полно и во взаимосвязи учесть многие факторы и составляющие, которые оказывают влияние на уровень и динамику эффективности. В основе формирования обобщающих показателей находятся два условия: учёт конечного, качественного результата и отражения совокупной величины затрат и ресурсов (например, издержки производства и обращения, суммарная величина производственных фондов). К основным обобщающим показателям экономической эффективности относятся следующие: национальный доход (НД), валовый национальный продукт (ВНП) на душу населения; производительность общественного труда, коэффициент общей эффективности, затраты на рубль товарной продукции, прибыль, рентабельность производства и рентабельность продукции.
Главным обобщающим критерием экономической эффективности общественного производства служит уровень производительности общественного труда. Производительность общественного труда измеряется отношением произведенного национального дохода к средней численности работников, занятых в отраслях материального производства:
Побщ = НД/чм  (1)
Важнейшими показателями экономической эффективности общественного производства служат трудоемкость, материалоемкость, капиталоемкость и фондоемкость.[footnoteRef:4] За период с 1985 по 1991 гг. Наблюдалось снижение среднегодовой численности работников народного хозяйства, особенно в сфере материального производства. Снизился также объем производства продукции в этих отраслях. В результате производительность труда по чистой продукции предприятий материального производства по отношению к предыдущему году к 1990 г. составила 96,2%, а в 1991 г. - 91,7%. [4:  Чумаченко Н.Г. ”Повышение эффективности производства”, Москва, 2007г
] 

В течение 1990-1991 гг. отмечалось повышение металлоемкости и энергоемкости продукции. Однако эффективность использования производственных основных фондов катастрофически снижается. Так, в течение всех последних лет устойчивую тенденцию к снижению имеет фондоотдача, несмотря на систематический рост фондовооруженности труда в среднем на 5-7% за эти же  годы.  Одним из показателей экономической эффективности производства является трудоемкость продукции - величина, обратная показателю производительности живого труда, определяется как отношение количества труда, затраченного в сфере материального производства, к общему объему произведенной продукции:
t = T/Q (2)
T -  количество труда, затраченного в сфере материального производства;
Q - общий объем произведенной продукции  (как правило валовой продукции).
Материалоемкость общественного продукта исчисляется как отношение затрат сырья, материалов, топлива, энергии и других предметов труда к валовому общественному продукту. Материалоемкость продукции отрасли (объединения, предприятия) определяется как отношение материальных затрат к общему объему произведенной продукции:
m = M/Q, (3)
где m - уровень материалоемкости продукции; 
M - общий объем материальных затрат на производство продукции в стоимостном выражении;
Q - общий объем произведенной продукции (как правило валовой).
Снижение материалоемкости продукции эффективно для народного хозяйства страны. Кроме того, в себестоимости продукции машиностроения почти 3/5 затрат приходится на сырье, основные и вспомогательные материалы, топливо и энергию. В 1985-1990 гг. было предусмотрено обеспечить снижение 5 - 10% прироста потребностей в важнейших видах ресурсов, а по отдельным из них - всю дополнительную потребность. Однако по многим ресурсам фактическая величина экономии не достигла намеченных размеров. Причинами этого были низкий уровень внедрения достижений НТП и недостаточная организационно-экономическая работа в этом направлении. [footnoteRef:5] [5:  Чумаченко Н.Г. ”Повышение эффективности производства”, Москва, 2007г
] 

В известной степени близки между собой показатели капиталоемкости и фондоемкости продукции. Показатель капиталоемкости продукции показывает отношение величины капитальных вложений к определяемому ими приросту объема выпускаемой продукции:
KQ = K / Q , (4)
где KQ - капиталоемкость продукции;
K - общий объем капитальных вложений;
Q - прирост объема выпускаемой продукции.
Фондоемкость продукции исчисляется как отношение средней стоимости основных производственных фондов предприятия к общему объему произведенной продукции:
f = F/Q  , (5)
где  f - фондоемкость продукции; 
F - средняя стоимость основных производственных фондов предприятия;
Q -  общий объем произведенной продукции (как правило, валовой продукции).
В народном хозяйстве, в ее отдельных отраслях, например, в промышленности, широко применяется показатель фондоотдачи, обратный показателю фондоемкости:
Fотд=Q/F (6)
По данным за ряд последних лет, показатель фондоотдачи в народном хозяйстве в целом и в промышленности имеет негативную тенденцию к снижению, а показатель фондоемкости -  росту. В 1992 г. по отношению к 1985 г. показатель фондоотдачи  по всей промышленности составил лишь 84%. Следует обратить особое внимание на низкий уровень использования действующих производственных мощностей, высокую степень износа основных производственных фондов в промышленности. 
К дифференцированным показателям эффективности относятся также показатели, характеризующие относительную экономию отдельного вида затрат и ресурсов. Так, относительная экономия живого труда (относительное высвобождение численности работников (Эт)) определяется по формуле:
Эт = Чб Кп - Чо, (7)
где Чб- численность работников предприятия в базисном периоде, Кп – индекс роста производства продукции, работ или услуг; Чо – численность работников в плановом или отчётном периоде.[footnoteRef:6] [6:  Петухов Р.М. ”Оценка эффективности промышленного производства: Методы и показатели”, Москва, ”Экономика”, 2009г
] 

По такой же методике определяется и относительная экономия материальных затрат, производственных фондов. Важнейшими показателями конечных результатов и совокупной эффективности производства в условиях рыночной экономики являются прибыль и рентабельность (прибыльность). Управление рентабельностью (планирование, обоснование и анализ-контроль) находятся в центре экономической деятельности предприятий, работающих на рынок. Уровень рентабельности зависит прежде всего от величины прибыли и размера затрат и применяемых ресурсов. Прибыль в условиях рынка - это конечная цель и движущий мотив производства на предприятии. Оптимальным дополнением к показателю  прибыли явилось бы выделение в том числе удельного веса увеличения прибыли, полученной за счет снижения себестоимости. Следует также отметить, что по мере формирования цивилизованных рыночных отношений у предприятия останется лишь один путь увеличения прибыли - увеличение объема выпуска продукции, снижение затрат на ее производство. 
При оценке величины прибыли различают валовую (балансовую) прибыль, прибыль от реализации продукции, чистую (расчетную) прибыль. Валовая (балансовая) прибыль определяется по результатам всей производственно- хозяйственной деятельности на основе баланса доходов и расходов как алгебраическая сумма прибыли от реализации продукции основной деятельности; прибыли (убытков) от прочей реализации товаров и услуг, продукции подсобного сельского хозяйства, реализации излишних товарно-материальных ценностей, а также реализации работ и услуг непромышленного характера (автотранспорта, лесозаготовок, реализации на сторону электроэнергии и др.); прибыли (убытков) от внереализационных операций - штрафы, пени, неустойки, убытки от списания безнадежных долгов, стихийных бедствий и т. п.; доходы от реализации ценных бумаг (акций, облигаций).[footnoteRef:7] [7:  Хеддервик К. Финансово-финансовый анализ деятельности предприятий. – М., 2006] 

Прибыль от реализации продукции рассчитывается как разность между величиной реализованной продукции в действующих оптовых ценах и затратами на ее производство и реализацию, включаемыми в себестоимость. Чистая (расчетная) прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, определяется как разность между балансовой прибылью или прибылью от реализации за вычетом  арендной платы, налогов и процентов за долгосрочный кредит.
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1.3 Понятие анализа финансовых результатов деятельности предприятия

[bookmark: _Toc245706854][bookmark: _Toc245885043]1.3.1 История развития финансового анализа в России

Теория, методология, методика, способы и приемы финансового анализа складывались постепенно. Аналитико-синтетический процесс, касающийся общественных явлений, явлений производства и обмена, социально-экономического устройства общества привел человеческую мысль к тому, что само производство подчинены каким то могущественным общественным факторам  и глубинным законам общественного развития. 
Финансовый анализ как наука сформировался сравнительно недавно. В этом отношении он отличается от статистики и бухгалтерского учета, которые имеют многовековую историю. По истории развития бухгалтерского учета и статистики имеется достаточно солидная литература дореволюционного и послереволюционного периода, тогда как по анализу хозяйственной деятельности нет фундаментальных трудов вплоть до 20-30-х годов ХХ века. Однако, в дореволюционной России имелись отдельные аналитические разработки, которые относились ко времени зарождения капиталистических отношений.
Историю развития финансового анализа у нас можно было бы периодизовать так:  состояние анализа в царской России, его развитие в послереволюционный период, в период перехода к рыночным отношениям. Как и в других капиталистических странах, анализ в дореволюционной России был направлен в первую очередь на оценку финансового состояния предприятия и изыскание средств получения максимальной прибыли. Он использовался как инструмент управления частнокапиталистическими предприятиями и в интересах предпринимателей. Анализировались финансовые возможности предприятий, изыскивались средства борьбы с конкурентами. Такой анализ основывался на доступных данных внутри отдельных предприятий, результаты были доступны ограниченному кругу особо доверенных лиц. Показатели и выводы такого внутреннего анализа строго засекречивались и не могли быть объектом научных обобщений. В этом отношении примечательно высказывание С.О. Загорского - исследователя трестов и синдикатов: “Официальные исследования и официальная статистика у нас отсутствуют, деятели же синдикатов и трестов придерживаются традиционного отрицательного отношения предпринимателя к научным исследованиям относительно их деятельности и не любят допускать нескромные взоры исследователей к своим материалам”.
Анализ хозяйственной  деятельности частнокапиталистических предприятий и их монопольных объединений сводился преимущественно к анализу ликвидности баланса, к оценке статей актива и пассива. Но здесь возникали существенные трудности в связи с тем, что некоторые отрасли промышленности России действовали совместно с иностранным капиталом. Бухгалтерский учет и отчетность велись не только по образцам немецких, английских и французских предприятий, но и зачастую на немецком, английском и французиком языках. Как правило, балансы не всегда отражали настоящее положение дел. Подлинные балансы составлялись в правлениях в Берлине, Лондоне и Париже.[footnoteRef:8] [8:  Петухов Р.М. ”Оценка эффективности промышленного производства: Методы и показатели”, Москва, ”Экономика”, 2009г
] 

Иначе обстоит дело с анализом деятельности в государственном, частном и кооперативном секторах царской России. Финансовый анализ в виде научной системы знаний сформировался в условиях послереволюционного (советского) периода. Его формирование - довольно сложный путь развития, сопряженный со всеми этапами становления экономики. Основой для финансового анализа становились такие мероприятия, как отмена коммерческой тайны, гласность учета и ряд постановлений на государственном уровне. 
Первые работы в области комплексного анализа деятельности предприятия и элементов производства принадлежат А.Я.  Локшину (“Анализ отчета”. 1934 г.), Н.Р.Вейцману (“Счетный анализ - основные приемы анализа по данным учета”. 1937 г.) и др. В годы Великой Отечественной войны финансовый анализ обогатился работами главным образом практического плана, так как к руководству пришли новые люди, неопытные в вопросах экономики, и им необходимы были знания практики аналитической работы. Авторами работ по экономическому анализу были известные сейчас экономисты и балансоведы – И.А. Шоломович, А.Ш. Маргулис, Н.Р. Вейцман, А.И. Сумцов и др.
Перевод мирной экономики на военные рельсы в условиях внезапности нападения, перебазирования промышленных и других предприятий в восточные районы страны был делом крайне сложным и трудным.  Нужды фронта и тыла обеспечивались за счет собственного промышленного производства, по сравнению с его объемом поставки союзников были минимальными. Расширенное воспроизводство в военный период осуществлялось за счет внутренних накоплений, повышения производительности труда, мобилизации внутрипроизводственных резервов, снижения себестоимости.
Посильный вклад в  дело победы в Великой Отечественной войне внесли и работники экономической службы, особенно те из них, кто был непосредственно связан  с учетом, контролем и анализом производственной деятельности, с изысканием резервов сокращения затрат, снижения себестоимости выпускаемой продукции. В послевоенный период отмечается дальнейшее развитие финансового анализа как науки. Особенности этого периода: 
· дальнейшая дифференциация по отраслям народного хозяйства и по отраслям промышленности;
· разработка методики анализа внутренних подразделений предприятия (цехов, отделов и других подразделений);
· разработка методики сводных отчетов.
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[bookmark: _Toc245885044]1.3.2 Сущность современного финансового анализа и его задачи

Содержание  и основная целевая установка финансового анализа - оценка финансового состояния и выявление возможности повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта - это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.
В традиционном понимании финансовый анализ представляет собой метод оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия на основе его бухгалтерской отчетности. Принято выделять два вида финансового анализа - внутренний и внешний. Внутренний анализ проводится работниками предприятия (финансовыми менеджерами). Внешний анализ проводится аналитиками, являющимися посторонними лицами для предприятия (например, аудиторами).
Анализ финансового состояния предприятия преследует несколько целей:
· определение финансового положения;
· выявление изменений в финансовом состоянии в пространственно-временном разрезе;
· выявление основных факторов, вызывающих изменения в финансовом состоянии;
· прогноз основных тенденций финансового состояния.
Достижение этих целей достигается с помощью различных методов и приемов.  Существуют различные классификации методов финансового анализа. Практика финансового анализа выработала основные правила чтения (методику анализа) финансовых отчетов. Среди можно выделить основные:
Горизонтальный анализ (временной) -  сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом. Вертикальный анализ (структурный) - определение структуры итоговых финансовых показателей, с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом. Трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т. е. Основной тенденции динамики показателя. С помощью тренда ведется перспективный прогнозный анализ. 
Анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений  между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности по отдельным показателям фирмы, определение взаимосвязи показателей.[footnoteRef:9] Сравнительный анализ - это как внутрихозяйственный анализ сводных показателей отчетности по отдельным показателям фирмы, подразделений, цехов, так и межхозяйственный анализ показателей данной фирмы с показателями конкурентов, со средне отраслевыми и средними хозяйственными данными. [9:  Хеддервик К. Финансово-финансовый анализ деятельности предприятий. – М., 2006
] 

Разные авторы предлагают разные методики финансового анализа. Детализация процедурной стороны методики финансового анализа зависит от поставленных целей, а также различных факторов информационного, временного, методического и технического обеспечения. Логика аналитической работы предполагает ее организацию в виде двухмодульной структуры:
· экспресс-анализ финансового состояния,
· детализированный анализ финансового состояния.
Целью экспресс-анализа является наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. В процессе анализа В.В. Ковалев предлагает рассчитать различные показатели и дополнить их методами, основанными на опыте и квалификации специалиста. Ковалев считает, что экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа: подготовительный этап, предварительный обзор финансовой отчетности, экономическое чтение и анализ отчетности.
Цель первого этапа - принять решение о целесообразности анализа финансовой отчетности и убедиться в ее готовности к чтению. Здесь проводится визуальная и простейшая счетная проверка отчетности по формальным признакам и по существу: определяется наличие всех необходимых форм и приложений, реквизитов и подписей, проверяется правильность и ясность всех отчетных форм; проверяются валюта баланса и все промежуточные итоги.
Цель второго этапа - ознакомление с пояснительной запиской к балансу. Это необходимо для того, чтобы оценить условия работы в отчетном периоде, определить тенденции основных показателей деятельности, а также качественные изменения в имущественном и финансовом положении хозяйствующего субъекта. 
Третий этап - основной в экспресс-анализе; его цель - обобщенная оценка результатов хозяйственной деятельности и финансового состояния объекта. Такой анализ проводится с той или иной степенью детализации в интересах различных пользователей. Финансовая отчетность предприятия — это наиболее объективный источник информации о предприятии и эффективности его деятельности, который доступен менеджерам, инвесторам и конкурентам. Инвесторы на основании финансовой отчетности делают вывод о целесообразности инвестиций в акции предприятия. Опубликованные финансовые отчеты помогают конкурентам оценить относительную устойчивость предприятия в отрасли.
Внутри предприятия документы финансовой отчетности используются для оценки сильных и слабых сторон финансовой деятельности предприятия, его готовности к использованию предоставляемых возможностей и способности противостоять грозящим рискам, проистекающим из внешней среды бизнеса, а также соответствия достигнутых предприятием результатов ожиданиям его инвесторов. Необходимо сопоставить результаты предприятия с результатами его ближайших конкурентов и со среднеотраслевыми стандартами.
Анализ данных прошлых периодов — это первый шаг в определении финансовой стратегии предприятия и установлении четких задач на будущее. Такой анализ создает некоторый контроль над деятельностью предприятия в будущем. 
Из всего вышесказанного следует, что необходим простой инструмент, позволяющий сосредоточить внимание на самых важных областях деятельности предприятия и сопоставить результаты деятельности различных предприятий. Одним из таких инструментов является анализ финансовых коэффициентов, который использует вычисление финансовых коэффициентов как отправную точку для интерпретации финансовой отчетности. Коэффициент — это отношение одного показателя к другому. Анализ финансовых коэффициентов используется в целях контроля за хозяйственной деятельностью предприятия и для выявления сильных и слабых сторон предприятия относительно конкурентов, а также при планировании деятельности предприятия на будущее.
Расчет финансовых коэффициентов сосредоточен в основном на трех ключевых областях бизнеса:
· прибыльность (управление процессом покупки и продажи); 
· использование ресурсов (управление активами); 
· доходы инвесторов. 
Как определить те возможности, которые обеспечивают эффективность хозяйственной деятельности предприятия (то есть наиболее высокую отдачу при минимально возможном размере инвестиций и разумной степени риска)? Ответ на этот вопрос дают такие финансовые показатели, как эффективность использования ресурсов и рентабельность.
Попытаемся дать ответ на следующий вопрос: каков объем продаж на каждый вложенный инвестором рубль в рассматриваемом отчетном периоде?
Коэффициент оборачиваемости активов. Коэффициент оборачиваемости активов вычисляется по следующей формуле:
Коэффициент оборачиваемости активов = Объем продаж /Суммарные чистые активы
где,суммарные чистые активы = внеоборотные активы+оборотные активы —краткосрочные обязательства.
Коэффициент оборачиваемости активов показывает, какой объем продаж приходится на каждый вложенный инвестором рубль в рассматриваемом отчетном периоде (пример 1 в приложении 1).
Коэффициент оборачиваемости активов у розничного торговца всегда выше, чем у производителя, так как производителю необходимо осуществлять крупные инвестиции в машины и оборудование (то есть производство более капиталоемкое). А розничный торговец продает товары, произведенные кем-то другим.
На коэффициент оборачиваемости активов можно повлиять, изменив либо объем продаж (с помощью маркетинговой деятельности), либо размер вложенного капитала (изменив структуру краткосрочного капитала предприятия или за счет изменения инвестиций во внеоборотные активы).
Ликвидность. Ликвидность — это показатель способности предприятия погашать краткосрочные обязательства за счет оборотных активов. Предприятие считается ликвидным, если в его распоряжении имеется достаточно оборотных активов для покрытия всех краткосрочных долговых обязательств.[footnoteRef:10] [10:  Хеддервик К. Финансово-финансовый анализ деятельности предприятий. – М., 2006
] 

Ликвидность анализируют с помощью двух финансовых коэффициентов: коэффициента текущей ликвидности и коэффициента срочной ликвидности.
Коэффициент текущей ликвидности вычисляется по следующей формуле:
Коэффициент текущей ликвидности = Оборотные активы /Краткосрочные обязательства
Коэффициент текущей ликвидности показывает соотношение между стоимостью оборотных активов предприятия, которые ликвидны в том смысле, что могут быть обращены в наличные денежные средства в следующем финансовом году, и задолженностью, которая подлежит погашению в том же финансовом году.[footnoteRef:11] Оптимальный размер ликвидности определяется хозяйственной деятельностью предприятия. У большинства промышленных предприятий коэффициент текущей ликвидности держится на относительно высоком уровне (порядка 1,25-1,85), так как запасы в основном состоят из сырья, полуфабрикатов и готовой продукции. Поэтому в случае необходимости их трудно оперативно реализовать за полную стоимость (приложение 2). [11:  Чумаченко Н.Г. ”Повышение эффективности производства”, Москва, 2007г
] 

Очень большое значение коэффициента текущей ликвидности указывает на нединамичное управление предприятием. Это может произойти при чрезмерном накоплении запасов или при предоставлении слишком продолжительного кредита потребителям. Основной недостаток коэффициента текущей ликвидности — это оценка предприятия так, как если бы оно находилось на грани ликвидации. Коэффициент текущей ликвидности отражает статичное состояние и не учитывает постоянно происходящих на предприятии динамических изменений. Для более обоснованной оценки кредитоспособности предприятия следует проанализировать движение денежных средств предприятия.
Коэффициент срочной ликвидности вычисляется по следующей формуле:
Коэффициент срочной ликвидности = (Оборотные активы — Запасы) /Краткосрочные обязательства
Коэффициент срочной ликвидности показывает, какая часть задолженности может быть погашена в короткий срок за счет оборотных активов, если запасы не представляется возможным перевести в наличные денежные средства. Для промышленного предприятия такое предположение вполне разумно. Счета дебиторов превращаются в денежные средства в относительно короткий промежуток времени. Поэтому, скорее всего, вся дебиторская задолженность будет погашена. А вот прохождение запасов через процесс производства, продажу и превращение в счета дебиторов может занять немало времени. Да и предприимчивые покупатели не упустят возможности приобрести товар по заниженным ценам, воспользовавшись отчаянным положением продавца.[footnoteRef:12] [12:  Хеддервик К. Финансово-финансовый анализ деятельности предприятий. – М., 2006
] 

Приемлемое значение коэффициента срочной ликвидности находится в диапазоне от 0,8 до 1,2 (приложение 3). Очень часто на практике наблюдается ситуация, когда у предприятия при постоянном коэффициенте текущей ликвидности происходит снижение коэффициента срочной ликвидности. Это говорит о том, что товарные запасы предприятия растут относительно дебиторской задолженности и денежных средств.
Финансовые институты, предоставляющие услуги по кредитованию, при оценке ликвидности запасов испытывают трудности и чувствуют себя увереннее при работе только с дебиторской задолженностью и денежными средствами. Поэтому коэффициент срочной ликвидности пользуется большей популярностью, чем коэффициент текущей ликвидности.
Постараемся найти ответ на вопрос о том, насколько прибыльна каждая продажа.
Рентабельность предприятия — это отношение фактической прибыли к объему продаж. Используя счет прибылей и убытков, вычисляют два показателя рентабельности предприятия: чистую маржу и валовую маржу.
Чистая маржа вычисляется по следующей формуле:
Чистая маржа = (Чистая прибыль /Объем продаж) х 100%
Чистая маржа показывает, какая доля объема продаж остается у предприятия в виде чистой прибыли после покрытия себестоимости проданной продукции и всех расходов предприятия. Этот показатель может служить указателем допустимого уровня рентабельности, при котором предприятие еще не терпит убытки. На чистую маржу можно влиять ценовой политикой предприятия (валовая маржа и наценка) и контролем над затратами.[footnoteRef:13] Валовая маржа вычисляется по следующей формуле: [13:  Хеддервик К. Финансово-финансовый анализ деятельности предприятий. – М., 2006
] 

Валовая маржа = (Валовая прибыль /Объем продаж) х 100%.
Наблюдается обратная зависимость между валовой маржой и оборачиваемостью запасов: чем ниже оборачиваемость запасов, тем выше валовая маржа; чем выше оборачиваемость запасов, тем ниже валовая маржа.
Производители должны обеспечивать себе более высокую валовую маржу по сравнению с торговлей, так как их продукт больше времени находится в производственном процессе. Валовая маржа определяется политикой ценообразования.
С валовой маржой не следует путать другой инструмент ценообразования — наценку, которая вычисляется по следующей формуле:
Наценка = (Валовая прибыль / Себестоимость проданной продукции) х 100%.
При установлении наценки следует исходить из желаемой стратегической позиции предприятия относительно конкурентов. На одном конце рыночного спектра находятся предприятия, обеспечивающие высокое качество и назначающие заведомо высокие цены (то есть имеющие невысокий объем продаж). На другом конце рыночного спектра — предприятия, продающие большие объемы товара по низким ценам (приложение 4, 5). Различия учетной политики предприятий, принцип учета по себестоимости, отсутствие приемлемых сопоставимых данных, различия условий деятельности предприятий, изменение покупательнойспособности денег, внутригодовые колебания учетной информации — все это накладывает ограничения на возможности анализа коэффициентов. При анализе коэффициентов не принимаются во внимание качественные характеристики товаров и услуг, рабочей силы, трудовых отношений.
Невозможно оценить весь набор рассмотренных коэффициентов как «плохой» или «хороший», пока не будут проведены детальный анализ или сопоставление этих показателей с предыдущими результатами предприятия и со стандартными показателями по отрасли в целом. Поэтому следует проявлять осторожность в толковании финансовых показателей и не делать поспешных выводов без полной информации о предприятии и отрасли в целом. Важно уметь не только рассчитывать коэффициенты, но и правильно их интерпретировать. Интерпретация финансовых коэффициентов — сложная работа, которая требует от аналитиков высокой квалификации и большого опыта. Ибо не существует правильной или неправильной интерпретации — это процесс творческий и субъективный.
Хотя финансовые коэффициенты и подвержены влиянию условностей, возникающих при применении бухгалтерских расчетов или методов оценки, но в совокупности эти показатели могут подготовить основу для дальнейшего анализа деятельности предприятия.
[bookmark: _Toc245885045]
Заключение

В условиях формирования рыночных отношений существенно расширяются возможности действия всех факторов повышения эффективности производства. Осуществляются структурная перестройка народного хозяйства, переориентация его на  потребителя; модернизация важнейших отраслей народного хозяйства- промышленности, строительства, транспорта и связи на основе высоких технологий; преодоление отставания от мирового научно-технического уровня; продуманная конверсия  военного производства; переход к смешанной экономике, в которой создаются на равных правах различные формы собственности; свободное развитие всех коллективных и частных форм хозяйствования; финансовое оздоровление экономики; органичное включение страны в глобальные хозяйственные связи. 
В результате этого сформируется регулируемое, цивилизованное рыночное хозяйство, которое явится действенным средством, стимулирующим рост производительности труда, повышение эффективности всего общественного производства, приумножение общественного богатства  в интересах повышения благосостояния народа.  
Однако все не так просто. И не так легко выполнить все поставленные здесь задачи. Причины могут быть разного характера - от общего кризиса до закостенелого сознания руководителей предприятий и фирм. Но нужно двигаться вперед и находить все новые пути повышения экономической эффективности производства. Без этого России нет места среди развитых стран мира. 
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                                               Практическая часть

ПРИЛОЖЕНИЕ 1
Задание для выполнения курсовой работы по дисциплине "Экономика предприятия (организации)"
	1.
	Выпуск продукции
	2021

	2.
	Удельные капитальные затраты (p/т)
	40

	3.
	Удельный вес зданий (%)
	25

	4.
	Удельный вес оборудования и транспортных средств (%)
	65

	5.
	Удельный вес прочих основных фондов (%)
	10

	6.
	Оборотные средства (в % от основных фондов)
	70

	7.
	Нормы амортизации
	здания
	2,5

	
	
	оборудование
	10

	
	
	прочие основные фонды
	5

	8.
	Наименование сырья (условное)
	

	9.
	Оптовая цена сырья (тыс. р/т)
	10

	10.
	Транспортно-заготовительные расходы (в % от оптовой цены)
	15

	11.
	Норма расхода сырья (т/т)
	3,5

	12.
	Норма расхода электроэнергии на технологические нужды (кВт.ч/т)
	80

	13.
	Стоимость 1 кВт в час (руб./кВт. час)
	1,26

	14.
	Норма расхода воды на технологические нужды
	20

	15.
	Стоимость 1 куб.метра воды
	10,55

	16.
	Норма расхода сжатого воздуха на технологические нужды
	10

	17.
	Стоимость 1 куб. м. сжатого воздуха
	2,5

	18.
	Трудоемкость (технологическая) 1 т. (нормочас/т)
	750

	19.
	Продолжительность смены (час)
	8

	20.
	Режим работы цеха (предприятия)
	

	21.
	Количество смен
	2

	22.
	Время простоя оборудования в ремонтах в рабочее время (сутки)
	4

	23.
	Время отпуска (дни)
	28

	24.
	Время болезни и декретного отпуска (дни)
	7

	25.
	Прочие невыходы (дни)
	5

	26.
	Количество вспомогательных рабочих (в % от основных)
	35

	27.
	Количество рабочих по уходу и надзору за оборудованием (в % от вспомогательных)
	15

	28.
	Количество рабочих по ремонту оборудования (в % от вспомогательных)
	15

	29.
	Выполнение норм (%)
	120

	30.
	Среднемесячная зарплата основных рабочих (руб/чел)
	11700

	31.
	Среднемесячная зарплата вспомогательных рабочих (руб/чел)
	10500

	32.
	Должностные оклады:
	руководителей
	25000

	
	
	специалистов и служащих
	17000

	
	
	МОП
	6000

	33.
	Премирование цехового персонала (% от оклада)
	50

	34.
	Численность цехового персонала (% от числа всех рабочих)
	20

	35.
	Стоимость вспомогательных материалов для содержания оборудования (% от стоимости оборудования)
	45

	36.
	Стоимость вспомогательных материалов для ремонта оборудования (% от стоимости оборудования)
	12

	37.
	Затраты на охрану труда и технику безопасности (% от зарплаты всех работников)
	35

	38.
	Затраты на содержание зданий (% от их стоимости)
	20

	39.
	Стоимость ремонта зданий (% от их стоимости)
	10

	40.
	Прочие расходы по содержанию и эксплуатации оборудования (% от суммы предыдущих расходов)
	3

	41.
	Прочие цеховые расходы (% от суммы предыдущих расходов)
	4

	42.
	Расходы на подготовку и освоение производства (% от зарплаты производственных работников)
	84

	43.
	Общезаводские расходы (% от цеховой себестоимости за вычетом 1 статьи)
	25

	44.
	Прочие производственные расходы (% от общезаводских расходов)
	2

	45.
	Внепроизводственные расходы (% от производственной себестоимости)
	3

	46.
	Рентабельность продукции (%)
	25





ПРИЛОЖЕНИЕ 2
Таблица 1. Определение капитальных затрат
	Объем производства (т./год)
	Удельные кап.затраты (р./т.)
	Капитальные затраты (руб.)

	2021
	40
	80840


Капитальные затраты рассчитываются как : как объем производства 
умножить на удельные капитальные затраты (приложение 1, п 2)
Таблица 2. Определение стоимости основных фондов
	Элементы основных фондов
	Доля в капитальных вложениях (%)
	Сумма (руб.)

	1. Здания                                     
2. Оборудование
3. Прочие
	25
65
10
	20210
52546
8084

	Итого
	100%
	Σ80840


Сумма ОФ рассчитывается как: капитальные затраты  (итог 1-ой таблицы)
 Умножить на долю  капитальных вложений (приложение 1,п.3,п.4,п.5),и
Это полученное произведение разделить на 100%.
 Таблица 3. Расчет амортизационных отчислений
	Элементы основных фондов
	Стоимость (руб.)
	Нормы амортизации (%)
	Сумма амортизационных отчислений (руб.)

	1. Здания 
2. Оборудование
3. Прочие
	20210
52546
8084
	2,5
10
5
	505,3
5254,6
404,2

	Итого
	80840
	17,5
	6164,1





Сумма амортизационных отчислений рассчитывается как: стоимость 
умноженная  на нормы амортизации (приложение 1, п.7), и полученное  
произведение разделить на 100%.
Таблица 4. Баланс времени одного среднесписочного рабочего
	Показатели
	Прерывное производство
	Непрерывное производство

	
	8,2 ч.
	8 ч.
	3 см х 8 ч.
	4 см х 6 ч.

	1. Календарное время
	365
	365
	365
	365

	2.Выходные дни
	103
	96
	91
	73

	3.Праздничные нерабочие дни Номинальный фонд
	11 /251
	11 /258
	274
	292

	4.Планируемые невыходы: отпуск болезни и декретный отпуск прочие невыходы
	40
	40
	40
	40

	5.Эффективное время работы одного среднесписочного рабочего
	1730
	1744
	1872
	1512


Эффективное время работы одного среднесписочного рабочего ; 
(номинальный фонд  - планируемые невыходы) * продолжительность рабочего 
дня.
Таблица 5. Расчет эффективного времени работы производства.
	Календарное время (Тк)
	Номинальное время (Тн)
	Время простоев в ремонте (Тппр)
	Эффективное время работы производства (Тэф.пр-ва)

	365
	258
	4
	4064


Тэф . производства = ( Тн-Тппр  (приложение 1,п.22)) * продолжительность 
рабочего дня (приложение 1,п.19) * количество смен (приложение 1,п.21).

Таблица 6. Расчет численности рабочих.
	Показатели
	Число рабочих в смену
	Явочное число
	Тэф.раб.
	Тэф.пр-ва
	Кпер.
	Списочная численность

	1.Производственные (основные рабочие) 
2.Вспомогательные рабочие: 
а)по уходу и надзору за оборудованием 
б) по ремонту оборудования
	362

126

19

19

	326

113,4

17

17

	1744

1744

1744

1744

	4064

4064

4064

4064

	2,3

2,3

2,3

2,3

	750

260

40

40


	Итого
	Σ488
	Σ439,4
	
	
	
	Σ1010



Число основных рабочих в смену рассчитывается как : трудоемкость  
изготовления (приложение 1,п.18),* на выпуск продукции, это произведение 
разделить на произведение количества рабочих дней , продолжительность 
рабочего дня , коэффициент сменности ,коэффициент выполнения норм 
выработки (1,2). Число вспомогательных рабочих в смены нашли как 35% от 
основных рабочих , а рабочих по уходу и надзору за оборудованием и 
ремонта оборудования нашли как по 15% от общего  числа вспомогательных 
рабочих.
      Явочное число находится по принципу, что 90% явилось на работу ,т.е.
от числа рабочих в смену находим 90%.
Кпер=Тэф.пр-ва/Тэф.раб.
Списочная численность =явочное число * Кпер.


Таблица 7.Расчет заработной платы рабочих
	Показатели
	Списочное число
	Среднемесячная зарплата
	Годовой фонд оплаты

	1.Производственные (основные рабочие) 
2.Вспомогательные рабочие: 
а) по уходу и надзору за оборудованием 
б) по ремонту оборудования
	750

260

40

40
	11700

10500

10500

10500
	10530000

32760000

5040000

5040000

	Итого
	Σ1010
	
	Σ43290000


Годовой фонд оплаты = ( списочное число (итог 6-й  таблицы) * 
среднемесячная зарплата  (приложение 1,п.30,п.31)) *12.
Таблица 8. Расчет численности и фонда заработной платы цехового персонала
	Показатели
	Количество
	Оклад (руб./мес.)
	Годовой фонд зарплаты (руб./год)
	Премия
	Всего зарплата (руб./год)

	1.Руководители 
2.Специалисты и служащие 
3.Младший обслуживающий персонал (МОП)
	4

8

5
	25000

17000

6000

	1200000

1632000

360000

	600000

408000

144000

	1800000

2040000
  
504000


	Итого
	Σ17
	48000
	Σ3192000
	Σ1152000
	Σ4344000


Годовой фонд зарплаты = (количество * оклад (приложение 1,п.32)) *12.
Премия составляет 50% от оклада .Всего зарплата = годовой фонд зарплаты
 + премия.


Таблица 9. Определение годовой потребности в сырье, электроэнергии, воде и сжатом воздухе
	Наименование
	Ед. измер.
	Норма расхода на ед. продукции
	Объем производства в год
	Всего

	1.Сырье 
2.Электроэнергия 
3.Вода 
4. Сжатый воздух
	т/т
кВт.ч/т
м
м
	3,5
80
20
10
	2021
2021
2021
2021
	7073,5
161680
40420
20210


Всего = норма расхода (приложение 1,п.11,п.12,п.14,п.16) *2021.
Таблица 10. Расчет планово-заготовительных цен на сырье, электроэнергию, 
 воду и сжатый воздух
	Показатели
	Ед. измер.
	Оптовая цена (руб./т.)
	Заготовительные расходы
	Планово-заготовительная цена (руб./т.)

	1.Сырье 
2.Электроэнергия 
3.Вода 
4. Сжатый воздух
	т/т
кВт/т
куб.м
куб.м
	10000
1,58
10,55
2,5
	0,15
0,2
1,6
0,4
	11500
1,78
12,2
2,9


Заготовительные  расходы   составляют  15%   от  оптовой цены (приложение 
1,п.10)  . Оптовая  цена  берется из приложения 1, п.9,п.13,п.15,п.17.
Планово-заготовительная цена = оптовая цена + заготовительные расходы.
Таблица 11. Смета расходов по содержанию и эксплуатации оборудования
	Статьи расходов
	Сумма (руб.)
	Пояснения

	1.Содержание и расходы по эксплуатации оборудования: 
а) зарплата рабочих по уходу и надзору за оборудованием; 
б)единый социальный налог; 
в)смазочные, обтирочные и другие вспомогательные материалы
	5040000

1310400

23645,7

	из табл. 7 26% от ст. 1 По заданию

	Итого по ст. 1
	
	Σ6374045,7

	2.Текущий ремонт оборудования: 
а)зарплата рабочих по ремонту оборудования 
б)единый социальный налог 
в) вспомогательные материалы для ремонта запасных частей
	5040000

1310400

6305,52
	из табл. 7 26% от ст. 2 По заданию

	Итого по ст. 2
	
	Σ6356705,52

	3. Амортизация производственного оборудования
	5254,6
	из табл. 3

	Итого по ст. 3
	
	Σ5254,6

	4. Прочие расходы 
	382080,17
	По заданию

	Всего по смете
	
	Σ13118086


Первая статья , п. : а) число взяли из таблицы 7;п.б)26% от зарплаты рабочих 
(т.е. от ст. 1, п. а)) п. в) 45% (приложение 1, п.35 ) от стоимости  
оборудования (таблица 2).
Вторая статья, п . а) число взяли из таблицы 7; п.б) 26%от ст.2, п. а)п.в) 12%
 от стоимости оборудования (таблица 2).
Третья статья : составляет 3% от суммы предыдущих статей (приложение 1,п.40).
Таблица 12. Смета цеховых расходов
	Статьи расходов
	Сумма, руб
	Пояснения

	1. Заработная плата цехового персонала
	4344000
	Из табл. 8

	2. Единый социальный налог
	1129440
	26% от ст.1

	3. Содержание зданий и сооружений
	20
	По заданию

	4. Текущий ремонт зданий и сооружений
	10
	По заданию

	5. Амортизация зданий и сооружений
	505,3
	Из табл. 3

	6. Расходы по охране труда
	1520400
	По заданию

	Итого по ст.1-6
	6994375,3
	

	7. Прочие расходы
	279775,01
	По заданию

	Всего по смете
	7274150,3
	


Первая статья ; рассчитана в таблице 8.
Вторая статья: составляет 26%от зарплаты.
Третья статья: составляет 20% от стоимости зданий и сооружений 
(приложение 1,п.38).
Четвертая статья: 10 % от стоимости зданий и сооружений ( приложение 
1,  п. 39 ).
Пятая статья ; рассчитана в таблице 3.
Шестая статья ; 35% от зарплаты (ст.1) всех работников  (приложение 1,п.37) 
Седьмая статья ; составляет 4%от суммы предыдущих расходов (приложение 
1,  п. 41) .
 
Таблица 13. Калькуляция себестоимости продукции.
Годовой выпуск____2021___________
Калькуляционная единица__т____
	Статьи калькуляции
	Ед. измерения
	Планово-заготовит. цена (руб \ед)
	Затраты на годовой выпуск
	Себестои-мость ед. продукции

	
	
	
	количество
	сумма
	Норма расхода
	сумма

	1. Сырьё и материалы
	т
	11500
	2021
	23241500
	3,5
	40250

	2. Полуфабрикаты собственного про-ва
	
	
	
	
	
	

	Итого: Возвратные отходы (вычитаются)
	
	
	
	
	
	

	Итого сырья и полуфабрикатов за вычетом отходов
	
	11500
	2021
	23241500
	3,5
	40250

	3. Вспомогательные материалы
	
	
	
	29951,22
	
	14,82

	4. Топливо на технологические цели
	
	
	
	
	
	

	5. Энергия на технологические цели а) пар б) вода в) сжатый воздух г) электроэнергия
	
	12,2

2,9

1,78
	40420

20210

161680
	493124

5861

287790,4
	
	244

29

145,6

	Итого энергия:
	
	
	
	786775,4
	
	418,6

	6. Заработная плата (основная и дополнительная) производственных рабочих
	
	Из табл. 7
	10530000
	
	5210,3

	7. Единый социальный налог
	
	26% от ст.6
	2737800
	
	135467,5

	8. Расходы на подготовку и освоение производства
	
	По заданию
	36363600
	
	17993

	9. Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования
	
	Итог табл.11
	13118086
	
	6490,8

	10. Цеховые расходы
	
	
	7274150,3
	
	3599,3

	Итого цеховая себестоимость:
	
	
	82275585,5
	
	75331,4

	11. Общезаводские расходы
	
	По заданию
	20568896,3
	
	18832,9

	12. Прочие производственные расходы
	
	По заданию
	411377,1
	
	376,7

	Итого себестоимость производства: Попутная продукция (исключается)
	
	
	
	

	Итого производственная себестоимость:
	
	103255859,7
	
	94541

	13. Внепроизводственные расходы
	
	                                              3097675,7
	
	2836,2

	Итого полная себестоимость:
	
	106353535,4
	
	97377,2


Планово– заготовительная  цена сырья рассчитана в табл.10,сумма затрат 
рассчитывается как; планово– заготовительную цену умножить на 
количество. Сумма затрат делим на объем продукции ,полученное  значение 
умножаем на норму расхода  (прил.1,пункт11) и получаем себестоимость 
единицы продукции (по сырью).
Сумма затрат на вспомогательные материалы =сумма расходов на 
смазочные, обтирочные и другие вспомогательные материалы и на 
вспомогательные материалы для ремонта запасных  частей (табл.11).
Себестоимость находим делением суммы затрат на объем продукции.
Планово– заготовительные цены на энергию рассчитаны в табл. 10 
Сумма затрат = планово – заготовительную цену * на объем продукции.
Себестоимость находим аналогично нахождению себестоимости по сырью и материалам.
Заработная плата рассчитана в табл 7.Себестоимость по зарплате = сумма 
зарплаты / объем производства . Единый социальный налог – 26% от 
заработной платы. Себестоимость находится аналогично.
Расходы подготовку и освоение производства-84% (прил. 1,пункт42) от 
зарплаты производственных работников (табл. 7).Себестоимость находится аналогично.
Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования  рассчитаны в 
 табл.11.Себестоимость находится аналогично.
Цеховые расходы рассчитаны в табл.12.Себестоимость находится
 аналогично.
Общезаводские расходы – 25% от цеховой себестоимости за вычетом  первой статьи (прил.1 п.43).
Прочие производственные расходы – 26% от общезаводских (прил.1 п. 44).
Внепроизводственные расходы – 3% от производственной себестоимости (прил.1,п.45).
Табл. 14. Структура полной себестоимости единицы 
	Статьи калькуляции
	Сумма

	
	руб
	%

	1. Сырьё, материалы и полуфабрикаты (за вычетом отходов)
	40250
	41,33

	2. Топливо для технологических целей
	
	

	3. Энергия для технологических целей
	418,6
	0,42

	4. Зарплата производственных рабочих с единым социальным налогом
	6564,9
	6,74

	5. Расходы на подготовку и освоение производства, расходы по содержанию и эксплуатации оборудования, цеховые расх  
	28083,1
	28,83

	6. Общезаводские и прочие производственные расходы
	19209,6
	19,72

	Вненепроизводственные расходы
	2836,2
	2,91

	Итого полная себестоимость
	97377,2
	100%



Табл. 15. Основные технико-экономические показатели
	Наименование показателей
	Ед. измерения
	Значение показателей

	1. Годовой выпуск продукции: а) в натуральном выражении; б) в оптовых ценах в) по себестоимости
	т 
тыс. руб тыс. руб
	а) 2021
б) 245999151,5
в) 196799321,2

	2. Численность работающих – всего: в т.ч.: а) рабочих из них основных б) руковод., служ.,спец., МОП
	чел
	а)750

б)17

	3. Производительность труда: а) одного работающего б) одного рабочего
	руб/чел т/чел
	а)327998,8
б)504096,6

	4. Капитальные затраты
	тыс. руб
	80840

	5. Удельные капитальные затраты
	тыс. руб/т
	40

	6. Основные фонды
	тыс. руб
	80840

	7. Оборотные средства
	тыс. руб
	56588

	8. Полная себестоимость единицы продукции
	руб/т
	97377,2

	9. Полная себестоимость годового выпуска
	тыс. руб
	106353535,4

	10 Оптовая цена единицы продукции
	руб/т
	121721,5

	11. Прибыль годовая
	тыс. руб
	49199830,3

	12. Рентабельность: а) производственных фондов б) продукции
	% %
	а) 9,8
б)25

	13. Фондоотдача
	руб/руб
	0,025

	14. Срок окупаемости капиталовложений
	год
	0,002




Для того, чтобы найти оптовую цену единицы продукции надо умножить 
полную себестоимость единицы продукции на 1,25,  так как  рентабельность 
продукции 25% (приложение 1 пункт 46).Годовой выпуск продукции в 
оптовых ценах – умножение оптовой цены единицы продукции объем 
годового выпуска. Годовой выпуск продукции  по себестоимости – 
умножение полной себестоимости единицы  продукции на объем годового 
выпуска. 
Численность рабочих  рассчитана в таблице 6 и 7.
Производительность труда равна: а) отношение годового выпуска продукции 
по себестоимости к общему числу работающих, отношению объема 
производства к общему числу работающих. б)  отношению годового  выпуска 
продукции по себестоимости к общему числу рабочих ,отношению объема 
производства к общему числу рабочих.
Капитальные затраты рассчитаны в таблице 1.Удельные капитальные 
затраты – приложение 1,п.2. Стоимость основных фондов = капитальным 
затратам. Оборотные средства составляют 70% от основных фондов 
(приложение 1, п.6).
Прибыль годовая рассчитывается по формуле (2) из приложения 3:





Приложение 3

49199830,3/2021/(80840+56588)*(1+0,8)*100=9,8
Rобщ – рентабельность производственных фондов, %;
П – прибыль от реализации продукции.

(121721,5-97377,2)*2021=49199830,3
Ц – цена единицы продукции (руб/т);
С – полная себестоимость единицы продукции (руб/т);
В – годовой выпуск (т);
ОФ – основные фонды (тыс. руб);
НОС – нормируемые оборотные средства;
Кк – коэффициент косвенных затрат. Величина коэффициента определяется 
руководителем работы.

Rпр – рентабельность продукции.
Фондоотдача –отношение годового выпуска продукции оптовых  ценах к стоимости основных фондов.
Срок окупаемости капиталовложений рассчитывается по формуле (4).

80840*(1+0,8)/49199830,3=0,002
К – общая величина капитальных вложений;
Т – срок окупаемости капитальных вложений.
Рассчитываем коэффициент общей экономической эффективности по формуле (5) приложения 3:

Е – коэффициент общей экономической эффективности.

Спост=5210,3+1354,6+17993+6490,8+3599,3=34648
Спер=40250+14,82+418,6=40683,4
Тб=34648*2021/(121721,5-40683,4)=864,08
Тб – точка безубыточности (т);
Спост – условно-постоянные расходы в себестоимости (руб/год);
Спер – переменные расходы в себестоимости единицы продукции (руб/т);
Ц – цена единицы продукции (руб/т)






















Заключение 

В условиях формирования рыночных отношений существенно расширяются возможности действия всех факторов повышения эффективности производства. Осуществляются структурная перестройка народного хозяйства, переориентация его на  потребителя; модернизация важнейших отраслей народного хозяйства- промышленности, строительства, транспорта и связи на основе высоких технологий; преодоление отставания от мирового научно-технического уровня; продуманная конверсия  военного производства; переход к смешанной экономике, в которой создаются на равных правах различные формы собственности.
В результате этого сформируется регулируемое, цивилизованное рыночное хозяйство, которое явится действенным средством, стимулирующим рост производительности труда, повышение эффективности всего общественного производства, приумножение общественного богатства  в интересах повышения благосостояния народа.
В практической части курсовой работы мы рассчитывали себестоимость продукции. В итоговой 15 таблице приведены результаты. Годовой выпуск продукции: а) в натуральном выражении 2021т; б) в оптовых ценах 245999151,5 руб; в) по себестоимости 196799321,2. Численность работающих – всего: в т.ч.: а) рабочих из них основных  750 чел; б) руковод., служ.,спец., МОП 17 чел.  Производительность труда: а) одного работающего 327998,8; б) одного рабочего 504096,6. Капитальные затраты 80840 руб. Удельные капитальные затраты 40 руб. Основные фонды 80840 руб. Оборотные средства 56588 руб. Полная себестоимость единицы продукции 97377,2 руб. Полная себестоимость годового выпуска 106353535,4 руб. Оптовая цена единицы продукции 121721,5 руб. Прибыль годовая 49199830,3 руб. Рентабельность: а) производственных фондов 198,8% б) продукции 25%. Фондоотдача 0.025. Срок окупаемости капиталовложений 0,002. 
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