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Введение

	По духу теория рациональных ожиданий является вариантом неоклассических теорий, так как полностью разделяет ее посылки, в частности: 
         - рациональный характер поведения экономических субъектов, 
         - полноту информации при формировании ожиданий, 
         - совершенную конкурентность всех рынков, 
         - мгновенность отражения новой информации на кривых спроса и предложения.   	Эти предпосылки неоклассической теории хорошо известны. Неожиданны лишь выводы, которые делают из этих предпосылок представители теории рациональных ожиданий. По их мнению (при принятии вышеназванных посылок) общая реакция населения на свои ожидания делает бесплодной любую дискретную стабилизационную политику. Это хорошо иллюстрируется на ситуации, которую так по разному трактуют представители кейнсианского направления и монетаризма; на ситуации проведения государством политики дешевых денег. Данная политика в рамках теории рациональных ожиданий не будет иметь никакого результата, поскольку население ждет инфляцию, предприятия повышают цены, кредиторы - процент, рабочие - заработную плату и в итоге мы не видим никакого реального повышения объема производства и занятости. Отсюда вывод, что дискретная политика лишь усиливает нестабильность в обществе. 
	При всей своей логичности, обращают на себя внимание слабые стороны данной теории , некоторый отрыв от реальности, т.к. в действительности люди плохо осведомлены, цены недостаточно гибки и достаточно имеется свидетельств в пользу воздействия экономической политики на реальный валовой национальный продукт. 












Глава 1. Теория рациональных ожиданий и денежная политика

1.1. Теория рациональных ожиданий

	Кейнсианство и монетаризм не одиноки  в  борьбе  за  умы  экономистов,
политиков  и  студентов. С середины 1970-х годов получила широкое распространение теория рациональных ожиданий (ТРО). Прежде всего, обратимся к ее основам: Суть  теории  рациональных  ожиданий  (ТРО)  содержится  в   следующих положениях:
	1. ТРО основывается на двух фундаментальных предпосылках:
      а) потребители, предприниматели и рабочие понимают, как  функционирует
      экономика; способны оценить будущие результаты политических  и  других
      изменений  и  выбирают  линию  поведения,  отвечающую  их  собственным
      интересам;
      б) рынки высоко конкурентны, а цены и ставки  заработной  платы  быстро
      приспосабливаются к изменениям спроса и предложения.
 	2. ТРО утверждает, что, когда люди реагируют на  ожидаемые  результаты
стабилизационной политики, эффективность ее сводится к  нулю.  Поэтому  эта
теория  поддерживает   правила   политики   как   альтернативу   дискретной
политике.
	Теория рациональных ожиданий разделяет  общепринятое  в  экономической
теории  убеждение,  что  люди  ведут  себя  рационально.  Рыночные  субъекты
собирают и  осмысляют  информацию  при  формировании  ожиданий  относительно
вещей, представляющих для них денежный интерес.  Если,  например,  владельцы
ценных бумаг ожидают понижения цен на фондовой бирже, то в предвидении  этою
они продают свои паи. Рост предложения акций на рынке ведет  к  немедленному
падению курса акций. Если потребители узнают о том, что ожидается  рост  цен
на продовольствие в результате засухи, то они запасаются  продовольственными
товарами  в  преддверии  скачка  цен.  Таким  образом,   ожидания   вызывают
расширение рыночного спроса, который, в  свою  очередь,  обусловливает  рост
цен на продовольствие еще до того, как урожай собран.
	Однако  сторонники  теории  рациональных  ожиданий  идут  дальше  этих
микроэкономических примеров, утверждая, что предприниматели,  потребители  и
рабочие  понимают,  как  функционирует  экономика,   и   имеют   возможность
использовать доступную информацию для принятия  решений,  которые  наилучшим
образом соответствуют их частным интересам. Люди не просто  проецируют  опыт
прошлого на будущее; они, помимо того, оценивают предполагаемое  воздействие
проводимой экономической  политики  на  будущее  экономики.  Короче  говоря,
"рациональные" люди используют всю имеющуюся информацию, включая  информацию
о том, как функционирует экономика и как государство проводит  экономическую
политику. Это позволяет им предсказывать последствия изменений  в  экономике
— независимо от того, вызваны ли они  экономической  политикой  или  чем  то
другим,   —   и   соответствующим   образом   принимать   решения,   которые
максимизируют их благосостояние. В этом суть рациональных ожиданий. 
	Рассмотрим характерный пример. В середине  предвыборной  президентской
кампании экономическая система претерпевала очень умеренную  инфляцию  —  не
более 3% в  год.  Зная,  что  американцы  в  массе  своей  не  испытывают  к
инфляционным процессам нежные чувства, оба кандидата в Президенты, вечер  за
вечером появляясь на экране ТВ, старались перещеголять друг  друга  в  своих
обещаниях  победить  инфляцию.  Однако  очень  скоро  выясняется,  что   эти
обещания  оказались  праздной  болтовней.  Бывший  претендент,  а  ныне  уже
Президент, использовал все свое влияние, стремясь оказать давление на  вновь
назначенных  членов  ФРС  и  надеясь  подстегнуть  рост  количества   денег,
находящихся  в  обращении.  Он  рассчитывал,  что  это  мероприятие   снизит
номинальные нормы процента  и  поможет  завоевать  ему  голоса  строительных
рабочих, покупателей автомобилей и других групп населения, которым в  данный
момент времени низкие номинальные нормы процента оказываются  на  руку.  Тем
временем, его бывший конкурент налево и  направо  обещал  выделить  огромные
суммы на финансовую поддержку наиболее популярных в каждом  штате  программ,
а также обещал воздержаться от увеличения налогов. Какой же темп инфляции  в
этих условиях могут ожидать рядовые американцы?
	С точки зрения теории адаптивных ожиданий — скорее всего как и раньше:
где-то около 3%  в  год.  Неоклассицисты  считают  такой  подход  безнадежно
наивным. Рационально переработав полученную  информацию,  включая  возможные
последствия наиболее  вероятного  политического  курса  обоих  кандидатов  в
Президенты, хозяйственные агенты решат, что темпы инфляции  в  будущем  году
увеличатся  и  соответственно  этим  обстоятельствам  будут   строить   свои
экономические планы.
	Но  ТРО   содержит   и   другой   основополагающий   момент,   который
обусловливает ее "новую классическую" специфику.  Он  состоит  в  том,  что,
подобно классической  экономической  теории,  теория  рациональных  ожиданий
исходит из предпосылки, согласно которой все рынки  —  как  товаров,  так  и
ресурсов  —  являются  в  высокой  степени  конкурентными.  Поэтому   ставки
заработной платы и цены гибки одновременно  в  плане  повышения  и  в  плане
понижения. В  действительности  ТРО  идет  дальше,  предполагая,  что  новая
информация быстро (а в некоторых случаях  мгновенно)  находит  отражение  на
кривых спроса и предложения таких  рынков,  и  поэтому  равновесные  цены  и
объемы производства быстро приспосабливаются к  новым  ситуациям  (изменение
технологии), рыночным потрясениям (засуха или крах нефтяного  картеля  ОПЕК)
или  к  изменениям  в  государственной  политике  (неожиданный  переход   от
политики дорогих к  политике  дешевых  денег).  Цены  на  товары  и  ресурсы
высоко эластичны и быстро изменяются, когда  потребители,  предприниматели  и
владельцы ресурсов  изменяют  экономическое  поведение  под  влиянием  новой
информации.
	Теория рациональных ожиданий основывается на убеждении, что люди ведут себя рационально. Это означает, что при планирование использования денежных средств, люди собирают и осмысляют необходимую информацию. Владельцы ценных бумаг ожидая понижения цен на фондовой бирже, продают свои паи. Рост предложения акций на рынке ведет к немедленному падению курса акций.
Сторонники теории рациональных ожиданий утверждают, что предприниматели, потребители и рабочие понимая, как функционирует экономика, используют доступную информацию для принятия решений, которые наилучшим образом соответствуют их частным интересам. Люди способны оценить влияние государственной экономической политики на состояние экономики, т.е. знают как, функционирует экономика и как государство проводит экономическую политику. Это позволяет им предсказывать последствия изменений в экономике и соответствующим образом принимать решения, которые максимизируют их благосостояние.
	Другим основополагающим элементом ТРО является утверждение, что все рынки - как товаров, так и ресурсов - являются в высокой степени конкурентными. Поэтому ставки заработной платы и цены гибки одновременно в плане повышения и в плане понижения. ТРО предполагает, что новая информация быстро находит отражение на кривых спроса и предложения таких рынков, и поэтому равновесные цени объемы производства быстро приспосабливаются новым ситуациям (изменение технологии), рыночным потрясениям (засуха) или к изменениям в государственной политике (неожиданный переход от политики дорогих к политике дешевых денег).
	Следовательно при изменении экономического поведения потребителей, предпринимателей и владельцев ресурсов, цены на товары и ресурсы и быстро изменяются, так как являются высокоэластичными.

1.2. Неэффективность дискретной стабилизационной политики.

	Одним из основных тезисов ТРО является недееспособность дискретной стабилизационной политики, связанная с реакцией населения на предполагаемое развитие экономики. Рассмотрим кредитно-денежную политику: руководящие кредитно-денежные учреждения пришли к выводу о необходимости проведения политики дешевых денег для увеличения реального объема производства и занятости. Но население ожидает, что политика расширения денежной массы в обращении будет сопровождаться инфляцией. В результате население предпринимает защитные действия (требования повышения заработной платы), предприятия повышают цены на свою продукцию, а кредиторы поднимают процентные ставки. Все эти действия, направленные на предотвращение ожидаемого воздействия инфляции на реальные доходы, взятые вместе повышают уровень заработной платы и цен. Следовательно, увеличение совокупных расходов, вызванное политикой дешевых денег, полностью поглощается ростом цен и заработной платы; поэтому реальный объем производства и занятости не расширяется. 
	С точки зрения кейнсианской теории, увеличение реальных инвестиционных расходов, которое призвана обеспечить политика дешевых денег, вовсе не происходит. Ожидаемая норма чистой прибыли остается неизменной, так как цена на капитал повышается в жестком соответствии с ценой дополнительной продукции, которую этот капитал позволяет произвести. Номинальная процентная ставка тоже поднимается пропорционально уровню цен, оставляя, таким образом, реальную процентную ставку неизменной. В результате никакого расширения реальных инвестиционных расходов не будет и реальный ЧНП не возрастет.
	Теперь рассмотрим монетаристское уравнение обмена: политика дешевых денег увеличивает М и, следовательно, расширяет совокупные расходы МV. Но ожидание населением инфляции вызывает рост Р (а не Q как утверждают монетаристы), равный в процентном отношении расширению МV. Поэтому, несмотря на расширение МV, реальный объем производства (Q) и занятости не меняется. С точки зрения ТРО, выгоднее в этом случае проводить политику устойчивого роста денежной массы.



1.3. Политика, усиливающая циклические колебания

	Теоретики рациональных ожиданий утверждают,  что  дискретная  политика
может   усиливать   экономическую   нестабильность.   Рассмотрим   следующую
ситуацию. Вновь предположим, что экономика скатывается к спаду.  Государство
реагирует на  это  понижением  налогов,  предоставляя,  например,  скидку  с
налога на капиталовложения, которая  позволяет  предприятиям  освободить  от
налогообложения 10% своих инвестиционных расходов. Этот неожиданный  подарок
повышает  ожидаемую  прибыль  от  инвестиционных  проектов   и   тем   самым
стимулирует  инвестиционные  расходы  и  совокупный  спрос.   Однако,   если
ситуация повторяется несколько раз, предприниматели приходят  к  мысли,  что
на спад в экономике политики реагируют предоставлением скидки  с  налога  на
капиталовложения или какой-нибудь другой  налоговой  скидки.  Следовательно,
когда   наступит   спад,   предприниматели   не    станут    торопиться    с
капиталовложением, ожидая грядущего  сокращения  налогов,  которое  увеличит
прибыльность  этих  инвестиций.  Но   решение   отсрочить   капиталовложения
усиливает спад. Когда же налоги действительно сократятся,  поток  инвестиций
станет  необычайно  сильным.  Налоговая   политика   государства   увеличила
неустойчивость инвестиций и усилила как циклическую фазу спада, так  и  фазу
подъема.  Вывод:  Дискретная  политика  скорее  усиливает,  а  не   смягчает
циклические колебания. По мнению теоретиков рациональных ожиданий,  было  бы
гораздо лучше отказаться от дискретной политики в пользу правила.
	Хотя ТРО поддерживает монетаризм в призыве к  основанной
на правилах «политике,  следует  подчеркнуть,  что  ее  аргументация  совсем
иная.  Согласно  теории  рациональных  ожиданий,  неэффективность   политики
обусловлена не политическими ошибками или неспособностью  вовремя  принимать
решения,  а  реакцией  людей  на   ожидаемые   результаты   этой   политики.
Монетаристы  говорят,  что  дискретная  политика  не   работает,   поскольку
руководящие   кредитно-денежные   учреждения   не    обладают    достаточной
информацией о временных  лагах  и  т.  п.  Сторонники  ТРО  утверждают,  что
дискретная политика  бесплодна,  поскольку  люди  достаточно  осведомлены  о
политических  решениях  и  их  последствиях.  Монетаристы  основывают   свою
аргументацию на "неосведомленности"; вывод ТРО опирается на "знание".
	Существует понятие «нейтральность денег», которое подразумевало, что одноразовое изменение  количества  денег,  находящихся  в обращении, не  будет  иметь  никакого  воздействия  на  равновесный  уровень реального  объема  производства  на   долгосрочных   временных   интервалах. Сторонники  неоклассической  школы   выдвигают   более   общее   и   сильное предположение, а именно: действия,  направленные  на  изменения  в  денежно-кредитной  политике,  не  приносят  каких-либо  изменений  в   экономической системе  даже  на  краткосрочных  временных  интервалах,  при  условии,  что хозяйственные  агенты  и  индивиды  их  полностью  ожидают.  Это   положение применимо, по их мнению,  не  только  к  одноразовым  изменениям  количества денег, находящихся в обращении, но и  к  любому  типу  изменений  траектории роста денежной массы во времени. Положение о том, что ожидаемые изменения  в росте количества денег, находящихся  в  обращении,  не  влияют  на  реальный объем производства даже на краткосрочных временных интервалах, известно  как супернейтральность денег.
	В  графической  интерпретации  супернейтральность  предполагает,   что
наклонная  кривая  совокупного  предложения  -  это своего рода «кривая сюрпризов».  Кривая  совокупного  предложения  на  краткосрочных   временных интервалах при ожидаемых заранее мероприятиях  в  области  денежно-кредитной политики  эквивалентна  кривой   предложения   на   долгосрочных   временных интервалах.
















                 

Глава 2. ТРО и супернейтральность

2.1. Рациональные ожидания и супернейтральность

	Теория рациональных ожиданий имеет огромное  значение  для  проведения
эффективной  экономической   политики. Рассмотрение  начинается  от  исходной  точки в  предположении,  что  в  недалеком прошлом инфляционные процессы не наблюдались. В этот момент  на  закрытое — как, впрочем, всегда — заседание  собираются  члены  Федерального  Комитета Открытого  Рынка  и  принимают  решение  о  резком  повышении  темпов  роста количества денег, находящихся в обращении. Не ожидая роста цен на  привлекаемые  факторы  производства,  фирмы  и  деловые предприятия  реагируют  на  рост  спроса  увеличением   объема   выпускаемой продукции  и  повышением  цен  на   свою   продукцию.   экономическая система будет создавать постоянное увеличение уровня  цен  (а  также  увеличивая объем производства и снижая уровень безработицы, что, как мы  видели  ранее, присуще такому переходному периоду).	 Предположим, что  вместо  неожиданно  предпринятого  ускорения  темпов
роста денежной массы, председатель ФРС проводит пресс-конференцию  вслед  за
заседанием ФКОР и открыто объявляет  об  изменениях  в  проводимой  денежно-
кредитной политике. Председатель  прямо  заявляет,  что  новый  курс  усилит
инфляционные  процессы.  Средства  массовой   информации   широко   освещают
высказанную точку зрения, и она  получает  повсеместное  распространение,  в
нее   верят.   Теперь,   в   процессе    «верстки»    своих    перспективных
производственных планов и планов найма рабочей  силы  на  ближайшие  месяцы,
фирма  и  деловые  предприятия  принимают  во  внимание  эффекты   ожидаемой
инфляции и ориентируются на ожидаемый уровень цен  на  привлекаемые  факторы
производства. Они, в соответствии  с  новыми  условиями,  корректируют  свои
прейскуранты  и  товарно-материальные  запасы,   чтобы   получить   прибыль,
несмотря на ожидаемую инфляцию. Они охотно повышают заработную  плату  своим
сотрудникам, зная, что в  обозримом  будущем  стоимость  жизни  вырастет,  и
учитывая, что растущий номинальный спрос позволит  им  восполнить  возросшие
затраты на оплату рабочей силы за счет роста цен.
	Таким образом, центральное место в практическом приложении этой теории
занимает следующая точка зрения неоклассицистов: экспансионистская  денежно-
кредитная  политика  эффективно  повышает  реальный  объем  производства   и
занятость  лишь  тогда,  когда  подобные  мероприятия  носят  неожиданный  и
непредсказуемый характер. Изменения в  денежно-кредитной  политике,  которые
полностью  прогнозированы,  не  смогут  воздействовать  на  реальный   объем
производства или  занятость.  Даже  на  краткосрочных  временных  интервалах
такие действия повлияют только на уровень цен. Аналогичный  результат  будет
наблюдаться  не   только   в   случае   широко   декларируемых   предстоящих
мероприятий, как это было рассмотрено в предыдущем примере.  Этот  результат
с необходимостью возникнет и тогда, когда экспортеры и  принимающие  то  или
иное решение руководители смогут точно предсказать действия,  которые  будут
предприняты в рамках проведения  денежно-кредитной  политики,  даже  если  о
предстоящих изменениях ничего не сообщается,  или  они  специальным  образом
завуалированы с целью ввести в заблуждение.

2.2. Рациональные ожидания и супернейтральность: свидетельства и доказательства

	Справедлив  ли  подход,  предложенный  сторонниками   неоклассического
направления в экономической мысли? Является  ли  денежно-кредитная  политика
эффективной только тогда, когда  изменения  ее  курса  происходят  внезапно?
Ввиду  важности  этого  вопроса  был  предпринят   ряд   попыток   с   целью
установления истины.
	Свидетельства   из   опыта   экономики   США.    Попытка    проведения
сравнительного  анализа  экономических   последствий   ожидаемых   изменений
денежно-кредитной   политики   и   последствиями    неожиданных    изменений
наталкивается на ряд сложностей.  В  их  числе  измерение  ожидаемых  темпов
инфляции, роста денежной массы и ряда других ключевых параметров.  Некоторые
исследователи полагались на статистические оценки ожидаемых темпов  инфляции
и роста  денежной  массы.  Например,  Роберт  Барро,  ведущий  представитель
неоклассической   школы,    использовал    в    своей    работе    следующие
параметры—предшествовавший темп роста денежной массы, уровень безработицы  и
показатель   федеральных   расходов—для   оценки    рационально    ожидаемых
хозяйственными  агентами  темпов  роста   денежной   массы.   Он   обнаружил
положительную корреляцию между изменениями реального объема  производства  с
отклонениями действительного  темпа  роста  денежной  массы  от  ожидаемого,
полученной в результате проведенных оценок. Однако, результаты Р.  Барро  не
нашли  подтверждения  в  других   работах,   построенных   на   эмпирическом
материале.
	Свидетельства из опыта дефляции. другой обширный источник материала  по
рассматриваемой  проблеме  —  это  экономический  опыт  стран,   в   которых
возобладавшие инфляционные процессы  были  в  конце  концов  поставлены  под
контроль. Модель совокупного спроса и совокупного  предложения,  сопряженная
с теорией адаптивных ожиданий, предсказывает, что период  сокращения  темпов
инфляции будет сопровождаться  снижением  реального  объема  производства  и
высоким  уровнем   безработицы.   Это   происходит   потому,   что   инерция
инфляционных ожиданий увлекает  кривую  совокупного  предложения  все  выше,
даже после того, как также направленное вверх  движение  кривой  совокупного
спроса замедлилось или остановилось. В  мире,  построенном  на  рациональных
ожиданиях, ожидаемая дефляционная политика не повлияла бы на реальный  объем
производства,  поскольку   все   хозяйственные   агенты   приспособят   свою
деятельность с учетом ожидаемых изменений, связанных с проведением  денежно-
кредитных  мероприятий  и,  таким  образом,  сдержат  поступательный  подъем
кривой совокупного предложения.
	Из вышеприведенного  следует,  что  в  экономическом  развитии  стран,
испытавших дефляционные процессы и мероприятия,  можно  почерпнуть  полезную
информацию о теории рациональных ожиданий. Некоторые исследователи  в  своих
поисках обратились к опыту стран, испытавших гиперинфляцию, — очень  быстрый
инфляционный процесс, темпы роста которого составляют, к примеру, пятьсот  и
более процентов в год. В своей хорошо известной работе  известный  сторонник
неоклассического   направления   Томас   Сарджент   изучал    гиперинфляцию,
поразившую Германию в двадцатые годы, — это наиболее сильный за всю  историю
гиперинфляционный процесс, когда-либо  поражавший  экономику.  В  1923  году
уровень цен в Германии вырос в миллиард раз, только в декабре этого
года цены взлетели на 35 тысяч процентов. В этот момент  были  приведены
в действие крайне  резкие  меры  административно-  политического  характера,
которые включали в себя:  установление  пределов  на  рост  цен,  увеличение
налогов и сокращение государственных расходов. Была выпущена новая  денежная
единица — новая марка, которая соответствовала  1  триллиону  старых  марок.
Инфляция была остановлена практически за один день.
	Сарджент в своей работе утверждал, что проведенная дефляция  не  имела
значительного отрицательного  воздействия  на  занятость  и  реальный  объем
производства,   и   интерпретировал   эти    данные,    как    подтверждение
справедливости теории рациональных ожиданий. Реальный объем производства  не
сократился с окончанием периода инфляции, так как хозяйственные агенты  ясно
представляли  себе  последствия  проводимой  денежно-кредитной  политики   и
приспособили свои  ожидания  относительно  цен  и  грядущих  затрат  должным
образом. Однако, надо отметить,  что  ряд  его  выводов  был  поставлен  под
вопрос позднейшими исследованиями.
	В  середине  восьмидесятых  годов  Аргентина  и  Бразилия   попытались
повторить германский  успех  двадцатых  годов.  При  инфляции,  составлявшей
почти 100% в год,  каждая  из  этих  стран  ввела  новую  денежную  единицу,
пределы  роста  цен  и   провела   бюджетную   реформу.   Сначала   подобные
мероприятия, казалось бы,  возымели  желаемый  результат;  однако  несколько
позже инфляционные процессы в  этих  странах  развернулись  с  новой  силой.
Повторные попытки дефляции потерпели неудачу.  Трудно  сказать,  тому  виной
явились плохо разработанные антиинфляционные  программы,  или  экономическое
фиаско  последовало  из-за  политической  нестабильности  в  этих   странах.
Справедливости ради, необходимо отметить, что аналогичная  программа  весьма
успешно была реализована в Боливии, где первоначальные темпы  инфляции  были
даже выше, чем в Бразилии и Аргентине.
	И, наконец, был проведен ряд исследований  на  материале  дефляционных
процессов   в   американской   экономике   восьмидесятых   годов   с   целью
подтверждения  теории  рациональных  ожиданий.  Предшествующая  инфляция   в
экономике США была далека от своей гиперстадии, и поэтому ее последствия  не
были столь отчетливо выражены. Тем не менее, дефляция  начала  восьмидесятых
годов снизила  реальный  объем  производства  в  меньшей  степени,  чем  это
ожидалось исходя из теории адаптивных ожиданий.
	Некоторые наблюдатели считают, что  подобные  позитивные  изменения  в
экономике США произошли на основании «кредита  доверия»,  оказанного  высшим
политическим и финансовым кругам. Под этим  они  подразумевают,  что  кривая
совокупного предложения американской экономической системы  сдвинулась  вниз
во многом благодаря вере народа, что администрация президента Р.  Рейгана  и
высшие руководители ФРС решили покончить с  инфляционными  процессами  самым
серьезным образом. Такой эффект в принципе совместим с теорией  рациональных
ожиданий. Однако несомненно и другое: быстрая и  практически  безболезненная
дефляция тех лет во многом была обеспечена благоприятными для экономики  США
нарушениями предложения на валютных и энергетических рынках.
	Теория  рациональных  ожиданий  является  вторым  вариантом   гипотезы
естественного  уровня.  Эта   теория   утверждает,   что   предприниматели,
потребители и рабочие  обычно  осознают,  как  функционирует  экономика,  и
достаточно эффективно  используют  имеющуюся  информацию,  для  того  чтобы
защитить свои собственные интересы. Или даже  укрепить  свое  положение.  В
частности, люди понимают, как государственная  политика  будет  влиять;  на
экономику,  и  учитывают  это  воздействие  в  своем  собственном  процессе
принятия решений. В настоящем  контексте  давайте  предположим,  что,  если
государство вводит стимулирующую политику, рабочие ожидают роста инфляции и
последующего сокращения реальной зарплаты. Следовательно, рабочие  включают
эту ожидаемую инфляцию в свои требования к повышению номинальной  зарплаты.
Если мы предположим, что рабочие правильно и в полной мере учитывают размер
ценовой  инфляции  и  корректируют  свои  текущие  требования   номинальной
зарплаты, чтобы поддерживать свою реальную зарплату, тогда даже  временного
повышения прибылей, производства и занятости не будет. Если  рабочими  полностью
предусмотрена инфляция, то не будет  никакого  кратковременного  сокращения
безработицы. 
	Выводы для политики: Кейнсианские меры, ориентированные на  достижение
неверно определенного уровня безработицы, трактуемого  как  уровень  полной
занятости,  вызовут  ускорение  инфляции,  но  вовсе  не   снизят   уровень
безработицы.  Отметьте,  кстати,  что  теории  адаптивных  и   рациональных
ожиданий подкрепляют консервативный взгляд о том, что попытки правительства
творить  добрые  дела  обычно  заканчиваются  неудачей,  со   значительными
издержками для  общества.  В  данном  случае  издержки  возникают  в  форме
ускорения  инфляции.  Действительно,  активная  фискальная  политика  будет
неэффективна в достижении этих целей.
	За последние три  десятилетия  трактовки  кривой  Филлипса
изменились радикально. Первоначальная идея об  устойчивой  альтернативности
безработицы и  инфляции  уступила  место  подходу  адаптивных  ожиданий,  в
соответствии с  которым  подобная  альтернативная  связь  возможна  лишь  в
краткосрочном плане, но в долгосрочном она не существует. Возникшая позднее
теория рациональных ожиданий доказывает,  что  макроэкономическая  политика
оказывается неэффективной, поскольку  ее  последствия  заранее  учитываются
рабочими. Следовательно, делается вывод  о  том,  что  не  существует  даже
кратковременной альтернативной связи между инфляцией и безработицей. Взятые
совместно, гипотезы естественного уровня (теории адаптивных и  рациональных
ожиданий) приводят к выводу о том, что политика маневрирования  спросом  не
может повлиять на объемы  реального  выпуска  и  занятости  в  долгосрочном
плане, но воздействует лишь на уровень цен. Этот  вывод  явно  противоречит
выводам первоначальной кривой Филлипса. 
	Который из этих взглядов правилен? Существует ли обратная  зависимость
между уровнем безработицы и инфляции, как предполагает кривая Филипса?  Или
такой связи в долгосрочном плане не существует, как предполагает  концепция
естественного уровня? Наверное, самым непротиворечивым утверждением в  этих
условиях может быть то, что большинство  экономистов  считают  справедливым
предположение об альтернативности безработицы и  инфляции  в  краткосрочном
плане, но вероятность такой связи в долгосрочном плане намного ниже.
























Заключение

	Теория рациональных ожиданий говорит что никакие меры государства по улучшению экономики не будут успешными, потому что в ожидании смены экономической политики коммерческие фирмы и потребители действуют рационально, что нейтрализует все меры государства. 
	Сторонники теории рациональных ожиданий строят следующую цепочку. Когда экономика находится в упадке, центральный банк захочет создать условия для увеличения денежной массы. Банки получат возможность увеличить банковский кредит. Производители увеличат объем заказов на увеличение основных фондов производства, стимулируя этим экономику. В результате увеличения спроса цены вырастут, а зарплаты останутся на прежнем уровне, увеличивая прибыль. Высокая прибыльность поощряет производителей увеличить производство. Спрос и цена на рабочую силу возрастут, прибыль уменьшится, производители уменьшат производство, и экономика опять вернется к прежнему состоянию. 
	Но так было раньше, говорят сторонники теории. Теперь уже все знают, что увеличение денежной массы приводит к инфляции. Поэтому рабочие потребуют повышения зарплаты еще до повышения инфляции. Прибыльность производства не увеличится, и все усилия окажутся бесполезными. Поэтому, говорят сторонники теории, государство должно вмешиваться как можно меньше, а экономика придет в норму сама собой. 
Теория основана на трех постулатах: 
	(1) что фирмы и потребители заранее распознают возможные последствия смены экономической политики; 
	(2) что они немедленно предпринимают действия по защите своих экономических интересов; 
	(3) что все рынки являются свободными рынками. 
	Сторонники теории предлагают принять на веру, что население настолько грамотно, что люди знают об увеличении денежной массы как о главной причине инфляции. Многие экономисты отметили, что в этот постулат трудно поверить. 
Есть два дополнительных замечания по поводу теории рациональных ожиданий. 
Во-первых, увеличение денежной массы не обязательно должно увеличить инфляцию, как мы объясняем в нашей теории самофинансирования Российской экономики. 
Во-вторых, даже если бы это было так, подавляющее большинство рабочих, которые не организованы в профсоюзы, не имеют никакой возможности защитить себя от инфляции. Если бы они могли найти более высокооплачиваемую работу, они бы поменяли свою низкооплачиваемую работу на более высокооплачиваемую при первой же возможности, вне зависимости от уровня ожидаемой инфляции.
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