
 1.Микроэкономика - один из двух основных разделов экономик, изучающий поведение отраслей, фирм, домохозяйств и других экономических единиц, а также их взаимодействие на рынках, в результате которого формируются цены на конкретные товары и услуги и на факторы производства.
Микроэкономика изучает, что отдельный экономический субъект покупает и продает, что он потребляет и что производит; как он принимает экономические решения во всевозможных ситуациях на различных микроэкономических рынках, т.е. на рынков товаров, услуг, природных ресурсов и т.д.. Также микроэкономика изучает, что происходит, когда отдельные экономические субъекты вступают в экономические отношения друг с другом : Как формируются рынки и возникает конкуренция; каковы будут цены товаров, продаваемых на этих рынках; что будет с этими рынками в будущем; как эти рынки реагируют на поведение различных субъектов экономических отношений...
Микроэкономика занимается исследованием следующих основных направлений:
1. Проблема потребителя — почему агенты выбирают именно такие наборы благ (как правило, для конечного потребления).
2. Проблема производителя — как и почему агенты-производители выбирают именно такие наборы факторов производства и структуры выпуска.
3. Рыночное равновесие и структура рынка.
4. Общее равновесие — как и почему формируются цены на товары и услуги, как происходит обмен при различных предположениях; когда рынок экономически эффективен.
5.Асимметрия информации — как и почему несовпадение информационных множеств экономических агентов может привести к экономической неэффективности.
6. Внешние эффекты (экстерналии) — как и почему возможность своим выбором косвенно повлиять на решения других агентов может привести к экономической неэффективности.
7. Общественные блага — как и почему существование некоторых типов экономических благ может привести к экономической неэффективности.


2. Классическая политическая экономия — одно из крупнейших направлений экономической мысли. В его рамках был разработан ряд экономических теорий и выведен ряд экономических законов. Сформулирована важнейшая парадигма экономической науки — трудовая теория стоимости. Вслед за физиократами, классики пропагандировали экономический либерализм. Школа активно развивалась в конце XVII века — 30-х гг. XIX века.
Основателем направления является А. Смит
До зарождения основ классической школы в экономической науке в обществе главенствовало мнение о необходимости государственного вмешательства в экономику. Считалось, что именно этот способ единственный для формирования богатства и благополучия государства. Однако с конца XVII — начала XVIII века формируются идеи невмешательства государства в экономическую жизнь общества, то есть экономический либерализм.Именно в это времени зарождается новая теоретическая школа экономической мысли. Позднее она получит название классической политической экономии.
Представители классической школы заново сформулировали предмет и метод изучения экономической теории. Рост мануфактуризации (а затем индустриализации) выдвинул на первый план промышленное производство, которое отодвинуло торговый и ссудный капитал. Отсюда в качестве предмета изучения на первое место выдвинулась сфера производства.
Классическая школа политэкономии - направление экономической мысли (кон. 17 в. - 30-е гг. 19 в.). Главные представители: У. Петти, А. Смит, Д. Рикардо (Великобритания), П. Буагильбер, А. Р. Ж. Тюрго, Ф. Кенэ (Франция), Ж. Ш. Сисмонди (Швейцария). В основе теоретических построений классической школы лежало представление о том, что процессы производства, распределения и потребления богатства определяются объективными экономическими законами. Классическая школа исследовала механизм воспроизводства, денежное обращение и кредит, государственные финансы, разрабатывала трудовую теорию стоимости. Выступала за экономическую свободу, ограничение вмешательства государства в экономику. Оказала значительное влияние на развитие экономической науки. 


3. Современные школы экономической теории
СОВРЕМЕННОЕ.КЕЙНСИАНСТВО.

Кейнсианцев и их критиков разделяет вопрос о стабильности экономической системы. Современное кейнсианство вряд ли можно назвать макроэкономической теорией эффективного спроса. Акценты смещены на другие области анализа, связанные в первую очередь с функционированием рынков-капиталов, товаров и труда. И здесь основное внимание уделяется анализу проблем, порождаемых активным воздействием финансовой сферы на ход реального производства...
Неолиберализм – направление в экономической науке и практике хозяйственной деятельности, имеющее в основе принцип саморегулирования экономики, свободной от излишней регламентации.
Современные представители экономического либерализма следуют двум, в известной мере традиционным, положениям: во-первых, они исходят из того, что рынок (как наиболее эффективная форма хозяйствования) создает наилучшие условия для экономического роста, и, во-вторых, они отстаивают приоритетное значение свободы участников экономической деятельности. 
ИНСТИТУЦИОНАЛИЗМ.
Как течение экономической мысли (связанное с именами Веблена, Коммонса, Митчелла), институционализм сравнительно молод.. В институционализме выделяют три основные направления, обозначившиеся в конце XIX века: институционализм социально-психологический, социально-правовой и эмпиричесий.
Понятие “институционализм” включает два аспекта. Во-первых, это обычаи, традиции, нормы поведения, принятые в обществе, -- “институции”. Во-вторых, это закрепление норм и обычаев в виде законов, организаций, учреждений, то есть “институтов”. Институты – формы и границы деятельности людей. Они представляют политические организации, формы предпринимательства, системы кредитных учреждений. Это налоговое и финансовое законодательства, организация социального обеспечения, связанное с хозяйственной практикой. Институциональный подход означает анализ не только экономических категорий и процессов в чистом виде, но и институтов, внешнеэкономических факторов. 

4. Кругооборот экономических благ
Экономические блага движутся не сами по себе, они выступают как средства связи между экономическими агентами. 
Экономические агенты – субъекты экономических отношений, участвующие в производстве, обмене и потреблении экономических благ. Основными экономическими агентами являются индивиды (домохозяйства), фирмы, государство и его подразделения.
Экономические агенты осуществляют связи друг с другом с помощью экономических благ. Движение их образует своеобразный кругооборот.  Экономический кругооборот – это круговое движение реальных экономических благ, сопровождающееся встречным потоком денежных доходов и расходов.

 5. Понятие производства. Факторы производства, их состав и структура. 

 Производство – есть процесс воздействия человека на вещество природы в целях создания материальных благ и услуг, необходимых для развития общества.. В процессе производства не только меняется способ и вид изготовления благ и услуг, но происходит нравственное совершенствование самого человека. 
Существуют различные подходы при выделении факторов и их классификации в отдельные группы.Марксистская теория в качестве факторов выделяет рабочую силу, предмет труда, средства труда, подразделяя их на две большие группы: личный фактор производства и вещественный фактор производства. 
В качестве личного фактора производства всегда рассматривае6тся рабочая сила -  совокупность физических и интеллектуальных способностей человека к труду.Маржиналистская теория традиционно выделяет четыре группы факторов производства: землю, труд, капитал и предпринимательскую деятельность.Земля рассматривается как естественный фактор. Она не является результатом человеческой деятельности. К этой группе элементов производства относят и природные богатства, залежи ископаемых, которые применимы в производственном процессе. В эту категорию включаются пахотные земли, леса и т.п.Капитал как фактор производства выступает в виде совокупности благ, неиспользуемых в производстве товаров и услуг. Это инструмент, машины, оборудование, складские помещения, транспортные коммуникации, средства связи и т.д. .Вместе с тем капитал – это знания, навыки человека, его энергия, используемые в производстве товаров и услуг.  «Человеческий капитал» рассматривается как источник доходов.
Капитал – это время. Время – это самостоятельный фактор, создающий доход. А доход – это вознаграждение за отказ от удовлетворения личных потребностей в настоящем ради будущего.
6.Классификация организационно-правовых форм в Российской Федерации
Организацио́нно-правова́я фо́рма хозяйствующего субъекта — признаваемая законодательством той или иной страны форма хозяйствующего субъекта (то есть юридических лиц, индивидуальных предпринимателей или организаций, осуществляющих свою деятельность без образования юридического лица), фиксирующая способ закрепления и использования имущества хозяйствующим субъектом и вытекающие из этого его правовое положение и цели деятельности.

Организацио́нно-правова́я фо́рма — способ закрепления и использования имущества хозяйствующим субъектом и вытекающие из этого его правовое положение и цели предпринимательской деятельности.
Товарищества  комерческие 
· Полные товарищества
· Товарищества на вере
· Товарищества с ограниченной ответственностью
· Общества 
· Общества с ограниченной ответственностью
· Общества с дополнительной ответственностью
· Акционерные общества 
· Открытые акционерные общества
· Закрытые акционерные общества
· Унитарные предприятия 
· Унитарные предприятия, основанные на праве хозяйственного ведения
· Унитарные предприятия, основанные на праве оперативного управления
· Прочие 
· Производственные кооперативы
· Крестьянские (фермерские) хозяйства
 ОПФ хозяйствующих субъектов, являющихся юридическими лицами-некоммерческими организациями
· Потребительские кооперативы
· Общественные объединения (в том числе религиозные объединения) 
· Общественные организации
· Общественные движения
· Органы общественной самодеятельности
· Политические партии
· Фонды (в том числе общественные фонды)
· Учреждения (в том числе общественные учреждения)
· Государственные корпорации
· Некоммерческие партнерства
· Автономные некоммерческие организации
· Общины коренных малочисленных народов
· Казачьи общества
· Объединения юридических лиц (ассоциации и союзы)
· Ассоциации крестьянских (фермерских) хозяйств
· Территориальные общественные самоуправления
· Товарищества собственников жилья
Садоводческие, огороднические или дачные некоммерческие товарищества

7. Экономические системы и их сущность.
Экономическая система (англ. Economic system) — совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нём отношений собственности и хозяйственного механизма. В любой экономической системе первичную роль играет производство в совокупности с распределением, обменом, потреблением. Во всех экономических системах для производства требуются экономические ресурсы, а результаты хозяйственной деятельности распределяются, обмениваются и потребляются. В то же время в экономических системах есть также элементы, которые отличают их друг от друга:
социально-экономические отношения;
организационно-правовые формы хозяйственной деятельности;
хозяйственный механизм;
система стимулов и мотиваций участников;
экономические связи между предприятиями и организациями.
Основные типы экономических систем:
Современная рыночная экономика 
По сравнению со всеми предшествовавшими рыночная система оказалась наиболее гибкой: она способна перестраиваться, приспосабливаться к изменяющимся внешним и внутренним условиям. В ходе длительной эволюции, преимущественно в XX в., рыночная экономика свободной конкуренции превратилась в современную рыночную экономику. Ее основными чертами являются:
1. многообразие форм собственности, среди которых по-прежнему ведущее место занимает частная собственность в различных ее видах (от трудовой индивидуальной до крупной, корпоративной);
2. развертывание научно-технической революции, ускорившей создание мощной производственной и социальной инфраструктуры;
3. более активное воздействие государства на развитие национальной экономики и социальной сферы.

Традиционная экономическая система
Отличительные особенности традиционной экономической системы таковы: крайне примитивная технология, в первую очередь связанная с первичной обработкой природных ресурсов, преобладание ручного труда. Все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освященными веками обычаями, религиозными, племенными и даже кастовыми традициями. Организация и управление экономической жизнью осуществляются на основе решения совета старейшин, предписаний вождей или феодалов.
	В настоящее время традиционная экономическая система сохранилась в некоторых наиболее отсталых странах Азии и Африки, хотя ее элементы сохраняются и в странах среднего уровня развития.

 Административно-командная система (централизованная, плановая, 
коммунистическая)
Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Европы и ряде азиатских государств. 
Характерными чертами административно-командной системы являются общественная (а в реальности государственная) собственность практически на все экономические ресурсы, сильная монополизация и бюрократизация экономики, централизованное, директивное, экономическое планирование как основа хозяйственного механизма.

8. Типы и формы собственности.
По мере развития общества совершенствовались отношения собственности, принимая самые разнообразные типы и формы. Под типом собственности понимается особый этап в развитии собственности, под формой - принадлежность факторов (ресурсов) и результатов производства субъектам. Каждому типу собственности соответствуют свои особые формы собственности.
Типы и формы собственности

	Типы собственности
	Формы собственности

	Первобытнообщинная
Рабовладельческая
(азиатская, античная)
Феодальная
Капиталистическая
Социалистическая
	
Частная 
индивидуальная
Коллективная
Государственная


Выделяются два типа собственности: частная и общая.
Частная собственность предполагает, что отдельные лица относятся к средствам производства (ресурсам) и результатам производства как лично своим. Она произошла от частного производства (ремесла, торговли и т.д.). 
Общая собственность представляет собой совместное достояние, т.е. принадлежность тех или иных объектов семье, общине, ассоциации, коллективу, народу, государству

9. Проблемы реформирования системы собственности в России.
  




10. Спрос и цена. Кривая индивидуального спроса. Функция спроса.
Кривая спроса - графическое отображение взаимосвязи между рыночной ценой товара или услуги и тем количеством, которое по этой цене будут спрашивать покупатели. 
На графике спрос представляется убывающей кривой, отражающей тот факт, что по мере снижения цен на товары и услуги количество их покупок возрастает. ФУНКЦИЯ СПРОСА— функция, отражающая зависимость объема спроса на отдельные товары и услуги от комплекса факторов, влияющих на него. Соответствующие этим функциям кривые названы кривыми Э. Энгеля. В обобщенной форме эти кривые можно выразить формулой: xi = fi(S),
Индивидуальный спрос – это спрос, предъявляемый конкурентным потребителям.
Кривая индивидуального спроса показывает то количество продукта (товара), которое потребители хотят купить по соответствующей цене в данный момент. На индивидуальный спрос влияют: цена товара, уровень дохода потребителя, количество человек в семье потребителя, его социальный уровень, система ценностей, уровень задолженности. 

Спрос— это зависимость между ценой (P) и количеством товара (Q), которое покупатели могут и желают купить по строго определенной цене, в определенный промежуток времени. Полным спросом на товар является совокупность спросов на этот товар по различным ценам.



11. Предложение и цена. Кривая предложения. Функция предложения.
КРИВАЯ РЫНОЧНОГО ПРЕДЛОЖЕНИЯ  (кривая предложения отрасли) — отражает суммарное предложение фирм, входящих в отрасль. Причем когда цена растет, все фирмы отрасли расширяют свое производство. Это, с одной стороны, способствует насыщению рынка товаром и снижению его цены, но с другой — повышает спрос на применяемые факторы производства и их цены. Следовательно, предельные издержки фирм растут, а с ними и цены испытывают давление вверх. Кривая совокупного предложения отрасли становится менее чувствительной к изменениям цен (в пределе оказываясь вертикальной).
ФУНКЦИЯ ПРЕДЛОЖЕНИЯ  -зависимость между количеством предлагаемого товара и его ценой, причем другие факторы, влияющие на объем предложения, принимаются постоянными.

12. Формирование рыночного равновесия и рыночной цены.

Условие мгновенного равновесия. Предложение товара доминировало, поэтому цена полностью зависит от спроса.
В условиях краткосрочного равновесия спрос может измениться в ту или иную сторону, и если фирма не прореагирует, то цена станет ниже издержек и фирма понесет убытки.
Предложение приспосабливается к спросу и устанавливается постоянная цена.
Рыночную цену называют ценой равновесия, которая определяется на уровне, когда продавец еще согласен продать, а покупатель уже согласен купить.

13. Эластичность спроса по цене. Точечная и дуговая эластичность.

ДУГОВАЯ ЭЛАСТИЧНОСТЬ - примерная (ориентировочная) степень реакции спроса или предложения на изменения цены, дохода и других факторов. Дуговая эластичность определяется как средняя эластичность, или эластичность в середине хорды, соединяющей две точки. В действительности применяются средние для дуги значения цены и объема спроса или предложения. Эластичность спроса по цене - это отношение относительного изменения спроса  к относительному изменению цены.  Эластичность спроса по цене измеряется с помощью коэффициента эластичности. Измерять реакцию величины спроса на изменение цены простым отношением приращения спроса к приращению цены (Qd  : P) нельзя. Одна из причин – масштаб цен. Если цены вырастут в 10 раз, то отношение Qd  : P уменьшится в 10 раз. Аналогичным образом этот показатель будет зависеть от единицы измерения величины Q. Хотя на самом деле реакция спроса могла остаться той же самой. Для измерения отношений спроса в зависимости от изменения цены в экономической теории используют относительные приращения. Отсюда и использование двух методов расчета эластичности: точечная и дуговая эластичность.


14. Эластичность спроса по доходу. Кривые Энгеля.
 Эластичность спроса относительно дохода позволяет измерить процентное изменение величины спроса, обусловленное тем или иным процентным изменением потребительского дохода.  Положение, что для каждого блага с эластичностью спроса по доходу, меньшей 1 (0< EI D < 1), должно существовать благо с EI D > 1 для конкретного потребителя называется законом Энгеля. Кривая Энгеля - Кривая, показ. величину расходов на товары (количество товаров) в завис. от роста доходов




15. Перекрестная ценовая эластичность, взаимозаменяемые и взаимодополняемые товары. 

Перекрестная эластичность показывает процентное изменение спроса на товар A относительно изменения цен на товар B.
.  ПЕРЕКРЕСТНАЯ ЭЛАСТИЧНОСТЬ
. Если у нас есть два товара А и В, то для них мы можем посчитать коэффициент перекрестной эластичности по следующей формуле:
                                                    
 Если показатель перекрестной эластичности больше 0, то товары А и В являются взаимозаменяемыми благами, если этот коэффициент меньше нуля, то они взаимодополняемые. Чем больше значение перекрестной эластичности, тем более взаимозаменяемыми являются блага А и В, то есть тем больше вероятность того, что товар А можно заменить товар В в случае, например, роста цены на товар А. 





16. Эластичность предложения по цене. Влияние фактора времени на эластичность предложения. 
Эластичность предложения по цене - это      показатель, который характеризует, насколько изменится относительная величина объема предложения иол влиянием изменения цены на один       процент.
мы можем рассчитать величину эластичности предложения по цене:
                                    
благодаря показателю эластичности предложения по цене мы сможем определить, насколько влияет относительное изменение цены на относительное изменение объема предложения.
Изменение спроса вызывает изменение цен, но в краткосрочном периоде это никак не влияет на величину предложения. Производители просто не успевают отреагировать за короткий временной отрезок.
В среднесрочной перспективе предложение будет более эластичным. Повышение спроса при среднесрочном периоде вызовет не только рост цен, но и увеличение объема производства. Производители при среднесрочной перспективе успеют отреагировать на изменение спроса, а значит, успевают изменить количество предлагаемого товара, и кривая предложения имеет совсем другой вид.
В долгосрочной перспективе предложение наиболее эластично. Увеличение спроса приводит к значительному росту предложения при постоянных ценах или несущественном повышении цен. При длительном периоде на рынке производитель успевает отреагировать на любые изменения рыночного спроса.
Эластичность предложения по цене - это  показатель, который позволяет определить степень реакции производителя на ситуацию на  рынке.


17. Теория потребления и понятие рационального потребителя

. Теория потребления — одна из основополагающих дисциплин микроэкономики. Она исследует экономические решения, в особенности в области потребления частными экономическими агентами. Теория потребления основывается на допущении, что агент стремится к удовлетворению всех своих материальных и нематериальных потребностей. Удовлетворение потребностей является главным смыслом экономической деятельности. Чем лучше оно удаётся агенту, тем выше польза как экономическое понятие. Понятия рационального выбора и рационального поведения потребителя играют важнейшую роль в экономической теории. Рациональное поведение с экономической точки зрения подразумевает соответствие его разумным, с точки зрения экономики, интересам.


18. Общая и предельная полезность. Закон убывающей предельной полезности. 


Предельная полезность—это полезность, которую человек получает от использования ещё одной дополнительной единицы блага. предельная полезность — это увеличение общей полезности при потреблении одной дополнительной единицы благ): Закон убывающей предельной полезности утверждает, что в непрерывном акте потребления предельная полезность блага начинает уменьшаться. Отсюда следует необходимость понижения цены для того, чтобы побудить потребителя к увеличению покупок такого продукта. Однако, закон убывающей предельной полезности не всегда действует при малых количествах товара. 


19. Кривая безразличия, ее свойства. Предельная норма замещения.
Кривая безразличия — кривая, изображающая все комбинации из двух благ, имеющих для экономического субъекта одинаковую полезность и по отношению к выбору которых он безразличен. Понятие кривой безразличия восходит к Фрэнсису Эджворту и Вильфредо Парето. Свойства кривых безразличия
Кривые безразличия не могут пересекаться.
Каждая следующая кривая безразличия, проходящая дальше от начала координат, отражает большую величину полезности, чем предыдущая.
Кривые безразличия имеют отрицательный наклон.
Предельная норма замещения  одного блага другим уменьшается при движении вдоль кривой безразличия. Предельная норма замещения - коэффициент, показывающий в какой пропорции одно благо замещается на другое благо при условии, что их общая полезность для потребителя остается без изменений. По мере сокращения блага его предельная норма замещения возрастает. 
  

20. Бюджетная линия, ее наклон. Равновесие (оптимум) потребителя.

бюджетной линии (который еще называется линией цен или прямой расходов). 
Бюджетная линия учитывает и уровень дохода потребителя и цены на блага.
Бюджетная линия показывает, какие потребительские наборы можно приобрести за данную сумму  денег.
Описать бюджетную линию мы можем при помощи уравнения:
                                                           I = Ра*А + Рb*В
Где I - это доход данного потребителя (income), A -количество потребляемого (приобретаемого) блага А, Ра -цена этого блага, В - количество потребляемого (приобретаемого) блага В, a Pb - его цена Угол наклона бюджетной линии определяется отношением цен на оба блага, взятым с отрицательным знаком. То есть это отношение цен будет являться угловым коэффициентом бюджетной линии, который измеряет наклон этой линии к оси абсцисс. Точки пересечения с вертикальной и горизонтальной осями на графике характеризует ситуации, когда потребляется только одно благо из двух (то есть количество другого блага равняется нулю).

Бюджетная линия, ее наклон. Равновесие (оптимум) потребителя.
Линия возможностей потребления, или линия цен. Если отложить на оси абсцисс количество единиц одного товара, которое можно купить на имеющиеся средства, а на оси ординат — то же самое для другого товара (рис. Б. 1), то прямая линия AA1, соединяющая указанные точки, покажет любую комбинацию этих двух товаров, которую можно купить за данную сумму денег. При условии, что товары те же, соответствующие другим суммам денег бюджетные прямые пройдут параллельно первой прямой, при меньшей сумме — ближе к началу координат, при большей — дальше от него. Для других товаров (т. е. при ином соотношении их цен) будут и другие, не обязательно параллельные к AA1 прямые.

РАВНОВЕСИЕ ПОТРЕБИТЕЛЯ (англ. consumer equilibrium) — структура расходов потребителя на покупку набора товаров, при которой максимизируется общая полезность этого набора, что имеет место при равенстве предельных полезностей товаров, входящих в набор.

21. Изокванта. Предельная норма технологического замещения. Изокоста. Равновесие производителя

Изокванта - кривая, демонстрирующая различные варианты комбинаций факторов производства, которые могут быть использованы для выпуска данного объема продукта. Изокванты иначе называют кривыми равных продуктов, или линиями равного выпуска. Мерой взаимозаменяемости факторов производства служит предельная норма технического замещения  которая показывает, на сколько единиц можно уменьшить один из факторов при увеличении другого фактора на единицу, сохраняя выпуск неизменным. Предельная норма технического замещения труда капиталом в теории производственных функций это - геометрическое место точек в пространстве ресурсов, для которых издержки производства постоянны. Равновесие производителя - состояние производства, при котором использование факторов производства позволяет получить максимальный объем продукции, т. е. когда изокванта занимает самую отдаленную от начала координат точку. Чтобы определить равновесие производителя, необходимо совместить карты изоквант с картой изокост. Максимальный объем выпуска будет в точке касания изокванты с изокостой


22. Понятие и классификация издержек. Бухгалтерский и экономический подход к издержкам. 

Понятие и классификация издержек. Бухгалтерский и экономический подход к издержкам.Издержки – это выраженные в денежной стоимости затраты производ факторов необходимых для осуществления предприятием своей уставной деятельности.
Виды затрат: Экономические (затраты включаемы в состав издержек обращения и финансовые затраты и расходы не включенные в состав издержек обращения), Текущие затраты (экономические затраты + затраты на закупку товаров), Совокупные (текущие затраты + капиталовложения в расширение воспроизводство основных фондов).1. по участию в образовании: чистые – это затраты носящие непроизводственный характер (заработная плата и т.д.), дополнительные – эти издержки обусловлены издержками производственного характера, дополнительные расходы (транспорт, погрузка, разгрузка и т.д. )
2. по способу отнесения на отдельные товары и товарные группы: Прямые, Косвенные (преобладают в книжной торговле).
3. по составу: простые – расходы которые нельзя расчленить на виды (заработная плата), комплексные – ст. прочие расходы.


23. Постоянные, переменные и общие издержки производства в краткосрочном периоде:  их взаимозависимость, графическое представление.
Постоянные издержки (FC) – это издержки, величина которых в краткосрочном периоде не изменяется с увеличением или сокращением объема производства.Краткосрочный период – это отрезок времени, в течение которого одни факторы производства являются постоянными, а другие – переменными.Переменные издержки (VC) – это издержки, величина которых изменяется в зависимости от увеличения или уменьшения объема производства.Общие издержки (TC) – совокупность постоянных и переменных издержек фирмы

24. Средние и предельные издержки производства. Графическая зависимость предельных издержек от средних общих и средних переменных издержек.

Средние постоянные издержки (AFC) - это общие постоянные издержки на единицу продукции. Они определяются путем деления постоянных издержек (FC) на соответствующее количество (объем) выпущенной продукции:AFC = FC/Q.
Поскольку общие постоянные издержки не изменяются, то при делении их на увеличивающийся объем производства средние постоянные издержки будут падать по мере увеличения количества выпускаемой продукции, ибо фиксированная сумма издержек распределяется на все большее и большее количество единиц продукции. И наоборот, при сокращении объема производства средние постоянные издержки будут расти.
Средние переменные издержки (AVC) - это общие переменные издержки на единицу продукции. Они определяются путем деления переменных издержек на соответствующее количество выпущенной продукции:AVC = VC / Q.
Средние переменные издержки вначале падают, достигая своего минимума, затем начинают расти.

Средние) издержки. Они определяются двумя способами:
а) путем деления суммы общих издержек на количество произведенной продукции:ATC = TC/Q
б) путем суммирования средних постоянных издержек и средних переменных издержек:АТС = AFC + AVC.


25. Издержки производства в долгосрочном периоде. Эффект масштаба производства.

Долгосрочный период в деятельности фирмы характеризуется тем, что она в состоянии изменить количество всех используемых производственных факторов. В этот период одни фирмы могут покинуть данную отрасль, другие - войти в неё.
Если существует множество комбинаций применения названных факторов для достижения определённого объёма производства, то неизбежно возникает вопрос: какая комбинация из их множества будет самой оптимальной, т.е. позволяющей достичь заданного объема выпуска с минимальными издержками? Так как используемые факторы предприниматель покупает на рынке, то при выборе варианта их сочетания он должен учитывать их рыночные цены.
Предположим, что фирма использует два переменных фактора - труд и капитал. Цена единицы труда PL составляет 2 денежные единицы, цена единицы капитала PK - 3 денежные единицы. Заданный объём выпуска достигается путём применения таких комбинаций производственных факторов, как 7L и 1K, 3L и 2K, 2L и 3K, 1L и 7K. На основании приведенных данных построим изокванту выпуска X единиц продукции .

26. Типы рыночных структур в российской экономике: сравнительная характеристика.


27. Особенности хозяйствования фирмы в условиях совершенной конкуренции.

Особенности хозяйствования фирмы в условиях совершенной конкуренции.Все фирмы стараются производить продажу товара с немедленной оплатой, но под влиянием конкуренции часто приходится соглашаться на отсрочку платежей. Продукция отправлена покупателю, запасы сократились, а дебиторская задолженность увеличилась. Затем, когда будет произведена оплата товара фирма получит наличные средства и дебиторская задолженность сократится.



28. Монополистическая конкуренция: особенности достижения равновесия в краткосрочном и долгосрочном периодах.

тип рыночной структуры несовершенной конкуренции. Это распространённый тип рынка, наиболее близкий к совершенной конкуренции.Монополистическая конкуренция является не только наиболее распространённой, но и наиболее трудно изучаемой формой отраслевых структур. Для подобной отрасли не может быть построено точной абстрактной модели, как это можно сделать в случаях чистой монополии и чистой конкуренции. Многое здесь зависит от конкретных деталей, характеризующих продукцию и стратегию развития производителя, предсказать которые практически невозможно, а также от природы стратегического выбора, имеющейся у фирм данной категории.Примерами монополистических конкурентов служат небольшие сети магазинов, ресторанов, рынок сетевой связи и тому подобные отрасли.

29. Олигополия как рыночная структура. Ценообразование в условиях олигополии.
Ценообразование в условиях олигополиитип рыночной структуры несовершенной конкуренции, в которой доминирует крайне малое количество фирм. Примерами олигополий можно назвать производителей пассажирских самолетов, таких как «Боинг» или «Эйрбас», компьютерных технологий, например, «Microsoft» и «Apple», производителей автомобилей, таких как «Мерседес», «Тойота» и др. Другим определением олигополистического рынка может являться значение индекса Герфиндаля, превышающее 2000. Олигополия с двумя участниками носит название дуополии. Ценовая политика компании-олигополиста играет огромную роль в ее жизни. Как правило, фирме не выгодно повышать цены на свои товары и услуги, поскольку велика вероятность того, что другие фирмы не последуют за первой, и потребители «перейдут» к компании-сопернику. Если же фирма понижает цены на свою продукцию, то, чтобы не потерять клиентов, конкуренты обычно следуют за понизившей цены компанией, также снижая цены на предлагаемые ими товары: происходит «гонка за лидером». Таким образом, между олигополистами нередко случаются так называемые ценовые войны, в которых фирмы устанавливают на свою продукцию цену, не большую чем у конкурента-лидера. Ценовые войны нередко бывают губительны для компаний, особенно для тех, которые соревнуются с более влиятельными и крупными фирмами.

30. Монополистический рынок и поведение фирмы – монополиста
. Монополистический рынок и поведение фирмы – монополиста.фирма (ситуация на рынке, на котором действует такая фирма), действующая в условиях отсутствия значимых конкурентов (выпускающая товар(ы) и/или оказывающая услуги, не имеющие близких заменителей). Первые в истории монополии создавались сверху санкциями государства, когда одной фирме давалось привилегированное право торговли тем или иным товаром.Монополия контролирует занимаемый ею сектор рынка полностью или в значительной степени. Антимонопольное законодательство многих стран считает монопольным положением занятие одной фирмой 30-70 % рынка и предусматривает для таких фирм различные санкции — регулирование цен, принудительный раздел фирмы, крупные штрафы и т. п.

31. Антимонопольная политика государства и ее особенности в России
Антимонопольная политика в европейских странах в большей мере направлена на регулирование уже сложившихся монополий независимо от того, какими путями они добились своего монопольного положения, причём данное регулирование не предполагает структурных изменений, то есть не содержит требований о деконцентрации, дроблении фирм на самостоятельные предприятия.Для государственной антимонопольной политики США, прежде всего, и безусловно, характерна такая позиция, в соответствии с которой совсем необязательно лишать фирму монопольно высоких прибылей, если монопольное положение на рынке достигнуто ею «благодаря более высоким деловым качествам, изобретательности или же просто счастливому случаю».
Кроме регулирования цен определённую пользу — особенно в России — может принести и реформирование структуры естественных монополий. Дело в том, что в России в рамках единой корпорации часто объединяется как производство естественно-монопольных благ, так и производство таких благ, которые эффективней изготовлять в конкурентных условиях. Это объединение носит, как правило, характер вертикальной интеграции. В результате образуется монополист-гигант, представляющий целую сферу национальной экономики.В целом система антимонопольного регулирования в России находится пока в стадии становления и требует радикального совершенствования
32. Рынок труда: современная структура и цена товара. 

Рынок труда: современная структура и цена товара.Рынок труда - особая область рыночных отношений, где совершаются сделки по купле-продажерабочейсилы.Этот вид рынка появился в массовом масштабе только в условиях классического капитализма. Тогда, с одной стороны, основные средства производства сосредоточились в частной собственности бизнесменов, а с другой - подавляющая часть работников была отчуждена от них. Все наемные работники стали юридически свободными лицами (в отличие от раба или крепостного крестьянина). Между тем основным или даже единственным источником их существования стала продажа своей способности к труду.
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