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Современный этап структурной перестройки российской экономики выдвигает на первый план проблему привлечения прямых иностранных инвестиций.
В нынешней сложной экономической ситуации, характеризующейся в том числе острым дефицитом ресурсов для производственного инвестирования и модернизации экономики, значимость долгосрочных, не спекулятивных зарубежных инвестиций для России трудно переоценить. Учитывая серьезное технологическое отставание российской экономики по большинству позиций, России необходим иностранный капитал, который мог бы принести новые (для России) технологии и современные методы управления, а также способствовать развитию отечественных инвестиций.
П. Фишер в своей книге «Прямые иностранные инвестиции для России: стратегия возрождения промышленности» подчеркивает важные их преимущества. Прямые иностранные инвестиции: сочетают перенос практических навыков и управленческого мастерства со взаимовыгодным объемом ноу-хау; обладают мультипликативным эффектом, позитивно отражающемся не только на производстве, но и на других секторах экономики; активизируют конкуренцию и могут способствовать развитию среднего и малого бизнеса; при правильной организации, стимулировании и размещении в состоянии ускорить восстановление профилирующих отраслей и регионов; способствуют общей социально-экономической стабильности и снижению уровня экономической преступности; стабилизируют занятость и повышают уровень доходов населения.
Опыт многих развивающихся стран показывает, что инвестиционный бум в экономике начинается с прихода иностранного капитала. Создание собственных передовых технологий в ряде стран начиналось с освоения технологий, привнесенных иностранным капиталом. В этом контексте представляется целесообразным рассмотреть и оценить различные подходы к определению экономического содержания инвестиционной деятельности, структуры инвестиций, других составляющих элементов инвестиционной сферы, а также способов государственного воздействия на ее развитие.
При всей значимости в переходной экономике государства, в качестве инвестора, по мере формирования негосударственных форм собственности роль и масштабы иностранных инвестиций неуклонно возрастают. Это объясняется не только ограниченностью государственных инвестиций. В настоящее время, в России, особенно острой стала проблема передела собственности, что негативно сказывается на развертывании инвестиционной деятельности. Препятствуют ее развертыванию и такие факторы, как несовершенство налоговой системы, нормативно-правовой базы, регулирующей частную предпринимательскую деятельность, высокая преступность в экономической сфере и многое другое. Значимость этих факторов весьма велика. Под их воздействием происходит утечка отечественного капитала за рубеж.
В этих условиях тем более необходимо решение первоочередных с точки зрения воздействия на активизацию инвестиционной деятельности проблем. Среди них можно назвать следующие:
· четкое законодательное оформление деятельности иностранных инвесторов;
· внедрение практики государственных гарантий за счет бюджетных средств под высокоэффективные долгосрочные инвестиционные проекты.
Рассмотрение вышеуказанных вопросов невозможно, с одной стороны, без выявления факторов, влияющих на формирование и развитие инвестиционного климата, и, с другой стороны, без определения взаимных связей и взаимозависимостей между этими факторами.
В настоящее время, при крайней ограниченности инвестиционных ресурсов и огромной потребности в них в целях осуществления структурной перестройки на более высокой технологической основе велика значимость прямых иностранных инвестиции для тех отраслей, государственные дотации которым минимальны. К таковым относятся отрасли АПК, энергетика, транспорт, связь, химическая промышленность.
Иностранных инвесторов в свою очередь привлекает наличие в России высококвалифицированной и вместе с тем недорогой рабочей силы, обширного рынка сбыта, сырьевой базы, отсутствие серьезной конкуренции со стороны российских предпринимателей. Наибольший интерес иностранных инвесторов вызывают такие отрасли, как ТЭК, лесная, перерабатывающая, пищевая промышленность, строительство, производство стройматериалов, конверсируемые предприятия с высокой технологией, здравоохранение. 
К настоящему времени принято множество нормативных документов, законодательных актов, регулирующих инвестиционную деятельность иностранных физических и юридических лиц. Подготавливаются и новые, в большей мере укрепляющие позиции иностранных инвесторов, приводящие российское законодательство в данной области в соответствие с аналогичными международно-правовыми нормами регулирования инвестиционных процессов, а также в целях предоставления гарантий иностранным инвесторам со стороны не только российских, но и соответствующих международных финансовых институтов.
Опыт многих стран «третьего мира», особенно латиноамериканских, показывает, что неблагоприятные условия для работы иностранных компаний внутри страны приводят к необходимости внешних государственных займов и возрастанию внешнего долга страны. Причем, поскольку государственные займы обычно используются неэффективно, то большие внешние долги начинают тормозить развитие экономики. Кроме того, государственные займы являются рычагом политического давления и причиной экономических уступок, в том числе в области защиты внутреннего рынка.
В связи с этим основная цель работы заключается в выявлении особенностей и проблем привлечения иностранных инвестиций в условиях рыночных преобразований; уточнении основных причин, обусловивших кризис развития инвестиционной сферы, а также условий и факторов его преодоления; определении основных форм и методов государственного регулирования процесса привлечения прямых иностранных инвестиций; исследовании возможностей и долгосрочных перспектив активизации инвестиционной деятельности и предложении путей повышения инвестиционной привлекательности и эффективности иностранных инвестиций.
Повышение эффективности инвестиционной деятельности, увеличение потока иностранных инвестиций идущих в российскую экономику может и должно стать одним из главных направлений корректировки курса современных экономических реформ.
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Финансовые ресурсы, предназначенные для развития производственного процесса, превращаются в капитал в денежной форме. Будучи пущены в оборот они приносят доход. Оборот денег осуществляется путем вложения их в предпринимательство, передачи в ссуду. Долгосрочные вложения финансовых ресурсов представляют собой инвестиции. Цель инвестиций – прибыльное вложение капитала. Таким образом, можно говорить о том, что накопления – это результат выгодного размещения инвестиций. В разных источниках можно найти различные определения понятия «инвестиции» по сути своей мало чем отличающиеся друг от друга. Поэтому, представляется возможным, в общем, определить инвестиции как совокупность долгосрочных вложений финансовых, трудовых и материальных ресурсов (как частных так и государственных) в различные сферы национальной (внутренние инвестиции) или зарубежной (заграничные инвестиции) экономики с целью увеличения накоплений и получения прибыли.
Инвестиции, обеспечивая динамичное развитие предприятий, позволяют решать ряд задач, связанных с расширением собственной предпринимательской деятельности за счет накопления финансовых и материальных ресурсов; приобретением новых предприятий; диверсификацией производства за счет освоения новых областей деятельности.
Источниками инвестиций могут быть как средства самого предприятия – собственные или внутренние инвестиции, так и средства внешних инвесторов. Говоря о собственных источниках инвестиций можно назвать следующие:
· собственные финансовые средства, формирующиеся в результате начисления амортизации на действующий основной капитал, отчислений от прибыли на нужды инвестирования, сумм, выплаченных страховыми компаниями и учреждениями в виде возмещения ущерба от стихийных и других бедствий;
· иные виды активов (основные фонды, земельные участки, промышленная собственность, в виде патентов, программных продуктов, торговых марок и т.п.);
· привлеченные средства в результате выпуска и продажи предприятием акций;
· средства, выделяемые вышестоящими холдинговыми и акционерными компаниями" промышленно-финансовыми группами на безвозвратной основе;
· благотворительные и другие аналогичные взносы.

К внешним источникам инвестиций относят:
· ассигнования из федерального, регионального и местных бюджетов, различных фондов поддержки предпринимательства, предоставляемые на безвозмездной основе;
· иностранные инвестиции, в том числе финансовое или иное материальное и нематериальное участие в уставном капитале совместных предприятий, а также прямые вложения (в денежной форме) международных организаций и финансовых институтов, государств, предприятий и организаций различных форм собственности и частных лиц;
· различные формы заемных средств, в том числе кредиты, предоставляемые государством и фондами поддержки предпринимательства на возвратной основе (на льготных условиях), кредиты банков, других институциональных инвесторов (инвестиционных фондов и компаний, страховых обществ, пенсионных фондов) и различных предприятий, а также векселя и прочие источники.
Анализ потоков инвестиций предполагает их четкое разграничение на прямые (реальные), портфельные (финансовые) и прочие инвестиции, поскольку они существенно различаются по объемам и динамике.
Прямые инвестиции – это инвестиции прямых инвесторов, то есть инвестиции  юридических и физических лиц, полностью владеющих не менее 10 % акций или акционерного капитала предприятия, дающих право на участие в управлении предприятием; взносы в уставный фонд; кредиты от совладельцев предприятия; стоимость оборудования, переданного прямым инвестором; реинвестированный доход.
Портфельные инвестиции включают акции составляющие менее 10 % общего акционерного капитала предприятия, что не дает вкладчикам права влиять на функционирование предприятия, а также облигации, векселя и другие ценные бумаги, выпущенные частными компаниями или государством. Они могут носить спекулятивный характер и внезапно вывозиться из страны с крайне негативными последствиями для ее экономики.
В первом случае предприятие-инвестор, вкладывающее средства, увеличивает свой производственный капитал – основные производственные фонды и необходимые для их функционирования оборотные средства. Во втором случае инвестор увеличивает свой финансовый капитал, получая дивиденды – доход от ценных бумаг (вложения денежных средств в создание производств при этом осуществляют другие предприятий и организации, выпустившие акции для привлечения финансовых средств на осуществление их инвестиционных проектов).
К прочим инвестициям относятся прочие кредиты; кредиты, полученные от международных финансовых организаций; кредиты правительств иностранных государств под гарантии правительства РФ; банковские вклады.
Наряду с вышеперечисленными существует также понятие рисковых инвестиций. Рисковые инвестиции или "венчурный капитал" – это термин, применяемый для обозначения капиталовложений, для которых трудно оценить возможные доходы и сопутствующие расходы. Венчурный капитал представляет собой инвестиции в новые сферы деятельности, связанные с большим риском. Как правило, венчурный капитал инвестируется в несвязанные между собой проекты в расчете на быструю окупаемость вложенных средств.
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Движение капитала в различных формах, наряду с доминирующей в системе мирохозяйственных связей торговлей товарами и услугами, в последние десятилетия приобретает все большее значение. Наиболее распространенной формой этого процесса являются международные инвестиции. По своим характеру и формам иностранные инвестиции могут быть различными.
Так по источникам происхождения их подразделяют на государственные и частные.
Государственные инвестиции в международной практике называют часто официальными. Они представляют собой средства из госбюджета, которые направляются за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно правительств, либо межправительственных организаций.
По формам – это государственные займы, ссуды, гранты (дары), помощь, международное перемещение которых определяется межправительственными соглашениями. Сюда же относятся кредиты и иные средства международных организаций (например, кредиты МВФ). В любом случае, это деньги налогоплательщиков, хотя и идущие до получателя разными путями.
Частные инвестиции – это средства из негосударственных источников, помещаемые за рубеж или принимаемые из-за рубежа частными лицами (юридическими или физическими). Сюда относятся торговые кредиты, межбанковское кредитование. Они не связаны напрямую с госбюджетом, но правительство может в пределах своих полномочий их контролировать и регулировать.
По срокам размещения иностранные инвестиции делятся на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные. К последним относятся вложения более, чем на 15 лет. В данную группу входят наиболее значимые капиталовложения, так как к долгосрочным относятся все вложения предпринимательского капитала в форме прямых и портфельных инвестиций (преимущественно частные), а также ссудный капитал (государственные и частные кредиты).
По характеру использования иностранные инвестиции бывают ссудными и предпринимательскими. Первые означают предоставление средств взаймы для получения прибыли в форме процента. В этой сфере активно выступают капиталы из государственных и частных источников.
Предпринимательские инвестиции прямо или косвенно вкладываются в производство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивиденда.
По целям предпринимательские инвестиции делятся на прямые и портфельные.
Прямые инвестиции являются вложением капитала во имя получения долгосрочного интереса и обеспечивают его с помощью права собственности или решающих прав в управлении. В основном прямые иностранные инвестиции (ПИИ) являются частным предпринимательским капиталом. Прямые инвестиции оказывают существенное воздействие как на всю мировую экономику, так и на ее сердцевину – международный бизнес.
Портфельные инвестиции не обеспечивают контроля за объектом вложения, а дают лишь долгосрочное право на доход, причем даже преимущественное в смысле очередности получения такого дохода.
МВФ выделяет еще одну группу – "прочие инвестиции", в которые в основном входят международные займы и банковские депозиты.
В последние годы в мировой экономике прослеживается устойчивая тенденция к росту ссудных инвестиций. Как показывает мировой опыт, практически ни одно государство в мире при создании развитой рыночной экономики не могло обойтись без внешних заемных финансовых ресурсов.
В современном мире экспорт ссудного капитала осуществляется как по государственной, так и по частной линии, на двусторонней и многосторонней основе, на льготных и коммерческих условиях. По целевому назначению это могут быть официальная государственная помощь развитию, кредиты на осуществление конкретных инвестиционных проектов, техническая помощь, экспортные кредиты, облигационные займы и др.
Большая часть ссудных инвестиций приходится на международные финансовые организации (ВБ, МВФ. MAP, МФК, ЕБРР, АзБРР и др.), крупные коммерческие банки и банковские консорциумы, национальные фонды экономического сотрудничества с зарубежными странами и др.
Понимая, что неразвитость инфраструктуры тормозит национально-экономическое развитие, правительства многих стран пошли на приватизацию и ослабление контроля со стороны государственных монополий с тем, чтобы привлечь больше иностранных инвестиций и технологий и тем самым добиться повышения эффективности функционирования соответствующих отраслей.
Таким образом, международное инвестирование, осуществляемое по различным каналам, является на современном этапе наиболее динамично развивающейся формой мирохозяйственных связей. Процессы интернационализации обусловили в последние десятилетия заметное возрастание роли такого канала, как прямое зарубежное инвестирование главных его субъектов – международных корпораций.
Иностранные инвестиции играют сейчас важнейшую роль в создании интегрированной интернациональной производственной системы – производственного ядра глобализируемой мировой экономики.
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Иностранному инвестору на территории РФ предоставляются следующие виды гарантий: 
· правовой защиты деятельности;
· использования различных форм осуществления инвестиций; 
· перехода прав и обязанностей иностранного инвестора другому лицу; 
· компенсации при национализации и реквизиции имущества; 
· от неблагоприятного изменения законодательства РФ для иностранного инвестора; 
· обеспечения надлежащего разрешения спора; 
· использования на территории РФ и перевода за пределы РФ доходов, прибыли и других правомерно полученных денежных сумм; 
· на беспрепятственный вывоз за пределы РФ имущества и информации в документальной форме, которые были первоначально ввезены на территорию РФ в качестве иностранной инвестиции; 
· права на приобретение ценных бумаг; 
· участия в приватизации; 
· предоставления права на земельные участки, природные ресурсы, здания, сооружения, недвижимое имущество.
Соответственно, исходя из этого, иностранные компании и банки, производя инвестиции в России, преследуют различные цели, среди которых можно выделить следующие:
· получение высокой нормы прибыли при создании производств по выпуску продукции, которая дефицитна в России, или цены на которую в России значительно выше мировых.
· использование факторов производства, цена которых в России ниже мировой: сравнительно дешевая (но квалифицированная) рабочая сила, низкая цена некоторых видов сырья.
· использование сравнительно богатых месторождений полезных ископаемых и других природных ресурсов, разработка которых в России дешевле, чем в других странах, или доступ к которым в других странах затруднен.
· встраивание российских предприятий в технологические цепочки иностранных ФПГ, что обычно достигается покупкой российских поставщиков сырьевых ресурсов и полуфабрикатов.
· покупка потенциально эффективных российских предприятий (обычно экспортно–ориентированных) по низкой цене с целью получения высокой прибыли после ограниченных инвестиций в создание системы сбыта, проведение маркетинга и реструктуризации номенклатуры производимой продукции.
· продвижение на российский рынок своей продукции: создание торгово–сбытовой сети, сборочных производств, сервисных предприятий, внедрение своих стандартов на российском рынке. К инвестициям такого типа подталкивают и высокие таможенные сборы.
· использование морально устаревшего или экологически вредного оборудования, которое невозможно эффективно использовать в развитых странах. Выпуск устаревшей продукции, технология производства которой хорошо отработана.
· инвестирование средств российского происхождения под видом иностранных, чтобы иметь больше возможностей для защиты капитала от действий властей.
Еще один мотив для вложения средств в российские предприятия – относительно невысокая стоимость рабочей силы и некоторых видов сырья. Здесь следует отметить, что в отличие от слаборазвитых стран в России нет чрезвычайно дешевой неквалифицированной рабочей силы, но стоимость труда квалифицированных работников занижена. Это способствует использованию российских научных и инженерных кадров иностранными компаниями. Например, фирмы Motorola и Samsung проинвестировали создание собственных научно-исследовательских центров в области электроники в России.
Многие иностранные компании стремятся захватить конечные звенья технологических цепочек российских экспортно-ориентированных производств, т.е. поставить под контроль торговые компании, которые получают российскую продукцию и продают ее на мировом рынке. Это облегчается тем, что российские поставщики часто в должной степени не ориентируются на рынке и не в состоянии создать собственные сбытовые структуры за рубежом. Кроме того, российским поставщикам выгодно иметь дело только с одним партнером (с которым имеются доверительные отношения), т.к. в российских условиях бывает необходимо переориентировать финансовые потоки за поставленную продукцию на посредников.
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Среди целей, которые преследуют государственные иностранные финансовые институты, инвестирующие средства в России можно выделить следующие:
· продвижение товаров национальных производителей на российский рынок;
· помощь национальным компаниям, которые намерены инвестировать средства в России, включая сбор информации, выполнение функций маркетинга, участие в проектах, пробное (или венчурное) финансирование;
· «привязка» отдельных секторов российской промышленности к соответствующим отраслям национальной экономики; развитие двустороннего экономического сотрудничества в целом.
Продвижение товаров «своих» производителей на российский рынок часто осуществляется с помощью предоставления кредитов на закупку этих товаров. Такие кредиты обычно не перечисляются на счет заемщика, а выдаются в виде кредитной линии. При этом заемщик не может использовать эти деньги на какие-либо другие цели и, по сути, не может ими распоряжаться.
Зарубежные государственные банки и другие финансовые институты оказывают многостороннюю помощь своим фирмам при проникновении на российский рынок и инвестировании средств в российскую экономику.
Такая помощь осуществляется по следующим направлениям:
· участие в проектах, осуществляемых частными инвесторами;
· сбор информации о российских производителях, финансовых институтах, правовых нормах и т.д.;
· поиск и анализ проектов, которые могли бы быть интересны национальным (т.е. зарубежным) инвесторам;
· взятие на себя риска по «раскрутке» подобных проектов; т.е. государственный банк может гарантировать вложенные на начальной стадии проекта частным инвестором средства, либо банк самостоятельно участвует в проекте, а в случае успеха привлекает к нему частные компании;
· политическое и экономическое давление на российские властные структуры в интересах «своих» компаний.
Стратегическая цель иностранных государственных финансовых институтов – включить российское рыночное пространство в сферу интересов национальных компаний. Это подразумевает создание в России устойчивых рынков сбыта для товаров национальных производителей, а также построение таких финансовых и технологических связей, чтобы «развивающий центр» совместного производственного кластера находился в стране, интересы которой представляет соответствующий государственный институт. Иначе говоря, предполагается, что в развитой стране сосредоточены высокотехнологические производства и, прежде всего, создание и внедрение новых технологий, а в России – производство по отработанной технологии и \ или по лицензии. Как показывают ряд экономических исследований, управление «развивающим центром» промышленного кластера дает в долгосрочной перспективе более эффективный контроль над кластером, чем использование чисто финансовых методов контроля. Поэтому государственные банки охотнее кредитуют проекты с долгосрочными перспективами (например, поставки оборудования), чем краткосрочные закупки конечной продукции.
Одна из самых распространенных форм инвестирования в российскую экономику – создание производственных совместных предприятий (СП). Прямое инвестирование в российские предприятия, как правило, наиболее эффективно в рамках программы по их коренной реконструкции. Выполнение такой программы требует очень больших затрат. Инвестирование для реализации частных проектов или для решения отдельных проблем может привести к тому, что средства пойдут на «латание дыр». Поэтому при реализации таких проектов есть смысл инвестировать не в само предприятие, а в специально созданную около него структуру.
Большинство российских промышленных предприятий имеют неустойчивое финансовое положение и устаревшую структуру. Иностранные инвесторы не привыкли работать с такими предприятиями, например, неустойчивость финансового положения не позволяет применять многие финансовые инструменты, с которыми работают иностранные фирмы. Российским предприятиям, в свою очередь, часто не выгодно иметь имидж финансово состоятельных, т.к. это позволяет не платить в бюджет и получать государственную поддержку. Инвестирование в российское предприятие предполагает установление (в той или иной степени) контроля над ним, т.к. в противном случае велик риск невозврата средств. Однако это может быть неприемлемо для руководства предприятия и часто приводит к конфликтам. Кроме того, владение акциями предприятия (даже контрольным пакетом) в российских условиях далеко не всегда означает возможность контроля за действиями его руководства. Этих проблем можно избежать, создав СП.
Совместное предприятие позволяет «отгородить» отдельным юридическим лицом выполнение какого–либо проекта (например, модернизация части оборудования или производство новых видов продукции) от проблем основного производства. Если российское предприятие находится в очень плохом положении, то в совместное предприятие может быть выделена наиболее жизнеспособная часть производства, которая в дальнейшем развивается с помощью иностранных инвестиций. Кроме того, совместное предприятие позволяет руководству российской стороны не бояться за сохранение своих мест в рамках старой структуры и одновременно внедриться в «новую экономику».
Многие иностранные компании для работы на российском рынке создают дочерние структуры. Это позволяет компании не иметь непосредственно дело со «своеобразным» российским рынком и строить отношения с дочерней фирмой на привычной для западного бизнеса основе. Дочерняя фирма, в которой обычно работают российские сотрудники под контролем иностранного управляющего, подготавливает инвестиционные проекты и, по возможности, очищает их от «российской специфики», т.е. производит необходимые согласования с властными структурами, договаривается с заинтересованными сторонами (например, возможная покупка акций предприятия согласовывается с его руководством) и т.п. В результате составляется бизнес–план по западному стандарту (где, по возможности, устранены специфические российские риски), на основе которого материнская компания принимает решение. Дочерняя фирма может также принимать на себя обязательства перед российскими партнерами, защищая материнскую компанию от определенных рисков.
Иностранная компания вместо создания дочерней структуры может использовать российского агента, который умеет работать по западным технологиям. Особенно часто это происходит при работе на российских фондовых рынках.
В целом, методы применяемые иностранными инвесторами при вложении средств определяются тем, что иностранный капитал стремится:
· контролировать использование вложенных средств (контролировать структуры, в которые были вложены деньги) и, по возможности, застраховать их от вероятных недружественных действий со стороны российского партнера;
· по возможности, обеспечить независимость выполняемого проекта от экономического положения российского предприятия–партнера;
· перевести отношения со структурой, управляющей вложенными деньгами, на западные стандарты;
· свести к минимуму неудобства российской финансовой и налоговой системы, таможенных барьеров (в этой области иностранные компании используют те же методы, что и российские).
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Приступая к анализу динамики поступления иностранных инвестиций в Россию необходимо отметить, что в общем объеме доля прочих инвестиций не всегда превалировала над другими их видами: прямыми, и портфельными. Однако с 1996 года, когда на рынок ГКО-ОФЗ были допущены нерезиденты, объемы прочих инвестиций резко пошли вверх в силу появившейся возможности зарабатывать "легкие" деньги, рискуя при этом минимально.
Как известно, перспективы привлечения иностранных инвестиций в экономику той или иной страны зависят, наряду с прочими факторами, от наличия у нее тех или иных конкурентных преимуществ. Россия несомненно обладает ими, хотя в ходе рыночных реформ ряд их был утрачен. Это относится прежде всего к внутренним ценам, приблизившимся к мировым, стагнирующей промышленной базе, эрозии научно-квалификационного потенциала. Иностранцев отпугивает российская политическая и правовая нестабильность, суровый налоговый климат, усиление криминальных тенденций в обществе.
И тем не менее иностранные инвестиции идут в Россию. Переломным можно считать 1996 год. Осенью 1996 года ведущие мировые агентства присвоили России довольно высокий кредитный рейтинг.
Как показывает анализ, объем иностранных инвестиций за 1997 год составил 12,3 млрд. долларов, что почти в 2 раза больше, чем в 1996 году. Рост иностранных вложений в российскую экономику произошел в основном за счет кредитов полученных от непрямых инвесторов Мирового банка, Международного валютного фонда, Европейского банка реконструкции и развития, а также инвестиций в государственные ценные бумаги. Тем не менее объем прямых иностранных инвестиций также увеличился почти 2,2 раза. По итогам 1997 года объем прямых инвестиций составил 5,3 млрд. долларов при ожидавшихся, 4 млрд. долларов.
Несмотря на известные негативные явления в российской экономике (августовский кризис 1998 года повлек за собой как общее сокращение всех видов инвестиционных поступлений в страну, так и свертывание, и замораживание конкретных инвестиционных программ), данные приводимые в таблице, скорее всего, не дают оснований говорить о массовом уходе иностранных инвесторов с российских рынков капитала. Как прежде, в целом сохраняется пропорция привлекаемых капиталов – основная их часть представлена прочими инвестициями, за которым следуют прямые и портфельные инвестиции.
[bookmark: OCRUncertain136]	Следует отметить, что за 1998 – 2001 годы происходили существенные структурные изменения привлекаемого иностранного капитала. Если в первом полугодии 1998 года соотношение между прямыми, портфельными и прочими инвестициями выглядело как 19,6 %, 0,4 % и 80 %, то в конце 1998 года оно составило соответственно 28,6 %, 1,6 %, и 69,8 %. А в конце 1999 года это соотношение выглядело уже следующим образом: прямые инвестиции составили 44,6 %, портфельные – 0,3 %, прочие – 55,1 %, та же тенденция наблюдалась и далее: в 2000 году соответственно 40,4%; 1,3% и 58,3%; в 2001 году прямые инвестиции - 27,9 %, портфельные - 3,2 % и прочие - 68,9 %; 2003: 22.9%, 1.3%, 75.7% соответственно.










Объем иностранных инвестиций, поступивших от иностранных инвесторов, по видам


[bookmark: OCRUncertain138]Такое перераспределение инвестиционных потоков, очевидно, следует связывать, во-первых, со стремлением зарубежных вкладчиков к максимальному сохранению своих, оставляемых в России, капиталов. В частности, с желанием любыми путями вывести свои средства, вложенные в государственные ценные бумаги.
[bookmark: OCRUncertain153][bookmark: OCRUncertain154]Во-вторых, увеличение доли иностранного капитала, направляемого в прямые инвестиции, при одновременном сокращении прочего инвестирования, можно расценивать как нежелание инвесторов уходить с российского рынка капиталов, для чего они размещают свои капиталы в более надежные, чем спекулятивные, источники доходов. Не случайно в последнее время участились сообщения о приобретении зарубежными инвесторами крупных, в том числе контрольных, пакетов акций российских компаний. 
[bookmark: OCRUncertain165]Кроме того, неоспоримым является тот факт, что в условиях затянувшихся негативных явлений, а также в виду малоэффективной деятельности отечественных собственников и менеджеров, ряд российских предприятий все больше делает ставку на привлечение иностранного капитала, вплоть до полного перехода в его собственность. Такие инициативы "снизу" не остаются незамеченными, что также создает дополнительные стимулы для роста прямых и портфельных инвестиций.
На существующем в Российской Федерации общеэкономическом фоне трудно делать какие-либо, тем более оптимистичные прогнозы. Тем не менее, наметившуюся тенденцию постепенного ухода иностранного капитала из спекулятивного в реальный сектор, не принимать во внимание нельзя.
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[bookmark: _Toc475711294]Крупнейшие государства-инвесторы в экономику Российской Федерации по итогам 2002 года представлены в таблице. 

Страны с наиболее значительными инвестициями в экономику РФ
	 
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	 
	 Млн. долл. США
	% 
	Млн. долл. США
	% 
	Млн. долл. США
	% 
	Млн. долл. США
	% 
	Млн. долл. США
	% 
	Млн. долл. США
	% 

	Всего инвестиций
	12295
	100
	11773
	100
	9560
	100
	10958
	100
	14258
	100
	19780
	100

	Германия
	1647
	13
	2848
	24
	1695
	18
	1468
	13
	1237
	8,7
	4001
	20

	Кипр
	992
	8,1
	917
	7,8
	923
	9,7
	1448
	13
	2331
	16
	2327
	12

	Великобритания
	2411
	20
	1591
	14
	733
	7,7
	599
	5,4
	1553
	11
	2271
	12

	США
	2966
	24
	2238
	19
	2921
	31
	1594
	15
	1604
	11
	1133
	5,7

	Швейцария
	1756
	14
	411
	3,5
	405
	4,2
	784
	7,2
	1341
	9,4
	1349
	6,8

	Франция
	209
	1,7
	1546
	13
	312
	3,3
	743
	6,8
	1201
	8,4
	1184
	6

	Нидерланды
	540
	4,4
	877
	7,5
	541
	5,7
	1231
	11
	1249
	8,8
	1168
	5,9

	Япония
	139
	1,1
	60
	0,5
	42
	0,4
	117
	1,1
	408
	2,9
	441
	2,2

	Австрия
	378
	3,1
	83
	0,7
	43
	0,4
	79
	0,7
	423
	3
	376
	1,9

	Швеция
	72
	0,6
	146
	1,2
	70
	0,7
	308
	2,8
	72
	0,5
	139
	0,7

	другие страны
	---
	---
	1056
	9
	1875
	20
	2587
	24
	2839
	20
	5391
	27


Капитал других стран в большинстве случаев участвует в создании совместных предприятий (СП). Причем стратегия предприятий с иностранными инвестициями заключается в формировании небольшого уставного капитала и увеличении своей доли за счет предоставления кредитных ресурсов и гарантированного сбыта за рубежом.
Финансовый кризис 1998 года довольно болезненно повлиял на многие зарубежные компании-инвесторы, работающие в России. В силу возникших осложнений многие из них были вынуждены либо уменьшить интенсивность своей деятельности либо заморозить некоторые проекты до прояснения ситуации. Тем не менее, в большинстве своем зарубежные компании, в особенности вложившие средства в крупные проекты реального сектора российской экономики, не только продолжают свою работу, но в средне- и долгосрочном плане намереваются ее расширить, в том числе за счет сооружения и эксплуатации новых и совместных предприятий. Правда, основная часть принятых к реализации проектов касается отраслей, не требующих сравнительно крупных капиталовложений и позволяющих рассчитывать на их быструю отдачу, к примеру, таких, как легкая, пищевая промышленность, сфера услуг и т.п.
В сентябре 1999 года конгресс США принял решение о прекращении прямых иностранных инвестиций в российскую экономику из госбюджета США. Таким образом, инвестиционный фонд «США – Россия», созданный в 1995 году и реализующий в России в настоящее время около 30 проектов (инвестиции осуществлялись в связь, торговлю, строительство, пищевую и деревообрабатывающую промышленность), общий объем капиталовложений в которые оценивается в 200 млн. долларов, в течение ближайших лет намерен освоить оставшиеся , выделенные решением конгресса США на инвестиционные цели в России, и перейти на привлечение частных инвестиций.
В 2001 году в географической структуре иностранного капитала, поступившего в российскую экономику, произошли существенные изменения по результатам 2001 г. лидером среди стран-инвесторов являются Кипр и Швейцария. Кипрские и швейцарские инвестиции (по сути, вывезенные за рубеж российские капиталы) входят в тройку лидеров по инвестициям в черную металлургию, топливную и пищевую промышленность. А доля инвестиций кипрских компаний в электроэнергетику за первые девять месяцев 2001 г. составила 87,5%. Швейцария также активно вкладывает деньги в химию и нефтехимию, цветную металлургию. Объем российских денег за рубежом оценивается в 300 млрд. долл. Именно за счет этого источника, а также благодаря выводу части капитала из теневой экономики (около 100-150 млрд. долл.) правительство надеется увеличить приток инвестиций в Россию.
Европейские компании в качестве приоритетного направления избирают инвестирование предприятий обрабатывающей промышленности. Так, немецкие инвесторы наиболее активно участвуют во вложении капитала в химическую и фармацевтическую промышленность, машиностроение.
В последнее время стало расти число совместных предприятий, создаваемых с капиталом из стран Восточной Европы, восстанавливаются прежние хозяйственные связи.



Продолжается рост интереса к инвестированию российской экономики со стороны Японии. В конце октября 1999 года прошло совещание по японо-российскому экономическому сотрудничеству, на котором было отмечено о подготовке к реализации семи крупных совместных проектов, среди которых завершение строительства Бурейской ГЭС и строительство газопровода на Камчатке. Основными приоритетами японских инвесторов являются также электронная, нефтехимическая и автомобильная промышленность. Также, возросла активность на российском рынке (почти исключительно на Дальнем Востоке) компаний Южной Кореи, Тайваня, Сингапура и Гонконга.
В I квартале 2003 года объем иностранных инвестиций из Германии в нефинансовый сектор российской экономики составил 2,7 млрд. долл. США, что в 3,8 раза превышает показатель I квартала 2002 года. При этом удельный вес иностранных инвестиций из Германии в общем объеме иностранных инвестиций в I квартале 2003 года составил 43,4% (в I квартале 2002 года - 18,9%). Такие данные приводит Центр макроэкономических исследований (ЦМЭИ) компании БДО ЮниконРуф со ссылкой на Госкомстат России. 
Германские инвесторы отдавали предпочтение предприятиям и организациям внешней торговли (1,8 млрд. долл. США, или 66,7% от общего объема иностранных инвестиций из Германии в российский нефинансовый сектор) и связи (0,4 млрд. долл. США, или 14,9%). Благодаря увеличению притока инвестиций из Германии в «торговлю и общественную питание» доля данной отрасли в общем объеме иностранных инвестиций в I квартале 2003 года составила 52,4% (в I квартале 2002 года - 34,4%). При этом большая часть инвестиций, поступивших из Германии, относится к прочим иностранным инвестициям (различного рода кредиты и займы). Германия также лидировала среди стран-инвесторов по объему иностранных инвестиций в российскую промышленность. 
Резкое увеличение притока иностранных инвестиций из Германии в нефинансовый сектор российской экономики привело к увеличению объема накопленных иностранных инвестиций из Германии до 10,6 млрд. долл. США на конец марта 2003 года, что на 67,3% больше, чем на конец марта 2002 года. Причем в структуре накопленных иностранных инвестиций из Германии наибольшую долю составляют прочие иностранные инвестиции - 76%, тогда как доля прямых иностранных инвестиций составляет всего 20,4%. 
На втором месте в I квартале 2003 года по объему иностранных инвестиций, направленных в нефинансовый сектор российской экономики, находилась Великобритания - 13%, на третьем месте - Кипр (10%). Причем Кипр занимает второе место по объему накопленных иностранных инвестиций в нефинансовый сектор на конец марта 2003 года.
В настоящий момент наиболее привлекательными для иностранных инвесторов являются прежде всего те отрасли, которые связаны с эксплуатацией природных ресурсов и имеют хороший экспортный потенциал (металлургия, нефтегазовая отрасль, лесная промышленность, отчасти химическая отрасль), и те, которые имеют широкий немонополизированный внутренний рынок (пищевая промышленность, производство товаров народного потребления). В последние годы резко возрос интерес к развитию средств связи и телекоммуникаций. По количеству крупных проектов, инвестируемых в этих отраслях, наша страна является одним из мировых лидеров.

Объем инвестиций, поступивших от иностранных инвесторов, по отраслям экономики
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Отличительной особенностью 1999 года стала переориентация иностранных инвесторов с рынка капиталов на инвестиции в экспортные отрасли России, и прежде всего, в топливную промышленность.
В российскую нефтегазовую отрасль было вложено больше иностранных инвестиций, чем в какую-либо другую. (Однако в 2000, 2001 годах ситуация изменилась показатель упал с 17,8 (1999год) до 4,5 (2001) с некоторым подъемом в 2003 году – 13,2%. Предприятия нефтегазовой промышленности не только реализуют совместные проекты с иностранными партнерами, но и привлекают средства с помощью размещения своих ценных бумаг на западном финансовом рынке. Можно отметить, что привлечение средств таким способом удается лишь единичным российским предприятиям и финансовым институтам. В нефтегазовую промышленность привлекаются также государственные иностранные средства и деньги международных финансовых институтов в сравнительно большом объеме.
Иностранным инвесторам не удалось поставить под прямой контроль ни одну из российских нефтедобывающих компаний. Это объясняется тем, что все эти компании – очень крупные предприятия «стратегического» значения. Кроме того, существует прямой запрет на продажу акций ряда российских нефтяных компаний за рубеж.
В нефтегазодобывающей промышленности наибольшую активность проявляют американские, французские, английские, немецкие, канадские, австралийские и южнокорейские инвесторы.
[bookmark: YANDEX_0][bookmark: YANDEX_1][bookmark: YANDEX_2][bookmark: YANDEX_3][bookmark: YANDEX_4][bookmark: YANDEX_5][bookmark: YANDEX_6][bookmark: YANDEX_7][bookmark: YANDEX_8][bookmark: YANDEX_9][bookmark: YANDEX_10][bookmark: YANDEX_11][bookmark: YANDEX_LAST]Эксперты отмечают, что по итогам первого полугодия 2001 года объем поступления иностранных инвестиций в машиностроение превысил объем инвестиций в нефтедобычу. Так, за рассматриваемый период в промышленность поступило почти 2,5 млрд. долл. иностранных инвестиций. Среди отраслей по этому показателю лидируют  пищевая промышленность, черная металлургия, машиностроение и металлообработка и нефтедобывающая  промышленность. В первом полугодии 2001 года отраслевые предпочтения основных стран-инвесторов сложились следующим образом: наибольший объем иностранных  инвестиций  в машиностроение и металлообработку был осуществлен из США, в топливно-энергетический комплекс - с Кипра, в  пищевую промышленность  - из Нидерландов, в  черную металлургию  - из Швейцарии.
Инвесторы из Великобритании предпочитали вкладывать средства в торговлю и общественное питание, а также в промышленность. На данные сферы российской экономики пришлось 51,3% (1,5 млрд.долл.) и 27,4% (826 млн.долл.) совокупных вложений из Великобритании в российскую экономику за 9 месяцев 2003 года. Еще 17,4% (525 млн.долл.) инвестиций из Великобритании было направлено на общую коммерческую деятельность по обеспечению функционирования рынка. За январь-сентябрь 2002 года в данные сферы российской экономики было инвестировано, соответственно, 43,2% (739 млн.долл.),  28,9% (494 млн.долл.) и 24% (410 млн.долл.) совокупных инвестиций из Великобритании.
Основная часть вложений из Франции - 1,4 млрд.долл. или 81,6% в январе-сентябре 2003 года пришлась на промышленные отрасли (9 месяцев 2002 г. – 396 млн.долл. или 40,6%), среди которых преобладала топливная промышленность, куда было направлено 1,1 млрд.долл. или 76,5% промышленных инвестиций из Франции (9 месяцев 2002 г. – 140 млн.долл. или 35,4%). При этом, удельный вес Франции в совокупных иностранных инвестициях в промышленность в январе-сентябре 2003 года вырос до 18,8% (9 месяцев 2002 г. – 8%).
Одной из самых привлекательных отраслей для иностранных инвесторов является алюминиевая промышленность. Довольно высокий интерес к данной отрасли можно объяснить рядом факторов. Основная составляющая в себестоимости алюминия – электроэнергия. Сравнительная дешевизна электроэнергии в России и удачное расположение многих алюминиевых заводов (например, Братский завод находится рядом с двумя крупными гидроэлектростанциями, у которых практически нет других крупных потребителей энергии) позволяют получать высокую прибыль.
В алюминиевой отрасли эффективно использование толлинговой схемы (работа на давальческом сырье), что позволяет легко включить российское предприятие в технологическую цепочку иностранного партнера, решить проблемы поставок сырья и реализации продукции, уменьшить налоги и таможенные сборы, уменьшить оборотные средства предприятий (которым не надо самим закупать сырье), обойти квоты на поставку российского алюминия на Запад.
Рентабельность производства повышается также благодаря относительной дешевизне российской рабочей силы и хорошему состоянию оборудования на многих предприятиях.
Иностранные инвесторы проявляют высокий интерес ко многим крупным алюминиевым заводам.
Некоторые отрасли химической промышленности, благодаря богатым природным ресурсам, обладают хорошим экспортными перспективами (например, производство минеральных удобрений). Это делает их потенциально привлекательными для иностранных инвесторов.
Высокий внутренний спрос на товары бытовой химии способствует иностранным инвестициям в предприятия этого профиля. Инвесторов также привлекает возможность вкладывать средства в небольшие предприятия.
Неплохими экспортными возможностями и хорошим внутренним спросом характеризуется также нефтехимия. Имеются примеры вложения иностранных средств в предприятия отрасли в рамках проектов, реализуемых крупными российскими нефтяными компаниями.
Недостатком химической отрасли является то, что многие производства были созданы с военными целями.
Химические предприятия крайне разнородны и вряд ли можно говорить о каких–либо перспективах химической промышленности в целом. Однако в любом случае ожидать масштабных иностранных инвестиций в ближайшее время не приходится, хотя в настоящее время и реализуется ряд проектов.
Большой интерес проявляют зарубежные инвесторы к лесной отрасли. Лесоматериалы – традиционная статья российского экспорта с хорошо очерченными перспективами. Это предопределяет интерес иностранных инвесторов к лесной отрасли. Лесная промышленность привлекательна также тем, что не требует таких больших затрат при реализации проектов модернизации, как, например, металлургия. При нормальном развитии российской экономики иностранные вложения в лесную отрасль должны возрастать.
Одной из характерных черт поступления иностранного капитала в Российскую Федерацию является неравномерное его размещение по экономическим регионам страны. В частности, это выражается в том, что традиционно большая часть средств направляется в Центральный экономический район. Например, по итогам 2000 года в нем сосредоточено 42,6 % инвестиций, из них около 86 % капитала приходится на Москву. Остальные 40 % распределяются в основном среди 10 – 15 (из 89 субъектов федерации) регионов.
В сложившейся ситуации администрациям регионов пришлось делать выбор между продолжением федеральной политики и выработкой собственного подхода к проблеме прямых иностранных инвестиций. Объективно понимая, что крупные капиталовложения, необходимые для подъема производства, возможны главным образом со стороны иностранных инвесторов, многие регионы выбрали путь создания максимально благоприятных условий для привлечения иностранных инвестиций. Основными инструментами при этом являются разработка собственных программ внешнеэкономического и в том числе инвестиционного сотрудничества, презентация конкретных проектов и направление их для оценки в специализированные международные информационно-консалтинговые группы и агентства, проведение специализированных "Дней" в странах – потенциальных инвесторах, заключение рамочных соглашений о сотрудничестве, создание специализированных банков данных, предоставление инвесторам и отдельным проектам специальных льгот и т.д.
Для привлечения инвестиций региональные администрации используют практически все свои возможности, прежде всего по снижению налогов и предоставлению налоговых льгот. Наиболее часто они снижают региональные ставки налога на прибыль, дают освобождение от уплаты в региональный бюджет налога на имущество и других местных налогов при соблюдении инвесторами определенных условий, предоставляют отсрочки по налоговым, арендным и иным платежам, предоставляют беспроцентные ссуды и гарантии местных органов власти и др. Также практикуется практика заключения прямых инвестиционных договоров с крупными зарубежными инвесторами для реализации крупного инвестиционного проекта с привлечением гарантий федерального Правительства.
Практически в каждом субъекте Российской Федерации введено в действие собственное законодательство (в пределах предоставленной субъектам компетенции), способствующее улучшению инвестиционного климата, созданию благоприятных условий для инвестиционной деятельности.
В целом можно утверждать, что на региональном уровне вопросы стимулирования инвестиций прорабатываются лучше, нежели на федеральном, что свидетельствует о заинтересованном отношении властей к притоку капитала.
Как показало время, создание преференциального режима для прямых иностранных инвестиций, стимулирование деятельности предприятий с иностранными инвестициями в целом оправдали себя. Предприятия с иностранными инвестициями стали значимой силой в экономике многих регионов, началась реализация ряда крупных производственных проектов с участием зарубежных инвесторов. Тем не менее, в результате проделанного анализа специалисты Государственной инвестиционной корпорации пришли к выводу: принятие регионального законодательства, регулирующего капиталовложения, не приводит к значительному увеличению их объема. Решающими факторами при осуществлении инвестиций сегодня является географическое и социально-экономическое положение региона. Льготы и гарантии, закрепленные местными нормативными актами, станут определяющими только при условии кардинального изменения общеэкономической ситуации в стране.
Распределение иностранных инвестиций в территориальном разрезе характеризуется сохранением позиций Центрального экономического района, прежде всего Москвы (более 90 % инвестиций приходящихся на Центральный район), сырьевых регионов (Татарстан, Тюменская, Омская области), крупных машиностроительных центров (Свердловская область).
За 9 месяцев 2003 года иностранные инвестиции в Омскую область составили 1589,3 млн долларов США, что по сравнению с 2002 годом больше на 52,5%. По объему привлеченных в прошлом году иностранных инвестиций Омская область занимает второе после Москвы место в Российской Федерации. По Сибирскому федеральному округу v это первый показатель. 
В 2003 году позитивные изменения структуры и отраслевой направленности инвестиций отмечались сразу по нескольким позициям. Прямые иностранные инвестиции в Омскую область увеличились в 8,3 раза. Взносы инвесторов в уставный капитал омских предприятий выросли в 9,4 раза. Вложения в строительство выросли в 6,3 раза, в связь v в 2,8 раза, в промышленность v на 6%, в том числе в машиностроение v на 79,6%, строительных материалов - в 3,9 раза. В 2003 году особый интерес к Омскому региону проявили инвесторы из Британских Виргинских островов, Кипра, Республики Беларусь, Нидерландов, США, Казахстана.
По состоянию на 1 января 2004 года накопленный иностранный капитал в экономике Вологодской области составил 295 миллионов долларов США. В 2003 году возросли темпы поступления иностранных инвестиций. Если в 2002 году общий объем поступившего иностранного капитала увеличился по сравнению с 2001 годом лишь на 7 процентов, то в 2003 году по сравнению с 2002 годом в 9 раз. В целом в экономику области в 2003 году направлено 287 миллионов долларов иностранного капитала. Уменьшилась доля прямых инвестиций с 21 процента в 2002 году до 7 процентов в 2003 году, доля прочих инвестиций возросла - на 18 процентных пунктов.
Наибольшие объемы иностранных инвестиций в 2003 году приходились на долю Франции (28 процентов), Германии (25 процентов) и Великобритании (21 процент), инвесторы этих стран вкладывали средства в черную металлургию, химическую, деревообрабатывающую, стекольную промышленность, строительство и прочие виды деятельности сферы материального производства. Среди отраслей экономики промышленность по-прежнему остается наиболее привлекательной для вложения иностранного капитала. В 2003 году в промышленность поступило 238 миллионов долларов или 83 процентов от общего объема иностранных инвестиций. В 2003 году ведущие позиции по иностранным вложениям капитала в область удерживал город Череповец (98 процентов). Зарубежные инвесторы вложили капитал также в организации Бабушкинского, Чагодощенского районов и города Вологды. Об этом сообщает Вологодский областной комитет государственной статистики.
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Прямые иностранные инвестиции играют сейчас важнейшую роль в создании интегрированной интернациональной производственной системы – производственного ядра мировой экономики. Развитые страны создали эффективную систему государственной поддержки национальных компаний стремящихся внедриться в рыночную структуру других стран, причем субсидии или запретительные меры, как правило, в нее не входят. К сожалению, в России еще не выработано такой системы. Это происходит во многом потому, что государственная политика нацелена, прежде всего, на защиту так называемых «государственных интересов», а не интересов отечественных компаний и фирм. Следует также отметить, что меры по укреплению конкурентоспособности отечественных компаний, как правило, дают больший эффект, чем ущемление интересов иностранных фирм с целью поддержки своих производителей.
Проведенный в работе анализ позволяет сделать следующие выводы: прямые иностранные инвестиции являются фактором, оказывающим ярко выраженное позитивное воздействие на экономику; создание преференциального режима для прямых иностранных инвестиций достаточно активно способствует их привлечению. Тем не менее федеральное законодательство не было и в настоящий момент не является достаточно благоприятным, «либеральным» для такого рода вложений; частичная коррекция сложившегося положения происходит за счет принятия законодательных актов регионального уровня.
И все же иностранные инвесторы продолжают называть российский рынок перспективным.
В опубликованном отчете союза немецкой экономики отмечается, что «было бы стратегической ошибкой списывать Россию со счетов под впечатлением ее плохого в настоящее время имиджа».
На существующем в Российской Федерации общеэкономическом фоне трудно делать какие-либо, тем более оптимистичные прогнозы. Тем не менее, наметившуюся тенденцию постепенного ухода иностранного капитала из спекулятивного в реальный сектор, не принимать во внимание нельзя. Одним из "положительных" результатов кризиса 17 августа 1998 года стало понимание низкой эффективности привлечения иностранного капитала в страну путем получения торговых и иных частных кредитов, заимствований по линии ГКО-ОФЗ, а также необходимости кардинальных изменений в области законодательного регулирования привлечения иностранного капитала.
В настоящее время в России происходит увеличение притока прямых иностранных инвестиций. Тем не менее, в абсолютных цифрах иностранное инвестирование остается очень небольшим и явно не удовлетворяющим потребностей российской экономики. Это объясняется неблагоприятным инвестиционным климатом в стране в целом и по отношению к иностранным инвестициям в особенности. Более того, неблагоприятный инвестиционный климат приводит к тому, что некоторые российские компании отказываются от уже выделенных иностранных средств, поскольку их использование, учитывая высокое налогообложение и таможенные сборы, невыгодно. Слабое развитие прямых инвестиций приводит к тому, что промышленные предприятия не получают необходимых инвестиций, затрудняется передача передовых технологий. Важными причинами такого положения являются неопределенность прав собственности, отсутствие оперативной процедуры банкротства, сохранение неэффективного директорского корпуса и сложность замены старого руководства предприятия. Все это определило низкую конкурентоспособность российского производства, а также дальнейшее уменьшение доли рынка, занятой товарами российского производства.
Препятствием является также отсутствие надежных структур по привлечению и гарантированию иностранных инвестиций. Отрицательное влияние оказывают экономическая и социально-политическая нестабильность в стране, неразвитость банковской и прочей инфраструктуры, высокий уровень преступности и коррумпированности, профессиональная неподготовленность, а следовательно, низкая компетентность российских деловых кругов.
В силу названных причин Россия остается страной высокого инвестиционного риска. Это обстоятельство сдерживает не только иностранных, но и отечественных инвесторов.
Однако, 15 сентября 2003 года в Москве, в «Президент – отеле» прошло XVII заседание Консультативного совета по иностранным инвестициям в России. 
В ходе заседания обсуждались вопросы инвестиционного имиджа России, совершенствования налоговой политики и административных барьеров в инвестиционной деятельности. 
В результате обсуждения участники рабочей группы пришли к следующим выводам:
Российское правительство добилось впечатляющих результатов в деле улучшения инвестиционного климата в России. Изменения в законодательстве 2002-2003г., усилия Правительства по внедрению принципов корпоративного управления привели к решительному изменению отношения к российской экономике, выразившемуся в реализации крупных инвестиционных проектов с участием иностранных инвесторов в 2003г. Рабочая группа отмечает, что некоторые рекомендации, сформулированные рабочей группой в 2002г. выполнены, другие выполняются в настоящее время.
Участники рабочей группы поддерживают усилия Правительства и надеются на их продолжение. Создание благоприятного инвестиционного климата предполагает дальнейшие усилия по совершенствованию законодательства, правоприменения и обучению. Меры по развитию рынка капитала как основы для повышения роли корпоративного управления станут в конечном итоге, основой повышения привлекательности российских предприятий для внутренних и иностранных инвесторов. 
Члены рабочей группы были единодушны во мнении о необходимости дальнейшего развития механизмов, обеспечивающих должное корпоративное поведение. Особое внимание было уделено обсуждению проблем, связанных с повышением прозрачности и уровня корпоративного управления фондовых бирж, дальнейшего повышения роли фондовых бирж в обеспечении надлежащего корпоративного управления, в том числе путем возложения на них обязанности приостанавливать операции в случае нарушения прав инвесторов. Участники дискуссии также подчеркнули необходимость обучения российских бизнесменов принципам и преимуществам корпоративного управления и необходимость разработки профессиональных стандартов деятельности директоров, в том числе Кодекса независимого директора.
Кроме того, можно утверждать, что развитие иностранных инвестиций в России не соответствует потенциалу российского рынка. Благодаря богатым запасам природных ресурсов, достаточно высокому (по сравнению со многими развивающимися странами) уровню образования населения, емкому рынку Россия могла бы стать одной из самых привлекательных стран для вложения инвестиций. При нормальном развитии процессов реструктуризации национальной экономики следует ожидать на несколько порядков большего притока прямых иностранных инвестиций.
Увеличение доли прямых иностранных инвестиций в общем объеме иностранных капиталовложений идущих в Россию и повышение эффективности инвестиционной деятельности должны стать одними из важнейших направлений корректировки современных экономических реформ проводимых в России. Это обусловлено совокупностью причин, главная из которых заключается в том, что без увеличения объемов прямых иностранных инвестиций Россия не в состоянии самостоятельно осуществить подъем национальной экономики, а следовательно, и переломить негативные тенденции в социальной сфере. Повышение инвестиционной активности на всех уровнях экономики – главное условие решения этих задач.
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Лист2

		





Лист3

				1995				1996				1997				1998				1999				2000				2001				2002				2003

				Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу

		Всего инвестиций		2983		100		6970		100		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100		29700		100

		прямые инвестиции		2020		67.7		2440		35		5333		43.4		3361		28.6		4260		44.6		4429		40.4		3980		27.9		4002		20.2		6800		22.9

		из них:

		взносы в уставный капитал		1455		48.8		1780		25.5		2127		17.3		1246		10.6		1163		12.2		1060		9.7		1271		8.9		1713		8.8		---		---

		кредиты, полученные от зарубежных совладельцев организаций

				341		11.4		450		6.5		2632		21.4		1690		14.4		1872		19.6		2738		25		2117		14.8		1300		6.6		---		---

		прочие		224		7.5		210		3		574		4.7		425		3.6		1225		12.8		631		5.7		592		4.2		989		5		---		---

		портфельные инвестиции		39		1.3		128		1.8		681		5.5		191		1.6		31		0.3		145		1.3		451		3.2		472		2.4		400		1.3

		из них:

		акции		–		–		42		0.6		572		4.6		33		0.3		27		0.3		72		0.6		329		2.3		283		1.4		---		---

		долговые ценные бумаги		28		0.9		86		1.2		109		0.9		158		1.3		2		0		72		0.6		104		0.7		129		0.7		---		---

		прочие инвестиции		924		31		4402		63.2		6281		51.1		8221		69.8		5269		55.1		6384		58.3		9827		68.9		15306		77.4		22500		75.7

		из них:

																																2243		11.3

		торговые кредиты		187		6.3		407		5.8		240		1.9		1671		14.2		1452		15.2		1544		14.1		1835		13.9		2243		11.3		---		---

		прочие кредиты		493		16.5		2719		39		4347		35.4		6297		53.5		3349		35		4735		43.2		7904		55.4		12928		65.4		---		---

		прочее		244		8.2		1276		18.4		1694		13.8		253		2.1		468		4.9		105		1		88		0.6		135		0.7		---		---
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1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

Млн. 

долл 

США

%  Млн. 

Долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

% Млн. 

долл 

США

%

Всего инвестиций

2983 100 6970 100 12295 100 11773 100 9560 100 10958 100 14258 100 19780 100 20900 100

Промышленность

1291 43,3 2278 32,7 3610 29,3 4698 39.9 4876 51 4721 43,1 5662 39,2 7332 37,1 7581 36,3

в том числе:

топливная

262 8,8 513 7,4 1677 13,6 1880 16 1700 17,8 621 5,7 1023 7,2 1943 9,8 2770 13,2

машиностроение и 

металлообработка 197 6,6 194 2,8 274 2,2 305 2,6 395 4,1 470 4,3 275 1,9 334 1,7 2306 11

химическая и 

нефтехимическая

174 5,8 103 1,5 82 0,7 52 0,4 103 1,1 243 2,2 703 4,9 490 2,5 588 2,8

деревообрабатыва

ющая и 

целлюлозно-

бумажная

174 5,8 313 4,5 203 1,6 240 2 193 2 257 2,3 241 1,7 312 1,6 281 1,3

пищевая

296 9,9 779 11,2 704 5,7 1473 12,5 1415 14,8 1786 16,3 1557 10,9 1210 6,1 779 3,7

Строительство 217 7,3 96 1,4 268 2,2 237 2 97 1 86 0,8 95 0,7 126 0,6 187 0,9

Транспорт 11 0,4 86 1,3 50 0,4 318 2,7 521 5,5 1020 9,3 758 5,3 174 0,9 308 1,5

Связь 88 2,9 183 2,6 145 1,2 271 2,3 386 4 927 8,5 501 3,5 436 2,2 574 2,7

Торговля и 

общественное 

питание

507 17 375 5,4 733 6 1201 10,2 1622 17 1954 17,8 5290 37,1 8800 44,5 8948 42,8

Финансы, кредит, 

страхование, 

пенсионное 

обеспечение

406 13,6 2024 29 4763 38,7 900 7,6 114 1,2 274 2,5 127 0,9 130 0,7 226 1,1

Общая 

коммерческая 

деятельность по 

обеспечению 

функционирован

ия рынка

145 4,9 1629 23,4 2299 18,7 1426 12,1 190 2 271 2,5 792 5,6 1355 6,9 1956 9,4

Прочие отрасли 318 10,6 299 4,2 427 3,5 2722 23,2 1754 18,3 1705 15,5 1033 7,2 1427 7,1 857 4,1

2003/ I-IX


_____Microsoft_Excel_97-20033.xls
Лист1

				1997				1998				1999				2000				2001				2002

						%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%

		Всего инвестиций		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100

		Германия		1647		13.4		2848		24.2		1695		17.7		1468		13.4		1237		8.7		4001		20.2				2848		1695		1468		1237		4001

		Кипр		992		8.1		917		7.8		923		9.7		1448		13.2		2331		16.3		2327		11.8				917		923		1448		2331		2327

		Великобритания		2411		19.6		1591		13.5		733		7.7		599		5.4		1553		10.9		2271		11.5				1591		733		599		1553		2271

		США		2966		24.1		2238		19		2921		30.6		1594		14.6		1604		11.2		1133		5.7				2238		2921		1594		1604		1133

		Швейцария		1756		14.3		411		3.5		405		4.2		784		7.2		1341		9.4		1349		6.8				411		405		784		1341		1349

		Франция		209		1.7		1546		13.1		312		3.3		743		6.8		1201		8.4		1184		6				1546		312		743		1201		1184

		Нидерланды		540		4.4		877		7.5		541		5.7		1231		11.2		1249		8.8		1168		5.9				877		541		1231		1249		1168

		Япония		139		1.1		60		0.5		42		0.4		117		1.1		408		2.9		441		2.2				60		42		117		408		441

		Австрия		378		3.1		83		0.7		43		0.4		79		0.7		423		3		376		1.9				83		43		79		423		376

		Швеция		72		0.6		146		1.2		70		0.7		308		2.8		72		0.5		139		0.7				146		70		308		72		139

		другие страны		---		---		1056		9		1875		19.6		2587		23.6		2839		19.9		5391		27.3				1998		1999		2000		2001		2002
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Лист2

				1995				1996				1997				1998				1999				2000				2001				2002				2003/ I-IX

				Млн. долл США		%		Млн. Долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%

		Всего инвестиций		2983		100		6970		100		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100		20900		100

		Промышленность		1291		43.3		2278		32.7		3610		29.3		4698		39.9		4876		51		4721		43.1		5662		39.2		7332		37.1		7581		36.3

		в том числе:

		топливная		262		8.8		513		7.4		1677		13.6		1880		16		1700		17.8		621		5.7		1023		7.2		1943		9.8		2770		13.2

		машиностроение и металлообработка		197		6.6		194		2.8		274		2.2		305		2.6		395		4.1		470		4.3		275		1.9		334		1.7		2306		11

		химическая и нефтехимическая		174		5.8		103		1.5		82		0.7		52		0.4		103		1.1		243		2.2		703		4.9		490		2.5		588		2.8

		деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная		174		5.8		313		4.5		203		1.6		240		2		193		2		257		2.3		241		1.7		312		1.6		281		1.3

		пищевая		296		9.9		779		11.2		704		5.7		1473		12.5		1415		14.8		1786		16.3		1557		10.9		1210		6.1		779		3.7

		Строительство		217		7.3		96		1.4		268		2.2		237		2		97		1		86		0.8		95		0.7		126		0.6		187		0.9

		Транспорт		11		0.4		86		1.3		50		0.4		318		2.7		521		5.5		1020		9.3		758		5.3		174		0.9		308		1.5

		Связь		88		2.9		183		2.6		145		1.2		271		2.3		386		4		927		8.5		501		3.5		436		2.2		574		2.7

		Торговля и общественное питание		507		17		375		5.4		733		6		1201		10.2		1622		17		1954		17.8		5290		37.1		8800		44.5		8948		42.8

		Финансы, кредит, страхование, пенсионное обеспечение		406		13.6		2024		29		4763		38.7		900		7.6		114		1.2		274		2.5		127		0.9		130		0.7		226		1.1

		Общая коммерческая деятельность по обеспечению функционирования рынка		145		4.9		1629		23.4		2299		18.7		1426		12.1		190		2		271		2.5		792		5.6		1355		6.9		1956		9.4

		Прочие отрасли		318		10.6		299		4.2		427		3.5		2722		23.2		1754		18.3		1705		15.5		1033		7.2		1427		7.1		857		4.1





Лист3

				1995				1996				1997				1998				1999				2000				2001				2002				2003

				Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу		Млн. долл. США		В % к итогу

		Всего инвестиций		2983		100		6970		100		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100		29700		100

		прямые инвестиции		2020		67.7		2440		35		5333		43.4		3361		28.6		4260		44.6		4429		40.4		3980		27.9		4002		20.2		6800		22.9

		из них:

		взносы в уставный капитал		1455		48.8		1780		25.5		2127		17.3		1246		10.6		1163		12.2		1060		9.7		1271		8.9		1713		8.8		---		---

		кредиты, полученные от зарубежных совладельцев организаций

				341		11.4		450		6.5		2632		21.4		1690		14.4		1872		19.6		2738		25		2117		14.8		1300		6.6		---		---

		прочие		224		7.5		210		3		574		4.7		425		3.6		1225		12.8		631		5.7		592		4.2		989		5		---		---

		портфельные инвестиции		39		1.3		128		1.8		681		5.5		191		1.6		31		0.3		145		1.3		451		3.2		472		2.4		400		1.3

		из них:

		акции		–		–		42		0.6		572		4.6		33		0.3		27		0.3		72		0.6		329		2.3		283		1.4		---		---

		долговые ценные бумаги		28		0.9		86		1.2		109		0.9		158		1.3		2		0		72		0.6		104		0.7		129		0.7		---		---

		прочие инвестиции		924		31		4402		63.2		6281		51.1		8221		69.8		5269		55.1		6384		58.3		9827		68.9		15306		77.4		22500		75.7

		из них:

																																2243		11.3

		торговые кредиты		187		6.3		407		5.8		240		1.9		1671		14.2		1452		15.2		1544		14.1		1835		13.9		2243		11.3		---		---

		прочие кредиты		493		16.5		2719		39		4347		35.4		6297		53.5		3349		35		4735		43.2		7904		55.4		12928		65.4		---		---

		прочее		244		8.2		1276		18.4		1694		13.8		253		2.1		468		4.9		105		1		88		0.6		135		0.7		---		---
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Млн. 

долл. 

США

%  Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

% Млн. 

долл. 

США

%

Всего 

инвестиций

2983 100 6970 100 12295 100 11773 100 9560 100 10958 100 14258 100 19780 100 29700 100

из них:

взносы в 

уставный 

капитал

1455 49 1780 26 2127 17 1246 11 1163 12 1060 9,7 1271 8,9 1713 8,8 --- ---

341 11 450 6,5 2632 21 1690 14 1872 20 2738 25 2117 15 1300 6,6 --- ---

прочие 224 7,5 210 3 574 4,7 425 3,6 1225 13 631 5,7 592 4,2 989 5 --- ---

портфельные 

инвестиции

39 1,3 128 1,8 681 5,5 191 1,6 31 0,3 145 1,3 451 3,2 472 2,4 400 1,3

из них:

акции – – 42 0,6 572 4,6 33 0,3 27 0,3 72 0,6 329 2,3 283 1,4 --- ---

долговые 

ценные бумаги

28 0,9 86 1,2 109 0,9 158 1,3 2 0 72 0,6 104 0,7 129 0,7 --- ---

прочие 

инвестиции

924 31 4402 63 6281 51 8221 70 5269 55 6384 58 9827 69 15306 77 22500 76

торговые 

кредиты

187 6,3 407 5,8 240 1,9 1671 14 1452 15 1544 14 1835 14 2243 11 --- ---

прочие 

кредиты

493 17 2719 39 4347 35 6297 54 3349 35 4735 43 7904 55 12928 65 --- ---

прочее 244 8,2 1276 18 1694 14 253 2,1 468 4,9 105 1 88 0,6 135 0,7 --- ---



2003

4002 20 6800 23



кредиты, 

полученные от 

зарубежных 

совладельцев 

организаций

2002

40 3980 28



из них:



29



4260 45 4429 35 5333 43 3361 прямые 

инвестиции

2020 68 2440

1998 1999 2000 2001



1995 1996 1997


_____Microsoft_Excel_97-20031.xls
Лист1

				1997				1998				1999				2000				2001				2002

						%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%

		Всего инвестиций		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100

		Германия		1647		13.4		2848		24.2		1695		17.7		1468		13.4		1237		8.7		4001		20.2				2848		1695		1468		1237		4001

		Кипр		992		8.1		917		7.8		923		9.7		1448		13.2		2331		16.3		2327		11.8				917		923		1448		2331		2327

		Великобритания		2411		19.6		1591		13.5		733		7.7		599		5.4		1553		10.9		2271		11.5				1591		733		599		1553		2271

		США		2966		24.1		2238		19		2921		30.6		1594		14.6		1604		11.2		1133		5.7				2238		2921		1594		1604		1133

		Швейцария		1756		14.3		411		3.5		405		4.2		784		7.2		1341		9.4		1349		6.8				411		405		784		1341		1349

		Франция		209		1.7		1546		13.1		312		3.3		743		6.8		1201		8.4		1184		6				1546		312		743		1201		1184

		Нидерланды		540		4.4		877		7.5		541		5.7		1231		11.2		1249		8.8		1168		5.9				877		541		1231		1249		1168

		Япония		139		1.1		60		0.5		42		0.4		117		1.1		408		2.9		441		2.2				60		42		117		408		441

		Австрия		378		3.1		83		0.7		43		0.4		79		0.7		423		3		376		1.9				83		43		79		423		376

		Швеция		72		0.6		146		1.2		70		0.7		308		2.8		72		0.5		139		0.7				146		70		308		72		139

		другие страны		---		---		1056		9		1875		19.6		2587		23.6		2839		19.9		5391		27.3				1998		1999		2000		2001		2002
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Лист2

				1995				1996				1997				1998				1999				2000				2001				2002				2003/ I-IX

				Млн. долл США		%		Млн. Долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%		Млн. долл США		%

		Всего инвестиций		2983		100		6970		100		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100		20900		100

		Промышленность		1291		43.3		2278		32.7		3610		29.3		4698		39.9		4876		51		4721		43.1		5662		39.2		7332		37.1		7581		36.3

		в том числе:

		топливная		262		8.8		513		7.4		1677		13.6		1880		16		1700		17.8		621		5.7		1023		7.2		1943		9.8		2770		13.2

		машиностроение и металлообработка		197		6.6		194		2.8		274		2.2		305		2.6		395		4.1		470		4.3		275		1.9		334		1.7		2306		11

		химическая и нефтехимическая		174		5.8		103		1.5		82		0.7		52		0.4		103		1.1		243		2.2		703		4.9		490		2.5		588		2.8

		деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная		174		5.8		313		4.5		203		1.6		240		2		193		2		257		2.3		241		1.7		312		1.6		281		1.3

		пищевая		296		9.9		779		11.2		704		5.7		1473		12.5		1415		14.8		1786		16.3		1557		10.9		1210		6.1		779		3.7

		Строительство		217		7.3		96		1.4		268		2.2		237		2		97		1		86		0.8		95		0.7		126		0.6		187		0.9

		Транспорт		11		0.4		86		1.3		50		0.4		318		2.7		521		5.5		1020		9.3		758		5.3		174		0.9		308		1.5

		Связь		88		2.9		183		2.6		145		1.2		271		2.3		386		4		927		8.5		501		3.5		436		2.2		574		2.7

		Торговля и общественное питание		507		17		375		5.4		733		6		1201		10.2		1622		17		1954		17.8		5290		37.1		8800		44.5		8948		42.8

		Финансы, кредит, страхование, пенсионное обеспечение		406		13.6		2024		29		4763		38.7		900		7.6		114		1.2		274		2.5		127		0.9		130		0.7		226		1.1

		Общая коммерческая деятельность по обеспечению функционирования рынка		145		4.9		1629		23.4		2299		18.7		1426		12.1		190		2		271		2.5		792		5.6		1355		6.9		1956		9.4

		Прочие отрасли		318		10.6		299		4.2		427		3.5		2722		23.2		1754		18.3		1705		15.5		1033		7.2		1427		7.1		857		4.1





Лист3

				1995				1996				1997				1998				1999				2000				2001				2002				2003

				Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%		Млн. долл. США		%

		Всего инвестиций		2983		100		6970		100		12295		100		11773		100		9560		100		10958		100		14258		100		19780		100		29700		100

		прямые инвестиции		2020		67.7		2440		35		5333		43.4		3361		28.6		4260		44.6		4429		40.4		3980		27.9		4002		20.2		6800		22.9

		из них:

		взносы в уставный капитал		1455		48.8		1780		25.5		2127		17.3		1246		10.6		1163		12.2		1060		9.7		1271		8.9		1713		8.8		---		---

		кредиты, полученные от зарубежных совладельцев организаций

				341		11.4		450		6.5		2632		21.4		1690		14.4		1872		19.6		2738		25		2117		14.8		1300		6.6		---		---

		прочие		224		7.5		210		3		574		4.7		425		3.6		1225		12.8		631		5.7		592		4.2		989		5		---		---

		портфельные инвестиции		39		1.3		128		1.8		681		5.5		191		1.6		31		0.3		145		1.3		451		3.2		472		2.4		400		1.3

		из них:

		акции		–		–		42		0.6		572		4.6		33		0.3		27		0.3		72		0.6		329		2.3		283		1.4		---		---

		долговые ценные бумаги		28		0.9		86		1.2		109		0.9		158		1.3		2		0		72		0.6		104		0.7		129		0.7		---		---

		прочие инвестиции		924		31		4402		63.2		6281		51.1		8221		69.8		5269		55.1		6384		58.3		9827		68.9		15306		77.4		22500		75.7

		из них:

																																2243		11.3

		торговые кредиты		187		6.3		407		5.8		240		1.9		1671		14.2		1452		15.2		1544		14.1		1835		13.9		2243		11.3		---		---

		прочие кредиты		493		16.5		2719		39		4347		35.4		6297		53.5		3349		35		4735		43.2		7904		55.4		12928		65.4		---		---

		прочее		244		8.2		1276		18.4		1694		13.8		253		2.1		468		4.9		105		1		88		0.6		135		0.7		---		---
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