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Введение
Неотъемлемой частью подготовки современного специалиста является овладение всем богатством экономической культуры. Переход к рынку придал большую значимость экономической науке, изучение которой стало условием формирования современного экономического мировоззрения. Исходя из этого, задача курса состоит в том, чтобы студент уяснил:
· Роль и место экономики в современном обществе;
· Закономерности функционирования современного рыночного механизма;
· Особенности совершенной и несовершенной конкуренции, рынка факторов производства; 
· Проблемы макроэкономического равновесия и нестабильности.
 Изучение курса экономики в настоящее время для студента представляет практическую значимость, поскольку принимается большое количество новых законов, во многом изменяющее денежную, финансовую, налоговую политику и экономическую ситуацию в целом, что предполагает навыки ориентирования в условиях изменяющейся экономической системы.
Приступая к изучению курса экономики, студент должен спроектировать последовательность этого процесса, где будет учтено:
· Самостоятельное изучение основ данного курса по учебнику, фактическим данным, законодательным документам и т.д. и выполнение в установленное время контрольных заданий и работ.
· Обязательное посещение лекций, в ходе которых обучаемые закрепляют изученный ими самостоятельно теоретический и фактический материал.
· Сдача экзамена по курсу.


















Тема 1.  Введение в экономическую теорию
(4 часа)

1. Методы и структура экономической теории. 
2. Блага. Потребности. Ресурсы.
3. Экономический выбор. Социально-экономические отношения.

1. Методы и структура экономической теории.
Методы экономической теории
Экономическая наука относится к разряду общественных (социальных) наук, поскольку экономические явления осуществляются посредством общественных отношений между людьми.
Во всех социальных науках определение их предмета составляет сложную проблему. Не представляет исключения и экономическая наука; ее определяют как науку: 
·  о богатстве;
·  о видах деятельности, связанных с денежными сделками;
·  об отношениях при производстве распределении, обмене и потреблении материальных благ;
·  о деловой повседневной жизнедеятельности людей, извлечении ими средств к существованию и использовании этих средств;
·  об использовании ограниченных ресурсов для создания различных товаров и распределении их между членами общества в целях потребления.
Обобщая эти определения, можно считать, что экономическая теория изучает взаимодействие людей в процессе поиска эффективных путей использования ограниченных производственных ресурсов в целях удовлетворения материальных потребностей общества.
Экономическая наука использует разнообразные методы познания окружающей действительности, важнейшими из которых являются анализ, синтез, индукция, дедукция, аналогия.
Анализ предполагает разделение целого на отдельные составные части и изучение каждой из этих частей. Примером может служить изучение закономерностей формирования рыночного спроса путем исследования различных определяющих его факторов – цен, доходов потребителей, их предпочтений и др.
Синтез основан на соединении отдельных частей явления, изученных в процессе анализа, в единое целое. Так, рыночный спрос и его динамика могут быть правильно поняты лишь при его рассмотрении как единства входящих в его и определяющих его компонентов – цен, доходов потребителей и др. Анализ и синтез выступают как две взаимосвязанные стороны процесса познания.
Индукция базируется на умозаключениях от частного к общему. Метод индукции – это выведение теоретических положений и принципов из фактов.
Дедукция предполагает умозаключения от общего к частному, от теории к фактам. Хотя индукция и дедукция представляют собой противоположные способы исследования экономических явлений, в реальном познавательном процессе их трудно разделить. Они взаимодополняют друг друга, обеспечивая тем самым действенность метода науки.
Аналогия предполагает перенос свойств из известного явления или процесса на неизвестное. Например, широко применяется сравнение денежного обращения с кровообращением в человеческом организме. Равновесие на рынке условно аналогично равновесию в физическом его понимании.
Структура экономической теории. Экономическая наука имеет сложную структуру. Это отражает сложное строение экономической действительности.
 Современную экономическую науку можно уподобить дереву, «стволом» которого является общая теория, а «кроной»- совокупность частных дисциплин, которые изучают отдельные стороны экономической системы, прежде всего её отраслевой, функциональный и региональный аспекты.
 Общая экономическая теория и частные экономические науки неразрывно связаны друг с другом. Теория обеспечивает частные науки принципами, которые воплощают точку зрения экономики в целом и используются в качестве средства познания тех или иных сторон экономической действительности. В свою очередь, знания, добытые частными науками, служат для экономической теории «материалом» новых принципиальных обобщений. 
Как и любая другая отрасль научного знания, экономическая теория направлена, прежде всего, на познание реальных экономических процессов, т.е. раскрытие законов развития экономики. Экономическая теория изучает экономику в целом, а не отдельные её секторы, сферы, отрасли, поэтому она не раскрывает «секретов» получения крупных доходов, достижения делового успеха, приемов домашнего счетоводства. Тем не менее, знание экономических основ общества является важным элементом его высоко образовательного и культурного уровня, непременным условием проведения эффективной экономической политики.
 Экономическая теория это не набор готовых правил, рекомендаций, которые люди применяют во всех случаях жизни, сталкиваясь с экономическими проблемами. Скорее всего, она является методом, ориентирующим знание о соответствующем предмете. Экономическая теория - это интеллектуальный инструмент, овладение которым позволяет приходить к правильным решениям в конкретных ситуациях.
 Экономическая теория всегда используется для выработки практической экономической политики. Не случайно многие видные экономисты- теоретики привлекаются в правительственные учреждения для работы в качестве консультантов и экспертов. Экономические исследования необходимы для создания различных программ, которые направлены на осуществление проводимой экономической политики, выявление основных тенденций в развитии экономики страны, разработку стратегических экономических прогнозов.

2. Блага. Потребности. Ресурсы.
Хозяйственная жизнь общества основана на необходимости удовлетворять потребности людей в различных экономических благах. Эти блага производятся на базе экономических ресурсов, которые есть в распоряжении общества и его членов. Под потребностью понимается нужда в чем-либо, требующая удовлетворения. Разнообразные потребности человека изменяются в зависимости от времени и обстоятельств. По степени их удовлетворения они различаются так: 
· жизненно необходимые потребности, удовлетворение которых нужно для сохранения жизни человека (питание, одежда и жилье, воздух, вода и здоровая окружающая среда и т.п.);
· духовные  потребности,   определяющие  культурный  уровень  человека   и  создающие комфортные условия жизни (картины, книги, предметы роскоши, изысканная одежда). 
 Поведение потребителя мотивируется, с одной стороны, материальными потребностями, а с другой стороны - духовными. То, что для одного человека не представляет ценности, для другого человека - огромнейшая ценность. Например, если для зрячего человека очки вещь абсолютно бесполезная, а для  человека с ослабленным зрением - вещь очень нужная.
 Потребительское поведение - это процесс формирования спроса потребителей  на разнообразные товары и услуги, что определяет развитие их производства и предложения на рынке. Производитель должен знать мотивации поведения потребителя на рынке и учитывать их при формировании производства и предложения товаров. Для анализа спроса, предложения и других элементов хозяйственной (экономической) конъюнктуры важно различать потребности в продуктах текущего потребления и длительного пользования. Первые из них требуют постоянного возобновления, например продукты питания. Удовлетворение этих потребностей нельзя откладывать на продолжительное время. Товары и услуги длительного пользования имеют свой специфический цикл производства, реализации и потребления, например легковые автомобили.
 Под благами понимают средства, с помощью которых удовлетворяются потребности. Экономические потребности удовлетворяются через потребление материальных и духовных благ. Одни из них имеются в распоряжении общества в неограниченном количестве (например, воздух), другие - в ограниченном. Последние называются экономическими благами. 
С течением времени, в ходе развития общества потребности изменяются в сторону умножения и усложнения. Это происходит в результате появления новых изделий и новых желаний и стремлений. При этом повышение потребностей, как правило, опережает возможности производства и не совпадает с объемом и разнообразием фактического потребления, поскольку далеко не все потребности, как назревшие, так и перспективные, могут быть реально удовлетворены. Можно сказать, что экономические потребности общества безграничны, в то время как экономические ресурсы, которыми общество располагает в каждый конкретный момент, ограничены. 
В результате взаимодействие между расширением потребностей, реальным потреблением и процессом развития производства отражает существующее между ними противоречие. Но это такое противоречие, которое стимулирует процесс производства. Удовлетворение потребностей - это и стимул к дальнейшему развитию   производства. Вместо потребленной продукции возникает необходимость создавать новую. Удовлетворенная потребность порождает новые запросы. Приобретение потребительских благ и их удовлетворения во многом зависит от уровня доходов населения как в целом, так и его отдельных групп. Конечной целью производства является потребления. Поскольку потребности людей не могут быть удовлетворены абсолютно, то в условиях товарно-денежных отношений уровень потребления каждого члена общества зависит в первую очередь от уровня его доходов.
Важнейшую часть доходов работников наемного труда составляет заработная плата, которая является не только источником обеспечения жизнедеятельности человека, но и выступает мощнейшим инструментом регулирования экономических интересов. 
Вопросы оплаты труда занимают принципиальную роль и особое место в регулировании труда и в трудовых отношениях. Проблема оплаты труда - одна из самых трудноразрешимых в экономике любого типа. К тому же это не только экономическая, но и в не меньшей степени социальная проблема, источник социальных напряжений в обществе. Оплата труда рассматривается многими экономистами как основной инструмент побуждения и непрерывного поддержания интереса работника к высокой производительной отдаче своих трудовых усилий. Механизм этой связи по замыслу прост: "больше и лучше работаешь - больше платят, а если больше платят - работаешь еще больше и лучше". В итоге должно возникать самопобуждение роста производительности труда, ограниченное разве что только предельной, высшей производительностью, поднять которую при данном уровне техники и технологии невозможно, сколько не плати. Таков мудрый замысел, который фактически очень не просто воплотить в жизнь.
Под экономическими ресурсами понимаются все виды ресурсов, используемых в процессе производства товаров и услуг. В сущности это те блага, которые используются для производства других благ. Поэтому их нередко называют производственными ресурсами, производственными факторами, факторами производства, факторами экономического роста. Остальные блага называют потребительскими благами. 
В экономической теории ресурсы принято делить на четыре группы: 
1. природные ресурсы - потенциально пригодные для применения в производстве естественные силы и вещества, среди которых различают "неисчерпаемые" и "исчерпаемые" (или "возобновляемые" и "невозобновляемые")
2. материальные ресурсы - все созданные человеком средства производства, (которые, следовательно, сами являются результатом производства).
3. трудовые ресурсы - население в трудоспособном возрасте, которое в "ресурсном" аспекте обычно оценивают по трем параметрам: социально-демографическому, профессионально-квалифицированному и культурно-образовательному.
4. финансовые ресурсы - денежные средства, которые общество в состоянии выделить на организацию производства.
Значимость отдельных видов ресурсов изменялась по мере перехода от доиндустриальной к индустриальной, и от нее - к постиндустриальной технологии.
Природные, материальные и трудовые ресурсы присущи любому производству, поэтому они получили название "базовых"; возникшие на "рыночной" ступени финансовые ресурсы стали называться "производными".
Ресурсы - это те природные и социальные силы, которые могут быть вовлечены в производство.
Факторы производства - экономическая категория, обозначающая уже реально вовлеченные в процесс производства ресурсы. Факторы производства – это производящие ресурсы. 
В экономической теории выделяют три фактора производства:
· Земля - относятся все естественные ресурсы: пахотные земли, леса, месторождения полезных ископаемых, водные ресурсы (ресурсы рек, морей и океанов).
· Капитал (или инвестиционные ресурсы) - охватывает все произведенные средства производства, используемые в производстве товаров и услуг и доставке их конечному потребителю (здания, сооружения, оборудование). Процесс накопления средств производства называется инвестированием.
· Труд - та часть общества, которая непосредственно занята в процессе производства. 
Фактор "труд" включает и предприимчивость. Под предпринимательской способностью (или предприимчивостью), понимается особый вид человеческих ресурсов, заключающийся в способности наиболее эффективно использовать все факторы производства.
Необходимо отметить, что труд имеет не только экономическую ценность, но и социальную, так как является источником дохода, определяет социальный статус человека в обществе.
В экономической науке на протяжении столетия шла дискуссия о роли каждого фактора в создании стоимости товара. Каждый фактор производства способен принести своему владельцу доход: "капитал" приносит - "процент", "труд" - "зарплату", а "земля" - "ренту". 

3. Экономический выбор. Социально-экономические отношения.
Главной  экономической задачей является выбор наиболее эффективного варианта распределения факторов производства в целях решения проблемы ограниченности возможностей, которая обусловлена беспредельными потребностями общества и ограниченностью ресурсов. Располагая информацией о своих производственных возможностях, любое общество должно найти ответы на следующие три вопроса:
 – Что из товаров и услуг должно быть произведено и в каком количестве?
 – Как эти товары и услуги надо производить?
 – Кто купит и сможет потребить (использовать) эти товары и услуги?
Что производить?
Отдельный человек может обеспечить себя нужными товарами различными путями: произвести их самостоятельно, обменять на другие блага, получить их в качестве подарка. Общество в целом не может получить все и немедленно. В силу этого оно должно определиться, что хотело бы иметь немедленно, с получением чего можно подождать, а от чего вообще отказаться.
Иногда выбор может быть очень трудным. Так называемые «слаборазвитые страны» настолько бедны, что усилия большей части рабочей силы тратятся на то, чтобы только накормить и одеть население страны. В таких странах поднять жизненный уровень можно путем наращивания производства. Часть ресурсов будет переключена с производства потребительских товаров на производство капитальных товаров, строительство производственных зданий, выпуск машин и оборудования. Такая перестройка производства снизит жизненный уровень во имя его будущего повышения. Однако в странах с низким жизненным уровнем даже незначительное снижение выпуска товаров массового потребления может поставить большое число людей на грань нищеты.
Как должны быть произведены товары и услуги?
Существуют различные варианты производства всего набора благ, а также каждого блага в отдельности. Кем, из каких ресурсов, с помощью какой технологии они должны быть произведены? Посредством какой организации производства? По разным проектам можно построить производственное и жилое здание, по разным проектам можно выпускать автомобили, использовать участок земли. Здание может быть и многоэтажным, и одноэтажным, автомобиль можно собрать на конвейере или вручную, участок земли можно засеять кукурузой или пшеницей.
Одни здания строят частные лица, другие – государство (например, школы). Решение о строительстве автомобилей в одной стране принимает государственный орган, в другой – частные фирмы. Использование земли может осуществляться либо по желанию фермеров, либо с участием или решением государственных органов.
Для кого произведен продукт?
Поскольку количество созданных товаров и услуг ограничено, то возникает проблема их распределения. Кто должен пользоваться этими продуктами и услугами, извлекать полезность? Должны ли все члены общества получать одинаковую долю или должны быть бедные и богатые, какова должна быть доля тех и других? Чему должен быть отдан приоритет – интеллекту или физической силе? Решение данной проблемы определяет цели общества, стимулы его развития.

1. Экономические системы.
2. Основные этапы развития экономической теории.

1. Экономические системы
Экономическая система - это совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нем отношений собственности и хозяйственного механизма. Поняв суть системы, можно понять и многие закономерности хозяйственной жизни.
В любой экономической системе первичную роль играет производство товаров и услуг вкупе с последующим их распределением, обменом, потреблением и перераспределением.
В каждой экономической системе по-своему решаются основные социально - экономические  проблемы: что и как производить, и на какой основе распределять созданный национальный продукт
В то же время экономические системы отличаются друг от друга  в своих основах. Во-первых, у них различаются  формы собственности. Во-вторых, у них различен хозяйственный механизм.
В последние полтора-два столетия в мире действовали различные типы экономических систем: две рыночные системы, в которых доминирует рыночное хозяйство, - рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм) и современная рыночная экономика (современный капитализм), а также две нерыночные системы - традиционная и административно-командная. 
Рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм).  Эта система сложилась в XVIII в. и прекратила свое существование в конце XIX - первых десятилетиях ХХ в. (в разных странах по-разному), но значительная часть ее элементов вошла в современную рыночную систему.
Отличительными чертами этой экономической системы являлись частная собственность на экономические ресурсы; рыночный механизм регулирования макроэкономической деятельности, основанный на свободной конкуренции; наличие множества самостоятельно действующих покупателей и продавцов каждого товара.
Одной из главных предпосылок этой системы выступает личная свобода всех участников экономической деятельности, т.е. не только капиталиста-предпринимателя, но и наемного работника. Решающим условием экономического прогресса стала свобода предпринимательской деятельности тех, кто имел капитал, и свобода наемного работника продавать свою рабочую силу. 
Современная рыночная экономика (современный капитализм).  В ходе длительной эволюции, преимущественно в ХХ в., рыночная экономика свободной конкуренции превратилась в современную рыночную экономику. Ее основными чертами являются:
1) многообразие форм собственности, среди которых по-прежнему ведущее место занимает частная собственность в различных ее видах (от трудовой индивидуальной до крупной, корпоративной);
2) развертывание научно-технической революции, ускорившей создание мощной производственной и социальной инфраструктуры;
3) более активное воздействие государства на развитие национальной экономики и социальной сферы.
Традиционная экономическая система. Традиционная экономическая система основана на совместной (коллективной) общинной собственности на главный для этой системы ресурс – землю. Отличительные особенности традиционной экономической системы таковы: крайне примитивная технология, в первую очередь, связанная с первичной обработкой природных ресурсов, преобладание ручного труда. Все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освященными веками обычаями, религиозными, племенными и даже кастовыми традициями. 
Административно-командная система (централизованная, плановая, коммунистическая). Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Европы и ряде азиатских государств.
Характерными чертами административно-командной системы являются общественная (а в реальности государственная) собственность практически на все экономические ресурсы, сильная монополизация и бюрократизация экономики, централизованное, директивное, экономическое планирование как основа хозяйственного механизма.
Хозяйственный механизм административно-командной системы имеет ряд особенностей. Он предполагает, во-первых, непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра - высших эшелонов государственной власти, что сводит на нет самостоятельность хозяйственных субъектов. Во-вторых, государство полностью контролирует производство и распределение продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между отдельными предприятиями. В-третьих, государственный аппарат руководит хозяйственной деятельностью с помощью преимущественно административно-командных (директивных) методов, что подрывает материальную заинтересованность в результатах труда.
Постиндустриальное общество как будущая система. На рубеже XX –XXI вв. в ведущих развитых странах всё более явственно выступают контуры нового, постиндустриального общества. Постиндустриальное общество – экономическая система будущего, для которой характерной чертой является превращение знаний в главный экономический ресурс. Другими характерными чертами постиндустриального общества являются:
· большая масса накопленных знаний, воплощенных в больших масштабах НИОКР, и быстрое освоение их результатов экономикой. 
· огромное распространение всех видов образования, информатизация всей жизни общества;
· либерализация хозяйственной жизни, выражающаяся в уменьшении государственного вмешательства в хозяйственную жизнь;
· глобализация хозяйственной деятельности.

2.  Основные этапы развития экономической теории.
Истоки экономической науки следует искать в учениях мыслителей Древнего мира, прежде всего стран Древнего Востока - колыбели мировой цивилизации. Древнеиндийские "Законы Ману" (IV—III вв. до н. э.) обосновывали существовавшее в то время общественное разделение труда и отношение господства и подчинения.
Древний Китай. Основные положения:
1) разделение «умственного» и «физического» труда;
2) выделение «высших» и «низших» слоев общества;
3) освобождение от рабства;
4) всеобщее равенство;
5) право частной собственности на землю.
Дальнейшее развитие экономическая мысль получила в Древней Греции. Взгляды древнегреческих мыслителей: Платона (427-347 гг. до н.э.), Ксенофонта (430-354 гг. до н.э.), Аристотеля (384-322 гг. до н.э.) - можно охарактеризовать как теоретические исходные пункты современной экономической науки.
Основные положения:
1) основа оценки блага – полезность;
2) соизмерение блага на основе полезности, а не труда;
3) физический труд непрестижен;
4) эквивалентность обмена
5) термин – «экономия»: «ойкос» - дом, хозяйство, «номос» - учение, закон
Христианство принесло с собой коренной переворот в общем, взгляде на хозяйственную деятельность. Оно объявило самый простой хозяйственный труд необходимым и святым делом.
Основные положения:
1) источник богатства – труд;
2) социальная справедливость;
3) обмен товаров по справедливым ценам;
4) запрещены кредит и проценты (каноническим правом);
Меркантилизм ( XVI-XVII вв. Сущность учения меркантилистов сводится к определению источника происхождения богатства. Но трактовали они этот вопрос неправильно, потому что источник богатства выводили из сферы обращения, а само богатство отождествляли с деньгами. Меркантилисты были представителями торговцев и выражали их интересы.
Ранний меркантилизм – политика увеличения денежного богатства чисто законодательным путем. В основе позднего меркантилизма лежала система активного торгового баланса, т.е. продавать больше, а покупать, меньше.
Физиократы (власть природы) (XVII-XVIII вв.). Данная школа сформировалась во Франции, главным представителем и основателем которой был Франсуа Кенэ (1694—1774). 
1. источник богатства – земля и труд, а не внешняя торговля;
2. деньги – средство обмена и не представляют собой богатства;
3. всё богатство создаётся в земледелии;
4. производительный труд – только земледельческий;
5. прибыль даёт только земля
Классическая политическая экономия. В этот  период происходит развитие отдельных отраслей промышленности, так называемый «мануфактурный период капитализма»
Адам Смит (1723-1780).  Две задачи экономической науки:
1) анализ объективной экономической реальности и выяснение закономерностей её развития;
2) выработка рекомендации для экономической политики фирмы и государства.
Давид Риккардо (1772-1823): 
единственным источником стоимости является только труд рабочего, который и лежит в основе доходов различных классов (заработной платы, прибыли, процента, ренты);
прибыль есть результат неоплаченного труда рабочего;
сформулировал законы обратно - пропорциональной зависимости между заработной платой и прибылью;
 указал на тенденцию к понижению нормы прибыли, раскрыл механизм дифференциальной ренты. 
Утопический социализм (XVIII-XIX вв.). Идею создания будущего общества, каждый в своем понимании, выдвинули Анри Клод Сен-Симон (1760-1825), Шарль Фурье (1772-1837) - Франция и Роберт Оуэн (1771—1858) — Великобритания. Они выступили:
1) с критикой капитализма и требованием реорганизации производства, распределения и потребления;
2) с требованием отмены частной собственности,
3) с требованием ликвидации противоположности между умственным и физическим трудом;
4) за установление справедливой социальной системы. 
Марксизм или теория научного социализма (коммунизма) (XIX-XX вв.) представляет собой всестороннее исследование законов развития капиталистического общества и концепцию социализма (коммунизма) как новой экономической системы, которая характеризуется следующими принципами:
1) общественная собственность на средства производства;
2)  отсутствие эксплуатации наемного труда;
3)  равная плата за равный труд;
4)  всеобщая и полная занятость;
5)  ведение хозяйства по единому плану.
Основоположником является К.Маркс,  главные достижения которого заключаются в том, что он раскрыл законы развития капитализма, его внутренний источник самодвижения — противоречия, создал учение о двойственном характере труда, воплощенного в товаре, и прибавочной стоимости, показал исторически приходящий характер капитализма как формации, раскрыл сущность абсолютной ренты и т.д.
Маржинализм (XIX-XX вв.) - это теория, представляющая экономику как систему взаимосвязанных хозяйствующих субъектов и объясняющая экономические процессы и явления исходя из новой идеи - пользования предельных (max или min), крайних величин или состояний, характеризующих не сущность явлений, а их изменение в связи с изменением других явлений. Основные представители: К. Менгер (1840-1921), Ф. фон Визер (1851-1926), У.С. Джевонс (1835-1882)
Главные аспекты маржинализма: предельная полезность, предельная производительность, предельные издержки и др.
Неоклассическое направление возникло как реакция на экономическую теорию К. Маркса, как ее критическое осмысление. Оно господствовало до 30-х годов XX в. и воспевало свободную конкуренцию. В западной экономической литературе это направление получило название "новый классический экономикс».
Неоклассическое направление экономической науки представлено современными теориями монетаризма и неолиберализма.
Монетаризм - теория стабилизации экономики, в которой главенствующую роль играют денежные факторы. 
Основные положения:
1) контроль государства над денежной массой, эмиссией денег, количеством денег, находящихся в обращении и в запасах;
2) достижение сбалансированного государственного бюджета;
3) установление высокого кредитного банковского процента.
Самый яркий сторонник на Западе - Милтон Фридмен (род. в 1912 г) В России с монетаристской теорией связывают имя Е. Гайдара.
Неолиберализм - теория, согласно которой необходимо сокращать вмешательство государства в экономику, ибо частное предпринимательство способно вывести экономику из кризиса и обеспечить ее подъем и благосостояние населения. Сторонниками этой концепции являются американский экономист Людвиг фон Мизес (1881-1973) и его ученик Фридрих фон Хайек (1899-1992).
Кейнсианское направление экономической теории, основателем которого является лорд Джон Мейнард Кейнс (1883-1946), служит обоснованием государственного регулирования развитой рыночной экономики путем увеличения или сокращения спроса через изменение наличной или безналичной денежной массы. С помощью этого можно влиять на инфляцию, занятость, устранять неравномерность спроса и предложения товаров, подавлять экономические кризисы.
Институционально-социологическое направление (институционализм). Все её сторонники рассматривают экономику как систему, где отношения между хозяйствующими субъектами складываются под влиянием экономических и внешнеэкономических факторов, среди которых важную роль играют технико-экономические факторы. Основные представители: Т. Веблен, Дж. Комонс, У. Митчел
Экономисты - глобалисты, исследующие процесс экономической эволюции, исходят из того, что эволюция - совместное взаимообусловленное превращение различных экономик не в одну, а в разные системы, которые обеспечат новую индустриализацию как форму экономического социума, где человек, наконец, займет подобающее ему главное, определяющее место.

Семинар
1. Предмет экономической науки.
2. Методы изучения экономической жизни.
3. Экономический выбор. Экономические отношения.
4. Экономические системы.
5. Основные этапы развития экономической теории.

Рекомендуемая литература:
1. Современная экономика. Лекционный курс. Многоуровневое учебное пособие. - Ростов-на-Дону: издательство «Феникс», 2001 год, стр. 26-35.
2. Экономическая теория: Учеб. для  студ. высш. учеб. заведений/ Под ред. В.Д. Камаева. – 7-е изд., перераб. и доп.- М.: Гуманит. изд. центр ВЛАДОС, 2001, стр. 32-33.
3. Курс экономической теории: Чепурина М.Н., Киселевой Е.А / учебник – 5-е дополненное и переработанное издание – Киров: «АСА», 2003г, стр. 30-36;
4. Куликов, Л. М. Основы экономической теории: учеб. пособие для сред. спец. учеб. заведений / Л. М. Куликов. - Изд. 2-е, перераб. и доп. - М.: Финансы и статистика, 2006, стр. [7-12]; 
5. Экономика: учеб. для вузов по экон. спец. и напр. / А. С. Булатов, С. А. Бартенев, А. И. Бельчук и др.; под ред. А. С. Булатова. - Изд. 4-е, перераб. и доп. - М.: Экономистъ, 2005, стр. [30-33, 39-41].
6. Экономика: учебник/ под ред. д-ра экон. наук, проф. А.С. Булатова. – 4-е изд., перераб. и доп. - М.: Экономистъ, 2005, стр. 112-118.
7. Экономическая теория: Учебник / Под общ. ред. акад. В.И. Видяпина, А.И. Добрынина, Г.П. Журавлёвой, Л.С. Тарасевича – М.: ИНФРА-М, 2001, стр. 14-28.
8. Борисов Е.Ф. экономическая теория: Учебник. -2 –е изд., перераб. и доп. – М.: ТК Велби, Изд-во Проспект, 2004, стр. 60-63.
9. Амосова В.В., Гукасьян Г.М., Маховикова Г.А. Экономическая теория. – СПб: Питер, 2001, стр.  433-438;
10. Макконнелл, К. Р.    Экономикс. Принципы, проблемы и политика: В 2 т. Т.1 / К. Р. Макконнелл, С. Л. Брю; пер. с англ. Н. Н. Барышникова и др. - 13-е изд. - М.: ИНФРА-М, 2003. - XXVI, стр. [4-13].

Тест к теме 1
1. Какой метод познания окружающей действительности, используемый экономической наукой, предполагает разделение целого на отдельные составные части и изучение каждой из этих частей?
А) анализ
Б) синтез
В) индукция
Г) дедукция
Д) аналогия
2. К какой из четырех групп ресурсов относятся все созданные человеком средства производства?
А) природные
Б) материальные
В) трудовые
Г) финансовые
3. Средства, с помощью которых удовлетворяются потребности, называются…
А) экономическими ресурсами
Б) факторами производства
В) экономическими благами
4. К какому из трех факторов производства относятся все естественные ресурсы: пахотные земли, леса, месторождения полезных  ископаемых, водные ресурсы?
А) земля
Б) капитал
В) труд
5. К какому типу экономических систем относится система, отличительными чертами которой являются частная собственность на экономические ресурсы, рыночный механизм регулирования макроэкономической деятельности, основанный на свободной конкуренции, наличие множества самостоятельно действующих покупателей и продавцов каждого товара?
А) рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм)
Б) современная рыночная экономика (современный капитализм)
В) традиционная экономическая система
Г) административно-командная система (плановая, централизованная, коммунистическая)
Д) постиндустриальное общество как будущая система
6. К какому типу экономических систем относится система, отличительными чертами которой являются: большая масса накопленных знаний, воплощенных в больших масштабах НИОКР, огромное распространение всех видов образования, информатизация всей жизни общества, глобализация хозяйственной деятельности?
А) рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм)
Б) современная рыночная экономика (современный капитализм)
В) традиционная экономическая система
Г) административно-командная система (плановая, централизованная, коммунистическая)
Д) постиндустриальное общество как будущая система
7. К какой стране древнего мира относится разделение «умственного» и «физического» труда, освобождение от рабства, право частной собственности на землю?
А) Древний Рим
Б) Древний Китай
В) Древняя Греция
8. Какой ученый-экономист определил две задачи экономической науки: анализ объективной экономической реальности и выяснение закономерностей ее развития и выработка рекомендации для экономической политики фирмы и государства?
А) Адам Смит
Б) Давид Риккардо
В) Анри Клод Сен-Симон
Г) Карл Маркс
Д) Роберт Оуэн
9. Какая теория представляет собой всестороннее исследование законов развития капиталистического общества и концепцию социализма (коммунизма) как новой экономической системы?
А) монетаризм
Б) маржинализм
В) марксизм
Г) неолиберализм
Д) кейнсианство
10.  Какое направление экономической теории служит обоснованием государственного регулирования развития рыночной экономики путем увеличения или сокращения спроса через изменение наличной или безналичной денежной массы?
А) институционально-социологическое
Б) кейнсианское
В) неолибералистическое
Г) неоклассическое
Д) монетаристское

Тема 2. Основы экономической теории. (4 часа)

1. Рынок.
2. Спрос и предложение. Предложение и его факторы. Цена.

1. Рынок
Рынок как экономический механизм, пришедший на смену натуральному хозяйству, формировался на протяжении    тысячелетий, в течение которых менялось и содержание самого понятия.
В экономической теории термин «рынок» имеет несколько значений, но основное его значение таково: рынок — это механизм взаимодействия покупателей и продавцов экономических благ.
Отношения между покупателями и продавцами, т.е. рыночные отношения, начали складываться еще в глубокой древности, до возникновения денег, которые и появились затем во многом для того, чтобы обслуживать эти отношения.
Рынок обслуживает производство, обмен, распределение и потребление. Для производства рынок поставляет необходимые ресурсы и реализует его продукцию, а также определяет спрос на нее. Для обмена рынок является главным каналом сбыта и закупок товаров и услуг. Для распределения он является тем механизмом, который определяет размеры доходов для владельцев ресурсов, продающихся на рынке. Для потребления рынок — это тот канал, через который потребителю поступает основная часть необходимых ему потребительских благ. Наконец, рынок — это то место, где определяется цена, являющаяся главным индикатором рыночной экономики.
Основополагающую характеристику рынка можно свести к следующему определению: рынок — это система экономических связей между хозяйственными субъектами, которая базируется на меновых отношениях и платности всех благ и услуг. Не следует понимать под рынком ни место, где происходят обменные операции, хотя оно и называется рынком, ни торговлю как вид деятельности, связанный с куплей и продажей товаров. Когда мы говорим о рынке, то непременно должны подразумевать всю совокупность структур экономических отношений между хозяйственными субъектами, основывающихся на принципе возмездности предоставляемых товаров и услуг.
Приступая к анализу структуры рынка, следует заметить, что принципы ценообразования имеют универсальный характер, ибо на каждом рынке действует законы спроса и предложения, под влиянием которых складывается цена. В свою очередь цена влияет на спрос и предложение. Однако цена на различных рынках приобретает самые разнообразные модифицированные формы. Если на любых товарных рынках действует цена, то на рынке труда она приобретает форму заработной платы, на рынке капиталов и денежном рынке — форму процента, на рынке земли — форму ренты.
Рынок в целом характеризуется весьма сложной структурой. Описание его структуры зависит от выбранных критериев классификации. Наиболее важным критерием является экономическое назначение объектов рыночных отношений. В соответствии с данным критерием в национальном рынке можно выделить три основных вида рынков: потребительских товаров и услуг, факторов производства и финансовый.
Рынок предметов потребления. Рынок потребительских товаров и услуг, предоставляет собой сферу обращения, посредством которой реализуются товары народного потребления и услуги.
 Эта сфера обеспечивает удовлетворение потребностей различных социальных групп, каждой семьи, каждого человека. Данный рынок наиболее подвержен колебаниям спроса и предложения, денежного обращения, инфляции. Для функционирования рынка товаров и услуг требуется развитие оптовой и розничной торговли, маркетинговых служб.
 В рамках рынка потребительских товаров и услуг необходимо выделить рынок продовольственных товаров и рынок промышленных, или непродовольственных товаров. 
Рынок факторов производства предполагает куплю и, продажу, ресурсов.
Рынок труда.  Рынок труда представляет собой куплю - продажу услуг все работающих, включая услуги неквалифицированных и квалифицированных рабочих, административно-управленческого аппарата фирм. 
Важнейшим механизмом этого рынка является биржа труда, где непосредственно формируется спрос на рабочую силу различного вида и ее предложение.
Биржа труда располагает информацией о конъюнктуре на рынке труда, фиксирует имеющийся резерв рабочей силы и вакантные рабочие места, занимается организацией общественных работ, оказывает консультационную помощь при трудоустройстве. Биржи труда — это государственные учреждения, подчиненные министерствам труда. 
На рынке труда, как и на любом другом рынке, действует закон спроса и предложения, в соответствии с которым устанавливается цена (заработная плата) на рабочую силу (труд). На рынке труда имеет место конкуренция, через механизм которой осуществляется отбор наиболее способных и предприимчивых работников и стимулирование повышения квалификации, обновления знаний.
Рынок инвестиционных товаров. Другой составной частью рынка факторов производства является рынок реального капитала; к нему следует отнести, прежде всего, товары и услуги производственного назначения, или те товары и услуги, которые непосредственно не предназначены для удовлетворения потребностей населения, но используются для решения задач по удовлетворению потребностей общества в необходимых благах. Для данного рынка характерна устойчивость производственных связей, крупномасштабность коммерческих операции и долгосрочный характер отношении между партнерами, но, как правило, с этим рынком сопряжено решение проблем инвестиций, капитальных вложений.
 На этом рынке объектами купли-продажи являются патенты, лицензии, ноу-хау, (знание и опыт), инжиниринг, опытные образцы и т.п. Многомерность и многоплановость воздействия продукции данного рынка на состояние и качество инвестиционных товаров, рабочей силы, любых конечных товаров и услуг обусловливает необходимость привлечения внимания к условиям функционирования системы образования, высшей школы и науки, которые в единстве с культурой, духовностью являются отправной точкой истинного социально-экономического прогресса.
Информационный рынок. Этот рынок выступает в роли предвестника будущего состояния прочих рынков. Информационный рынок объективно связан с обеспечением самых разнообразных и многоплановых сведений о состоянии дел на том или ином рынке, с целью принятия адекватных решений в соответствии со складывающейся ситуацией: Поэтому информационный рынок в прямом его функциональном назначении сводится к обеспечению хозяйственных субъектов самой разнообразной информацией краткосрочного и среднесрочного характера.
Рынок земли. Одним из структурных подразделений рынка ресурсов является рынок земли. Под землей в данном случае понимаются не просто земельные участки для сельскохозяйственного производства, строительства или других нужд, а и недра земли, полезные ископаемые. Поэтому на рынке земли встречаются представители и сельского хозяйства, и строительной индустрии, и промышленности, прежде всего добывающих отраслей, и государственных структур. При этом было бы неправильно предполагать, что на данном рынке происходят сделки, связанные исключительно с куплей-продажей земли; т.е. с переходом права собственности на землю из одних рук в другие. Большинство сделок на данном рынке имеет совершенно иной характер: происходит передача земли на определенный срок в аренду. В данном случае исключительное право собственности остаётся за собственником, который реализует экономическое отношение владения посредством присвоения ренты. Новый хозяин — арендатор получает лишь абсолютное право собственности на срок арендного соглашения, но за это он вынужден ежегодно платить действительному собственнику ренту. Таким образом, присвоение Земельной ренты представляет собой экономическую форму реализации собственности на землю. Следовательно, на рынке земли рента выступает своеобразной ценой земли.
Система финансов. Финансовая система – это система формирования, распределения и использования  денежных ресурсов в процессе общественного воспроизводства. Финансовые отношения пронизывают  все уровни народного хозяйства.
На микроуровне формируются и действуют финансовые фонды предприятий, отражающие движение денежных ресурсов предприятия в различных формах (заработная плата, прибыль, налоги, кредиты). 
На макроуровне важную роль играют централизованные фонды финансовых ресурсов. Это – федеральные, региональные и местные бюджеты.
Рынок ценных бумаг. Рынок ценных бумаг тесно взаимосвязан с рынков капитала, ибо он представляет реально существующий капитал в титулах собственности — акциях, облигациях, векселях. Фактически происходит раздвоение капитала на реальный и фиктивный, каждый из которых, несмотря на взаимную предопределенность, получает самостоятельное движение, обращение. Реальный капитал — это фонды предприятий (здания, и сооружения, машины и оборудование, сырье и материалы). Фиктивный капитал отражает реальный капитал в ценных бумагах; они получают хождение как самостоятельный товар и обладают, как и любой другой товар, ценой, которая называется курсом ценных бумаг.
 Движение ценных бумаг вызывает перелив капиталов из одних производств и отраслей в другие на основе более выгодного их вложения и, следовательно, структурные сдвиги в экономике.
Инфраструктура рынка. Инфраструктура рынка – это система специализированных организаций, призванных содействовать функционированию отдельных рынков. Например, на рынках товаров и услуг функционирует система оптовой и розничной торговли, товарные биржи.
Товарные биржи формируются по признакам однородности и родственности товарных групп. (например, биржи зерна, нефти, хлопка). Они содействуют не только реализации уже имеющихся товаров, но и организации сделок под будущие поставки продукции.
Фондовые биржи – организации, где совершаются акты купли- продажи ценных бумаг: акций и облигаций и устанавливаются их курсы, т.е. рыночные цены.
Банковская система – это часть кредитной системы, которая включает в себя банки, страховые компании, пенсионные фонды, фонды профсоюзных и других организаций, обладающих правом коммерческой деятельности. Это –совокупность учреждений и организаций, которая способна мобилизовать, аккумулировать временно свободные денежные средства и найти соответствующие формы их размещения в виде кредитов и капиталовложений.
Свободный рынок. На рынке встречаются два контрагента, один из которых стремится продать товар подороже (продавец), а другой желает приобрести его подешевле (покупатель). Свободное проявление воли контрагентов и есть не что иное, как реализация экономических интересов, которые сводятся к максимизации извлекаемой выгоды.
Для такой ситуации на рынке должна царить атмосфера абсолютного равенства всех агентов рынка. Подобное рыночных отношений и характеризуется понятием «свободный рынок», который должен отвечать целому ряду требований.
Признаки свободного рынка. Одним из признаков такого рынка является, прежде всего, свободный доступ на рынок любого товаропроизводителя и выход из него, что предполагает безграничность числа его участников. На таком рынке полностью отсутствует проявление монополии — господства одного продавца, или монопсонии — господства одного покупателя. 
Однако для обеспечения свободного входа и выхода необходимо, чтобы все агенты рынка принимали эти решения на основе полной свободы доступа к исчерпывающей информации о рыночной ситуации (уровень цен и процента, состояние спроса и предложения и т.п.)- Это, открывает каждому  участнику рынка возможность рационального поведения: свободу выбора с целью максимизации выгоды и минимизации затрат.
Другим признаком свободного рынка является абсолютная мобильность факторов производства, под которой понимается наличие возможности в случае необходимости осуществить перелив капитала, перемещение материальных и трудовых ресурсов из одних отраслей и сфер хозяйственной деятельности в другие.
Важным условием функционирования свободного рынка является недопущение вмешательства государства в экономические отношения субъектов рынка и отказ от проведения той или иной экономической политики.
В реальной действительности полное выполнение выше перечисленных условий представляется невероятным. Если говорить о полной свободе конкуренции, то совершенно очевидно, что именно в результате нее одни товаропроизводители разоряются, другие укрепляют свои рыночные позиции, расширяют свой сегмент рынка и, в конечном счете, могут его монополизировать. 
Свободный, рынок — это абстракция, идеал, которого, нет и нельзя достичь. Конкретный рынок — это в большей иди меньшей степени регулируемый рынок. Тем не менее, он обладает собственным механизмом саморегуляции. Основным его инструментом прежде всего являются цены, которые сигнализируют о положении дел на рынке как потребителям, так и производителям.
Важнейшими элементами рыночного механизма являются спрос, предложение и цена. Как уже отмечалось, рынок есть механизм взаимодействия покупателей и продавцов, в ходе которого они, соотнося спрос и предложение товара, определяют его цену.

2. Спрос, предложение, рыночная цена.
Спрос — это количество товара, которое хотят и могут приобрести покупатели за определенный период времени при всех возможных ценах на этот товар. 
В условиях рынка действует так называемый закон спроса, суть которого можно выразить следующим образом. При прочих равных условиях величина спроса на товар тем выше, чем ниже цена этого товара, и наоборот, чем выше цена, тем ниже величина спроса на товар. Действие закона спроса объясняют существованием эффекта дохода и эффекта замещения. Эффект дохода выражается в том, что при снижении цены товара потребитель чувствует себя богаче и хочет приобрести большее количество товара. Эффект замещения состоит в том, что при снижении цены товара потребитель стремится заместить этим подешевевшим товаром другие, цены на которые не изменились.
Понятие «спрос» отражает желание и возможность приобрести товар. Если отсутствует одна из этих характеристик, отсутствует и спрос. Например, у некоего потребителя есть желание приобрести автомобиль за 15 тыс. долл., однако он не располагает такой суммой. В данном случае есть желание, но нет возможности, поэтому спрос на автомобиль со стороны данного потребителя отсутствует. 
Действие закона спроса ограничено в следующих случаях:
·  при ажиотажном спросе, вызванном ожиданием повышения цен;
·  для некоторых редких и дорогих товаров, покупка которых является средством накопления (золото, серебро, драгоценные камни, антикварные изделия и т.п.);
·  при переключении спроса на более новые и качественные товары (например, с пишущих машинок — на домашние компьютеры; снижение цен на пишущие машинки не приведет к повышению спроса на них).
Изменение количества товара, которое покупатели хотят и могут купить, в зависимости от изменения цены этого товара называют изменением величины спроса. Изменение величины спроса — это движение по кривой спроса.
Однако цена является не единственным фактором, оказывающим влияние на желание и готовность потребителей приобрести товар. Изменения, которые вызваны воздействием всех других факторов, кроме цены, называют изменением спроса. Все другие факторы (так называемые неценовые) воздействуют как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения спроса.
Предложение — это количество товара, которое хотят и могут предложить на рынок продавцы за определенный промежуток времени при всех возможных ценах на этот товар. Закон предложения состоит в том, что при прочих равных условиях количество предлагаемого продавцами товара тем выше, чем выше цена этого товара, и наоборот, чем ниже цена, тем ниже величина его предложения.
Помимо цены на предложение оказывают воздействие и неценовые факторы, среди которых можно выделить следующие:
· изменение издержек фирмы. Снижение издержек в результате, например, технических нововведений или снижения цен на сырье и материалы приводит к росту предложения. Увеличение издержек вследствие повышения цен на сырье или введения дополнительных налогов на производителя вызывает уменьшение предложения;
· изменение количества фирм в отрасли. Их увеличение (уменьшение) приводит к росту (сокращению) предложения;
· природные катастрофы, войны.
Равновесная цена. Равновесная (рыночная) цена устанавливается под воздействием опроса и предложения. При данной равновесной цене желание и готовность покупателей приобрести товар, а также желание и готовность продавцов его продать совпадают.
 На рынке действует закон рыночного ценообразования, который состоит в следующем:
1. Цена на рынке стремится к такому уровню, при котором спрос равен предложению.
2. Если  под  воздействием  неценовых  факторов  произойдет изменение  в спросе или предложении, то установится новая равновесная цена, соответствующая новому состоянию спроса и предложения.
Регулирование цены. Цены «пола» и «потолка». Рыночный механизм действует таким образом, что любое нарушение равновесия влечет за собой его автоматическое восстановление. Однако иногда равновесие нарушается искусственно либо в результате вмешательства государства, либо вследствие деятельности монополии, заинтересованных в поддержании монопольно высоких цен. 
«Цепа пола» — установленная минимальная цена, ограничивающая дальнейшее ее снижение. «Цена потолка», напротив, ограничивает повышение цены.
Цены пола и потолка могут быть установлены государством, регулирующим ценообразование на рынке. Например, государство при осуществлении социальной политики может установить максимальные цены на отдельные виды продуктов питания (потолок цен), выше которых продавцы не вправе устанавливать свои цены. Примером цены пола может служить запрет на торговлю товарами по ценам ниже их себестоимости.
Цены потолка занижены по сравнению с равновесной ценой и препятствуют повышению рыночной цены до уровня равновесия. Заниженные цены обычно устанавливаются в результате политики государства, направленной на «замораживание» цен, т.е. фиксирование их на определенном уровне с тем, чтобы приостановить инфляцию и воспрепятствовать снижению жизненного уровня. Нехватку товаров, которая возникает как результат занижения цен по сравнению с уровнем равновесия, обычно решают с помощью рационирования спроса путем введения карточной системы или других систем нормированного распределения.
Рассмотрение законов спроса и предложения, а также принципа формирования равновесной цены позволяет сделать следующие выводы:
1. В рыночной экономике существует механизм, обеспечивающий согласование интересов продавцов и покупателей на рынках:
· фирмы могут расширять и сужать производство в зависимости от изменения спроса, иными словами, они свободны в выборе объема и структуры выпуска;
· цены гибкие, изменяются под воздействием спроса и предложения;
· наличие конкуренции, без которой рыночный механизм спроса и предложения действовать не будет.
2. Если на рынке произойдет какое-то событие, которое нарушит сложившееся равновесие например, изменение вкусов потребителей и соответствующее изменение спроса, то:
· фирмы-производители   обязательно   среагируют   на   изменение   рыночных   условий (например, увеличение спроса приведет к росту цены данной продукции, поскольку спрос покажет производителям, куда следует направить свои усилия);
· начнется процесс приспособления производителей и потребителей к новым условиям, в результате сформируются новая рыночная цена и новый объем производства, соответствующие изменившимся условиям.
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1. Потребительские предпочтения и предельная полезность
Рынок – это экономическая система, ориентированная на потребителя. Этим объясняется постоянный интерес экономической науки к тому, как ведет себя обычный потребитель, какими мотивами он руководствуется, делая выбор в море товаров, существуют ли закономерности, управляющие его поведением на рынке.
В своих рассуждениях экономисты исходят из предположения, что потребители ведут себя на рынке рационально. Вести себя рационально – значит стремиться достичь максимального результата при ограниченных возможностях. Очевидно, что главным ограничением для любого потребителя является размер его дохода. Так как потребности многообразны и безграничны, а доход (т.е. располагаемая потребителем сумма денег) ограничен, покупатель вынужден постоянно совершать выбор из огромного количества товаров, предлагаемых на рынке. 
Поведение покупателей, их выбор в мире товаров имеет сугубо индивидуальный характер. Каждый покупатель руководствуется своими вкусами, отношением к моде, дизайну товаров и иными субъективными предпочтениями. Предпочтения людей достаточно трудно учитывать также по причинам так называемых «эффектов покупательских взаимовлияний». Например, в поведении покупателя иногда имеет место «эффект подражания», когда покупки делаются только потому, что их совершили другие (например, друзья, соседи). Известен также «эффект сноба», когда покупки делаются «наоборот, вопреки тому, что предпочитают другие».
Большинство предпочтений не относятся к числу факторов ценообразования и не могут учитываться при анализе спроса потребителей. Например, покупатель всегда предпочитает большее количество товаров меньшему их количеству при той же цене; качественные товары более предпочтительны, чем некачественные или устаревшие.
Потребительские предпочтения можно сфокусировать по конкретным группам потребителей (молодежная, детская, мужская, женская); по товарным ассортиментам (зимнему и летнему, промышленному и продовольственному). Но и в этих случаях требуются некие конкретные основания для того, чтобы установить реальные основания для движения цен  по товарным покупательским группам.
Экономическая концепция, базирующаяся на исследовании предельных (дополнительных) полезностей потребляемых благ и их влияние на спрос, получила название теории маржинализма (латинское "marginal" - предельный), или теории предельной полезности. Впоследствии в экономическом анализе большое внимание уделялось предельным величинам и их связи со спросом.
Для каждого отдельно взятого субъекта предельная полезность имеет разное значение. Допустим, покупая телевизор, разные потребители остановят их приобретение на различных предельных величинах: один на втором купленном телевизоре, другой - на третьем, третий - на четвертом и т.д. Следовательно, в первом случае предельным благом стал второй дополнительно к первому купленный телевизор, во втором - третий, в третьем - четвертый. Необходимо различать общую и предельную полезность. По мере роста объема потребления общая полезность блага растет, тогда как предельная убывает. Эта тенденция получила название «закона убывающей предельной полезности». В условиях действия данного закона каждая последующая единица продукта обладает все меньшей и меньшей добавочной полезностью, а, следовательно, потребитель станет их приобретать только при снижении цен на них. Дело в том, что цена, которую готов покупатель уплатить за товар, определяется не общей его полезностью, а предельной полезностью последней единицы товара. Последние единицы товара, которые потребляются уже в достаточно больших количествах, имеют весьма низкую ценность, поскольку от их потребления можно отказаться без существенного для себя ущерба.
Необходимо обратить внимание также на ту совокупность свойств любого блага, на которые покупатель обращает внимание, приобретая его. Речь идет о разнообразных качественно-технических, экономических, социальных параметрах того или иного товара или услуги, которыми они обладают в силу их природы и социально-экономической и психологической их оценки покупателями.
Особого внимания заслуживает поэлементное рассмотрение предельной полезности, когда предельная полезность того или иного блага оценивается не просто в целом, а на основе оценки предельной полезности отдельных свойств (элементов) данного блага. Поэтому предельную полезность блага можно рассматривать как суммарную оценку предельных полезностей составляющих его элементов или свойств. 
Наряду с субъективной оценкой предельной полезности благ заслуживает внимания общественная ее оценка, осуществляемая отдельными социальными группами или классами потребителей. 
Регулирующим классом предельных покупателей является тот класс, максимальная цена которого за это благо, ставшая рыночной ценой, обеспечивает равенство спроса и предложения.
Для объяснения рационального поведения потребителя, стремящегося к максимизации своих выгод, воспользуемся понятиями общей и предельной полезности, которые будут  уточнены с точки зрения современной рыночной экономики. Поскольку выбор товаров и услуг зависит, с одной стороны, от тех предпочтений, которые потребители оказывают разным наборам благ, а с другой от цены товаров и доходов покупателей, целесообразно сначала обсудить вопрос именно о различных предпочтениях, или альтернативах, которые возникают при выборе. Только после этого можно также выяснить, какие ограничения на выбор накладывает бюджет потребителя. Иначе говоря, мы руководствуемся при установлении своих предпочтений исключительно тем, в какой мере они. удовлетворяют нашим целям и желаниям, не обращая внимания на реальные возможности их осуществления, отвлекаясь, в частности, от цены товаров и своего дохода.

2. Факторы спроса, индивидуальный и рыночный спрос.
Спрос, предложение и цена являются основными элементами рынка. Весь комплекс их многомерных связей и взаимодействий образует рыночный механизм. Это механизм соединения продавцов и покупателей через формирование спроса на благо и предложения блага.
Из понятия товарного спроса следует, что основным определяющим его фактором является цена товара. При этом закон спроса состоит в том, что при прочих равных условиях снижение цены приводит к возрастанию величины спроса, повышение цены приводит к уменьшению величины спроса.
Помимо цены на рыночный спрос воздействуют и другие (неценовые) факторы. К основным из них можно отнести следующие шесть:
1) Изменение вкусов потребителей. К примеру, если здоровый образ жизни становится в обществе всё более популярным, то это снижает спрос на алкогольно-табачную продукцию и повышает его на велосипеды и туристское снаряжение;
 2) Изменение числа покупателей. Очевидно, что уменьшение этого числа отзывается падением спроса, и наоборот. Так, сокращение рождаемости в стране снижает спрос на детские товары, а рост продолжительности жизни повышает спрос на медицинские услуги и места в интернатах для пожилых людей;
3) Изменения в доходах населения. Если доходы населения растут, то у покупателей возникает желание приобретать больше товаров вне зависимости от цен на них. Например, растет спрос на высококачественные одежду и обувь, товары длительного пользования, недвижимость и т.п.;
4) Изменение цен на сопряженные товары. Сопряженными называют два вида товаров – взаимозаменяемые и взаимодополняющие. К примеру, если цена на CD-плееры понизятся, то спрос на СD-диски возрастёт;
5) Изменения в ожиданиях потребителей можно свести к двум вариантам. Первый – ожидание повышения цен или доходов. Оно побудит людей увеличить свои покупки. Второй – предполагает ожидание снижения цен или доходов, что сокращает текущий спрос.
6) Степень удовлетворения потребностей населения в том или ином товаре: чем она выше, тем, очевидно, ниже спрос. 

3. Эффект дохода и эффект замещения, эластичность.
На структуру сформировавшегося спроса покупателей влияет их доход, а также общее или частичное снижение цен товаров. Реакция покупателей на снижение цен проявляется двояко. Во-первых, возрастает количество закупок подешевевшего товара, которым покупатели замещают остальные, ставшие теперь сравнительно более дорогими товары. Эффект замещения -  это и есть изменение структуры спроса,  вызванное увеличением закупок подешевевшего товара, «замещающего» остальные товары с неизменными ценами, поскольку они стали теперь относительно более дорогими.
Во-вторых, снижение цен адекватно повышению реального дохода покупателей. Это выражается увеличением их покупательной способности, а, следовательно, и той составляющей спроса, которая вызвана относительно возросшим доходом и платежеспособностью. Отсюда эффект дохода - это изменение структуры покупательского спроса, вызванного ростом реального дохода от снижения цен. Для покупателя всякое снижение цен позволяет сократить расходы, а значит получить соответствующую экономию своего дохода. Вследствие понижения цен стало возможным либо сохранить сэкономленную часть дохода, не меняя структуру текущего потребления, либо приобрести больше товаров, чем до снижения цен. В данном случае интерес представляет та величина эффекта дохода, которая найдет выражение в увеличении покупательского спроса на товары текущего потребления.
Следовательно, эффект замещения и эффект дохода касаются изменения покупательского спроса, но у каждого из них своя мера влияния на его структуру. Не только теоретически, но и в практическом ценообразовании следует разграничивать воздействие этих эффектов на нормальные, т.е. высококачественные товары и товары низшего порядка (менее ценные).
Эластичность. Термин «эластичность», пришедший в экономику из физики, используется для измерения степени влияния ценовой политики на объем продаж товаров и торговую выручку. Например, если цена холодильников возросла на 10%, насколько изменится количество их продаж за тот или иной интервал времени? 
Унифицированной единицей измерения эластичности выступает процент. Показатель ценовой эластичности спроса применяется для того, чтобы выяснить, насколько, процентов изменился объем продаж вследствие 1%-ного изменения цены за единицу товара. Методика такого измерения проста и представляет собой определение частного от деления процентного изменения величины спроса на 1% измерения цены. 
Рассмотрим понятие эластичности на примере эластичности спроса и эластичности предложения.
 Эластичность спроса. Различные товары отличаются друг от друга по степени реакции спроса и предложения измерения цены. Бывают различные варианты эластичности спроса, такие как:
· спрос эластичный, когда при незначительных понижениях цены
объем продаж существенно возрастает;
· спрос имеет единичную эластичность, когда 1%-ное изменение
цены вызывает 1%-ное изменение продаж;
· спрос неэластичен, если при весьма существенных снижениях цены
объем продаж изменяется незначительно;
· спрос бесконечно эластичен, когда имеется только одна цена, по которой потребители покупают товар (например, инсулин для больных диабетом);
· спрос совершенно неэластичен, когда потребители приобретают
фиксированное количество товаров независимо от их цены.
Коэффициент неэластичного спроса меньше единицы; при единичной эластичности коэффициент равен единице; при эластичном спросе – коэффициент больше единицы. 
Эластичность предложения. Понятие эластичности предложения характеризует относительное изменение цен товаров и их продаваемого количества. Интенсивность этих изменений также различна, и на практике могут иметь место следующие ситуации: эластичное предложение; предложение единичной эластичности; неэластичное предложение. 
При единичной эластичности предложения 1% увеличения товаров вызывает 1% увеличения их предложения. В этом случае имеет место равновеликое изменение цен и количества предлагаемых товаров, коэффициент которого равен единице.
В случае эластичного предложения 1% увеличения цены способен вызвать увеличение количества предлагаемого к продаже товара более, чем на 1%. Коэффициент эластичности здесь больше единицы.
При неэластичном предложении увеличение цены не оказывает какого-либо влияния на увеличение количества предлагаемых к продаже товаров.

Семинар
1. Причины возникновения рыночной организации хозяйства.
2. Факторы изменения спроса  предложения.
3. Потребительские предпочтения и предельная полезность.
4. Эффект дохода и эффект замещения.
5. Эластичность. Коэффициент эластичности.
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Тест к теме 2
1. Какой вид рынка представляет собой сферу обращения, посредством которого реализуются товары народного потребления и услуги?
А) рынок предметов потребления
Б) рынок труда
В) рынок инвестиционных товаров
Г) информационный рынок
Д) рынок земли
2. На каком рынке встречаются два контрагента, один из которых стремится продать товар подороже (продавец), а другой желает приобрести его подешевле (покупатель)?
А) на рынке ценных бумаг
Б) на свободном рынке
В) на рынке труда
Г) на рынке предметов потребления
Д) на рынке земли
3. Что такое спрос?
А) это совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нем отношений собственности и хозяйственного механизма
Б) это количество товара, которое хотят и могут предложить на рынок продавцы за определенный промежуток времени при всех возможных ценах на этот товар
В) это количество товара, которое хотят и могут приобрести покупатели за определенный период времени при всех возможных ценах на этот товар

4. Как называется цена, которая устанавливается под воздействием спроса и предложения?
А) «цена пола»
Б) «цена потолка»
В) равновесная цена
5. Какой характер имеет поведение покупателей, их выбор в мире товаров?
А) всеобщий
Б) индивидуальный
В) переменный
6. Что такое фондовые биржи?
А) организации, где совершаются акты купли-продажи ценных бумаг: акций и облигаций и устанавливаются их курсы, т.е. рыночные цены
Б) часть кредитной системы, которая включает в себя банки, страховые компании, пенсионные фонды, фонды профсоюзных и других организаций, обладающих правом коммерческой деятельности
В) совокупность учреждений и организаций, которая способна мобилизовать, аккумулировать временно свободные денежные средства и найти соответствующие формы их размещения в виде кредитов и капиталовложений.
Г) система специализированных организаций, призванных содействовать функционированию отдельных рынков

7. Что такое реальный капитал?
А) это фонды предприятий (здания и сооружения, машины и оборудование, сырье и материалы)
Б) это капитал, отражающий реальный капитал в ценных бумагах
В) акции, облигации, векселя
8. Что понимается под абсолютной мобильностью факторов производства?
А) безграничность числа его участников
Б) наличие возможности в случае необходимости осуществить перелив капитала, перемещение материальных и трудовых ресурсов из одних отраслей и сфер хозяйственной деятельности в другие
В) обеспечение свободного входа и выхода из рынка
Г) абсолютное равенство всех агентов рынка
9. В каком случае спрос является эластичным?
А) когда потребители приобретают фиксированное количество товаров независимо от их цены
Б) когда при весьма существенных снижениях цены объем продаж существенно возрастает
В) когда имеется только одна цена, по которой потребители покупают товар
Г) когда при незначительных понижениях цены объем продаж существенно возрастает

10. Когда спрос является совершенно неэластичным?
А) когда потребители приобретают фиксированное количество товаров независимо от их цены
Б) когда имеется только одна цена, по которой потребители покупают товар
В) когда при незначительных понижениях цены объем продаж существенно возрастает
Г) когда при весьма существенных снижениях цены объем продаж существенно возрастает

Тема 3. Издержки предприятия и его результаты. (4 часа)

1. Виды издержек. Эффект масштаба.
2. Закон убывающей предельной производительности.
3. Фирма. Выручка и прибыль. Принцип максимизации прибыли.

1. Виды издержек. Эффект масштаба.
Любая фирма, прежде чем начать производство, должна чётко представлять, на какую прибыль она может рассчитывать. Для этого она изучит спрос и определит, по какой цене будет продаваться продукция, и сравнит предполагаемые доходы с издержками, которые предстоит понести.
Экономические издержки фирмы - это те выплаты, которые она обязана сделать владельцам ресурсов, чтобы привлечь эти ресурсы для определенного производственного процесса и отвлечь их тем самым от альтернативных вариантов применения. Все альтернативные издержки, которые понесет фирма в процессе производства, могут быть либо внешними (фактическими, явными), либо внутренними (неявными). 
Внешние издержки – это денежные затраты фирмы на стороннюю зарплату, приобретение сырья, оборудования, комиссионные вознаграждения торговым фирмам, взносы банкам и другим финансовым учреждениям, расчеты за юридические консультации, транспортные услуги, энергии «со стороны», т.е. на исполнителей и поставщиков, не входящих в состав предприятия.
В процессе производства фирма может также использовать ресурсы принадлежащие ей самой. В этом случае она несет внутренние издержки. 
Внутренние издержки – это неоплаченные издержки на собственный и самостоятельно используемый ресурс.
Например, часть выращенного урожая зерна фирма использует на засев своих земельных площадей. Такое зерно фирма использует для своих внутренних нужд и его не оплачивает.
В качестве одного из элементов внутренних издержек рассматривается и так называемая нормальная прибыль предпринимателя, т.е. вознаграждение за выполняемые им функции. Примером здесь может послужить ситуация, в которой единоличный владелец мелкой фирмы применяет в ней исключительно собственный труд и денежный капитал. Управляя собственным предприятием, он отказывается от заработка, который мог бы иметь, предложив такие же управленческие услуги другой фирме. Та минимальная плата, которая необходима, чтобы удержать его предпринимательские способности и денежные средства в данном предприятии, и называется нормальной прибылью. Если она не обеспечивается, перед предпринимателем стоит вопрос об отказе от данного способа деятельности. Таким образом, если по оценке экономиста фирма едва покрывает издержки, это означает, что она лишь возмещает все внешние и внутренние расходы на производство.
В зависимости от влияния на издержки увеличения объёмов производства, они делятся на постоянные и переменные.
Постоянные издержки FC (fixed cost) – это такие издержки, величина которых не зависит  от объёма производства. К ним относят: расходы на содержание заводских зданий, машин и оборудования, рентные платежи, страховые взносы, а также затраты на выплату жалования управленческому персоналу и, возможно, минимальному количеству работающих. Постоянные издержки являются обязательными и сохраняются даже в том случае, если фирма вообще ничего не производит. 
Переменные издержки VC (variable cost)  - это издержки, величина которых зависит от изменения объема производства. К ним относят: расходы на сырье, вспомогательные материалы, комплектующие изделия, топливо, электроэнергию, транспортные услуги и большую часть трудовых ресурсов. Чтобы решить, сколько выпускать продукции, руководителям фирм необходимо знать, как возрастут переменные издержки с ростом объема производства. До определенного положения переменные издержки фирмы повышаются медленнее, чем рост объема производства. Затем они увеличиваются ускоряющимися темпами в расчете на каждую дополнительную единицу производимой продукции. Такое поведение переменных издержек обуславливается законом убывающей отдачи. 
Деление издержек на постоянные и переменные подразумевает условное выделение краткосрочного и долгосрочного периодов в деятельности фирмы.  Под краткосрочным понимают такой период в работе фирмы, когда часть ее издержек являются постоянными. Иными словами, в краткосрочном периоде фирма не покупает нового оборудования, не строит новых зданий и т.д. В долгосрочном периоде она может расширять свои масштабы, поэтому в данном периоде все ее издержки являются переменными.
Общие (валовые) издержки - это сумма постоянных и переменных издержек при каждом данном объеме производства.
 Для принятия управленческих решений производители должны знать не только общую сумму издержек, но и их величину в расчете на единицу выпуска продукции, т.е. уровень средних издержек. Имеются три вида средних издержек: средние постоянные; средние переменные; средние общие издержки. 
Эффект масштаба. В долгосрочном временном интервале фирма может менять все используемые факторы производства. Иными словами, все издержки будут выступать в качестве переменных. Анализ изменения долгосрочных издержек важен для выбора стратегии фирмы в области масштабов своей деятельности. Изменение масштабов деятельности сказывается на кривой средних долгосрочных издержек предприятия. Экономисты связывают это с так называемым положительным и отрицательным эффектом масштаба. Эффект масштаба будет положительным, если при увеличении размеров предприятия средние издержки уменьшаются, и отрицательным - если они увеличиваются.

2. Закон убывающей предельной отдачи (производительности).
Факторы производства должны использоваться фирмой с соблюдением определенной пропорциональности между постоянными и переменными факторами. Нельзя произвольно увеличивать количество переменных факторов на единицу постоянного фактора, поскольку в этом случае вступает в действие закон убывающей производительности.
Этот закон гласит: непрерывное увеличение использования одного переменного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном этапе приведет к прекращению роста отдачи, а затем и к ее снижению. Часто действие закона предполагает неизменность технологического уровня производства, и поэтому переход к более прогрессивной технологии может повысить отдачу независимо от соотношения постоянных и переменных факторов.
Этот закон базируется на неполной взаимозаменяемости ресурсов. Ведь замена одного из них на другой (другие) возможна до определенного предела. Например, если четыре ресурса: земля, труд, предпринимательские способности, знания - оставить неизменными и увеличивать такой ресурс, как капитал (к примеру, число станков на заводе при неизменном числе станочников), то на определенном этапе наступает предел, за рамками которого дальнейший рост указанного производственного фактора становится все меньше. Результативность работы станочника, обслуживающего все большее число станков, снижается, увеличивается процент брака, растут простои станков и т.д.

3. Фирма. Выручка и прибыль. Принцип максимизации прибыли.
Фирма – это организация, владеющая одними или несколькими предприятиями и использующая ресурсы для производства товара или услуги с целью получения прибыли. Фирмы бывают разного размера - один частный предприниматель или корпорация, с многотысячным штатом сотрудников.
Цели фирмы. В традиционной теории фирмы прибыль, точнее – максимизация прибыли, рассматривается как единственная цель фирмы. « Максимизация подразумевает, что, выбирая из нескольких альтернатив с разной ожидаемой прибылью, фирма всё-таки выберет вариант с наибольшей ожидаемой прибылью.
Поведенческая теория фирмы делает акцент на природе крупных компаний как сложных организаций, внутри которых у разных подразделений существуют разные цели, одновременное  максимальное достижение которых приводит к противоречиям между этими подразделениями. Это, прежде всего, производственная задача (максимизация объёмов производства), задача запасов (минимизация  их достаточного уровня), задача сбыта (максимизация эффективности сбыта), задача рыночной доли (достижение максимально рыночного сегмента) и, конечно, задача прибыли (максимизация прибыли всей фирмы).
Управленческие теории фирмы полагают, что цели фирмы – это максимизация выручки, т.е. валового дохода от продажи продукции (а вовсе не прибыли), и максимизация  темпов роста активов.
Гипотеза социальной ответственности фирмы состоит в том, что у фирмы, особенно крупной, есть социальная ответственность как перед своими акционерами и работниками, так и перед всем обществом. Преследование цели прибыли должно сопровождаться у фирмы реализацией общественно полезных задач: улучшение жизни сотрудников, ведение благотворительной деятельности.
Таким образом, фирма работа,  прежде всего, ради прибыли, однако он  преследует и другие цели, причём для некоторых из них прибыль является только средством их достижения.
Система ценностей фирмы. Создание ценностей - есть основополагающая функция фирмы.
Процесс создания ценностей представляет собой удовлетворение групповых или индивидуальных потребностей, в результате чего предприятие добивается общественного признания своей деятельности. Процветающая фирма - это фирма, получающее устойчивую прибыль от своей деятельности. Владельцы (либо акционеры) предприятия (фирмы) заинтересованы в постоянном и все возрастающем потоке доходов и таким использованием собственных и привлеченных средств, которое увеличивает ценность принадлежащей им собственности (дивиденды, акции). Персонал и поставщики заинтересованы в стабильности предприятия, долгосрочных с ним отношений, а также в благоприятной рабочей атмосфере. Для потребителей же высшую ценность представляют товары и услуги, удовлетворяющие их по качеству и цене.
Основным рабочим инструментом в реализации целевых функций предприятия, является рыночная стратегия, в рамках которой реализуется конкурентные преимущества предприятия. В международной теории и практике бизнеса различают три основных вида рыночной стратегии предприятия.
Руководство предприятия должно серьезно проанализировать имеющиеся конкурентные преимущества и выбрать одну из стратегий поведения на рынке. После того как рыночная стратегия проведена, следующим инструментом реализации целевой функции предприятия, обеспечивающим устойчивое получение прибыли, является планирование, направленное на достижение целей предприятия.
Выручка (совокупный доход) и прибыль. Экономические ресурсы имеют своих собственников. Те сами их потребляют или, что чаще бывает, продают на рынках ресурсов и получают за это плату в виде доходов. Покупатели ресурсов (преимущественно фирмы) имеют возможность оплатить их, так как продают на товарных рынках произведенную на базе экономических ресурсов продукцию и также получают за это плату в виде доходов. Таким образом, доходами называются поступления от продажи экономических ресурсов и продукции.
Доходы от экономических ресурсов (факторов производства) называют факторными доходами. Собственники факторов производства (экономических ресурсов) получают следующие виды доходов:
· от природных ресурсов - ренту (земельную, горную, плату за воду и т.д.);
· от трудовых ресурсов - заработную плату; 
· от капитала - процент (как доход собственников денежного капитала) и прибыль (как доход собственников реального капитала);
· от предпринимательских способностей - предпринимательский доход;
· от знаний - доход от интеллектуальной собственности.
В хозяйственной жизни, особенно у фирмы, не всегда есть возможность разграничивать эти виды факторных доходов, тем более что они часто совмещаются с доходами от продажи продукции.
Классификация доходов. Денежные   доходы     населения    включают все поступления денег в виде оплаты труда работающих лиц, доходов от предпринимательской деятельности, пенсий, стипендий, различных пособий, доходов от собственности в виде процентов, дивидендов, ренты (по вкладам, ценным бумагам, недвижимости) от продажи продукции сельского хозяйства и различных изделий, доходов от оказанных на сторону различных услуг, а также страховые возмещения, ссуды, доходы от продажи иностранной валюты и др.  
Натуральные доходы включают, прежде всего, продукцию, произведенную домашними хозяйствами для собственного потребления.
Номинальные доходы  характеризуют уровень денежных доходов независимо от налогообложения и изменения цен.  
Располагаемые доходы - это номинальные доходы за вычетом налогов и других обязательных платежей, т.е. средства, используемые населением на потребление и сбережение. Для измерения динамики располагаемых доходов применяется показатель "реальные располагаемые доходы", рассчитываемый с учетом индекса цен.  
Реальные доходы характеризуют номинальные доходы с учетом изменения розничных цен (и тарифов).  
Для предприятия (фирмы) важно определить не только свои доходы, но и свои расходы по производству продукции (прежде всего расходы на приобретение ресурсов на рынках). Расходы на производство продукции называются издержками производства или просто издержками. Соотнося доходы (совокупный доход) с издержками (часто не только с издержками производства, но и с другими издержками - налогами, рекламой и т.д.), определяют превышение доходов над издержками. Это превышение называется прибылью (чистым доходом). Таким образом, прибыль – это разница  между полученной выгодой и понесёнными при этом затратами.
Данное определение прибыли - в широком значении. В сущности, это совокупность чистых факторных доходов, ведь доходы  фирмы от продажи продукции расходуются преимущественно на доплату факторов производства. В том случае, когда у фирмы есть собственные, т.е. принадлежащие ей, экономические ресурсы (например, свое месторождение полезных ископаемых), доход от них, пусть даже неявный, фактически присутствует в прибыли фирмы,
Прибыль в узком значении - это доход от такого фактора производства, как реальный капитал.
Прибыль фирмы. Когда говорят о прибыли фирмы (предприятия), подразумевают прибыль в широком значении. Это комплексный показатель, отражающий результаты хозяйственной деятельности фирмы. Поэтому в рыночной экономике прибыли уделяют огромное внимание.
Так, экономисты тщательно анализируют уровень прибыли (так называемую норму прибыли) фирмы. Стремясь к ее максимизации, фирма одновременно оценивает, каков минимально допустимый для нее уровень прибыли в долгосрочном периоде. Если прибыль систематически держится ниже этого уровня, то владельцы фирмы будут стремиться уйти из этого бизнеса и вложить свой капитал в другое дело. Подобный минимально допустимый для фирмы уровень прибыли называется нормальной прибылью. Экономическая теория рассматривает нормальную прибыль как составную часть издержек фирмы, которые она должна покрывать, чтобы выжить. Поэтому фирма включает нормальную прибыль в состав своих издержек.
Та часть прибыли, которую фирма получает сверх нормальной прибыли, называется экономической прибылью. Это любой чистый доход сверх нормальной прибыли.

1. Предложение совершенно конкурентной фирмы и отрасли.
2. Эффективность конкурентных рынков.

1. Предложение совершенно конкурентной фирмы и отрасли.
Совершенно конкурентная фирма – это фирма, действующая на совершенно конкурентном рынке. Рынок совершенной конкуренции представляет собой рыночную структуру, характеризующуюся ценовой конкуренцией между не способными оказывать какого-либо влияния на рыночную цену фирмами. В ряду присущих ей специфических черт следует выделит то, что совершенно конкурентная фирма:
1) не может воздействовать на рыночную цену;
2) принимает рыночную цену как данную.
Поэтому при совершенно конкуренции взаимодействие меду фирмами лишено стратегичекого поведения, т.е. фирма не учитывает реакции своих конкурентов на принимаемые ею решения, а суть её поведения сводится к приспособлению складывающейся рыночной ситуации. 
Предложение совершенно конкурентной фирмы  в краткосрочном периоде. Так как совершенно конкурентная фирма не способна оказывать влияния на рыночную цену, то для неё реализация принципа максимизации прибыли связано с выбором объёма предложения. Он должен быть таким, чтобы предельные издержки производства равнялись рыночной цене единицы продукции. Учитывая, что в рамках применяемой фирмой технологии уровень предельных издержек определяется особенностями производственной функции, то становится очевидным, что объём предложения фирмы будет зависеть от уровня рыночной цены.
А) случай максимизации прибыли
Фирма всегда максимизирует совокупную прибыль при выпуске, для которого предельная выручка равна предельным издержкам. До тех пор, пока предельная выручка превышает предельные издержки, функция совокупной прибыли будет расти, и фирма будет увеличивать предложение.
Б) случай самоокупаемости
В случае снижения рыночной цены до уровня минимальных средних издержек фирма будет продолжать производство, функционируя на основе самоокупаемости. При этом, не получая экономической прибыли фирма фактически будет иметь некоторую бухгалтерскую прибыль. Следовательно, фирма всегда осуществляет производство, для которого совокупные издержки минимально превышают совокупную выручку.
В) случай минимизации убытков
Фирма всегда минимизирует убытки краткосрочного периода путем остановки производства, если цена падает ниже средних переменных издержек. В случае прекращения производства убытки фирмы составят величину, равную совокупным постоянным издержкам.
Кривая предложения совершенно конкурентной фирмы в краткосрочном периоде представляет собою часть кривой её предельных издержек, расположенную выше минимальных значений средних переменных издержек.
Предложение совершенно конкурентной фирмы в долгосрочном периоде. В долгосрочном периоде фирма может изменить все факторы и даже уйти из отрасли, а другие фирмы могут войти в неё, чем и определяется характер установления долгосрочного рыночного равновесия.
В долгосрочном периоде действующие в условиях совершенной конкуренции фирмы производят с минимальными долгосрочными средними издержками и не получают экономической прибыли.
Кривая долгосрочного предложения совершенно конкурентной фирмы представлена часть восходящего отрезка кривой её долгосрочных предельных издержек, лежащей выше пересечения с кривой долгосрочных средних издержек.
Анализируя механизм, регулирующий количество фирм в отрасли, следует принимать во внимание реалии хозяйственной практики. Так, учитывая трудности перелива капитала, данный механизм лучше работает на расширение, а не на сжатие. Кроме того, даже зная, что в долгосрочном периоде экономическая прибыль будет нулевой, фирмы могут входить в отрасль по целому ряду причин:
· стремления получить высокую прибыль в краткосрочном периоде;
· различия в реальных издержках;
· трудности установления долгосрочного равновесия;
· наличия бухгалтерской прибыли.
Предложение совершенно конкурентной отрасли. Предложение отрасли в краткосрочном периоде. Отраслевое (рыночное) предложение представляет собой объем выпуска, осуществленный всеми фирмами отрасли. Если в отрасли достигнуто равновесие, то объем предложения каждой фирмы отрасли в краткосрочном периоде будет представлен кривой её предельных издержек.
Кривая краткосрочного рыночного предложения совершенно конкурентной отрасли является суммой краткосрочных кривых предложения отдельных фирм.
Принцип суммирования кривых предложения фирм для определения кривой отраслевого предложения применим лишь в той степени, в какой цены на используемые в отрасли переменные факторы остаются неизменными. Так как увеличение предложения отрасли приведёт к росту спроса на переменные факторы и может вызвать рост цен на них, то в реальной действительности построение кривой отраслевого предложения не сводится к сложению кривых предложения отдельных фирм. Сама же краткосрочная кривая отраслевого предложения будет детерминирована такими факторами, как:
1) количество фирм в отрасли;
2) средний размер фирм отрасли;
3) цены, используемых отраслью переменных ресурсов;
4) применяемые в отрасли технологии.
Предложение отрасли в долгосрочном периоде. Расширение или сокращение отрасли не влияет на цены рыночного равновесия, так как она неизбежно возвращается к уровню минимальных долгосрочных средних издержек. Это означает, что кривая долгосрочного отраслевого предложения является совершенно эластичной и должна быть представлена горизонтальной прямой. Однако такое допущение справедливо лишь в случае неизменности цен на факторы производства. Но так как цены факторов могут изменяться под влиянием спроса на них, то положение долгосрочной кривой предложения отрасли будет зависеть от того, в какой степени изменение объема производства в отрасли повлияло на цены факторов производства, используемых отраслью. В зависимости от характера этого влияния различают отрасли:
1) с постоянными издержками;
2) с растущими издержками;
3) с снижающимися издержками

2. Эффективность конкурентных  рынков.
Проблема обеспечения рыночной эффективности состоит в том, чтобы, во-первых, рационально распределить ресурсы и, во-вторых, обеспечить их эффективное использование.
Рациональное распределение ресурсов достигается тогда, когда их распределение между отраслями обеспечивает производство оптимального, с точки зрения общества, то есть соответствующего структуре его потребностей, набор благ. Наиболее эффективное распределение ресурсов будет достигаться тогда, когда предельные издержки производства продукта будут равны его рыночной цене МС=Р, так как в этом случае ценность последней единицы продукции для покупателя равна ценности необходимых для ее производства ресурсов. 
Эффективное использование ресурсов достигается тогда, когда производство включенных в оптимальный набор благ осуществляется при наименьших для существующих технологий издержках. Это означает, что в качестве показателя эффективности использования ресурсов должен быть принят уровень долгосрочных средних издержек.
Совершенно конкурентный рынок является экономически эффективным, так как действующие на нем рыночные силы принуждают фирмы к производству с минимальными долгосрочными средними издержками, обеспечивая тем самым наилучшее использование ресурсов, и реализации продукции по ценам, равным предельным издержкам производства, чем обеспечивается рациональное распределение ресурсов.
Экономическую эффективность совершенно конкурентных рынков  не следует рассматривать в качестве некоего абсолюта, к которому следует стремиться. Здесь имеются свои ограничения:
· во-первых, указанная эффективность достижима только при условии полной стандартизации продукции, а это не только ведет к сужению товарного ассортимента, а значит, и снижению благосостояния потребителей, но и противоречит условию рационального распределения ресурсов;
· во-вторых, функционируя при нулевой экономической прибыли, фирмы оказываются лишенными источника развития, что становится препятствием на пути научно-технического прогресса.

Семинар
1. Основные положения теории производства. Эффект масштаба.
2. Сущность и структура издержек.
3. Закон убывающей предельной производительности.
4. Предложения совершенно конкурентной фирмы и отрасли.
5. Эффективность конкурентных рынков.
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Тест к теме 3
1. Денежные затраты фирмы на стороннюю зарплату, приобретение сырья, оборудования, комиссионные вознаграждения торговым фирмам, взносы банкам и другим финансовым учреждениям, расчеты за юридические консультации, транспортные услуги, т.е. на исполнителей и поставщиков, не входящих в состав предприятия, называют …
А) внешними издержками;
Б) внутренними издержками;
В) постоянными издержками;
Г) переменными издержками;
Д) общими издержками.
2. Переменные издержки – это …
А) это  неоплаченные издержки на собственный и самостоятельно используемый ресурс;
Б) это издержки, величина которых не зависит  от объёма производства;
В) это издержки, величина которых зависит от изменения объема производства;
Г) это те выплаты, которые она обязана сделать владельцам ресурсов, чтобы привлечь эти ресурсы для определенного производственного процесса и отвлечь их тем самым от альтернативных вариантов применения
Д) это денежные затраты фирмы на стороннюю зарплату, приобретение сырья, оборудования, комиссионные вознаграждения торговым фирмам, взносы банкам и другим финансовым учреждениям.

3. Закон убывающей предельной отдачи гласит: непрерывное увеличение использования одного переменного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном этапе приведет к прекращению роста отдачи, а затем и к ее снижению. На чем он базируется?
А) на незаменимости ресурсов;
Б) на неполной взаимозаменяемости ресурсов;
В) на полной взаимозаменяемости ресурсов.
4. В какой из теорий фирмы прибыль рассматривается как единственная цель фирмы?
А) в традиционной теории фирмы
Б) в поведенческой теории фирмы
В) в управленческой теории фирмы
5. Какой вид доходов получают собственники факторов производства от трудовых ресурсов?
А) ренту
Б) заработную плату
В) процент
Г) предпринимательский доход
Д) доход от интеллектуальной собственности
6. Какие доходы характеризуют номинальные доходы с учетом изменения розничных цен (и тарифов)?
А) натуральные доходы
Б) располагаемые доходы
В) денежные доходы
Г) реальные доходы
7. Как ведет себя совершенно конкурентная фирма в краткосрочном периоде в случае максимизации прибыли?
А) фирма всегда максимизирует совокупную прибыль при выпуске, для которого предельная выручка равна предельным издержкам. До тех пор, пока предельная выручка превышает предельные издержки, функция совокупной прибыли будет расти, и фирма будет увеличивать предложение;
Б) фирма будет продолжать производство, функционируя на основе самоокупаемости. При этом, не получая экономической прибыли фирма фактически будет иметь некоторую бухгалтерскую прибыль. Следовательно, фирма всегда осуществляет производство, для которого совокупные издержки минимально превышают совокупную выручку.

8. Какое из указанных утверждений является неверным?
А)  Кривая предложения совершенно конкурентной фирмы в краткосрочном периоде представляет собою часть кривой её предельных издержек, расположенную выше минимальных значений средних переменных издержек;
Б) Кривая долгосрочного предложения совершенно конкурентной фирмы представлена часть восходящего отрезка кривой её долгосрочных предельных издержек, лежащей выше пересечения с кривой долгосрочных средних издержек;
В) Кривая краткосрочного рыночного предложения совершенно конкурентной отрасли является суммой долгосрочных кривых предложения отдельных фирм.

9. Какая теория фирмы делает акцент на природе крупных компаний как сложных организаций, внутри которых у разных подразделений существуют разные цели, одновременное максимальное достижение которых приводит к противоречиям между этими подразделениями?
А) традиционная
Б) поведенческая
В) управленческая
10. Общие (валовые) издержки – это …
А) это такие издержки, величина которых не зависит  от объёма производства;
Б) это издержки, величина которых зависит от изменения объема производства;
В) это сумма постоянных и переменных издержек при каждом данном объеме производства.

Тема 4.  Рыночная структура при несовершенной конкуренции
(2 часа)

1. Рыночная власть. Монополия.
2. Монополистическая конкуренция. Олигополия. Антимонопольное регулирование.

1. Рыночная власть. Монополия.
Рыночные структуры, где в той или иной степени возможно воздействие на условия купли-продажи со стороны производителя (покупателя) относятся к рынкам совершенной конкуренции. Если для конкурентных рынков характерны только неценовые формы конкуренции, так как рыночные заданы, то отличительной особенностью рынков несовершенной конкуренции является возможность ценовой формы борьбы между производителями. Потенциальная способность фирм устанавливать цены на свою продукцию определяет степень монополизации такого рынка. 
Рыночная власть означает способность продавца (покупателя) влиять на цены товара.
Если множеству покупателей на рынке противостоит один продавец, речь идет об абсолютной (чистой) монополии. Это рынок, где единственный производитель полностью контролирует основные параметры рыночной сделки – объем предложения и цен. Возможность такого контроля тем больше, чем выше входные барьеры и чем меньше заменителей товара, выпускаемого монополистом. Закрытость монопольного рынка тем самым избавляет монополиста-производителя от всякой конкуренции и определяет уровень его рыночной власти. 
Усилению рыночной власти монополиста способствует тот факт, что он предлагает на рынке некий уникальный товар, не имеющий близких заменителей. А это означает отсутствие альтернативы для покупателя, который вынужден покупать товар у монополиста по завышенной цене. Монопольная цена всегда высока, так как включает величину монопольной ренты, прибавляемой монополистом к рыночной цене товара за счет господствующего положения на рынке. Степень превышения монопольной цены над фактическими затратами характеризует рыночную власть данного производителя. 
Чистый монополист не имеет прямых конкурентов, потому что существование монополии зависит от существования барьеров для вступления. Будь они экономическими, техническими, юридическими или другими, определенные препятствия должны существовать, чтобы удерживать новых конкурентов от вступления в отрасль, если монополия собирается продолжать свое существование. Вступление в условиях чистой монополии заблокировано.
Если главной проблемой фирмы – совершенного конкурента – является выбор оптимального выпуска продукции, то фирма-монополист сталкивается с необходимостью принятия решения и в отношении оптимальной цены. Отсюда стратегия поведения монополиста обусловлена необходимостью согласования оптимального выпуска и оптимальной цены, исходя из условий максимизации прибыли: либо назначить соответствующую цену реализации продукции, продавая при этом такое количество товара, которое способен поглотить спрос, либо выбрать оптимальный объем производства, продавая его по более высокой цене, соответствующей рыночному спросу.
Итак, экономический смысл монополии состоит в получении экономической сверхприбыли. 
Поскольку фирма-монополист производит товар в объеме, меньшем, чем фирма-конкурент, и назначает цену выше конкурентной, монополизированные рынки неэффективны для общества. Реализуя свой экономический интерес, монополия наносит ущерб обоим рыночным агентам: и потребителю, и производителю, которые вследствие монополизации рынка несут экономические убытки.
Виды монополий. Существуют разные виды монополий, которые можно классифицировать на три основных:
1. естественная,
2. административная
3. экономическая.
Монополия и эффективность. Современные экономисты считают, что распространение монополии снижает экономическую эффективность, по крайней мере, по трем основным причинам:
· во-первых, объем производства, максимизирующий прибыль монополиста, ниже, а цена - выше, чем в условиях совершенной конкуренции. Это приводит к тому, что ресурсы общества используются не в полном объеме, и при этом часть продукции, необходимая обществу, не производится. Максимальная производственная эффективность не достигается.
· во-вторых, являясь единственным продавцом на рынке, монополист не стремится к снижению производственных издержек. У него не существует стимула использовать наиболее прогрессивную технологию. Обновление производства, снижение издержек, гибкость не являются для него вопросами выживания. По тем же причинам монополист слабо заинтересован в научно-исследовательских разработках и использовании новейших достижений НТП.
· в-третьих, барьеры для вступления новых фирм в монополизированные отрасли, а также огромные силы и средства, которые монополисты тратят на сохранение и укрепление собственной рыночной власти, оказывают сдерживающее воздействие на экономическую эффективность. Мелким фирмам с новыми идеями трудно пробиться на монополизированные рынки.

2. Монополистическая конкуренция. Олигополия. Антимонопольное регулирование.
Монополистическая конкуренция. Монополистической конкуренцией называют рыночную структуру, которая предполагает наличие большого числа фирм, для нее характерна легкость входа в отрасль и выхода из нее. Однако, продукция различных фирм дифференцирована.
Признаки монополистической конкуренции:
1. Значительное число фирм на рынке и высокая степень конкуренции
2. Фирмы производят дифференцированные продукты
3. Реклама фирмами своих товаров и продвижение их на рынок
4. Новые фирмы легко могут войти в данную отрасль
Из наличия большого числа фирм вытекает несколько особенностей монополистической конкуренции. Каждая фирма обладает небольшой долей рынка, поэтому имеет очень ограниченный контроль над ценой. 
Монополистическая конкуренция – это совершенная конкуренция плюс дифференциация продукции.
Рынок характеризуется дифференциацией продукции тогда, когда покупатели рассматривают продукты конкурирующих продавцов как близкие, но не полностью взаимозаменяемые.
Дифференциация товаров создаёт возможность ограниченного влияния на рыночные цены, поскольку многие потребители сохраняют приверженность к конкретной марке и фирме даже при некотором повышении цен. Однако данное влияние будет относительно небольшим из-за несхожести товаров конкурирующих фирм.
Положение фирмы в данной рыночной ситуации отличается и от чистой монополии, и от олигополии, и от совершенной конкуренции. В отличие от полной монополии такая фирма, не будучи единственным производителем данного вида продукции, находится под воздействием конкуренции других фирм, производящих данную группу товаров.
Фирма, находящаяся в ситуации монополистической конкуренции, может не учитывать ответную реакцию конкурентов на свои действия, так как каждый из них оказывает ничтожное воздействие на общие условия реализации продукта. 
В состоянии монополистической конкуренции могут находиться предприятия розничной торговли, парикмахерские, видеосалоны и т.д.
Олигополия. Термин «олигополия» происходит  от слов греческого происхождения oligos – несколько и poleo – продаю.
Олигополия – это рыночная структура, при которой большая часть производства и продаж осуществляется небольшим числом сравнительно крупных предприятий
Иногда её ещё определяют как «рынок немногих» или «конкуренцию немногих». Господство в отрасли нескольких, относительно (а иногда и абсолютно) крупных  предприятий – характерный признак олигопольного рынка.
При олигополии, в отличие от совершенной конкуренции или чистой монополии, деятельность любой из фирм вызывает обязательную ответную реакцию со стороны конкурентов. Подобная взаимозависимость действий и поведения немногочисленных фирм является ключевой характеристикой олигополии и распространяется на все сферы конкуренции: цену, объем продаж, долю рынка, инвестиционную и инновационную деятельность, стратегию стимулирования сбыта, послепродажные услуги и т.д.
Характер производимого олигополией продукта не имеет решающего значения и может быть как однородным, так и диверсифицированным.
Если потребители не отдают особых предпочтений какой-либо фирменной марке, а все товары отрасли являются совершенными заменителями, то отрасль называется чистой или однородной олигополией.
Наиболее типичными примерами практически однородной продукции являются цемент, сталь, алюминий, медь, свинец, продукция химической промышленности.
Если товары имеют торговую марку и не являются совершенными заменителями, то продукция является дифференцированной, а отрасль называется дифференцированной олигополией.
Примерами могут служить рынки автомобилей, компьютеров, телевизоров, сигарет, зубной пасты, безалкогольных напитков и др.
Многообразие форм поведения олигополий и особенности их взаимоотношений в конкретных рыночных ситуациях предопределяют существование большого количества разнообразных моделей поведения компаний на рынке. Условно выделяют кооперированную и некооперированную олигополии.
При кооперированной олигополии фирмы согласуют взаимное поведение посредством сговора или каким-либо другим способом.
При некооперированной олигополии фирмы определяют оптимальные объемы выпуска и цены независимо друг от друга, на свой страх и риск.
Ценовая война – это циклическое снижение цен с целью вытеснения конкурента с рынка.
Нагляднее всего ценовую войну можно проследить на примере дуополии. Дуополия – простейший случай олигополии, где участвуют два производителя данного вида товара. Каждый из производителей может самостоятельно полностью удовлетворить платежеспособный спрос на этот продукт. Эта рыночная структура довольно часто встречается на региональных рынках, она отражает все характерные черты олигополии с несколькими участниками. 
Можно сделать вывод, что олигополистические рынки обладают следующими чертами:
1. Всего несколько фирм снабжают весь рынок. Продукт, который они поставляют, может быть как стандартизированным, так и дифференцированным.
2. По крайней мере, некоторые фирмы в олигополистической отрасли обладают крупными рыночными долями. Следовательно, некоторые фирмы на рынке обладают способностью влиять на цену товара, варьируя его наличие на рынке.
3. Фирмы в отрасли сознают свою взаимозависимость. Продавцы всегда считаются с реакцией своих конкурентов, когда устанавливают цены, ориентиры по объемам продаж, размер рекламных расходов или принимают другие деловые меры. Нет единой модели олигополии. Можно разработать ряд моделей, объясняющих поведение фирм в конкретных ситуациях, основываясь на том, какие строят предположения фирмы относительно реакции своих соперников. Разрушительное действие олигополистического соперничества на цены толкает фирмы к сговору, чтобы уменьшить конкуренцию и увеличить прибыли.
Антимонопольное регулирование. Регулирование деятельности монополий направлено на ограничение монопольных проявлений  и осуществляется с целью снижения цен и увеличение выпуска продукции. Осуществляется оно посредством мер законодательного и экономического характера.
Законодательные меры – это правовые нормы, направленные на предотвращение монопольных проявлений на рынках, а также нечестной конкуренции. Чаще всего законодательные меры предполагают: 
1) запрещение договоров о ценах и разделе рынка;
2) установление контроля за разделом рынка и слияния;
3) регулирование наборов услуг, представляемых потребителям доминирующими продавцами.
Направленность действия данных мер связана с:
А) коррекцией поведения монополистов, чтобы сделать его более конкурентным;
Б) проведением структурной политики, в ходе которой сама отрасль становится более конкурентной.
Экономические меры регулирования деятельности монополий – это набор экономических инструментов, при помощи которых ограничиваются возможности реализации рыночной власти продавцов. Важнейшими среди таких инструментов являются прямое и косвенное цен и прибыли. 
Прямое регулирование цен и прибылей обычно реализуется в форме установления «потолка цен», то есть верхнего или нижнего предела цены, и предельного уровня нормы прибыли. 
Целью установления потолка цены является увеличение выпуска при более низкой цене. Однако подобное реагирование фирмы на введение «потолка цены» будет наблюдаться лишь при условии приемлемого для фирмы уровня такого «потолка», что составляет главную проблему при использовании этого метода регулирования. «Потолок» должен быть таким, чтобы, с одной стороны, лишить продавца монопольной прибыли, а с другой – обеспечить фирме покрытие оперативных расходов и получение справедливого дохода на инвестированный капитал. Наиболее частый случай применения «потолка цен» имеет место при естественной монополии.
Косвенное регулирование цен и прибылей осуществляется посредством налогообложения либо продукции, либо прибыли. Цель косвенного регулирования прибылей состоит в том, чтобы изъять у фирмы монопольную прибыль, оставив ей только нормальную прибыль. Налогообложение прибыли вводится только в случае устойчивого получения фирмой прибыли, превышающей по своему уровню среднюю. Налогообложение монопольной прибыли отличается от ценового регулирования тем, что налог не влияет на уровень цены и выработку, а вся тяжесть налогообложения падает на производителя. При этом поступления от налога присваиваются всеми потребителями, а не только потребителями продукции монополиста.
Существуют   две   основные   формы   борьбы   с монополиями:
1) предупреждение создания монополий;
2) ограничение использования монопольной власти.
Демонополизация осуществляется путем либерализации рынков. Это достигается гибким маневрированием таможенным режимом (снижение таможенных пошлин, отмена квот, ликвидация других барьеров, препятствующих поступлению на внутренний рынок иностранной продукции), улучшением инвестиционного климата для зарубежных инвесторов, поддержкой малого бизнеса и т.д.
Важное значение имеют государственный контроль над процессом концентрации капитала, финансовые санкции в случае нарушения антимонопольного законодательства.
Необходимо умело использовать такой инструмент антимонопольной политики, как ведение Реестра хозяйствующих субъектов, имеющих на рынке определенного товара долю более 35%. Включение в Реестр служит предостережением хозяйствующим субъектам, является профилактической мерой и может быть основанием для изучения того или иного субъекта в плане установления монополистической деятельности.
Антимонопольная политика государства способна нанести вред экономике своей страны, если она, без учета экономических взаимосвязей и без скрупулезной оценки той или иной проблемы, запрещает укрупнение фирм, которое было бы полезно и предоставило бы лучшие шансы в конкурентной борьбе с отечественными или зарубежными конкурентами.
Обычно, устанавливая цены на продукцию естественных монополий, государство в странах Запада следит за тем, чтобы цены в максимальной степени приближались к предельным издержкам, величина получаемой фирмами прибыли не превышала «нормальной» и снижались издержки.
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Тест к теме 4
1. В чем состоит экономический смысл монополии?
А) в усилении рыночной власти
Б) в получении экономической сверхприбыли
В) во влиянии на цены товара
Г) в установлении своих цен на произведенную продукцию
2. Что означает рыночная власть?
А) способность продавца (покупателя) влиять на цены товара
Б) способность продавца влиять на количество покупателей
В) способность покупателей устанавливать ассортимент покупаемой продукции
Г) способность продавцов-производителей устанавливать объем выпускаемой продукции

3. Какой из указанных признаков не является признаком монополистической конкуренции?
А) значительное число фирм на рынке и высокая степень конкуренции
Б) фирмы производят дифференцированные продукты
В) реклама фирмами своих товаров и продвижение их на рынок
Г) новым фирмам трудно войти в данную отрасль

4. Что является  преимуществом монополии с точки зрения научно-технического прогресса?
А) совершенная конкуренция требует от каждого производителя использовать наиболее эффективную технику и технологию из уже существующих
Б) беспрепятственное вхождение новых фирм в отрасль
В) получение монопольной прибыли за счет более низких цен является стимулом инновационной деятельности
Г) монополия не стимулирует конкуренцию
Д) в отдельных случаях монополия не способствует снижению издержек и реализации эффекта масштаба

5. При какой олигополии фирмы согласуют взаимное поведение посредством сговора или каким-либо другим способом?
А) при некооперированной олигополии
Б) при кооперированной
В) при любой олигополии
Г) нет верного ответа
6. Какая из следующих черт не отражает сущность олигополистических рынков?
А) всего несколько фирм снабжают весь рынок
Б) по крайней мере, некоторые фирмы в олигополистической отрасли обладают крупными рыночными долями
В) фирмы в отрасли не осознают свою взаимозависимость
7. На что направлено регулирование деятельности монополий?
А) на увеличение числа олигополистических проявлений
Б) на повышение цен и уменьшение выпуска продукции
В) на ограничение монопольных проявлений и осуществляется с целью снижения цен и увеличение выпуска продукции
Г) на увеличение монопольных проявлений с целью повышения цен
Д) нет верного ответа
8. При какой монополии имеет место наиболее частый случай применения «потолка цен»?
А) при естественной монополии
Б) при административной монополии
В) при экономической
Г) при всех указанных видах монополии
9.  Какое регулирование цен и прибылей обычно реализуется в форме установления «потолка цен», то есть верхнего и нижнего предела цены, и предельного уровня нормы прибыли?
А)  косвенное регулирование
Б) прямое регулирование
В)  постепенное регулирование
Г) постоянное регулирование
10. Что не является элементом антимонопольного регулирования?
А)  государственный контроль над процессом концентрации капитала
Б) финансовые санкции в случае нарушения антимонопольного законодательства
В) предупреждение создания монополий
Г) ограничение использования монопольной власти
Д)  повышение таможенных пошлин.

Тема 5.  Рынок факторов производства и распределения доходов. 
(2 часа)

1. Структура классического рынка факторов производства.
2. Производственная функция и спрос на ресурсы.
3. Особенности формирования спроса, предложения и равновесной цены по рынкам основных факторов производства.

1. Структура классического рынка факторов производства.
Рынок факторов производства предполагает куплю-продажу экономических ресурсов или факторов производства, которые делятся на первичные производственные факторы, представляемые домашними хозяйствами, такие, как земля (естественные ресурсы), капитал (инвестиционные ресурсы), труд, и промежуточные, представляемые предприятиями другим предприятиям (полуфабрикаты). Субъектами рынка факторов производства выступают производители, являющиеся покупателями факторов производства, и домохозяйства, выступающие продавцами. Определенное участие в этом рынке принимает государство. В основе функционирования такого рыка лежат те же принципы, что и в основе функционирования потребительских рынков, но с некоторыми оговорками, вызванными тем, что спрос на ресурсы, предъявляемый фирмами, зависит от спроса на конечные товары и услуги и фактически как бы порождается им, поэтому спрос фирм на производственные факторы принять называть производственным  спросом. 
Рынок земли, природных богатств, полезных ископаемых в российской экономике находится в стадии формирования, и его становления сопряжено с огромными трудностями. Образование рыка земли и природных богатств связано, как правило, с необходимостью выработки и принятия правовых, законодательных основ, регулирующих деятельность такого рынка. Требуется также установление допустимых масштабов и форм купли-продажи уникальных по ценности и значимости ресурсов и факторов производства. Предмет особой заботы – мера допустимого проникновения на рынок земли и природных богатств иностранного капитала. 
Такой фактор производства как капитал (инвестиционные ресурсы) представляет собой средства производства, здания, сооружения, станки, оборудование. Рынок средств производства может быть вызван рынком физического капитала, это исключительно обширный рынок, в сферу действия которого попадают все материально-технические объекты, участвующие в производстве прямо или косвенно, поэтому оно состоит из трех рынков:
· рынок купли-продажи производственных зданий или сооружений;
· рынок машин, технологического оборудования, приборов, аппаратов производственного назначения;
· рынок сырья, материалов, полуфабрикатов, энергии, из которых и посредством которых изготовляется продукция.
Рынок рабочей силы – это свободная продажа каждым трудоспособным человеком своих трудовых возможностей и свободный наём работников. Такой рынок корректнее называть рынком труда и рабочих мест. Обладатель рабочей силы, т.е. способностей к труду, использует на рынке труда право продажи рабочей силы по рыночной цене с закреплением акта купли-продажи в трудовом контракте между нанимателем и наёмным работником. В наиболее явной форме рынок рабочей силы проявляется в виде бирж труда. В то же время отдел кадров (служба управления персоналом) любого предприятия, принимающий людей на работу, представляет небольшой рынок труда, рабочей силы. Можно считать, что рынок труда есть любое место, где покупается рабочая сила, и продаются рабочие места. Это исключительно специфический рынок, отличающийся от других не только видом товара, но и особой формой его предоставления покупателю и оплаты, продолжительностью акта купли-продажи. 
Важным экономическим ресурсом, от которого зависит конкурентоспобность и эффективность производства, являются инновации. Поэтому с некоторой степенью условностей отнесём к рынку факторов производства рынок инноваций. Эта специфическая область купли-продажи, в которой объектом торговли являются технические и социально-экономические новшества, рационализаторские предложения, изобретения, патенты, технологические нововведения. Иногда все эти объекты объединяют под единым названием «ноу-хау», т.е. достижения научно-технического прогресса. Инновации – особый товар и по содержанию, и по стоимости, и по характеру собственности, что накладывает  отпечаток на зону и способы действия  рынка инноваций. Формы купли-продажи инновационного продукта во многом находятся в стадии становления. Частью рынка инновации является рынок патентов и лицензий.
Ценообразование на факторы производства. Проблема  ценообразования  на факторы производства по-разному трактуется различными экономическими школами.
Рассмотрим, например, ценообразование на факторы производства по А. Смиту. Исходной предпосылкой выступает деление первичных экономических ресурсов на такие факторы производства, как труд, земля и капитал.
Любой предмет конечного потребления людей - это товар, цена которого определяется затратами труда на его производство, выраженными в рабочем времени, мастерстве и таланте работника. При обмене готового товара на деньги, труд или другие продукты, отмечает А. Смит, помимо оплаты цены материалов и заработной платы работников, должна быть учтена еще некоторая сумма прибыли для предпринимателя, рискующего своим капиталом в этом деле.
Стоимость, которую работники прибавляют к стоимости материалов, распадается на две части, из которых одна идет на их заработную плату, а другая - на оплату прибыли предпринимателя за капитал, который он авансировал. Прибыль на капитал не похожа на заработную плату и устанавливается совсем на иных началах. Она определяется стоимостью употребленного в дело капитала и бывает больше или меньше в зависимости от размеров этого капитала и эффективности его использования.            
Таким образом, согласно А. Смиту, цена каждого товара конечного потребления людей, прежде всего, сводится к трем составным частям затрат: труда, капитала и земли. Если какой-либо товар конечного потребления нуждается в более глубокой обработке, то большей становится та часть цены, которая приходится на заработную плату и промышленную прибыль, сравнительно с той частью, которая приходится на земельную ренту. Обрабатывающая промышленность увеличивает последовательный ряд прибылей, и каждая последующая из них становится больше предыдущей, соответствуя размерам привлекаемого капитала.
Первый вывод из сказанного заключается в том, что ценообразование на факторы производства, в частности первичные ресурсы, такие как труд, земля и капитал, определяется ценой конечных продуктов потребления, производимых с помощью этих факторов.
Именно этой особенностью объясняется производный характер спроса фирм на факторы производства, зависимость цен на все виды ресурсов от цен на потребительские товары. 
Второй вывод: ценообразование на факторы производства следует связывать с доходами собственников, владеющих этими факторами.
Любой человек получает свой доход от одного из перечисленных, принадлежащих ему лично факторов производства: либо от своего труда, либо от своего капитала, либо от своей земли.
Доход, получаемый от труда, называется «заработной платой».
Доход, получаемый с капитала лицом, лично употребляющим его в дело, называется «прибылью».
Доход, получаемый с капитала лицом, не употребляющим его в дело, а ссужающим его другому лицу для производительного применения, называется «процентом». 
Доход в форме ссудного процента является производным доходом, выплачиваемым из прибыли, полученной от применения взятой ссуды.
Доход, получаемый целиком с земли и присваиваемый землевладельцем, называется «рентой». 
Доходы, основывающиеся на перераспределении собранных государством налогов, в конечном итоге получаются за счет все тех же трех первичных факторов производства. Они результат перераспределения заработной платы, прибыли и ренты, которые поступают служащим в форме окладов; престарелым в форме пенсий; получателям различных рентных выплат, социальных выплат и пособий. Логика доводов, относящихся к вопросу о взаимосвязи доходов различных групп общества и цен на рынках факторов производства, также прослеживается через движение цен на потребительские товары. Так как цена любого из этих товаров, заключает А. Смит, сводится к той или другой или ко всем трем составным частям первичных факторов производства (труда, земли и капитала), к таким же трем составным частям должна  сводиться цена всего годового продукта общества. Стоимость его должна распределяться также в соответствующих трех формах первичных и вторичных доходов, получаемых путем перераспределения через налоговую систему. Если доходы общества растут, то спрос на факторы производства и их цена также будут повышаться. И наоборот, снижение этих доходов вызовет снижение цен на рынках факторов.

2. Производственная функция и спрос на ресурсы. 
Процесс производства есть целенаправленное потребление различных ресурсов (сырьё, энергия, труд, оборудование и земля). Экономическое положение и поведение фирмы определяется тем, какое количество продукции она может произвести, маневрируя объёмами используемых ею ресурсов.
Поскольку предприятие осуществляет производственный процесс, используя разные технологические способы и разные варианты его организации, то и количество продукции, получаемое при одних и тех же затратах ресурсов, тоже может быть разным. Понятно, что фирма стремится отыскать такие варианты производства, которые при одинаковых затратах каждого вида ресурса обеспечивает создание максимума продукции. Зависимость количества производимой фирмой продукции от объемов затрат ресурсов называется это производственная функцией, помогающей рассчитать максимум объема производимой фирмой продукции приданных объёма используемых ею производственных ресурсов.
Анализ «производственной функции двух аргументов» представляет частный случай, использования множества различных видов ресурсов. Обычно в такой функции описывается зависимость объема выпуска продукции от соотношения двух важнейших факторов производства – затрат труда и затрат капитала.
Производственная функция характеризует непрерывный  рост выпуска продукции при увеличении затрачиваемого ресурса, но при этом каждая дополнительная единица ресурса даёт все меньший  прирост выпуска продукции. Этот факт отражает фундаментальное положение экономической теории, называемое «законом убывающей эффективности производства».
Производственная функция  описывает множество технически эффективных способов производства.
Каждый способ производства (или производственный процесс) характеризуется определённой комбинацией ресурсов, безусловно, необходимой для получения единицы продукции при данном уровне технологии. Способ А считается технически эффективным по сравнению с способом Б, если он предполагает использование хотя бы одного ресурса в меньшем, а всех остальных  не в большем количестве, чем способ Б. последний считается технически неэффективным по сравнению со способом А. технически неэффективные способы не используются рациональным предпринимателем.
Если же способ А предполагает использование одних ресурсов в большем, а других в меньшем количестве, чем способ Б, эти способы несравнимы по технической  эффективности. В этом случае оба способа рассматриваются как технически эффективные и включаются в производственную функцию. Какой из них буде выбран и реализован в действительности, зависит от соотношения цен соответствующих ресурсов.
Деятельность фирм в условиях рыночного ценообразования на факторы производства строится на экономических расчетах предельной эффективности затрат и выпуска продукции.
Критерием здесь выступает предельная доходность ресурсов. Она измеряется показателями изменения доходов фирмы от продажи выпускаемой продукции, произведенной с помощью использования дополнительной единицы каждого ресурса.
Рыночное ценообразование на факторы производства, особенности их предложения и спроса формируют условия, укладывающиеся в классическую «модель» поведения фирм. В экономической теории производства они получили название закона «затраты - выпуск» и представляют собой систему инженерных расчетов производственной функции фирмы.
Каждая фирма осуществляет экономические расчеты объема выпуска продукции и количества необходимых для этого ресурсных затрат. В наиболее общем виде - это расчет фирмой собственной производственной функции. Снижение предельного продукта приостановится, если осуществлять дополнительные приращения не одного, а всех предусмотренных технологией факторов производства. В результате возрастает не только абсолютный объем выпуска, но и его относительный прирост, т.е. предельный продукт. Единственным ограничителем здесь может служить рыночная цена на выпускаемую продукцию. Если она удовлетворительна для фирмы, то противодействовать тенденции снижающейся доходности можно только за счет расширения масштаба производства, объема выпуска продукции. Достигается это вследствие пропорционального приращения всех факторов производства. На рынках факторов производства возрастет спрос, а следовательно, и цена необходимых для производства факторов и ресурсов.

3. Особенности формирования спроса, предложения и равновесной цены по рынкам основных факторов производства.
В отличие от спроса на обычные потребительские товары индивидуального назначения, т.е. продукты конечного потребления, спрос на факторы производства имеет свою специфику. Особенностью, специфической чертой спроса на любые факторы производства является то, что он имеет производный, вторичный характер по сравнению со спросом на конечные потребительские блага. Производный характер спроса на факторы производства объясняется тем, что потребность в них возникает лишь в том случае, если с их помощью могут быть произведены пользующиеся спросом конечные потребительские блага, т.е. товары или услуги обычного потребительского назначения.
Спрос на любой фактор производства может возрастать или снижаться в зависимости от того, возрастает или снижается спрос на потребительские товары, изготовленные с помощью данного фактора производства. Спрос на факторы производства предъявляют лишь предприниматели, т.е. та часть общества, которая способна организовать и осуществить выпуск продуктов и услуг, необходимых для конечного потребления. Предприниматели стремятся обнаружить возможности получения дохода, не замеченные конкурентами. Рынки факторов производства сообщают предпринимателям информацию о ценах, технико-экономических характеристиках товаров, уровне издержек производства, объемах предложения и т.д.
Для организации производственного процесса требуются многие факторы: труд, земля, техника, сырье, энергия. Все они в большей или меньшей степени могут быть взаимодополняемыми и взаимозаменяемыми: живой труд может быть частично заменен техникой, и, наоборот, природные сырьевые материалы могут быть заменены искусственными и т.д. Однако и труд, и техника, и сырье сопряжены, взаимодополняемые лишь в едином производственном процессе. По отдельности каждый из них бесполезен. Но при прочих равных условиях изменение цен на один из этих факторов вызывает изменение привлекаемого количества не только этого, но и сопряженных с ним факторов производства. Например, более высокая заработная плата и относительно низкие цены на технику способны вызвать снижение спроса на труд и повышение его на машины, заменяющие рабочую силу, и наоборот. Следовательно, спрос на факторы производства - это взаимозависимый процесс, где объем каждого привлекаемого в производство ресурса зависит от уровня цен не только на каждый из них, но и на все остальные, сопряженные с ними ресурсы и факторы. Рынок дает информацию о движении цен на каждый из них. Цена - одно из важнейших условий изменения эластичности спроса по каждому фактору производства. Спрос более эластичен на те факторы, которые при прочих равных условиях имеют более низкую цену. Это позволяет осуществлять взаимозамещение, вытеснить дорогостоящие факторы производства, снижать издержки производства. Высокие рыночные цены вызывают снижение спроса и переключение его на альтернативные факторы производства, имеющие относительно низкие цены.
Эластичность спроса по каждому конкретному фактору производства может изменяться в зависимости от:
·  уровня доходов фирмы и спроса на выпускаемую ею продукцию;
·  возможностей взаимозамещения применяемых в производстве ресурсов;
·  наличия рынков взаимозаменяемых и взаимодополняемых факторов производства по приемлемым ценам;
· стремления к новациям и т.д.
На конкурентных рынках цены факторов производства формируются под влиянием как спроса, так и предложения. Предложение факторов производства - это то их количество, которое может быть представлено на рынках по существующим на данный момент ценам.
На рынках факторов производства спрос порождает предложение так же, как и на рынках обычных потребительских благ. Однако рынки факторов производства имеют существенные особенности. Здесь предложение во многом зависит от специфики каждого конкретного фактора производства как экономического блага для осуществления производственной деятельности с целью получения дохода. В целом же особенности предложения обусловлены редкостью, ограниченностью экономических ресурсов, прежде всего таких, как земля, труд, природные ископаемые ресурсы сырья и продукты их переработки. 
Ограниченность, редкость первичных экономических ресурсов и производных от них факторов производства относительна. Они редки и ограничены по сравнению с потребностью производства в них для выпуска необходимых в каждый данный момент конечных благ. Если бы ресурсы не были ограничены, они были бы бесплатными, как воздух, а разнообразные потребности людей были бы раз и навсегда полностью удовлетворены. Отпала бы потребность в рынках каких-либо товаров, не нужна была бы экономика, и никто бы не задумывался о ее надобности. Однако люди неустанно и заинтересованно отслеживают показатели количества пригодных к использованию земель и цены этого использования; количества трудовых ресурсов, уровня их занятости и оплаты труда; количества добываемого сырья и цен в этой области. На основании этих и сопряженных с ними показателей выявляется динамика, составляются прогнозы, меняется структура производства, а иногда и экономики в целом. Это означает, что предложение факторов производства испытывает на себе действие закона редкости, ограниченности ресурсов. В этом заключается важнейшая особенность всех рынков, в частности рынка предложения любого фактора производства.
На рынках обнаруживается, что предложение каждого конкретного фактора производства имеет различную эластичность. Первопричиной здесь также выступает закон ограниченности, редкости ресурсов, хотя могут иметь место и воздействия других факторов. Так, например, предложение земли чаще всего неэластично, потому что в каждый данный момент ее размеры фиксированы, а альтернативного, заменяющего землю ресурса не существует, она представляет собой уникальное, невоспроизводимое экономическое благо. Практически невозобновляемы во времени и ископаемые ресурсы сырья, но их предложение более эластично, если найдены альтернативные, взаимозаменяемые, в том числе искусственные, виды сырья и материалов. Количество трудовых ресурсов также в каждый данный момент фиксировано и изменяется достаточно медленно. Но эластичность предложения труда рабочей силы может зависеть от конкретной экономической ситуации, реализации возможностей полной занятости при данных доходах и уровне заработной платы.
Закон взаимозамещения и ценообразование на факторы производства.  Расчет производственной функции фирмы - это поиск оптимума, выбор среди многих вариантов, предусматривающих различные сочетания факторов производства, такого, который дает максимально возможный объем выпуска продукции. В условиях растущих цен и денежных затрат фирмы, т.е. издержек на приобретение факторов производства, расчет производственной функции сосредоточен на поисках такого варианта, который обеспечил бы максимизацию прибыли при наименьших издержках. Условием равновесия фирмы, как известно, выступает равенство предельных издержек и предельного дохода: MC=MR, где MC – предельные издержки, MR – предельный доход.
Расчет производственной функции фирмы, стремящейся к достижению указанного условия равновесия, будет сосредоточен на поиске такого варианта, который обеспечит необходимый выпуск продукции при минимальных издержках производства. Минимальные издержки определяются на стадии расчетов производственной функции методом замещения, вытеснения дорогостоящих или возросших в цене факторов производства альтернативными, более дешевыми.
Замещение осуществляется с помощью сравнительного экономического анализа взаимозаменяемых и взаимодополняемых факторов производства и их рыночных цен. Удовлетворительным будет такой вариант, в котором комбинация факторов производства и заданный объем выпуска продукции соответствуют критерию наименьших издержек производства.
Методика подобного поиска основывается не только на сопоставлении рыночных цен факторов производства, но и цен предельного продукта, получаемого от применения каждого данного фактора производства. Критерий эффективности достигается при равенстве цены каждого используемого ресурса (фактора производства) и цены предельного продукта, произведенного с его помощью.
Спрос и высокие цены на факторы производства побуждают к осуществлению замещения. В результате дорогостоящие ресурсы и факторы производства «вытесняются» альтернативными, но относительно дешевыми. На рынках факторов производства происходит своеобразный перелив спроса от дорогостоящих к более дешевым по цене факторам производства. Ценообразование на факторы производства стимулирует процессы их замещения в производстве.
Процессы замещения стабилизируют рынок каждого данного фактора при достижении равновесия между его ценой и ценой получаемого от его использования предельного продукта. Следовательно, замещение факторов и ресурсов в самом производстве вызывает изменение их рыночных цен. Вытесняемые из производства факторы снижаются в цене из-за сокращения спроса на них, а на замещающие их факторы спрос и цена вновь могут возрасти. Колебания спроса и цен на рынках факторов производства продолжаются постоянно. Главным импульсом подобных колебаний служит политика фирм относительно объемов своего выпуска продукции при минимальных издержках и максимальной прибыли.
Деятельность любой фирмы - это своеобразный перекресток по меньшей мере двух рынков: потребительских товаров индивидуального спроса и капитальных товаров, т.е. факторов производства. На потребительских рынках фирма выступает как поставщик готовой продукции конечного потребительского назначения. На рынках капитальных товаров фирма является покупателем факторов производства. Информация о рыночных ценах готовой продукции позволяет осуществлять расчет потенциального дохода и прибыли от ее продажи. Одновременно цены на рынках факторов производства позволяют вычислить издержки производства в денежном выражении. 
Только на основе информации о рыночных ценах факторов производства, сопоставленных с размерами собственного предельного дохода от применения этих факторов, фирмы формируют и предъявляют спрос на рынках труда, капитально-технических средств, сырья, материалов, топлива, энергии и т.д. Соответственно ценообразование на рынках этих факторов производства изменяется в зависимости от реального спроса фирм, т.е. спроса, определяющегося не потенциальными возможностями наращивания выпуска продукции, а возможностями максимизации прибыли, достигаемой при равновесии предельных издержек и предельного дохода.
Фирмы приостановят затраты и снизят спрос на факторы производства, рыночная цена которых выше предельного дохода от производимого продукта. Спрос на тот или иной фактор снизится и в том случае, если возросла его рыночная цена. В этом случае фирмы снижают применение возросших в цене факторов производства, действуя по принципу их замещения более дешевыми.
Кроме того, ценообразование каждого фактора испытывает на себе влияние изменяющихся цен всех остальных, взаимодополняемых и взаимозаменяемых факторов, уравнивая спрос и их предложение и приводя в равновесие все рынки. В свою очередь, ценовым равновесием спроса и предложения на рынках факторов производства регулируется размер таких доходов, как рента, арендная плата, процент, прибыль, заработная плата.

Семинар
1. Рыночная власть. Монополия.
2. Монополистическая конкуренция. Антимонопольное регулирование.
3. Олигополия.
4. Рынок факторов производства и его структура.
5. Производственная функция и спрос на ресурсы.
6. Рынок факторов производства: особенности формирования спроса,
 предложения и равновесной цены.
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Тест к теме 5
1. Свободная продажа каждым трудоспособным человеком своих трудовых возможностей и свободный наем работников – это …
А) рынок средств производства
Б) рынок купли-продажи производственных зданий или сооружений
В) рынок сырья
Г) рынок рабочей силы
2. Что является важным экономическим ресурсом, от которого зависит конкурентоспособность и эффективность производства?
А) инновации
Б) материалы
В)  количество энергии, посредством которой изготовляется продукция
Г) трудовые возможности работников
Д) капитал
3. Как называется доход, получаемый от труда?
А) процентом
Б) прибылью
В) заработной платой
Г) рентой
4. Как называется доход, получаемый целиком с земли и присваиваемый землевладельцем?
А) рентой
Б) заработной платой
В) прибылью
Г) процентом
5. Чем определяется экономическое положение и поведение фирмы?
А) количеством потребляемых различных ресурсов (сырье, энергия, труд, оборудование и земля)
Б) количеством производимой продукции при маневрировании объемами используемых ею ресурсов
В) количеством собираемых государством с фирмы налогов
Г) непрерывным ростом выпуска продукции увеличении затрачиваемого ресурса

6. Что характеризует производственная функция?
А) непрерывный  рост выпуска продукции при увеличении затрачиваемого ресурса, но при этом каждая дополнительная единица ресурса даёт все меньший  прирост выпуска продукции
Б) снижение выпуска продукции при увеличении используемого ресурса
В) увеличение выпуска продукции при уменьшении затрачиваемого ресурса
Г) уменьшение выпуска продукции при снижении используемого ресурса
Д) нет верного ответа
7. Какое из следующих утверждений является неверным?
А) процесс производства есть целенаправленное потребление различных ресурсов
Б) зависимость количества производимой фирмой продукции от объемов затрат ресурсов называется производственной функцией
В) производственная функция описывает множество технически эффективных способов производства
Г) на конкурентных рынках цены факторов производства формируются под влиянием как спроса, так и предложения
Д) предложение факторов производства не испытывает на себе действия закона редкости, ограниченности ресурсов.

8. Своеобразным перекрестком скольких рынков является деятельность любой фирмы?
А) двух
Б) трех
В) четырех
Г) нет верного ответа
9. Что происходит в результате достижения равновесия между ценой данного фактора и ценой получаемого от его использования предельного продукта?
А) стабилизация рынка
Б) диструктивность рынка
В) рентабельность рынка
Г) платежеспособность покупателей
Д) равновесие спроса и предложения
10. Что испытывает на себе ценообразование каждого фактора производства?
А) резкий скачок цен на отдельные виды продукции
Б) влияние совокупного спроса и предложения
В) влияние изменения вкусов и потребностей потребителей
Г) все ответы верны
Д) влияние изменяющихся цен всех остальных, взаимодополняемых и взаимозаменяемых факторов, уравнивая спрос и их предложение и приводя в равновесие все рынки

Тема 6.  Основные макроэкономические показатели.
(2 часа)

1. Валовой внутренний продукт и методы его измерения.
2. Чистый внутренний продукт (ЧВП) и национальный доход
3. Располагаемый личный доход
4. Индекс цен

1. Валовой внутренний продукт и методы его измерения.
Валовой внутренний продукт (ВВП) – это объём продукции и услуг по рыночной стоимости, созданной за определенный период в результате производственной деятельности экономических единиц, являющихся резидентами страны. Под резидентами понимаются экономические единицы (предприятия и домашние хозяйства) с центром хозяйственной деятельности на экономической территории данной страны. ВВП определяется как стоимость произведенных в стране конечных товаров и услуг т.е. товаров и услуг, используемых для конечного потребления. Стоимость промежуточных товаров и услуг, приобретенных и использованных  в производстве, в  ВВП не включается.
Поскольку конечная продукция в основной своей части потребляется населением, а накопление обеспечивает экономическое развитие, ВВП используется в качестве показателя, характеризующего уровень благосостояния.
ВВП может быть также определен как валовая добавленная стоимость. Добавленная стоимость характеризует вклад в стоимость продукции, сделанный на предприятиях. Добавленная стоимость, исчисленная по отдельному предприятию, характеризует его вклад в производство продукта или услуги в условиях, когда их создание вследствие разделения труда является результатом кооперированной деятельности многих предприятий.
ВВП создаётся с использованием основного капитала, который в процессе производства изнашивается и морально устаревает. На долю потребленного основного капитала приходится около 10% ВВП. 
Валовой внутренний продукт является основным показателем, на основе которого определяются уровень и темпы экономического развития страны. Возрастание ВВП сопровождается увеличением численности занятых и повышение уровня жизни, что выражается в росте потребления товаров и услуг. Возрастание ВВП определяется инвестициями, их долей в ВВП и превышением общего объема инвестиций над величиной капитала, потребленного в процессе производства. Основными факторами роста ВВП являются:
· вовлечение  в производство дополнительных ресурсов, прежде всего  дополнительного физического капитала и труда;
· увеличение производительности факторов производства в результате научно-технического прогресса;
· использования более продуктивных технологий и повышение квалификации работников. 
ВВП может быть определен одним из трёх  методов, путем суммирования: 
· добавленной стоимости по всем отраслям национальной экономики (ВВП по производству, отраслям);
· всех расходов на покупку общего объема произведенной в данном году продукции (ВВП по расходам, по методам использования);
· всех доходов, полученных в стране от производства продукции в данном году (ВВП по источникам доходов).
Расчет ВВП по отраслям. Анализ показателя ВВП, исчисленный расчет ВВП по отраслям, позволяет выявить соотношение и роль отдельных отраслей в создании ВВП.
Расчет ВВП по расходам. В соответствии со вторым методом расчета ВВП (по расходам, по методам использования) он включает следующие статьи:
1. Конечные потребительские расходы домашних хозяйств. Это товары повседневного спроса, предметы потребления длительного пользования, расходы на потребительские услуги и др.
2. Конечные расходы органов государственного управления (государственных учреждений). Это расходы государственных и муниципальных органов управления на покупку экономических ресурсов и произведенной продукции для нужд государства, что выражается суммой затрат на выплату заработной платы государственным и муниципальным служащим (работникам так называемой бюджетной сферы), на закупку для государственных нужд товаров и услуг.
3. Конечные расходы некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства. Это расходы профсоюзов, политических партий и религиозных организаций, общественных объединений на услуги обществу в целом и отдельным домашним хозяйствам.
4. Валовое накопление основного капитала (капиталообразующие инвестиции), которое состоит из так называемых чистых капиталовложений и амортизационных отчислений, идущих на финансирование капиталовложений.
5. Изменения в запасах материальных оборотных средств, которые, как и валовое накопление основного капитала, являются составной частью всего валового накопления.
6. Чистый экспорт товаров и услуг, рассчитываемый во внутренних ценах.
Расчет ВВП по источникам доходов. Расчет ВВП по источникам доходов отражает первичные, т.е. еще не перераспределенные, доходы домашних хозяйств, предприятий и государственных учреждений. Эти доходы можно разбить на оплату труда (заработную плату наемных работников, доходы самостоятельных работников, доходы от индивидуальных и семейных товариществ и кооперативов), валовую прибыль (ренту, ссудный и банковский процент, предпринимательскую прибыль, амортизационные отчисления) и различные виды смешанного дохода, а также чистые налоги.

2. Чистый внутренний продукт (ЧВП) и национальный доход.
Чистый внутренний продукт (ЧВП) представляет собой ВВП за вычетом амортизационных отчислений. С помощью показателя ЧВП можно измерить годовой объем производства, который экономика (предприятие, государство, домохозяйства) в состоянии потребить, не сокращая производственные возможности будущих периодов:
 ЧВП=ВВП – амортизация. Таким образом, в ЧВП включаются только чистые инвестиции. Что касается амортизации, то она является частью валовых инвестиций и входит в ВВП. Амортизация отражает возмещение запаса капитала, который использовался в текущем году.
Национальный доход (НД) – это совокупный доход, который зарабатывают владельцы факторов производства: владельцы труда (заработная плата наемных работников), владельцы капитала (прибыль и процент), владельцы земли (земельная рента). 
Для определения национального дохода из чистого внутреннего продукта необходимо вычесть косвенные налоги. Последние представляют собой надбавки к цене товара и услуг (акцизы, НДС, таможенные пошлины и др.). Следовательно, НД=ЧВП – косвенные налоги.
Национальный доход – это показатель доходов и представляет собой сумму первичных доходов всех секторов экономики, тогда как валовая добавленная стоимость и ВВП рассматриваются как показатели производства. 
Заработанный владельцем каждого фактора производства доход имеет большое значение. Его можно использовать на развитие производства или на удовлетворение своих потребностей. Однако более важным является не заработанная сумма дохода, а та, которую им предстоит получить. Дело в том, что они всегда, или, как правило, не совпадают. Заработанные доходы всегда больше, чем те, которые реально получают. Во-первых, из заработанных доходов удерживается определенная часть, которая направляется на содержание государственных институтов, для оказания помощи нетрудоспособным, и т.д. Во-вторых, к заработанным доходам может прибавляться часть доходов, заработанных другими участниками производства, вследствие чего полученный доход может превышать заработанный. Кроме того, в каждом обществе определенная часть населения получает «незаработанные» доходы, которые не являются результатом текущей трудовой деятельности (например, благодаря росту стоимости купленных акций).
Таким образом, заработанный доход является по своей сущности национальным доходом общества, на пути движения к каждому собственнику того или иного фактора производства, получающего из него свою долю, претерпевающим изменения – вычитания или прибавления.

3.  Располагаемый личный доход.
Доход, который домашние хозяйства могут использовать по своему усмотрению, называется личным располагаемым доходом.
Личный располагаемый доход меньше располагаемого дохода домашних хозяйств на величину прямых уплачиваемых налогов и нераспределенной прибыли предприятий. Предприятия перечисляют своим владельцам не всю прибыль. Лишь часть ее выплачивается владельцам акций в виде включаемых в личный располагаемый доход дивидендов. Значительная доля прибыли используется на нужды развития производства. Кроме того, юридические лица вносят в доход бюджетов налоги, взносы на социальное страхование и другие обязательные платежи. В то же время домашние хозяйства получают доходы от государства в виде процентов по государственным займам, которые не включаются в национальный доход, но входят в личный располагаемый доход. Домашние хозяйства получают также трансферты в виде различного рода социальных выплат – пенсий и т.п. В общем итоге величина личного располагаемого дохода в целом и на душу населения меньше, чем величина национального дохода и ВВП. 
Располагаемый личный доход используется домашним хозяйством на потребление и сбережения.
Потребление (С) – важнейшая и самая большая составляющая ВВП. В долгосрочной перспективе изменения ВВП и потребительских расходов приблизительно одинаковы, но в краткосрочном периоде  потребительские расходы колеблются  в меньшей степени, чем ВВП, так как зависят главным образом от располагаемого дохода, который как по величине, так и по своим компонентам не совпадает с ВВП. Например, две важнейших составляющих располагаемого дохода, отличающие его от ВВП, - налоги (при прогрессивной системе налогообложения) и трансферты – действуют как автоматические стабилизаторы в периоды спадов и подъемов: налоги снижаются в период спада, а трансферты растут, поэтому располагаемый доход сокращается не так быстро, как ВВП.
Сбережения (S) определяются как доход за вычетом потребления.
Располагаемый доход может определяться не только на уровне домашних хозяйств (располагаемый личный доход), но и на уровне экономики в целом.

4. Индекс цен. 
В макроэкономике широко используются индексы, и в частности индексы цен. Индексы представляют собой отношение стоимости продукции, работ или ресурсов в текущем уровне цен к стоимости в базисном уровне цен. Среди индексов цен наиболее распространенными являются:
· индекс стоимости жизни (индекс цен потребительских товаров);
· индекс оптовых цен (индекс цен товаров производственного назначения);
· дефлятор ВНП.
Все они выражают относительное изменение среднего уровня цен за определенный промежуток времени. Обычно цены базового года принимают за 100%, а цены других лет оценивают к этим 100%.
Индекс стоимости жизни. С помощью индекса стоимости жизни изменяются цены  фиксированной  «рыночной корзины» потребительских товаров. В США такой индекс жизни рассчитывается ежемесячно Бюро Статистики Труда. В потребительской корзине учитывается 400 видов товаров и услуг, приобретаемых средней городской семьёй за определенный промежуток времени (месяц, год). Следует заметить, что с развитием общества изменяются человеческие потребности и, следовательно,  меняется содержимое потребительской корзины»
Индекс стоимости жизни используется при расчете минимальной заработной платы, от него зависит уровень заработной платы. В развитых странах  раз в полгода происходит  корректировка заработной платы: на 1% роста инфляции рост заработной платы составляет 0,5 %.
Индекс оптовых цен. При исчислении индекса оптовых цен (индекса цен товаров производственного назначения) рассматривается  изменение цен определенного количества промежуточных товаров, используемых в производстве. Изменение оптовых цен отражает динамику цен на сырье, полуфабрикаты, материалы, конечные виды продукции на оптовом рынке.
Индекс стоимости жизни и индекс оптовых цен тесно взаимосвязаны, так как рост промышленных товаров и услуг в конечном итоге ведёт к росту розничных цен.
Дефлятор ВНП. Для измерения общего уровня цен чаще используется индекс цен валового национального продукта – дефлятор ВНП. Его корзина включает в себя все конечные товары и услуги, произведенные в обществе. То есть дефлятор ВНП более полно отражает изменение цен в обществе, охватывает не только отдельные группы товаров и услуг. 

Семинар
1. Валовой внутренний продукт и методы его измерения.
2. Чистый внутренний продукт (ЧВП) и национальный доход
3. Располагаемый личный доход
4. Индекс цен

Тест к теме 6
1. Объём продукции и услуг по рыночной стоимости, созданной за определенный период в результате производственной деятельности экономических единиц, являющихся резидентами страны – это …
А) ЧВП
Б) НД
В) ВВП
Г) ВНП
2. Какой расчет ВВП отражает первичные, т.е. еще не перераспределенные, доходы домашних хозяйств, предприятий и государственных учреждений?
А) расчет ВВП по источникам доходов
Б) расчет ВВП по отраслям
В) расчет ВВП по расходам
Г) нет верного ответа
3. Какую из следующих статей не включает в себя расчет ВВП по расходам?
А) конечные потребительские расходы домашних хозяйств
Б) конечные доходы органов государственного управления (государственных учреждений)
В) конечные расходы некоммерческих организаций
Г) валовое накопление основного капитала
Д) чистый экспорт товаров и услуг, рассчитываемый во внутренних ценах
4. Что включается в ЧВП?
А) только чистые инвестиции
Б) только чистые доходы домохозяйств
В) только чистый экспорт товаров и услуг
Г) амортизация оборудования
5. Какие налоги необходимо вычесть из ЧВП для определения национального дохода?
А) прямые
Б) общие
В) специальные
Г) косвенные
Д) местные
6. Какое из следующих утверждений неверно?
А) доход, который домашние хозяйства могут использовать по своему усмотрению, называется личным располагаемым доходом
Б) заработанный доход является по своей сущности национальным доходом общества
В) заработанный владельцем каждого фактора производства доход не имеет большого значения
Г) валовая добавленная стоимость и ВВП рассматриваются как показатели производства
Д) национальный доход – это показатель доходов и представляет собой сумму первичных доходов всех секторов экономики

7. Какие из следующих показателей являются важнейшими составляющими располагаемого дохода?
А) налоги и трансферты
Б) ЧВП и ВВП
В) трансферты и ВВП
Г) национальный доход и ЧВП
Д) нет верного ответа
8. Что представляет собой индекс стоимости жизни?
А) индекс цен товаров производственного назначения
Б) индекс цен товаров хозяйственного назначения
В) индекс цен потребительских товаров
Г) индекс цен товаров долгосрочного пользования
Д) все ответы верны
9. С помощью какого индекса цен изменяются цены фиксированной «рыночной корзины» потребительских товаров?
А) индекса стоимости жизни
Б) индекса оптовых цен
В) дефлятора ВНП
Г) нет верного ответа
10. Корзина, какого индекса цен включает в себя все конечные товары и услуги, произведенные в обществе?
А) индекса стоимости жизни
Б) индекса оптовых цен
В) дефлятора ВНП
Г) нет верного ответа

Тема 7.  Безработица и  инфляция.  Цикличность экономического развития. (2 часа)

1. Безработица и ее формы.
2. Инфляция и ее виды 
3. Экономические циклы

1. Безработица и ее формы.
Безработица – это часть населения страны, состоящая из лиц, достигших трудоспособного возраста, не имеющих работы и находящихся в поиске работы в течение определенного по законодательству периода времени.
Безработных подсчитывают на основе тех данных, которые предоставляют соответствующие органы и институты (например, во многих странах используются статистика бирж труда), а рабочая сила определяется как разница общего показателя численности населения страны и отдельных групп населения которые составляют:
· лица, не достигшие трудоспособного возраста;
· лица, находящиеся в специальных учреждениях ( местах заключения, психиатрических клиниках и т.п.);
· лица, выбывшие из состава рабочей силы (пенсионеры, потерявшие трудоспособность и т.п.).
Безработица бывает трёх видов:
· фрикционная;
· структурная;
· циклическая.
Фрикционная безработица - это разновидность безработицы, которая носит добровольный характер. Данная безработица связана с поиском и  ожиданием работы. Дело в том, что человеку, оставившему прежнее место работы или потерявшему его, не всегда просто устроиться на новое  рабочее место, даже если оно существует.
Данную безработицу вызывают следующие причины:
· географические перемещения населения: человек переезжает на новое место и может оказаться в момент переезда и в течение какого-то времени до и после переезда безработным;
· смена профессиональных интересов, переобучение, переквалификация;
· наступление новых этапов в персональной жизни человека: учёба, рождение детей.
Структурная безработица - это разновидность безработицы, которая связана с изменениями структуры экономики, а следовательно, с изменением структуры  спроса на рабочую силу. Структурная безработица возникает в связи с технологическими сдвигами в структуре совокупного спроса или совокупного предложения, когда изменяется сама структура спроса на рабочую силу. Люди, долгие годы считавшиеся профессионалами в той или иной сфере деятельности, вдруг оказываются ненужными, потому что производство требует новых квалификаций, новых специальностей. Структурная безработица проявляется в периоды внедрения результатов научно-технической революции в общественное производство. Структурная безработица имеет более продолжительный характер, чем фрикционная. Если фрикционная безработица может рассматриваться как безработица добровольная, то структурная безработица – безработица вынужденная. У людей, потерявших работу вследствие структурных изменений в общественном производстве, как правило, отсутствуют навыки, необходимый для новой профессиональной деятельности. Получение квалификации, которая бы соответствовала требованиям новых технологий возможно только после прохождения определенного периода переподготовки, обучения.
Поэтому ликвидация структурной безработицы предполагает продолжительный период, который прямо соотносится со временем необходимым для переподготовки и обучения безработных новым, чаще всего смежным профессиям.
Сочетание фрикционной и структурной безработицы образует естественный уровень безработицы.
Циклическая безработица – это безработица, вызванная фазой спада экономического цикла. В спаде снижается производственная активность, закрываются отдельные предприятия, а, следовательно, растет безработица. Разница фактического и естественного уровней безработицы и составляет величину циклической безработицы.
Циклическая безработица – отрицательное экономическое явление. Её наличие показывает, что экономика не функционирует на уровне полной занятости, а следовательно, не достигается потенциальный уровень ВВП.

2. Инфляция и ее виды.
Инфляция представляет собой многофакторное явление, которое проявляется в росте общего уровня цен и в обесценении денежных знаков по отношению к реальным активам. Однако не всякое изменение цен на отдельные товары обязательно является инфляцией. Оно может быть вызвано улучшением качества продуктов, условий внешней торговли, другими факторами.
В экономической литературе выделяют следующие виды инфляции:
1. В зависимости от «глубины»  государственного регулирования экономики, инструментария антиинфляционной политики инфляция может протекать:
· в явной (открытой) форме.  Процесс инфляции проявляется в росте цен, снижения курса национальной валюты. Явная инфляция характерна для стран  рыночной экономики, где взаимодействие спроса и предложения способствует открытому неограниченному росту цен. Хотя явная инфляция и искажает рыночные процессы, всё же она сохраняет за ценами роль сигналов, показывающих производителям и покупателям сферы выгодного приложения капиталов.
· подавленной (скрытой) форме. Подавленная инфляция проявляется в снижении качества продукции, изменении структуры ассортимента, увеличение дефицита в экономике, росте очередей. Данная инфляция, присущая экономике с командно-административным контролем над ценами и доходами. Жёсткий контроль над ценами не позволяет открыто проявиться инфляции в росте цен. В такой ситуации инфляция принимает скрытый характер. Внешние цены остаются стабильными, но так как масса денег возрастает, то их избыток вызывает товарный дефицит.
2. В зависимости от объекта исследования  различают национальную, региональную и мировую инфляцию. В национальном и региональном масштабах объектом анализа является динамика оптовых и розничных цен, дефлятор ВНП в какой-либо стране, на уровне объединения стран, на международном рынке (например, ЕС).
3. В зависимости от инфляционных импульсов по отношению к системе, вызываемых внутренними и внешними факторами, различают импортируемую и экспортируемую инфляцию. В случае поддержания в стране твердого валютного курса любое повышение цен на импортные будет импортировать инфляцию в страну. Значение этого фактора в развитии инфляционного процесса в стране  зависит от доли внешней торговли в общем объёме ВНП. Чем она выше, тем больше эффект «импорта» инфляции.
4. В зависимости от темпов роста цен различают:
· умеренная инфляция, когда  цены растут менее, чем на 10% в год, стоимость денег сохраняется, отсутствует риск подписания контрактов в номинальных ценах. На Западе её рассматривают как элемент нормального развития экономики, который не вызывает особого беспокойства;
· галопирующая инфляция – рост цен измеряется двузначными и более цифрами в год, контракты «привязываются» к росту цен, деньги ускоренно материализуются. Считается, что она опасна для народного хозяйства и требует антиинфляционных мер;
· гиперинфляция – цены растут астрономическими темпами, расхождение цен и заработной платы становится катастрофическим, разрушается благосостояние даже наиболее обеспеченных слоёв общества, бесприбыльными и убыточными становятся крупнейшие  предприятия.
5. В зависимости от того, насколько успешно экономика адаптируется к темпам роста цен, инфляция подразделяется на сбалансированную и несбалансированную. При сбалансированной инфляции цены растут умеренно и стабильно. Все остальные макроэкономические показатели изменяются практически адекватно. При несбалансированной инфляции цены на товары разномоментно подскакивают вверх, а экономика не успевает приспособиться к изменяющимся условиям.
6. В зависимости от способности государства воздействовать на инфляционный процесс она подразделяется: 
· на контролируемую инфляции. При данной инфляции государство с помощью различных инструментов антиинфляционной политики может замедлять или ускорять темпы роста цен в среднесрочном аспекте;
· на неуправляемую инфляцию. При неуправляемой инфляции  реальных источников для корректировки уровня инфляции нет.
7. В зависимости от изменения показателя ВНП при росте спроса в экономике различают истинную и мнимую инфляцию. Если экономика находилась в равновесии, то рост совокупного спроса первоначально приводит к увеличению реального объема производства, обгоняющего рост цен (рост реального объема ВНП), и инфляция считается мнимой. В дальнейшем, по мере накачивания спроса, в экономике происходит рост издержек и номинального объема ВНП при сохранении реального объема производства на естественном уровне. Инфляция из мнимой становится истинной.
8. В зависимости от точности прогноза хозяйственных агентов относительно будущих темпов роста цен и степени приспособления к ним выделяют прогнозируемую и непрогнозируемую инфляцию.
9. В зависимости от факторов, порождающих и питающих инфляционный процесс, выделяют инфляцию «спроса» и инфляцию «издержек». 
Таким образом, инфляция - это результат разбалансирования совокупного спроса и совокупного предложения в обществе. Совокупный спрос можно представить как произведение предложения денег и скорости их оборота; совокупное предложение – произведение физического объёма выпускаемой продукции и уровня цен. Следовательно,  всякое увеличение количества денег в обращении или скорости их оборота приводит к росту совокупного спроса, и наоборот. 

3. Экономические циклы.
В экономике происходят периодические колебания  в уровне цен, объеме производства и масштабах занятости. Для измерения силы этого волнообразного движения экономисты используют особую «единицу» экономического колебания – «экономический цикл». При таком подходе макроэкономическое  развитие предстаёт как «циклическое движение», т.е. как переход от одного цикла к другому.
Экономический цикл - это повторяющееся через определенные промежутки времени состояние экономики, характеризуемое одними и теми же макроэкономическими параметрами.
«Экономический цикл» объединяет следующие рядом спад и подъём уровня экономической (деловой) активности. При этом учитывается активность не только «бизнеса» (производителя, продавца), но и «домохозяйства» (потребителя, покупателя).
Один цикл может занимать несколько лет, отличаясь от других продолжительностью и интенсивностью (иногда даже отсутствуют отдельные фазы).
В классическом варианте экономический цикл складывается из четырех фаз: кризис, депрессия, оживление, подъем.
1) Кризис проявляется, прежде всего, в перепроизводстве товаров, сокращения кредитов и повышении ссудного процента. Это ведёт к понижению прибылей и падению производства, росту банковских задолженностей, банковским крахам и банкротствам предприятий в других сферах экономики.
2) Депрессия. Объемы производства продолжают снижаться, безработица увеличивается. Инвестиционные процессы практически затухают, хотя процентные ставки низки, поскольку в условиях пессимистических ожиданий инвесторы не имеют стимулов осуществлять капиталовложения даже при низких значениях ставки процента.
3) Оживление. Постепенно объемы производства начинают увеличиваться, безработица сокращается, оживляются инвестиционные процессы, начинается циклическое повышение цен и ставки процента.
4)  Подъем. Экономическая система приближается к своему потенциальному уровню. Высокими темпами растут объемы промышленного производства и ВВП, практически исчезает безработица, производственные мощности работают с высокой загрузкой, продолжается рост цен и процентных ставок. Растут курсы ценных бумаг и высока активность игроков на финансовых рынках. Инвестиции растут, поскольку ожидаемая норма дохода от инвестиций превышает ставку процента. Подъем завершается «бумом», когда экономика оказывается «перегретой», и с неизбежностью скатывается в новый кризис.
В экономической теории имеется множество объяснений циклов (т. е. причин колебания экономической активности):
1) дискретность внедрения крупных технических новшеств (железные дороги, автомобили, транспорт, синтетика), стимулирующих масштабные инвестиции и потребительские расходы, что влияет на уровень производства, занятости и цен;
2) социально-политические события (например, войны);
3) монетарные причины (много денег – инфляция, мало денег падение объема производства, т.е. безработица).
Однако большинство экономистов считают, что уровень производства и занятости (т.е. данная фаза цикла) определяется движением цен.

Семинар
1. ВВП и методы его измерения.
2. ЧВП и национальный доход. Располагаемый личный доход
3. Индекс цен.
4. Безработица и её формы.
5. Инфляция и её виды.
6. Экономические циклы.

Рекомендуемая литература:
1. Станковская И.К., Стрелец И.А. Экономическая теория для бизнес-школ: Учебник. – М.: Изд-во Эксмо, 2005, стр. [275-280;
2. Курс экономической теории: учебник – 5-е дополненное и переработанное издание – Киров: «АСА», 2003г, стр. [429-433];
3. Экономическая теория: Учебник/ под общ ред. В. И. Видяпина, акад. Г. П. Журавлевой.- 4-е изд. – М.: ИНФРА-М, 2004, стр.[477-483];
4. Экономическая теория: Под ред. А. И. Добрынина, Л. С. Тарасевича, 3-е изд. – СПб.: Изд. СПбГУЭФ, Изд. «Питер», 2000, стр. [386-389]; 
5. Экономическая теория: Учеб. для  студ. высш. учеб. заведений/ Под ред. В.Д. Камаева. – 7-е изд., перераб. и доп.- М.: Гуманит. изд. центр ВЛАДОС, 2001, стр. 432-434;
6.  Экономика: учебник/ под ред. д-ра экон. наук, проф. А.С. Булатова. – 4-е изд., перераб. и доп. - М.: Экономистъ, 2005, стр. 432-436;
7.  Современная экономика. Лекционный курс: многоуровневое учебное пособие. Изд. 7-е, доп. и перераб. – Ростов н/Д: изд-во «Феникс», 2004, стр. [238-243].

Тест к теме 7
1. Как называется разновидность безработицы, которая носит добровольный характер?
А) структурная
Б) фрикционная
В) циклическая
Г) нет верного ответа
2. Какая безработица возникает в связи с технологическими сдвигами в структуре совокупного спроса или совокупного предложения, когда изменяется сама структура спроса на рабочую силу?
А) циклическая
Б) структурная
В) фрикционная
Г) нет верного ответа
3. Какая безработица вызывается фазой спада экономического цикла?
А) структурная
Б) фрикционная
В) циклическая
Г) нет верного ответа
4. Какое из следующих утверждений является неверным?
А) циклическая безработица – положительное экономическое явление
Б) структурная безработица имеет более продолжительный характер, чем фрикционная
В) фрикционная безработица может рассматриваться как безработица добровольная
Г) безработных подсчитывают на основе тех данных, которые предоставляют соответствующие органы и институты
Д) рабочая сила определяется как разница общего показателя численности населения страны и отдельных групп населения

5. В зависимости от инфляционных импульсов по отношению к системе,                            вызываемых внешними и внутренними факторами, различают инфляции…
А) в явной (открытой) и подавленной (скрытой) форме
Б) импортируемую и экспортируемую
В) национальную, региональную и мировую
Г) умеренную, галопируемую и гиперинфляцию
Д) истинную и мнимую
6. В зависимости от способности государства воздействовать на инфляционный процесс она подразделяется на …
А) контролируемую и неуправляемую инфляцию
Б) истинную и мнимую инфляцию
В) сбалансированную и несбалансированную инфляцию
Г) прогнозируемую и непрогнозируемую инфляцию
Д) импортируемую и экспортируемую инфляцию
7. В зависимости от того, насколько успешно экономика адаптируется к темпам роста цен, инфляция подразделяется на …
А) контролируемую и неуправляемую инфляцию
Б) истинную и мнимую инфляцию
В) сбалансированную и несбалансированную инфляцию
Г) прогнозируемую и непрогнозируемую инфляцию
Д) импортируемую и экспортируемую инфляцию
8. Какая из четырех фаз экономического цикла ведет к понижению прибылей и падению производства, росту банковских задолженностей, банковским крахам и банкротствам предприятий в других сферах экономики?
А) кризис
Б) депрессия
В) оживление
Г) подъем
9. В какой фазе экономического цикла постепенно объемы производства начинают увеличиваться, безработица сокращается, начинается циклическое повышение цен и ставки процента?
А) подъем
Б) оживление
В) депрессия
Г) кризис
10. В какой фазе экономического цикла наблюдается рост курсов ценных бумаг, высокая активность игроков на финансовых рынках, рост инвестиций?
А) кризис
Б) оживление
В) депрессия
Г) подъем

Тема 8.  Макроэкономическое равновесие. Совокупный спрос и совокупное предложение. (2 часа)

1. Макроэкономическое равновесие
2. Совокупный спрос и совокупное предложение.
3. Стабилизационная политика 

1. Макроэкономическое равновесие.
Экономическое равновесие – это оптимальное состояние и микро-, и макроэкономики. 
Для микроэкономики равновесие означает установление такой цены, при которой величина спроса равна величине предложения (подобная цена называется «равновесной», а само микроэкономическое равновесие представляет собой «частичное равновесие»). А для макроэкономики равновесие – это такое состояние национальной экономики, когда использование ограниченных производственных ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между различными членами общества сбалансированы, т.е. существует совокупная пропорциональность между:
1. ресурсами и их использованием;
2. факторами производства и результатами их использования;
3. производством и потреблением;
4. предложением и спросом;
5. материально-вещественными и финансовыми потоками.
Следовательно, макроэкономическое равновесие предполагает стабильное использование экономической способности индивидов, оптимальную реализацию их интересов во всех сферах национальной экономики.
Такое равновесие – это экономический идеал: без банкротств и стихийных бедствий, без социально-экономических потрясений. В экономической теории макроэкономическим идеалом является построение  моделей общего равновесия  экономической системы. В реальной жизни происходят разнообразные нарушения требований такой модели, но знание теоретических моделей макроэкономического  равновесия позволяет определить конкретные факторы отклонений реальных процессов от идеальных, найти пути реализации оптимального состояния экономики. 
На макроэкономическом уровне основной фактор – совокупная цена (средний уровень цен), общее повышение или общее понижение уровня всех цен не может повлиять на поведение покупателей и продавцов и в свою очередь быть зависимо от их поведения. Здесь равновесие является следствием особого механизма взаимодействия совокупного спроса и совокупного предложения, не зависящего от поведения покупателей и продавцов.
Макроэкономическое равновесие – результат равномерного кругооборота составных частей валового национального продукта, а макроэкономическое неравновесие – результат их неравномерного оборота, когда величины составных частей ВНП и НД изменяются по-разному на различных стадиях кругооборота.
Проблема макроэкономического равновесия возникает из того, что в рыночном кругообороте равенство доходов и расходов является обязательным условием, но если расходы (одного) действительно всегда превращаются в доходы (другого), то доходы вовсе не обязательно превращаются в расходы.
Таким образом, проблема макроэкономического равновесия предстаёт  как задача купли-продажи национального продукта (т.е. обмена его на национальный доход). Если же  применять рыночные термины - как проблема равенства совокупного спроса и совокупного предложения, которое вроде бы изначально обеспечено равенством национального продукта и национального дохода, но в реальности – из-за «бережливости» домохозяйств – совокупный спрос меньше совокупного предложения на величину сбережений. Следовательно, национальный доход в форме «совокупного спроса» («совокупные деньги») обречен быть меньше, чем валовой национальный продукт в форме  «совокупного предложения» («совокупный товар»).
В экономической науке существует множество моделей макроэкономического равновесия, отражающих взгляды разных направлений экономической мысли на эту проблему:
Ф. Кенэ – модель простого воспроизводства на примере экономики Франции XVIII столетия;
К. Маркс – схемы простого и расширенного капиталистического общественного воспроизводства;
В. Ленин – схемы капиталистического общественного расширенного воспроизводства с изменением органического строения капитала;
Л. Вальрас – модель общего экономического равновесия в условиях действия законно свободной конкуренции;
В. Леонтьев – модель «затраты - выпуск»;
Дж. Кейнс – модель краткосрочного экономического равновесия.
Для раскрытия закономерностей макроэкономического равновесия необходимо, прежде всего, рассмотреть совокупный спрос и совокупное предложение, ибо все изменения в национальной  рыночной экономике связаны с их изменением.

2. Совокупный спрос и совокупное предложение.
Совокупный спрос - это сумма всех индивидуальных спросов на конечные товары и услуги, предлагаемые на товарном рынке. Он состоит из потребительских расходов (совокупный спрос домохозяйств), инвестиционных расходов (спрос на капитальное оборудование со стороны предпринимателей), государственных расходов (спрос на товары и услуги со стороны государства) и расходов на чистый объём экспорта (разница между иностранным спросом на отечественные товары и отечественным спросом на иностранные товары).
В макроэкономике на уровень совокупного спроса влияют два основных фактора – предложение денег и скорость их оборота. Влияние всех других факторов (доход потребителей, их вкусы, цены на товары-заменители), определяющих спрос на отдельный товар, сводится, в конечном счете, к изменениям предложения денег и скорости их оборота.
Совокупный спрос имеет две формы: натурально-вещественную и стоимостную. 
Натурально-вещественная форма совокупного спроса отражает общественную потребность населения, фирм и государства в товарах и услугах. Его структура может быть представлена: во-первых, определенными видами продуктов и услуг непроизводственного потребления, удовлетворяющими личные и иные непроизводственные потребности; во-вторых, совокупность всех средств производства и производственных услуг (научные исследования и разработки, направленные на совершенствование технологии; обслуживающая производство информация; связь и т.д.).
Совокупный спрос в стоимостном выражении представляет собой  сумму всех расходов на конечные товары и услуги, произведенные в экономике. Он отражает связь между объемом совокупного выпуска, на который предъявлен спрос экономическими агентами: населением, предприятиями и государством, и общим уровнем цен в экономике.
Совокупный спрос, находясь в обратной зависимости от цены, снижается под влиянием ряда факторов. К ним относятся следующие:
6. Повышение уровня процентной ставки, т.е. цены использования ссуды. Рост уровня цен заставляет и потребителей, и производителей брать деньги в долг. Это обстоятельство повышает процентную ставку, поэтому покупатели откладывают свои покупки, а предприниматели сокращают инвестиции. В результате совокупный спрос уменьшается.
7. «Эффект кассовых остатков», или «эффект богатства». Рост цен снижает реальную покупательную способность накопленных финансовых активов с фиксированной стоимостью (облигации, срочные счета), что делает их владельцев беднее и побуждает к сокращению расходов. 
8. «Эффект импортных товаров». Рост цен внутри страны при стабильных ценах на импорт  перекладывает часть спроса с внутренних товаров  на импортные и сокращает экспорт, что снижает совокупный спрос в экономике.
К неценовым факторам, влияющим на совокупный спрос, относится всё, что взаимодействует на потребительские расходы населения: инвестиционные расходы фирм, государственные расходы, чистый экспорт, благосостояние потребителей, их ожидания, налоги, процентные ставки, субсидии и льготные кредиты инвесторов.
Совокупное предложение – это общее количество конечных товаров и услуг, произведенных в экономике. Совокупное предложение представляет денежную величину общей суммы всех конечных товаров и услуг, предъявляемых к продаже. Оно состоит из заработной платы, ренты, процента и прибыли. На совокупное предложение оказывает воздействие те же факторы (технология производства, издержки производства), которые вызывают изменение на рынке отдельного товара.
Совокупное предложение находится в зависимости от уровня цен. Более высокие цены стимулируют производство товаров и их предложение. Более низкие цены, наоборот, сокращают производство и предложение товаров.
На совокупное предложение влияют не только ценовые, но и неценовые факторы. К неценовым факторам относятся те, которые могут изменить издержки:
· цены на ресурсы (земельные, трудовые, капитальные). Их повышение увеличивает издержки производства, поэтому снижает совокупное предложение. Снижение цен вызывает обратную реакцию.
· рост производительности труда увеличивает объём производства и тем самым совокупное предложение.
· правовое регулирование (налоги, субсидии): если налоги вырастут, то издержки увеличатся, совокупное предложение сократится. 
В любой экономической модели равновесие отражает такой баланс сил, что переменные, которые стремятся объяснить модель, не увеличиваются и не уменьшаются. Экономическая модель спроса и предложения стремится объяснить цены и количества товаров, обмениваемых на рынке за определенный период. Рыночное равновесие в этой модели существует тогда, когда нет тенденции к изменению рыночной цены ил количества продаваемых товаров. Если рынок находится в равновесии, цена товара такова, что количество товара, которое покупатели хотят приобрести, точно совпадает с количеством товара, которое продавцы хотят предложить. Когда цены достигают равновесной величины, они «нормируют» товары в том смысле, что все покупатели, которые хотят приобрести товары по рыночной цене, получат к ним легкий доступ. В то же время, все продавцы, которые хотят продать продукт (услугу) по данной цене, легко найдут покупателя для своих товаров.

3. Стабилизационная политика.
Стабилизационная политика государства направлена на восстановление и поддержание объема производства на уровне, близком к потенциалу, то есть к условиям полной занятости факторов при стабильных ценах.
Во временном аспекте стабилизационная политика является чаще всего краткосрочной и среднесрочной. Она направлена главным образом на регулирование совокупного спроса как более динамичного компонента макроэкономического равновесия, изменение которого, в свою очередь, стимулирует рост или сокращение совокупного предложения, то есть объема производства. Воздействие на совокупный спрос с целью приближения экономики к потенциалу осуществляется с помощью инструментов бюджетно-налоговой и кредитно-денежной политики. Это воздействие может быть как прямым, так и косвенным. К прямым методам кредитно-денежной политики можно отнести, например, ограничение Центральным банком размеров банковских кредитов для отдельных банков (политики кредитования), директивную регламентацию уровня процента по активным операциям банков, размеров маржи (разницы между ставками по депозитам и ставкам по кредитам) и др. Приемами косвенных методов регулирования тех же параметров – объемов кредитов коммерческих банков, процентных ставок – является изменение Центральным банком нормы обязательных резервов коммерческих банков, операций на открытом рынке, учетной ставки (ставки рефинансирования).
Стабилизационная политика направлена на сглаживание краткосрочных колебаний в экономике, независимо от вызвавших их причин. В зависимости от направления желательных изменений в экономике она может быть стимулирующей (экспансионистской) или сдерживающей (рестриктивной).
По характеру самого процесса воздействия на экономику различают дискреционную (когда правительство выбирает меры воздействия применительно к каждому конкретному случаю) и недискреционную политику (когда правительство неуклонно придерживается выбранной твердой линии экономической политики). К последней относят и действия так называемых «автоматических, или встроенных стабилизаторов», сглаживающих колебания экономики, таких как системы государственных трансфертов (пособия по безработице, пособия малообеспеченным семьям), прогрессивное налогообложение и др. Обычно недискреционную политику называют политикой, следующей твердым правилам, в отличие от гибкой дискреционной, ассоциирующейся с максимально возможной свободой действий политиков в каждом конкретном случае Различие между этими разновидностями политики достаточно условно. Дискреционная политика – это особый случай правил или соглашений, согласно которым никакие сегодняшние действия или меры не могут служить ограничением для будущих шагов тех, кто принимает решения.
Традиционно термины стимулирующая – сдерживающая и дискреционная – недискреционная относят к стабилизационной политике, хотя в принципе такая привязка не является жесткой.
Экономическая политика государства выступает как конкретное проявление сознательной стороны организационного процесса упорядочения экономической деятельности.
Макроэкономическую политику государства рассматривают как политику, направленную на упорядочение экономических процессов на макроуровне, т.е. в рамках народного хозяйства в целом. 
Необходимость проведения государством стабилизационной политики вытекает из специфики функционирования экономики как сложной социальной системы. В современных смешанных экономических системах всегда  присутствуют и взаимодействуют процессы самоорганизации и сознательная организующая деятельность людей.
Стабилизационная политика как в сложившихся рыночных экономиках, так и в переходных, должна быть адекватна самим экономическим системам – сложным, линейным, с периодически возникающими состояниями неравновесия, которые и регулируются с помощью инструментов стабилизационной политики.
Стабилизационная политика государства связана с тем, что в рыночном механизме самонастройки не срабатывает значительная часть обратных связей, и экономика не может самостоятельно вернуться в состояние равновесия. Неизбежность таких деформаций вытекает не только из недостатка информации, значительных трансакционных издержек, не компенсируемых полностью институциональными структурами, но и обусловлена также усложнением общественной системы в целом.

Семинар
1. Макроэкономическое равновесие.
2. Совокупный спрос и совокупное предложение.
3. Стабилизационная политика.

Рекомендуемая литература:
1. Современная экономика. Лекционный курс: многоуровневое учебное пособие. Изд. 7-е, доп. и перераб. – Ростов н/Д: изд-во «Феникс», 2004, стр. [193-210];
2. Сажина М.А., Чибриков Г.Г. Экономическая теория. Учебник для вузов – М.: Издательство НОРМА (Издательская группа НОРМА – ИНФРА-М), 2001, стр. [267-281];
3. Экономическая теория: Под ред. А. И. Добрынина, Л. С. Тарасевича, 3-е изд. – СПб.: Изд. СПбГУЭФ, Изд. «Питер», 2000, стр. [283-289]; 
4. Серёгина С.Ф. Роль государства в экономике. Синергетический подход. – М.: Издательство «Дело и Сервис», 2002, стр. [210-247];
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Тест к теме 8
1. Что означает равновесие для микроэкономики?
А) это такое состояние национальной экономики, когда использование ограниченных производственных ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между различными членами общества сбалансированы
Б) установление такой цены, при которой величина спроса равно величине предложения
В) установление частичного баланса между ресурсами для создания товаров и услуг и их распределением между различными регионами
Г) нет верного ответа
2. Что означает макроэкономическое равновесие?
А) это такое состояние национальной экономики, когда использование ограниченных производственных ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между различными членами общества сбалансированы
Б) установление такой цены, при которой величина спроса равно величине предложения
В) установление частичного баланса между ресурсами для создания товаров и услуг и их распределением между различными регионами
Г) нет верного ответа
3. Какому ученому принадлежит модель краткосрочного экономического равновесия?
А) Ф. Кенэ
Б) К. Маркс
В) В. Ленин
Г) Дж. Кейнс
Д) Л. Вальрас
4. Что означают расходы на чистый объем экспорта, входящие в совокупный спрос?
А) совокупный спрос домохозяйств
Б) спрос на капитальное оборудование со стороны предпринимателей
В) спрос на товары и услуги со стороны государства
Г) разница между иностранным спросом на отечественный товары и отечественным спросом на иностранные товары

5. Что означают инвестиционные расходы, входящие в совокупный спрос?
А) совокупный спрос домохозяйств
Б) спрос на капитальное оборудование со стороны предпринимателей
В) спрос на товары и услуги со стороны государства
Г) разница между иностранным спросом на отечественный товары и отечественным спросом на иностранные товары

6. Что означает «эффект кассовых остатков» для совокупного спроса?
А) рост цен снижает реальную покупательную способность накопленных финансовых активов с фиксированной стоимостью (облигации, срочные счета), что делает их владельцев беднее и побуждает к сокращению расходов
Б) рост уровня цен заставляет и потребителей, и производителей брать деньги в долг. Это обстоятельство повышает процентную ставку, поэтому покупатели откладывают свои покупки, а предприниматели сокращают инвестиции. В результате совокупный спрос уменьшается
В) рост цен внутри страны при стабильных ценах на импорт  перекладывает часть спроса с внутренних товаров  на импортные и сокращает экспорт, что снижает совокупный спрос в экономике

7. Указать неверное утверждение
А) совокупный спрос имеет две формы: натурально-вещественную и стоимостную
Б) в макроэкономике на уровень совокупного спроса влияют два основных фактора – предложение денег и скорость их оборота
В) на совокупное предложение влияют только ценовые факторы
Г) совокупное предложение представляет денежную величину общей суммы всех конечных товаров и услуг, предъявляемых к продаже
Д) на совокупное предложение влияют не только ценовые, но и неценовые факторы

8. Что не относится к прямым методам кредитно-денежной политики?
А) ограничение Центральным банком размеров банковских кредитов для отдельных банков
Б) директивная регламентация уровня процента по активным операциям банков
В) регулирование размеров маржи
Г) регулирование объемов кредитов коммерческих банков
9. Как по-другому называют сдерживающую стабилизационную политику?
А) рестриктивная
Б) стимулирующая
В) экспансионистская
Г) дискреционная
Д) недискреционная
10. Какое из следующих утверждений является неверным?
А) стабилизационная политика государства направлена на восстановление и поддержание объема производства на уровне, близком к потенциалу, то есть к условиям полной занятости факторов при стабильных ценах
Б) экономическая политика государства выступает как конкретное проявление сознательной стороны организационного процесса упорядочения экономической деятельности
В) стабилизационная политика как в сложившихся рыночных экономиках, так и в переходных, не обязательно должна быть адекватна самим экономическим системам
Г) стабилизационная политика государства связана с тем, что в рыночном механизме самонастройки не срабатывает значительная часть обратных связей, и экономика не может самостоятельно вернуться в состояние равновесия 
Д) все утверждения верны

Тема 9.  Макроэкономическое равновесие на товарном рынке. Бюджетно-налоговая политика.  (4 часа) 

1. Равновесие на товарном рынке 
2. Потребление и сбережение.
3. Инвестиции 

1. Равновесие на товарном рынке. 
Равновесие товарного рынка обеспечивается соотношением совокупного спроса на товары и услуги (AD - aggregate demand) и совокупного предложения товаров и услуг (AS – aggregate supply).
Существует два подхода к объяснению равновесия товарного рынка: классическая и кейнсианская. Классическая модель объясняет равновесие в долгосрочном периоде и доказывает, что оно устанавливается на уровне полной занятости ресурсов, поэтому равновесной величиной выпуска (при котором совокупный спрос равен совокупному предложению) всегда будет величина  потенциального выпуска Y*, которому согласно закону Сэя будет соответствовать  равная ему (адекватная) величина совокупного спроса (совокупных расходов). Эта модель исследует экономику со стороны совокупного предложения. 
Однако в краткосрочном периоде подобное автоматическое равенство совокупных расходов совокупному выпуску может не наблюдаться. Условия равновесия товарного рынка в краткосрочном периоде были исследованы Дж. М. Кейнсом в его знаменитой книге «Общая теория занятости, процента и денег», вышедшей в 1936 году. Кейнс предложил модель, которая позволяла определить величину равновесного национального дохода и соответственно величину равновесного объема  производства, доказав, что величина совокупного выпуска определяется  величиной совокупных расходов, т.е. спрос определяет предложение. Главной макроэкономической проблемой становился совокупный спрос. Эта модель получила название модели «доходы-расходы».  Другое ее название - простая кейнсианская модель или модель «Кейнсианского креста». 
Спрос на товарном рынке предъявляют все макроэкономические агенты (домохозяйства, фирмы, государство и иностранный сектор). Поэтому совокупный спрос можно определить как сумму спросов всех макроэкономических агентов на конечные товары и услуги или как сумму совокупных расходов в экономике. Таким и представить формулой:  AD = C + I + G + Xn, где C – спрос домохозяйств на товары и услуги (потребительские расходы), I – спрос фирм на инвестиционные товары и услуги (инвестиционные расходы), G – государственные закупки товаров и услуг и  Xn – чистый экспорт (разница между спросом иностранного сектора на товары и услуги данной страны - экспортом, и спросом данной страны на зарубежные товары и услуги - импортом (Xn = Ех – Im). 
Предпосылки простой Кейнсианской модели: 
· Уровень цен не меняется (что справедливо для краткосрочного периода), т.е. P = const, поэтому номинальные показатели совпадают с реальными. 
· Ставка процента неизменна, т.е. R =  const, что также правомерно для краткосрочного периода. 
· Совокупное предложение совершенно эластично, т.е. отсутствует  проблема ограниченности ресурсов, и производство способно удовлетворить любой по величине совокупный спрос, что соответствует горизонтальной кривой совокупного предложения. 
· ВНП=ЧНП=НД (фирмы обеспечивают такой объем выпуска, что их совокупный доход от продаж равен величине совокупного дохода домохозяйств, т.е. совокупный выпуск = совокупному доходу).
· В экономике отсутствует корпоративный сектор, поэтому доходы фирм превращаются в доходы домохозяйств (коллективных доходов нет, все доходы только личные). 
· Налоги только прямые и их платят только домохозяйства. 
(Следует отметить, что Кейнс строил свою модель для закрытой экономики и  исходил из предпосылки, что чистый экспорт Хn = 0, однако расширение ее и введение в анализ иностранного сектора (изучение открытой экономики) не меняет принципиальных выводов модели, но позволяет описать современную экономику, для которой характерна интернационализация экономических связей и которая является открытой экономикой). 
Чтобы яснее представить различие между классическим и современными подходами к проблемам потребления, сбережений и инвестиций, рассмотрим эти вопросы подробнее.

2. Потребление и сбережения.
Потребление представляет собой индивидуальное и совместное использование потребительских благ, направленное на удовлетворение материальных и духовных потребностей людей. В стоимостной форме – это та сумма денег, которая тратится населением на приобретение материальных благ и услуг. Таким образом, все, что не относится к сбережениям, не уходит в виде налога, не находится на заграничных счетах – это потребление. Люди склонны откладывать потребление сегодня в надежде, что потребление в будущем принесет им больше полезности, чем в настоящем. Первичной ячейкой потребления выступает семья. В ней формируются объем и структура потребления. Семейное хозяйство характеризуется общим потребительским бюджетом, жилищным и накопленным имуществом.
Потребление населения – один из главных компонентов, определяющих развитие экономики. На потребительские расходы приходится от 2/3 до ¾ валового внутреннего продукта. Они формируют потребительское поведение, которое является своеобразным индикатором циклического развития экономики. Для оценки потребительского поведения используется показатель – индекс потребительских настроений (ИПН). Он входит в число основных макроэкономических показателей, на основе которых делаются прогнозы экономического цикла. Это важно как для краткосрочного планирования любого бизнеса, так и для выработки экономической политики государства.
Потребление движется в том же направлении, что и доход. Однако потребление зависит не только от дохода, но и от склонности к потреблению.
Под склонностью к потреблению понимается желание людей покупать потребительские товары. В экономическом анализе используются два понятия: средняя и предельная склонность к потреблению. Средняя склонность к потреблению (APC) исчисляется как отношение потребляемой части национального дохода (С) ко всему национальному доходу (Y), т.е.           
APC = _Потребление , или C
               Доход                     Y.
Предельная склонность к потреблению (MPC) выражает отношение любого изменения в потреблении к тому изменению в доходе, которое его вызвало, т.е.
MPC = Изменения в потреблении, или ΔС
                Изменения в доходе                ΔY
Здесь отражена функциональная зависимость: когда реальный доход общества увеличивается или уменьшается, его потребление будет увеличиваться или уменьшаться, но не с такой быстротой. Размер потребительских расходов определяется главным образом уровнем дохода. Следовательно, MPC будет всегда меньше единицы, так как Y<C. Отсюда следуют выводы:
1) если MPC =0, то все приращение дохода будет сберегаться, т.к. сбережение есть та часть дохода, которая не потребляется; 
2) если MPC=1/2, это означает, что увеличение дохода будет разделено между потреблением и сбережением поровну;
3) если MPC=1, то все приращение дохода будет израсходовано на потребление.
Человек не только потребляет, но и сберегает часть своего дохода. Экономическое значение сбережения заключается в его отношении к инвестициям, т.е. производству реального капитала. Сбережения составляют основу для инвестиций.
Сбережения – это отсроченное потребление или та часть дохода, которая в настоящее время не потребляется. Они равны разнице между доходами и текущим потреблением. Сбережение – это процесс, который связан с обеспечением в будущем производственных и потребительских нужд.
Следовательно, сбережение – это экономический процесс, связанный с инвестированием; часть дохода, которая остается неиспользованной при затратах на текущие производственные и потребительские нужды, накапливается. Сбережения делаются как фирмами, так и домашними хозяйствами. Фирмы сберегают для инвестирования – на расширение производства и увеличение прибыли. Домашние хозяйства сберегают по ряду причин, среди которых: мотивы обеспечения старости и передачи состояния детям, накопление средств для покупки земли, недвижимости и дорогостоящих предметов длительного использования. Сбережение и инвестирование осуществляются независимо друг от друга, разными экономическими субъектами и вследствие разных причин.
Склонность к сбережению – один из психологических факторов, означающих желание человека сберегать. Средняя склонность к сбережению (APS) выражается как отношение сберегаемой части национального дохода (S) ко всему доходу (Y), т.е.
APC = _Потребление , или S .
                Доход                    Y
Предельная склонность к сбережению (MPS) представляет собой отношение любого изменения в сбережениях к изменению в доходе, которое его вызвало, т.е.

MPS = _Изменения в сбережении_ , или ΔS .
                  Изменения в доходе                 ΔY
Если C + S = Y (т.е. совокупный доход распадается на потребление и сбережение), то исходя из этого сумма предельной склонности к потреблению и предельной склонности к сбережению равна 1:
MPC + MPS = 1.
Следовательно,
                            MPC = 1 – MPS  и  MPS = 1 – MPC.

3. Инвестиции.
Инвестиции – это долгосрочные вложения государственных или частных средств, направляемые для строительства новых заводов, фабрик, расширение производственных мощностей. К инвестициям не относится купля акций и облигаций, так как такие сделки означают  передачу права собственности одного лица другому на существующие капитальные ценности.
Предприятия осуществляют инвестиции по следующим направлениям:
· строительство производственных зданий, сооружений, приобретение нового оборудования, технологий;
· дополнительные закупки сырья для последующего производственного потребления;
· затраты, связанные с повышением производительности труда работников и их квалификации, с улучшением условий труда.
Соответственно этим направлениям различают:
· инвестиции в основной капитал;
· инвестиции в товарно-материальные запасы;
· инвестиции в развитие рабочей силы.
Инвестиции подразделяются на валовые, чистые, автономные, индуцированные.
Валовые инвестиции включат затраты, связанные с возмещением изношенного капитала (амортизация), и прирост капитальных вложений на расширение производства.
Чистые инвестиции раны валовым инвестициям за вычетом расходов на амортизацию основного капитала. Чистые инвестиции могут иметь:
· положительную величину, когда валовые инвестиции превышают размеры амортизации;
· нулевую величину, когда валовые инвестиции равняются размерам амортизации;
· отрицательную величину, когда валовые инвестиции меньше размеров амортизации.
Автономные инвестиции не связаны с ростом национального дохода. Они, как правило, обусловлены нововведениями, вызванными научно-техническим прогрессом. Такие инвестиции чаще всего сами становятся причиной увеличения национального дохода. 
Индуцированные инвестиции – это капиталовложения, направленные на образование новых производственных мощностей, причиной создания которых является увеличение спроса на материальные блага и услуги. При повышении  спроса дополнительная продукция производится за счет наиболее интенсивной эксплуатации имеющегося оборудования. Если повышенный спрос не удовлетворяется, то для выпуска недостающей продукции сооружаются новые производственные мощности. Для определения объёма инвестиций необходимо знать приростную капиталоемкость продукции, которая характеризуется необходимым количеством единиц дополнительного капитала (инвестиции) для производства дополнительной единицы продукции. Отсюда следует, что приданной приростной капиталоёмкости необходимы  индуцированные инвестиции.
В целом потребности в инвестициях выступают в виде инвестиционного спроса.
Инвестиционные спрос представляет собой спрос предпринимателей на средства производства для восстановления изношенного капитала, а также для его увеличения с целью расширения производства. Инвестиционный спрос зависит от нормы прибыли и ставки банковского процента. Отсюда следует, что инвестиционный спрос выступает как функция ставки банковского процента.
Инвестиционный спрос растёт, если средства, вложенные в инвестиции, норма прибыли будет выше, чем процент от вложения этой суммы денежных средств в банк. Инвестиционный спрос падает, если процентная ставка за кредит возрастает и капитальные вложения становятся менее выгодными. Инвестиционный спрос замедляется, когда банковский процент повышается, а курс ценных бумаг понижается. В этом случае ресурсы капитала от продажи акций и облигаций уменьшаются.
В результате можно сделать вывод, что при использовании любого источника финансирования делать инвестиции будет выгодно до тех пор, пока ставка процента не превысит ожидаемой нормы прибыли от вложенных средств в инвестиции, т.е. спрос  на инвестиции обратно пропорционален норме банковского процента.
От каких факторов зависят инвестиции?
Прежде всего, инвестиции зависят от ожидаемой нормы прибыли предполагаемых капиталовложений. Чем выше предполагаемая норма прибыли, тем выше должны быть  инвестиции.
Второй фактор, определяющий величину инвестиций, - уровень процентной ставки. Чем выше уровень процентной ставки, тем ниже при прочих равных условиях уровень инвестиций, так как процентная ставка может рассматриваться  в качестве цены инвестиций. 
На величину уровня инвестиций оказывает влияние доход. Если говорить об автономных инвестициях, т.е. инвестициях не зависящих от уровня дохода, то сами  инвестиции рассматриваются как фактор роста дохода. Однако по мере роста дохода инвестиционные возможности увеличиваются, и в данном случае  имеют место производные инвестиции.
На величину инвестиций оказывают влияние и другие факторы: уровень налогообложения, политика правительства, общий характер инвестиционного климата в стране.

1. Государственные расходы и налоги 
2. Эффект мультипликатора.
3. Бюджетно-налоговая политика  

1. Государственные расходы и налоги 
В бюджете находит свое отражение структура доходов и расходов государства. В системе финансовых отношений немаловажную роль, сточки зрения пополнения доходной части бюджетов различных уровней, и возможности воздействия на национальную экономику в целом и на отдельные ее сферы, играют налоги. 
Структура бюджетных  расходов в странах с рыночной экономикой выглядит следующим образом:
1) затраты на социальные услуги: здравоохранение, образование, социальные пособия, субсидии бюджетам местных властей на эти цели. Первое место в бюджетных расходах занимают социальные статьи: социальные пособия, образование, здравоохранение и др. в этом проявляется главная цель всей государственной экономической политики – стабилизация, укрепление и приспособление существующего социально-экономического строя к меняющимся условиям. Эти расходы призваны смягчить дифференциацию социальных групп, свойственную рыночному хозяйству, облегчить доступ менее обеспеченных слоёв к получению квалификации, достойному медицинскому обслуживанию, гарантированной минимальной пенсии и сносному жилью.
2) затраты на хозяйственные нужды: капиталовложения в инфраструктуру, дотации госпредприятиям, субсидии сельскому хозяйству, расходы на осуществление государственных программ. В затратах на хозяйственные нужды обычно выделяются бюджетные субсидии аграрному сектору, которые имеют также социальную, политическую направленность.
3) расходы на вооружение  и материальное обеспечение внешней политики, включая содержание дипломатических служб и займы иностранным государствам.
4) административно-управленческие расходы: содержание правительственных органов, полиции, юстиции и проч.
5) платежи по государственному долгу. Конъюнктурным целям бюджетного регулирования служат расходы по внутреннему государственному долгу (например, досрочные погашения части долга, размеры расходов на кредиты и субсидии частным и государственным предприятиям, сельскому хозяйству, на создание и совершенствование объектов инфраструктуры, на закупку вооружений и военное строительство). 
Размеры этих расходов существенно воздействуют на масштабы спроса и величину инвестиций. В периоды кризисов и депрессий расходы государственного бюджета на хозяйственные цели, как правило, растут, а во время перегрева конъюнктуры – сокращаются.
Структура расходов государственного бюджета оказывает регулирующее воздействие на размеры спроса и капиталовложений, а также на отраслевую и региональную структуру экономики, на национальную конкурентоспособность на мировых рынках.
Налоги — обязательные платежи, взимаемые государством с юридических и  физических лиц на основе специального налогового законодательства. Налоги выражают обязанность юридических и физических лиц участвовать в формировании финансовых ресурсов государства. Являясь инструментом перераспределения, налоги призваны также «гасить» возникающие сбои в системе определения и стимулировать или сдерживать деятельность экономических субъектов.
Налоговая система базируется на соответствующем законодательстве, которое устанавливает конкретные методы начисления и взимания налогов, т. е. определяет конкретные эле ты налогов. К элементам налогов относятся:
· субъект налога — лицо, которое по закону обязано платить налог;
· носитель налога — лицо, которое фактически уплачивает налог;
· объект налога — доход или имущество, с которого исчисляется налог (заработная плата, прибыль, ценные бумаги, недвижимое имущество)
· ставка налога — величина налога на единицу  обложения (денежная единица доходов, единица измерения товара и т. п.). Различают твердые, пропорциональные, прогрессивные и регрессивные налоговые ставки.
Твердые ставки устанавливаются в абсолютной сумме на единицу обложения, независимо от размеров дохода (например, за тонну нефти или газа).
Пропорциональные ставки действуют в одинаковом процентном отношении к объекту налога без учета дифференциации его величины.
Прогрессивные ставки – средняя ставка прогрессивного налога повышается по мере возрастания дохода. Прогрессивные налоги — это те налоги, бремя которых наиболее сильно «давит» на лиц с большими доходами. 
Регрессивный налог – средняя ставка регрессивного налога снижается по мере роста дохода. Регрессивные налоги выгодны лицам, обладающим большими доходами, и наиболее тяжелы физическим и юридическим лицам, обладающим незначительными доходами.
По платежеспособности налоги можно классифицировать на прямые и косвенные. 
Прямые налоги непосредственно платятся субъектом налога. Они взимаются с конкретного юридического или физического лица. К их числу следует отнести:
4. подоходный налог с граждан и налог на прибыль предприятий;
5. поимущественные налоги, в том числе налоги на собственность, включая землю и другую недвижимость, на соцстрахование, на фонд заработной платы и рабочую силу и т.д.
Косвенные налоги – это налоги на определенные товары и услуги. Косвенные налоги взимаются через надбавку к цене (например, акцизы). Они частично или полностью переносятся на цену товара или услуги. Основными видами косвенных налогов являются: 
1. налог на добавленную стоимость (НДС), акцизы (налоги, включаемые в цену товара или услуги); 
2. на наследство;
        3. на сделки с недвижимостью и ценными бумагами и др.
 Практика налогообложения в большинстве развитых стран показывает, что существует два вида ведущих налогов: подоходный, в основе которого лежит прогрессивное обложение граждан и юридических лиц по совокупности всех их доходов из всех источников (как внутри страны, так и за рубежом), и налог на добавленную стоимость (НДС).

2. Эффект мультипликатора.
Под мультипликатором понимается коэффициент, показывающий зависимость изменения дохода от изменения инвестиций. Суть концепции мультипликатора заключается в том, что между изменениями автономных инвестиций и валового национального продукта существует устойчивая зависимость.
Эффект мультипликатора в рыночной экономике состоит в том, что увеличение инвестиций приводит к увеличению национального дохода, причем на величину большую, чем первоначальный рост инвестиций. Образно выражаясь, можно сказать, как камень, брошенный в воду, вызывает круги на воде, так и инвестиции, «брошенные» в экономику, вызывают цепную реакцию в виде роста дохода и занятости.
Кейнсианская теория определения оптимальных размеров ВНП, при котором экономика достигает состояния равновесия, показывает, что при росте инвестиций рост ВНП будет происходить в гораздо большем размере, чем первоначально дополнительные инвестиции. Это вытекает из того, что инвестиции приводят к нарастающему эффекту. Помимо первичного эффекта, возникает явление вторичного, третичного и т. д. эффекта, т. е. влияние затрат в одной сфере на расширение производства и занятости в других.
Мультипликатор представляет числовой коэффициент, который показывает превышение роста дохода над ростом инвестиций.
Предположим, прирост инвестиций составляет 10 млрд. ден. ед., что привело к росту ВНП на 20 млрд. ден. ед., следовательно, мультипликатор равен 2. Если бы ВНП вырос на 30 млрд. ден. ед., тогда бы мультипликатор был бы равен 3.

Мультипликатор =      Приращение ВНП               =   _Δ ВНП______                           
                                       Приращение инвестиций           Δ инвестиций
Возьмем условный пример, иллюстрирующий суть мультипликационного эффекта. Предположим, что население расходует на потребление 80% получаемого им дохода, а остальные 20% сберегает. Потребительская функция тогда имеет вид: С = 0,8 Y.
Пусть объем инвестиционной деятельности увеличился первоначально на 100 млрд. ден. ед. Это вызовет непосредственное увеличение доходов затронутых этим лиц на такую же сумму. В связи с этим увеличением доходов им придется увеличить свои потребительские расходы. В соответствии со сделанным выше предположением эти расходы возрастут на 100*0,8 = 80 млрд. ден. ед. (на 20 млрд. ден. ед. увеличатся сбережения). Такое увеличение спроса отразится на доходах еще какой-то группы лиц, которые тоже увеличатся на эту сумму. Эти лица в свою очередь увеличат свои потребительские расходы на сумму 80*0,8=64 млрд. ден. ед., что свидетельствует о возрастании на 64 млрд. ден. ед. еще чьих-то доходов, что заставит увеличить потребление еще на 64*0.8= 51,2 млрд. ден. ед. и т. д. Данный процесс будет продолжаться по математически бесконечной цепочке. Однако сумма увеличения дохода будет сходиться к определенному пределу (пределу суммы геометрической прогрессии). В данном примере этот предел легко подсчитать. Общее увеличение дохода составит:
100 + 80 + 64 + 51.2 +...= 100 (1 + 0.8 + 0.82+ 0.83 + ...) =
100 (1 / (1 — 0.8) = 100 / 0,2 = 500 млрд. ден. ед.
Первоначальное увеличение инвестиций на 100 млрд.  ден. ед. вызвало, таким образом, через посредство мультипликатора пятикратное увеличение дохода. При этом потребительские расходы возросли на 500*0.8 = 400 млрд.  ден. ед., а сбережения на 500 - 400= 100 млрд. ден. ед.; т. е. ровно настолько, насколько увеличились инвестиции. Равновесие между сбережениями и инвестициями восстановлено благодаря изменению уровня совокупного общественного дохода. 
До  настоящего времени рассматривался эффект мультипликатора, связанный с ростом потребительских расходов. Однако первоначальные инвестиции воздействуют и на объем занятости. Следовательно, рост спроса на товар побуждает производителей расширять производство, закупать оборудование, нанимать рабочих. Таким образом, первоначальные инвестиции в долгосрочном аспекте дают толчок расширенному воспроизводству, порождая новые инвестиции, новые рабочие места и увеличивая ВНП. Допустим, для организации строительства дорог государство инвестировало 1 млн. ден. ед. Если МРС, сложившаяся в обществе, равна 0.8. то мультипликатор, т. е. К. составит:
К=  _1_____=   __1___  =  __1__=  5.
         1-МРС         1-0.8           0.2
Прирост ВНП составит Δ Y = Δ I*K=1000000*5=5000000 млн. ден. ед.
Следует отметить, что эффект мультипликатора проявляет себя в условиях экономики неполной занятости. Такой вывод вполне закономерен. Действительно, если все ресурсы общества задействованы полностью, то откуда же будет черпаться дополнительные рабочие руки и производственные мощности?

3. Бюджетно-налоговая политика государства
С государственным бюджетом связан такой инструмент макроэкономического регулирования, как фискальная политика. Под фискальной (бюджетно-налоговой) политикой понимают совокупность мер, предпринимаемых правительственными органами по изменению государственных расходов и налогообложения для достижения поставленных перед экономикой целей. Ее основными задачами являются:
1. обеспечение устойчивого экономического развития;
2. увеличение занятости;
3. снижение инфляции.
Бюджетно-налоговая политика в зависимости от механизмов ее реагирования на изменение экономической ситуации делится на дискреционную и недискреционную (политику встроенных стабилизаторов).
Под дискреционной фискальной политикой понимают сознательное манипулирование правительством государственными расходами и налогами. Рассмотрим влияние изменения тех и других на совокупный спрос, чистый национальный продукт, полагая, что:
1) государственные расходы не влияют ни на потребление, ни на инвестиции;
2) чистый экспорт равен нулю;
3) вся совокупность налогов сведена только к налогам на доходы населения;
4) налоговые поступления – величина постоянная;
5) фискальная политика влияет на совокупный спрос (совокупные расходы), но не на совокупное предложение.
С учетом этих допущений проанализируем воздействие государственных расходов на экономику.
Чтобы государственные расходы имели стимулирующее действие, они не должны финансироваться за счет налоговых поступлений. Увеличение налоговых ставок, наоборот, снизит стимулы к деловой активности, что приведет к сокращению объема чистого национального продукта. Поэтому рост государственных расходов, как правило, сопровождается бюджетным дефицитом.
В периоды подъема экономики, когда частные расходы достаточно велики, правительство уменьшает закупки товаров и услуг. Сокращение государственных расходов сопровождается снижением кривой совокупных расходов и обусловливает в несколько раз большее уменьшение объема ЧНП.
Таким образом, увеличивая свои расходы в период спада производства и сокращая их во время экономических подъемов, государство смягчает экономические кризисы, добивается более плавного роста объема национального производства.
Дискреционная фискальная политика предполагает также изменение налоговых ставок. Изменение налогов оказывает меньшее влияние на величину совокупных расходов, а следовательно, и на объем чистого национального продукта, чем изменение государственных расходов. Это объясняется тем, что, например, рост налогов частично компенсируется сокращением совокупных расходов, а частично – уменьшением сбережений, в то время как изменения государственных закупок влияют только на совокупные расходы. Увеличение или уменьшение налогов оказывает меньшее влияние на совокупные расходы, чем изменения государственных расходов.
На практике уровень государственных закупок, налогов может изменяться даже в случае, если правительство не принимает соответствующих решений. Это объясняется существованием встроенной стабильности, которая определяет недискреционную фискальную политику. Встроенная стабильность основана на тех механизмах, которые работают в режиме саморегулирования и автоматически реагируют на изменения состояния экономики. Их называют встроенными (автоматическими) стабилизаторами. К ним относят автоматические изменения налоговых поступлений и систему пособий по безработице и социальным выплатам.
Система пособий по безработице и социальные выплаты оказывают автоматическое антициклическое воздействие. Так, увеличение уровня занятости ведет к росту налогов, за счет которых финансируются пособия по безработице. При спаде производства увеличивается число безработных, что сокращает совокупный спрос. Однако одновременно растут и суммы выплат пособий по безработице. Это поддерживает потребление, замедляет падение спроса и, следовательно, противодействует нарастанию кризиса. В таком же автоматическом режиме функционируют и системы индексации доходов, социальных выплат. Существуют и другие формы встроенных стабилизаторов: программы помощи фермерам; сбережения корпораций; личные сбережения и т.д.
В зависимости от цели проводится стимулирующая или сдерживающая фискальная политика. В периоды спада производства необходимо увеличивать государственные расходы, снижать налоги или делать и то и другое, иначе говоря, проводить стимулирующую фискальную политику. В случае инфляции реализуют сдерживающую фискальную политику, которая включает уменьшение правительственных расходов, увеличение налогов или сочетание того и другого.

Семинар                                                                                                                    
1. Равновесие на товарном рынке. Потребление и сбережение.
2. Инвестиции.
3. Государственные расходы и налоги.
4. Эффект мультипликатора.
5. бюджетно-налоговая политика.
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Тест к теме 9
1. Что представляет собой потребление?
А) индивидуальное и совместное использование потребительских благ, направленное на удовлетворение материальных и духовных потребностей людей
Б) только индивидуальное использование потребительских благ, направленное на удовлетворение потребностей людей
В) это та сумма денег, которая сберегается населением на последующее приобретение материальных благ и услуг
Г) только совместное использование потребительских благ, направленное на удовлетворение потребностей людей

2. Предельная склонность к потреблению равна нулю – что это означает?
А) все приращение дохода будет израсходовано на потребление
Б) увеличение дохода будет разделено между потреблением и сбережением поровну
В) все приращение дохода будет сберегаться, так как сбережение есть та часть дохода, которая не потребляется
Г) ничего не означает
3. Предельная склонность к сбережению равна единице – что это означает?
А) все приращение дохода будет израсходовано на потребление
Б) увеличение дохода будет разделено между потреблением и сбережением поровну
В) все приращение дохода будет сберегаться, так как сбережение есть та часть дохода, которая не потребляется
Г) ничего не означает
4. Какое из следующих определений сбережения является неверным?
А) сбережения – это отсроченное потребление или та часть дохода, которая в настоящее время не потребляется
Б) сбережение – это процесс, который связан с обеспечением в будущем производственных и потребительских нужд
В) сбережение – это экономический процесс, не связанный с инвестированием
Г) сбережения делаются как фирмами, так и домашними хозяйствами
5. К инвестициям не относится …
А) строительство производственных зданий, сооружений, приобретение нового оборудования, технологий
Б) дополнительные закупки сырья для последующего производственного потребления
В) затраты, связанные с повышением производительности труда работников и их квалификации, с улучшением условий труда
Г) купля акций и облигаций
6. Какие инвестиции включают затраты, связанные с возмещением изношенного капитала (амортизация), и прирост капитальных вложений на расширение производства?
А) чистые инвестиции
Б) валовые инвестиции
В) автономные инвестиции
Г) индуцированные инвестиции
Д) все ответы верны
7. Капиталовложения, направленные на образование новых производственных мощностей, причиной создания которых является увеличение спроса на материальные блага и услуги – это…
А) индуцированные инвестиции
Б) чистые инвестиции
В) автономные инвестиции
Г) валовые инвестиции
Д) нет верного ответа
8. Что не входит в бюджетные расходы в странах с рыночной экономикой?
А) затраты на социальные услуги
Б) затраты на хозяйственные нужды
В) расходы на вооружение и материальное обеспечение внешней политики
Г) административно-управленческие расходы
Д) платежи по долгу частных коммерческих организаций организациям других стран

9. Что является объектом налога?
А) лицо, которое по закону обязано платить налог
Б) лицо, которое фактически уплачивает налог
В) доход или имущество, с которого исчисляется налог
Г) величина налога на единицу обложения
10. Налоги на определенные товары и услуги – это … налоги
А) косвенные
Б) прямые
В) регрессивный налог
Г) подоходный
Д) поимущественный

Тема 10.  Макроэкономическое равновесие на денежном рынке. Банковская система и денежно-кредитная политика.  (4 часа)

1. Деньги и их функции.
2. Равновесие на денежном рынке.
3. Денежный мультипликатор.

1. Деньги и их функции
Деньги представляют собой отельную, самостоятельную категорию рыночной экономики. Они стихийно, помимо воли и сознания людей, выделились на роль средства всеобщей обмениваемости товарного мира. Деньги – это особый, общественно признанный товар - всеобщий эквивалент. Наиболее полно сущность денег проявляется в их функциях. Взгляды на функции денег были разными во все времена. В марксистской теории денег и основанной на ней традиционной трактовке функций денег в российской экономической науке за деньгами признано выполнение следующих функций:
1) меры стоимости;
2) средства обращения;
3) средства платежа;
4) средства образования сокровищ, накоплений и сбережений;
5) мировых денег.
Деньги как мера стоимости. Деньги, выполняя функцию меры стоимости, позволяют выразить стоимость товаров в денежных единицах. Иначе говоря, суть данной функции заключается в измерении стоимости, или общественной ценности, товаров. Использование денег в этой функции позволяет организовывать учет затрат труда, сопоставлять выручку от реализации продукции с издержками на ее производство.
Следовательно, назначение денег в данной функции состоит в том, что они используются в процессе ценообразования. 
На стадии формирования товарных отношений деньги сыграли роль средства, приравнивающего к общему эквиваленту другие товары, сделав их соизмеримыми не просто как продукты человеческого труда, а в качестве части одного и того же денежного материала — золота или серебра. В результате товары стали соотноситься в постоянной пропорции, т.е. возник масштаб цен как определенный вес золота или серебра, зафиксированный в качестве единицы измерения. 
Важная особенность функции денег как меры стоимости заключается в том, что они ее выполняют как мысленно представляемые, или идеальные (счетные), деньги. 
Для правильного выполнения деньгами функции меры стоимости необходимы определенные условия: устойчивость денег; соблюдение основных экономических пропорций, обеспечивающих оптимальное развитие экономики (пропорций между накоплением и потреблением, отраслями хозяйства и т.д.); рыночный характер процесса ценообразования.
Деньги как средство обращения. Деньги в данной функции выступают в качестве посредника при обмене товаров. Первоначально происходил непосредственный обмен товара на товар (Т — Т). Появление денег означало изменение формы обмена: товар сначала продается за деньги, а затем на вырученные деньги товаропроизводитель покупает необходимые ему товары (Т — Д — Т).
В товарном обращении, когда деньги играют роль посредника, акты купли-продажи обособляются, становятся самостоятельными, не совпадают во времени и в пространстве. Деньги как средство обращения преодолевают индивидуальные, временные и пространственные границы непосредственного обмена (Т — Т).
Особенность функции денег как средства обращения заключается в том, что, во-первых, эту функцию выполняют реальные деньги; во-вторых, поскольку в данной функции деньги выступают как мимолетный посредник при обмене товаров, возникает возможность замены денежного товара знаками стоимости: бумажными и кредитными деньгами. 
О правильном функционировании денег как средства обращения можно судить по тому, насколько беспрепятственно совершается процесс превращения товаров в деньги и денег в товары. 
Деньги как средство платежа. Платежным средством в товарном обращении деньги становятся в тех случаях, когда товар покупается без немедленной оплаты в данный момент либо когда платеж между покупателем и продавцом товара осуществляется с помощью посредника.
В первом случае возникает особая форма реализации товара — в кредит. В результате такой сделки один товаропроизводитель становится кредитором, другой — должником. Последний, получив товар, дает письменное долговое обязательство (обычно вексель), удостоверяющее, что он (покупатель) обязуется в определенный срок уплатить денежную сумму. При погашении долгового обязательства деньги и выполняют функцию средства платежа. 
Во втором случае, когда платеж между покупателем и продавцом товара осуществляется через посредника, в роли которого обычно выступают кредитные учреждения, это тоже приводит к разрыву во времени и в пространстве между движением денег и движением товара, что и является характерной чертой функционирования денег в качестве платежного средства в товарном обращении.
Деньги широко выступают как средство платежа и вне сферы товарного обращения, при обслуживании платежей нетоварного характера. К нетоварным платежам относятся обязательства по оплате труда, налоговые и аналогичные им обязательства, долговые обязательства по денежным ссудам, страховые обязательства, платежи, связанные с движением ценных бумаг, и пр.
Функция денег как средства платежа обусловливает возникновение кредитных денег.
Для правильного функционирования денег как средства платежа необходимы следующие условия: устойчивость денег; соблюдение основных экономических пропорций в народном хозяйстве, обеспечивающих нормальный кругооборот доходов всех субъектов экономической системы; нормальное функционирование финансово-кредитной системы. 
Деньги как средство образования сокровищ, накоплений и сбережений.  Если производитель, продав свой товар, в течение длительного времени не покупает другой товар, то деньги, изъятые из обращения с целью сбережения, выполняют функцию средства образования сокровищ, т.е. сохранения стоимости.
 Сокровища - это накопление драгоценных металлов в виде монет, слитков, ювелирных и других изделий, принадлежащих государству или частным лицам. Рыночная система создает возможности и стимулы для превращения сокровищ в капитал, приносящий прибыль, отчасти непосредственно, но главным образом через кредитную систему, в том числе фондовую биржу. 
Для правильного выполнения деньгами данной функции особое значение имеет устойчивость денег. В периоды высокой инфляции деньги как средство накопления теряют свою привлекательность, несмотря на высокую ликвидность. В условиях гиперинфляции население обычно покупает иностранную валюту и таким образом хранит свои сбережения.
Функция мировых денег. Функция мировых денег осуществляется в рамках международных экономических отношений, когда деньги используются для определения мировых цен на товары и услуги, когда  международное расчетное и платежное средство, а также для формирования  валютных резервов отдельных государств и международных финансовых институтов. Главная особенность мировых денег состоит в том, что свои функции они выполняют вне единого национального хозяйственного пространства и за пределами юрисдикции какого-то одного государства.

2. Равновесие на денежном рынке.
Денежный рынок – это рынок денежных средств, на котором в результате взаимодействия спроса на деньги и предложения денег устанавливается равновесное значение количества денег и равновесная ставка процента. Равновесное взаимодействие спроса и предложения денег обеспечивает специальные денежно-кредитные институты. Равновесие на денежном рынке означает равенство количества денег, которое экономические агенты хотят иметь в портфеле своих активов, количеству денег, предлагаемому Центральным банком (банковской системой) в условиях проведения данной кредитно-денежной политики.
Денежный рынок практически всегда стремится к равновесию, так как на нём действуют множество посредников, практически мгновенно реагирующих на факторы, вызывающие нарушение равновесия.
Как уже выше было сказано равновесие на рынке денег устанавливается, когда количество находящихся в обращении денег равно объему спроса на них. Это равенство обеспечивается за счет того, что аргументы функции спроса на деньги принимают соответствующие значения. 
Так как в неоклассической концепции деньги не являются богатством и потому не представляют собой составную часть имущества, то в ней спрос на деньги существует только для сделок. Поэтому условие равновесия на рынке денег описывает следующее уравнение: M(, H) = Py/V, получившее название уравнение количественной теории денег. Поскольку скорость обращения задана технологией расчетов, а величина реального национального дохода - технологией производства и уровнем занятости, то параметром, обеспечивающем равновесие на рынке денег является уровень цен, который меняется прямо пропорционально изменению количества денег (рис. 1. а). 
В кейнсианской концепции на денежном рынке в результате взаимодействия спроса и предложения определяется не уровень цен, а цена денег - рыночная ставка процента. Условие равновесия на рынке денег описывает уравнение:   







Рис. 1. Равновесие на рынке денег в неоклассической (а)
и кейнсианской (б) концепциях
В графическом виде оно представлено на рис.1 (б). При денежной базе H0 и национальном доходе y0 ставка процента примет значение i0. Если денежная база увеличится до H1, то при том же доходе y0 ставка процента снизится до i1. Рост дохода до y1 при денежной базе H0 поднимет ставку процента до i2.
В концепции Дж. М. Кейнса ставка процента повышается, если при прочих неизменных условиях: 
· Центральный банк сократит свои активы или увеличит минимальные нормы резервного покрытия; 
· коммерческие банки продадут имеющиеся у них ценные бумаги населению; 
· население увеличит свои сберегательные вклады; 
· повысится уровень цен; 
· увеличится доля промежуточного продукта в конечном;
· возрастет реальный национальный доход; 
· фирмы перейдут от двухразовой выплаты заработной платы в месяц к одноразовой;
· население увеличит долю реальных кассовых остатков в структуре своего имущества вследствие повышения риска рынка ценных бумаг или роста трансакционных издержек при переводе денег в альтернативные финансовые инструменты. 
Первые четыре фактора сокращают предложение реальной кассы, а последние четыре - увеличивают спрос на нее; то и другое повышает ставку процента. 

4. Денежный мультипликатор.
 Денежный мультипликатор — важнейший параметр денежного обращения, определяющий способность банковской системы на основе денежной базы увеличивать (мультиплицировать) денежную массу в обращении и поэтому позволяющий контролировать динамику денежной массы и уровень инфляции.
Однако деньги, формируемые за счет мультипликации, центральный банк может формировать лишь косвенно. Например, количество и объем банковских депозитов определяются не столько политикой центрального банка, сколько тем, как относятся к ней физические и юридические лица, насколько доверяют банковской системе.
Денежный мультипликатор упрощенно рассчитывается как отношение средней денежной массы (обычно М2) к средней денежной базе за период; называется также мультипликатором денежной базы.
Денежный мультипликатор показывает связь денежной массы с денежной базой, как будет изменяться (мультиплицироваться) денежная масса при изменении денежной базы. При денежной эмиссии в первую очередь увеличивается денежная база, а затем — денежная масса, причем в размере, соответствующем мультипликатору.
Считается, что денежный мультипликатор действует на основе обязательного резервирования части банковских депозитов в центральном банке и его максимальный уровень теоретически определяется величиной, обратной средней ставке обязательного резервирования, утверждаемой центральным банком. В этом случае мультипликатор определяет верхнюю границу мультипликации — максимальную возможность банковской системы расширять объемы денег (кредитов) экономике при существующей норме резервирования. Если банковской системы не существует, то обращаются только наличные деньги. Тогда мультипликационный эффект отсутствует, а сам мультипликатор равен 1, являющейся нижней границей величины денежного мультипликатора. Максимальная величина денежного мультипликатора как обратная средней норме резервирования часто используется для контроля и сопоставления с фактической величиной мультипликатора как частного от деления средних величин (за соответствующий период) денежной массы на денежную базу, что позволяет выявить внутреннюю природу мультипликативного эффекта и факторы его изменения.
Вместе с тем денежный мультипликатор действует и в государствах, где обязательное резервирование отсутствует, т.е. максимальный уровень мультипликатора не ограничен нормативами резервирования.
Деньги, формируемые за счет мультипликации (это их главный признак), составляют большую часть безналичных денег и денежной массы в целом и называются также по-разному. Например, их определяют как «частные». Однако эти деньги эмитируют и государственные банки (кроме Центрального): Внешторгбанк, Россельхозбанк и др. Эти деньги называют также эндогенными в противоположность экзогенным - базовым. Предлагается название «небазовые деньги» в противоположность базовым.
Таким образом, деньги М2 могут быть структурированы на базовые (деньги денежной базы в широком определении, кроме остатков касс коммерческих банков, которые в М2 не входят) и небазовые.
Способность банков создавать депозитные деньги   используется для управления денежной массой в стране и для влияния на деловую активность. Используя денежный мультипликатор, можно рассчитать размеры увеличения или уменьшения общей суммы денежной массы при изменении нормы резервов. В нашей стране еще только предстоит освоить такой метод регулирования экономики, как управление банковскими резервами.   В   рыночной экономике управление банковскими резервами предпочтительней эмиссии.

1. Банковская система.
2. Кредитно-денежная система.

1. Банковская система.
Современная экономика представляет собой очень сложную систему, каждая часть которой тесно связана с другими и играет важную роль. Но, одну из важнейших ролей играет банковская система, обеспечивающая на современном этапе развития экономических взаимоотношений нормальное функционирование всей экономики в целом. Банковская система обладает рядом признаков.
1. Банковская система, прежде всего, не является случайным многообразием, случайной совокупностью элементов. В нее нельзя механически включать субъекты, также действующие на рынке, но подчиненные другим целям. В банковскую систему нельзя включать производственные, сельскохозяйственные единицы, имеющие другой род деятельности.
2. Банковская система специфична, она выражает свойства, характерные для нее самой в отличие от других систем, функционирующих в народном хозяйстве. Специфика банковской системы определяется ее элементами и отношениями, складывающимися между ними.
Когда рассматривается банковская система, то  имеется в виду, что она в качестве элемента включает банки, которые как денежно-кредитные институты дают «окраску» банковской системе.
Сущность банковской системы влияет на состав и сущность ее элементов. Практика знает несколько типов банковской системы:
·  распределительная централизованная банковская система;
·  рыночная банковская система;
·  система переходного периода.
Современная банковская система России представляет собой систему переходного периода. Она выступает, как рыночная модель и разделена на два яруса.
Первый ярус охватывает учреждения Центрального банка Российской Федерации, осуществляющего выпуск денег в обращение (эмиссию); его задачей является обеспечение стабильности рубля, надзор и контроль за деятельностью коммерческих банков. Второй ярус состоит из деловых банков, задача которых — обслуживание клиентов (организаций и населения), предоставление им разнообразных услуг (кредитование, расчеты, кассовые, депозитные, валютные операции и др.).
3. Банковскую систему можно представить как целое, как многообразие частей, подчиненных единому целому. Это означает, что отдельные части банковской системы (различные банки) связаны таким образом, что могут при необходимости заменить одна другую. В случае если ликвидируется один банк, вся система не становится недееспособной — появляется другой банк, который может выполнять банковские операции и оказывать банковские услуги.
4. Банковская система не находится в статичном состоянии, напротив, она пребывает в динамике. Важны два момента. Во-первых, банковская система как целое все время находится в движении, она дополняется новыми компонентами, а также совершенствуется. Во-вторых, внутри банковской системы постоянно возникают новые связи. Взаимодействие образуется как между центральным банком и коммерческими банками, так и между последними.
5. Банковская система является системой «закрытого» типа. В полном смысле ее нельзя назвать закрытой, поскольку она взаимодействует с внешней средой, с другими системами. Кроме того, система пополняется новыми элементами, соответствующими ее свойствам. Тем не менее, она «закрыта», так как, несмотря на обмен информацией между банками и издание центральными банками специальных статистических сборников, информационных справочников, бюллетеней, существует банковская тайна. По закону банки не имеют права давать информацию об остатках денежных средств на счетах, об их движении.
6. Банковская система — самоорганизующаяся, т.е. саморегулируемая, поскольку изменение экономической конъюнктуры, политической ситуации неизбежно приводит к «автоматическому» изменению политики банка.
7. Банковская система выступает как управляемая система. Центральный банк, проводя независимую денежно-кредитную политику, в различных формах подотчетен лишь парламенту либо органу исполнительной власти. Деловые банки, будучи юридическими лицами, работают в соответствии с общим и специальным банковским законодательством, их деятельность регулируется экономическими нормативами, устанавливаемыми центральным банком, который контролирует деятельность кредитных институтов (в ряде стран функции надзора за деятельностью коммерческих банков возложены на другие специальные государственные органы).
Все эти признаки свойственны и российской банковской системе, которая, находясь в переходном периоде, тем не менее, является развивающейся системой. Взаимодействие между звеньями банковской системы приобретает более разносторонний характер, улучшается нормативная база ее деятельности.
 Банковская система не изолирована от окружающей среды, напротив, она тесно взаимодействует с ней, представляет собой подсистему экономической системы.

2. Кредитно-денежная система.
Современная кредитно-денежная система представляет собой результат длительного исторического развития и приспособления кредитных институтов к потребностям развития рыночной экономики. С институциональной точки зрения, кредитно-денежная система представляет собой комплекс валютно-финансовых учреждений, активно используемых государством в целях регулирования экономики.
В современной кредитной системе выделяются три основных звена: Центральный банк; коммерческие банки; специализированные кредитно-финансовые институты.
Главенствующее положение в кредитно-денежной системе занимает Центральный банк, который называют «банком банков». В разных странах Центральные банки исторически выделились из массы коммерческих банков, как главные эмиссионные центры, т. е. государство, предоставило им исключительное право эмиссии банкнот. Некоторые из Центральных банков были сразу учреждены как государственные институты (Немецкий федеральный банк. Резервный банк Австралии), другие были национализированы после Второй мировой войны (Банк Франции, Банк Англии, Банк Японии и т.д.). Некоторые Центральные банки до сих пор существуют на основе смешанной государственно-частной собственности (например, Федеральная резервная система США возникшая в 1913 г.). Центральный банк России был создан в 1991 г. и действует в соответствии с Законом о Центральном банке.
Центральные банки выполняют ряд важных функций, среди которых следует выделить:
· эмиссию банкнот;
· хранение государственных золото-валютных резервов;
· хранение резервного фонда других кредитных учреждений; 
· денежно-кредитное регулирование экономики;
· поддержание обменного курса национальной валюты;
· кредитование коммерческих банков и осуществление кассового обслуживания государственных учреждений;
· проведение расчетов и переводных операций;
· контроль за деятельностью кредитных учреждений.
Коммерческие банки представляют собой главные «нервные» центры кредитно-денежной системы. Современный коммерческий банк является кредитно-финансовым учреждением универсального характера. На ранних этапах развития банковского дела коммерческие банки обслуживали преимущественно торговлю, кредитовали транспортировку, хранение и другие операции, связанные с товарным обменом. В настоящее время коммерческие банки способны предложить своим клиентам до 200 видов разнообразных банковских услуг. Конституирующие операции коммерческих банков подразделяются на пассивные (прием депозитов, т. е. привлечение средств клиентов) и активные (выдача кредитов, т. е. размещение средств). Прибыль банков формируется как разница между суммой процентов, получаемых ими по выданным кредитам, и суммой процентов, уплачиваемых ими по депозитам.
Кроме того, коммерческие банки осуществляют денежные платежи и расчеты, могут заниматься посредническими операциями (по поручению клиента на комиссионной основе), к которым относятся, например, обязательства по торговым сделкам или предоставление финансовых гарантий. Банки также осуществляют доверительные операции (т. е. банки принимают на себя функции доверенного лица и выполняют в этом качестве операции по управлению имуществом, ценными бумагами клиентов). В последние десятилетия важной тенденцией в развитых странах стало дерегулирование финансовых рынков, выразившееся в смягчении или полной отмене ограничений и запретов в области финансовой деятельности. В частности, были отменены ограничения на территориальную экспансию банков, на предельный уровень ставок и тарифов по различным операциям, появилась возможность использования новых Финансовых инструментов и новых видов обслуживания. Все это привело к резкому усилению конкуренции в банковском секторе экономики. 
Особое место в современной рыночной экономике занимают специализированные кредитно-финансовые институты, такие, как пенсионные фонды, страховые компании, взаимные фонды, инвестиционные банки, ипотечные банки, ссудно-сберегательные ассоциации и т. п. Аккумулируя громадные денежные ресурсы, эти институты активно участвуют в процессах накопления и эффективного размещения капитала. 
Таким образом, ведущую роль в кредитной системе занимает Центральный банк, который относительно независим, но согласует с правительством проводимую кредитно-денежную политику, является монополистом в вопросах эмиссии денег и регулирует деятельность как коммерческих банков, так и специализированных кредитно-финансовых институтов.

Семинар
1. Деньги и их функции. Равновесие на денежном рынке.
2. Денежный мультипликатор.
3. Банковская система.
4. Денежно-кредитная система.
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Тест к теме 10
1. В чем заключается функция денег как средства платежа?
А) деньги позволяют выразить стоимость товаров в денежных единицах
Б) деньги выступают в качестве посредника при обмене товаров
В) платежным средством в товарном обращении деньги становятся в тех случаях, когда товар покупается без немедленной оплаты в данный момент либо когда платеж между покупателем и продавцом товара осуществляется с помощью посредника
Г) деньги выполняют функцию средства сохранения стоимости
Д) деньги используются для определения мировых цен на товары и услуги
2. В чем заключается функция денег как средства обращения?
А) деньги позволяют выразить стоимость товаров в денежных единицах
Б) деньги выступают в качестве посредника при обмене товаров
В) платежным средством в товарном обращении деньги становятся в тех случаях, когда товар покупается без немедленной оплаты в данный момент либо когда платеж между покупателем и продавцом товара осуществляется с помощью посредника
Г) деньги выполняют функцию средства сохранения стоимости
Д) деньги используются для определения мировых цен на товары и услуги
3. Какое из следующих утверждений является неверным?
А) денежный рынок – это рынок денежных средств, на котором в результате взаимодействия спроса на деньги и предложения денег устанавливается равновесное значение количества денег и равновесная ставка процента
Б) равновесное взаимодействие спроса и предложения денег обеспечивает специальные денежно-кредитные институты
В) равновесие на денежном рынке означает равенство количества денег, которое экономические агенты хотят иметь в портфеле своих активов, количеству денег, предлагаемому Центральным банком (банковской системой) в условиях проведения данной кредитно-денежной политики
Г) денежный рынок практически всегда стремится к равновесию, так как на нём действуют множество посредников, практически мгновенно реагирующих на факторы, вызывающие нарушение равновесия
Д) в кейнсианской концепции на денежном рынке в результате взаимодействия спроса и предложения определяется уровень цен

4. Какой из следующих признаков не является признаком банковской системы?
А) банковская система не является случайным многообразием, случайной совокупностью элементов
Б) банковская система специфична, она выражает свойства, характерные для нее самой в отличие от других систем, функционирующих в народном хозяйстве
В) банковскую систему нельзя представить как целое, как многообразие частей, подчиненных единому целому
Г) банковская система является системой «закрытого» типа
Д) банковская система выступает как управляемая система
5. Какое из следующих определений денежного мультипликатора не является верным?
А) Денежный мультипликатор — важнейший параметр денежного обращения, определяющий способность банковской системы на основе денежной базы увеличивать (мультиплицировать) денежную массу в обращении и поэтому позволяющий контролировать динамику денежной массы и уровень инфляции
Б) денежный мультипликатор упрощенно рассчитывается как отношение средней денежной массы к средней денежной базе за период
В) денежный мультипликатор показывает связь денежной массы с денежной базой, как будет изменяться (мультиплицироваться) денежная масса при изменении денежной базы
Г) денежный мультипликатор действует на основе обязательного резервирования части банковских депозитов в центральном банке и его максимальный уровень теоретически определяется величиной, обратной средней ставке обязательного резервирования, утверждаемой центральным банком
Д) денежный мультипликатор определяет способность банковской системы на основе денежной базы уменьшать денежную массу в обращении

6. В концепции Дж. Кейнса ставка процента понижается, если …
А) коммерческие банки продадут имеющиеся у них ценные бумаги населению
Б) понизится уровень цен
В) увеличится доля промежуточного продукта в конечном
Г) возрастет реальный национальный доход
Д) фирмы перейдут от двухразовой выплаты заработной платы в месяц к одноразовой

7. Для чего используется способность банков создавать депозитные деньги?
А) для управления денежной массой в стране и для влияния на деловую активность
Б) для приостановления экономики
В) для расчета размеров денежной массы
Г) для расчета суммы безналичных денег
8. Какую функцию не выполняют Центральные банки?
А) эммисию банкнот
Б) хранение государственных золото-валютных резервов
В) денежно-кредитное регулирование экономики
Г) выполнение посреднических операций
Д) контроль за деятельностью кредитных учреждений
9. Сколько видов разнообразных услуг способны предложить своим клиентам коммерческие банки?
А) до 200
Б) до 250
В) до 100
Г) до 150
Д) до 300
10. Указать неверное утверждение относительно Центрального банка
А) Центральный банк абсолютно независим
Б) Центральный банк согласует с правительством проводимую кредитно-денежную политику
В) Центральный банк является монополистом в вопросах эмиссии денег
Г) Центральный банк регулирует деятельность как коммерческих банков, так и специализированных кредитно-финансовых институтов

Тема 11. Экономический рост и развитие. Международные экономические отношения.  (2 часа)

1. Экономический рост.
2. Международные экономические отношения. 

1. Экономический рост.
Увеличение валового национального продукта, чистого национального продукта, национального дохода, личного дохода происходит в результате экономического роста.
Экономический рост — это увеличение способности национального хозяйства производить продукт, удовлетворяющий потребности людей. Ключевым фактором экономического роста являются инвестиции, которые должны превышать амортизационные отчисления.
 Экономический рост измеряется двумя взаимосвязанными способами:
· как увеличение реального валового национального продукта или чистого национального продукта за определенный период;
· как увеличение валового национального продукта или чистого национального продукта на душу населения за определенный период.
Экономический рост измеряется обычно годовыми темпами роста в процентах. Например, если реальный ВНП составлял 200 млрд. долл. в прошлом году и 210 млрд. долл. в текущем году, то темп роста ВНП будет равен (210-200)/200*100%=5%
Экономический рост является важнейшей целью общества, так как на основе его можно достичь экономического и социального прогресса. Критерием экономического прогресса служит увеличение прибавочного продукта как источника развития экономики, расширения производства, развития науки и культуры. Экономический рост позволяет прогнозировать перспективы развития общества. Кроме того, экономический рост создает условия для решения проблемы ограниченности ресурсов.
Высшим критерием социального прогресса является развитие человека как личности, уровень удовлетворения его материальных и духовных потребностей. Растущая экономика обладает большей способностью удовлетворять новые потребности общества и решать социально-экономические проблемы. Одновременно экономический рост позволяет осуществлять новые программы по борьбе с загрязнением окружающей среды без сокращения производства общественных благ.
В целом экономический рост является показателем экономической мощи страны, центральной задачей всех государств.
Для производства товаров и услуг в рыночной экономике необходимы в самом общем виде три фактора производства: рабочая сила, капитал и природные ресурсы. В результате совокупный продукт выступает как функция затрат труда, капитала и природных ресурсов. Объем производства продукции может иметь определенное отношение к затратам живого труда (производительность труда), к величине используемого капитала (производительность капитала), к затратам природных ресурсов (ресурсоемкость продукции). Существует определенная связь и между этими отдельными факторами производства (например, между трудом и капиталом), также влияющая на объем производства.
Следовательно, объем производства зависит от величины каждого из факторов производства, а рост объема производства — от роста затрат на факторы производства. Однако объем производства может расти в большей степени, чем общие затраты на факторы производства. Это значит, что на экономический рост влияет еще один фактор — научно-технический прогресс, отражающий состояние и изменение технологий производства.
Зависимость роста объема производства от роста затрат на факторы производства и от темпа научно-технического прогресса выражает производственная функция:
Y(t) = A(t) * f [L(t), K(t), N(t)]
где  Y(t)  — темп прироста совокупного продукта; A(t)  — темп научно-технического прогресса; L(t), K(t), N(t) — темпы прироста затрат на труд, капитал, природные ресурсы.
Производственная функция используется для анализа экономического роста на уровне народного хозяйства и отдельного предприятия. Она может выявить, за счет чего развивается производство: или за счет вовлечения новых факторов производства, или за счет повышения эффективности их использования; может показать, за счет какого фактора в большей степени повышается эффективность производства, а какой фактор развивается менее динамично либо мешает росту производства.
Типы экономического роста. Экономический рост национального хозяйства может осуществляться экстенсивным и интенсивным путем.
Экстенсивный тип экономического роста предполагает расширение масштабов производства. Это значит, что экономический рост достигается благодаря увеличению количества вовлеченных в производство факторов производства на прежней технической основе. Экстенсивные факторы экономического роста отражают количественную сторону увеличения объема производства за счет увеличения объема используемых производственных ресурсов. К ним относятся: рост числа работников, увеличение капиталовложений, рост объема потребляемого сырья.
Интенсивный тип экономического роста предполагает применение более эффективных средств производства, технологий и процессов. Это значит, что экономический рост достигается за счет улучшения использования факторов производства. Интенсивные факторы экономического роста отражают качественную сторону увеличения объема производства за счет повышения эффективности использования производственных ресурсов. К ним относятся: повышение квалификации работников, режим экономии, научно-технический прогресс, совершенствование технологии и организации труда и производства, повышение  качества  продукции.
В реальной действительности нет чистого экстенсивного и чистого интенсивного типов экономического роста. Они сосуществуют рядом, воздействие экстенсивных и интенсивных факторов на экономический рост жестко переплетено. Для рыночной экономики характерны периоды преимущественно экстенсивного и преимущественно интенсивного типов экономического роста.
Современное рыночное хозяйство характеризуется переходом к новому качеству экономического роста. Новое качество экономического роста отличается, во-первых, исключительно интенсивным характером, сопровождающимся повышением эффективности производства на основе достижений научно-технического прогресса, применения ресурсосберегающих технологий. Во-вторых, вещественное наполнение прироста производства состоит в основном из продукции тех отраслей, которые определяют технологический прогресс и обслуживают потребности человека. В-третьих, экономический рост сопровождается установлением границ, за пределами которых экономическое развитие признается социально опасным. Введение ограничителей диктуется необходимостью сохранения среды обитания человека и невоспроизводимых ресурсов.
Сегодня нет страны, где бы все три условия соблюдались в полной мере. Дело в том, что к новому качеству экономического роста толкают экономику развитых стран рыночные стимулы, законы рыночного хозяйствования. Но одна рыночная система не справляется с проблемами, порожденными технологической революцией. Помочь ей в этом должно государство. Эффективность государственной экономической политики зависит от того, насколько она отвечает требованиям научно-технического прогресса. Однако в целом для мирового хозяйства характерна тенденция к новому качеству экономического роста.

2. Международные экономические отношения.
Изучение международных экономических отношений включает в себя рассмотрение их содержания на, макроуровне (уровне мирового хозяйства) и микроуровне (уровне национальных участников внешнеэкономических связей), их объектов, субъектов, форм, механизма их реализации.
Международные экономические отношения на макроуровне — это формы и способы связей национальных экономик в мировом хозяйстве: внешняя торговля, международная миграция факторов производства.
Международные экономические отношения на микроуровне — это особая сфера деятельности национальных экономических единиц, ориентированная на внешнеэкономические связи, основанная на международном разделении труда. С позиции национальных производителей и потребителей международные экономические отношения понимаются как экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт товаров, услуг, капиталов, технологий, международная кооперация производства и НИОКР, обеспечивающие их международные перевозки, страхование, расчеты и др.
Объектами международных экономических отношений являются:
· товары в материальной форме (сырьевые и продовольственные товары, готовые изделия, продукция обрабатывающей промышленности, машинотехническая продукция);
· услуги (международные инжиниринг, консалтинг, аудит, лизинг, туризм, перевозки, расчеты и т. п.);
· технологии (патентные и беспатентные лицензии, товарные знаки);
· капитал (прямые и портфельные зарубежные инвестиции, международный кредит);
· рабочая сила.
Реальными субъектами (контрагентами) международных экономических отношений на микроуровне являются:
— фирмы;
— международные корпорации;
— союзы предпринимателей;
— государственные органы и организации (министерства),
занимающиеся внешнеэкономической деятельностью;
— международные организации, осуществляющие инвестиционное строительство. 
В международной практике фирма — это предприятие, осуществляющее хозяйственную деятельность в сфере промышленности, торговли, сельского хозяйства, строительства, транспорта с целью извлечения прибыли.
Международные корпорации — форма структурной организации крупной корпорации, осуществляющей прямые зарубежные инвестиции в различные страны мира.
Союзы предпринимателей — объединения группы предпринимателей, цель которых не получение прибыли, а защита их интересов. Официальная цель союзов — разработка и согласование определенных общеотраслевых сфер деятельности: вопросов стандартизации продукции, организации консультативных служб, подготовка кадров, ведение отраслевой статистики. Союзы предпринимателей создаются в форме ассоциаций, федераций, советов и делятся на союзы отраслевые (объединение предпринимателей одной отрасли, например, ассоциация производителей бумаги, целлюлозы), союзы предпринимателей по роду деятельности (ассоциации промышленности, торговли, туризма и пр.). Формально они не преследуют цель воздействовать на цены и рынок, но реально они выполняют функции картелей. Чаще всего союзы не являются участниками международных экономических отношений непосредственно, но в некоторых странах (Финляндии, Франции, Канаде) участвуют в них.
Государственные органы (министерства и ведомства) не преследуют коммерческих целей. В коммерческих операциях участвуют лишь те из них, кто получил соответствующее разрешение правительства своей страны: в США — Управление государственным имуществом (стратегические материалы, серебро из правительственных запасов); в Англии — Министерство торговли и промышленности; в Индии — Министерство обороны, Министерство сельского хозяйства.
Международные органы системы ООН, осуществляющие строительство инвестиционных объектов — ПРООН, ЮНИДО, ЮНИТАД, ЮНЕСКО, ФАО.
На макроуровне субъектами международных экономических отношений являются национальные правительства и другие государственные органы (например, Центральный банк), а также международные экономические организации. Главная цель первых — регулирование международных экономических отношений страны посредством соответствующей внешнеторговой, научно-технической, валютной, налоговой, инвестиционной политики. Создание же международных организаций преследует цель — выработать общую для всех участников нормативно-правовую базу осуществления международных экономических отношений в той или иной сфере (ГАТТ/ВТО — в сфере международной торговли; МВФ, Мировой банк и др. — в валютно-финансовой среде; МОТ — в сфере миграции рабочей силы).
Подобное разграничение содержания и субъектов международных экономических отношений на макро- и микроуровнях позволяет объединить различные точки зрения на формы, международных экономических отношений, выделить следующие:
— международная торговля товарами и услугами;
— международное производственное и научно-техническое
сотрудничество, включая и обмен технологиями;
— международные валютно-кредитные и финансовые отношения;
— международная миграция рабочей силы.
Подробный анализ каждой из форм международных экономических отношений будет дан в следующих главах. Здесь же ограничимся определением их содержания.
Международная торговля — это сфера международных товарно-денежных отношений, представляющая собой совокупность экспорта всех стран мира.
Международное производственное и научно-техническое сотрудничество — это совокупность отношений между фирмами различных стран в области кооперации производства, обмена технологиями, совместных НИОКР и подготовки кадров.
Международные валютно-кредитные и финансовые отношения — совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве.
Международная миграция рабочей силы — это разнонаправленные потоки (эмиграция и иммиграция) трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы в поисках работы.
Несмотря на то, что каждая форма международных экономических отношений имеет свою специфическую сферу и способы реализации, они тесно взаимосвязаны и все вместе образуют систему.
Международные экономические отношения как система представляет собой совокупность форм международных экономических отношений в их тесной взаимообусловленности и взаимодействии.
Международная торговля товарами предопределяет развитие международной торговли услугами (банковские, страховые услуги, гарантийное и послегарантийное обслуживание, международные перевозки и т. п.).
Тенденции развития мирового рынка товаров и услуг воздействуют на динамику и географические направления международной миграции предпринимательского капитала, его транснационализацию, международную специализацию и кооперирование производства, которые, в свою очередь, влекут за собой международные перемещения рабочей силы.
Все формы международной торговли, производственного и научно-технического сотрудничества связаны с необходимостью проведения международных расчетов и возможностью получения/предоставления международных кредитов.
В свою очередь ситуация на мировых рынках инвестиционного и ссудного капитала сказывается на международной торговле товарами и услугами, технологиями, а также на процессах трудовой миграции рабочей силы в мировом хозяйстве.
Практическое осуществление международных экономических отношений предполагает наличие механизма их реализации.
Механизм международных экономических отношений — это совокупность правовых норм и инструментов по их реализации (международные соглашения, договоры, конвенции, хартии, кодексы, руководства и т. п.), принятых на национальном и межгосударственном уровнях, включая региональные и глобальные международные экономические организации.
Основным методом изучения международных экономических отношений является метод диалектического материализма, применительно к сфере мирохозяйственных связей означающий, что каждую форму международных экономических отношений следует рассматривать как производную от отношений в сфере материального производства различных стран в процессе ее становления, развития и совершенствования во взаимодействии с другими формами.

Семинар
1. Экономический рост  и его типы.
2. Международные экономические отношения.
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Тест к теме 11
1. Что является ключевым фактором экономического роста?
А) инвестиции
Б) кредиты населению
В) депозиты
Г) амортизационные отчисления
Д) все вышеперечисленное
2. Какими темпами роста измеряется обычно экономический рост?
А) квартальными
Б) полугодовыми
В) годовыми
Г) двухгодовыми
3. Какой фактор не влияет на экономический рост?
А) рабочая сила
Б) капитал
В) природные ресурсы
Г) научно-технический прогресс
Д) все ответы верны
4. Какое из следующих определений экономического роста является неверным?
А) экономический рост — это увеличение способности национального хозяйства производить продукт, удовлетворяющий потребности людей
Б) ключевым фактором экономического роста являются инвестиции, которые должны превышать амортизационные отчисления.
В) экономический рост измеряется обычно годовыми темпами роста в процентах
Г) экономический рост является важнейшей целью общества, так как на основе его можно достичь экономического и социального прогресса
Д) экономический рост не является показателем экономической мощи страны
5. Что такое международные экономические отношения на микроуровне?
А) это особая сфера деятельности национальных экономических единиц, ориентированная на внешнеэкономические связи, основанная на международном разделении труда
Б) внешняя торговля
В) международная миграция факторов производства
Г) это формы и способы связей национальных экономик в мировом хозяйстве
6. Что является примером услуг, являющихся объектом международных экономических отношений?
А) продажа готовых изделий и продукции
Б) международные инжиниринг, консалтинг, аудит, лизинг, туризм, перевозки, расчеты и т.п.
В) прямые и портфельные зарубежные инвестиции, международный кредит
Г) предоставление рабочей силы
7. Что такое международные корпорации?
А) это предприятия, осуществляющие хозяйственную деятельность в сфере промышленности, торговли, сельского хозяйства, строительства, транспорта с целью извлечения прибыли
Б) форма структурной организации крупной корпорации, осуществляющей прямые зарубежные инвестиции в различные страны мира
В) объединения группы предпринимателей, цель которых не получение прибыли, а защита их интересов
Г) нет верного ответа
8. Что не является субъектом международных экономических отношений на микроуровне?
А) фирмы
Б) международные корпорации
В) союзы предпринимателей
Г) национальные правительства
Д) Центральный банк
9. Что такое международное производственное и научно-техническое сотрудничество?
А) это совокупность отношений между фирмами различных стран в области кооперации производства, обмена технологиями, совместных НИОКР и подготовки кадров 
Б) это сфера международных товарно-денежных отношений, представляющая собой совокупность экспорта всех стран мира
В)  совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве
Г) это разнонаправленные потоки (эмиграция и иммиграция) трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы в поисках работы

10. Что такое международная торговля?
А) это совокупность отношений между фирмами различных стран в области кооперации производства, обмена технологиями, совместных НИОКР и подготовки кадров 
Б) это сфера международных товарно-денежных отношений, представляющая собой совокупность экспорта всех стран мира
В)  совокупность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мировом хозяйстве
Г) это разнонаправленные потоки (эмиграция и иммиграция) трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы в поисках работы




























Вопросы к экзамену по дисциплине «Экономика»

1. Блага.
2. Потребности, ресурсы.
3. Экономический выбор.
4. Экономические отношения.
5. Экономические системы.
6. Основные этапы развития экономической теории.
7. Методы экономической теории.
8. Рынок.
9. Спрос и предложение.
10. Потребительские предпочтения и предельная полезность.
11. Факторы спроса.
12. Индивидуальный и рыночный спрос.
13. Эффект дохода и эффект замещения.
14. Эластичность.
15. Предложения и его факторы.
16. Закон убывающей предельной полезности.
17. Эффект масштаба.
18. Виды издержек.
19. Фирма.
20. Выручка и прибыль.
21. Принцип максимизации прибыли.
22. Предложение совершенно конкурентной фирмы и отрасли.
23. Эффективность конкурентных рынков.
24. Рыночная власть.
25. Монополия.
26. Монополистическая конкуренция.
27. Олигополия.
28. Антимонопольное регулирование.
29. Спрос на факторы производства.
30. Рынок труда.
31. Спрос и предложения труда.
32. Заработная плата и занятость.
33. Рынок капитала.
34. Процентная ставка и инвестиции.
35. Рынок земли.
36. Рента.
37. Общее равновесие и благосостояние.
38. Распределение доходов.
39. Неравенство.
40. Внешние эффекты и общественные блага.
41. Роль государства в экономике.
42. Кругооборот доходов и продуктов.
43. ВВП и способы его измерения.
44. Национальный доход.
45. Располагаемый личный доход.
46. Индексы цен.
47. Безработица и ее формы.
48. Инфляция и ее виды.
49. Экономические циклы.
50. Макроэкономическое равновесие.
51. Совокупный спрос и совокупное предложение.
52. Стабилизационная политика.
53. Равновесие на товарном рынке.
54. Потребление и сбережения.
55. Инвестиции.
56. Государственные расходы и налоги.
57. Эффект мультипликатора.
58. Бюджетно-налоговая политика.
59. Деньги и их функции.
60. Равновесие на денежном рынке.
61. Денежный мультипликатор.
62. Банковская система.
63. Денежно-кредитная политика.
64. Экономический рост и развитие.
65. Международные экономические отношения.
66. Внешняя торговля и торговая политика.
67. Платежный баланс.
68. Валютный курс.
69. Особенности переходной экономики России.
70. Приватизация.
71. Формы собственности.
72. Предпринимательство.
73. Теневая экономика.
74. Распределение и доходы.
75. Преобразование в социальной сфере.
76. Структурные сдвиги в экономике.
77. Формирование открытой экономики.











Темы рефератов:

1. Общество и экономика.
2. Рыночные механизмы в экономики.
3. Поведение потребителя в рыночной экономике.
4. Эластичность спроса и предложения.
5. Производство экономических благ.
6. Фирма как экономический агент.
7. Внешние эффекты и общественные блага.
8. Основные макроэкономические показатели и их изменение.
9. Макроэкономическое равновесие.
10. Потребление, сбережение, инвестиции и их влияние на национальный доход и равновесный уровень производства.
11. Циклические колебания макроэкономики и экономический рост.
12. Денежно-кредитная система и денежно-кредитная политика государства.
13. Рынок ценных бумаг и функции фондовой биржи.
14. Инфляция и безработица.
15. Реформирование экономики и экономический рост.
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