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                                          Введение
Международная торговля является наиболее развитой и распространённой формой международных экономических отношений. Она занимает основное место среди современных внешнеполитических интересов и проблем стран мира. Поэтому изучение её сущности, динамики развития и современной структуры является важным элементом для определения внешней политики государства его программ развития и подтверждает её актуальность.
Исходя из этого, можно сформулировать следующую  цель данной курсовой работы, состоящую в сборе, систематизации и анализе информации по международной торговле. Цель курсовой работы предполагает выполнение следующих основных задач: определение форм, значений и сущности мировой торговли; исследование современного состояния мировой торговли и тенденций её развития; определение особенностей структуры мировой торговли на современном этапе; рассмотрение современной политики в отношении международной торговли.
Объектом исследования в данной курсовой работе является сама международная торговля, а предметом отношения и процессы функционирования и развития международной торговлиы. 
Изучением этой темы занимались и занимаются практически постоянно. Это является необходимым условием как работы отдельных организаций, связанных с внешней торговлей, так и деятельности каждого государства при осуществлении его внешней политики и разработке средне- и долгосрочных программ развития. Поэтому мониторинг состояния международной торговли, а так же процессы прогнозирования и планирования не прекращаются, что выражается в широком интересе к этой теме. 
В работе в качестве основного метода применялся анализ, который предполагает рассмотрение международной торговли в двух аспектах: 
во-первых, темпы её роста в целом (экспорта и импорта) и относительно роста производства; 
во-вторых, сдвиги в структуре: товарной (соотношение основных групп товаров и услуг) и географической (доли регионов, групп стран и отдельных стран). 
Сама тематика работы предполагает изучение не только количественных характеристик изменений в международной торговле, но и качественной стороны этих изменений. 
Работа написана по работам ведущих отечественных ученых.


              1 Теоретические основы организации международной торговли
                     1.1  Сущность и основные понятия
           Структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием научно-технической революции, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. Международная торговля, опосредующая движение всех межстрановых товарных потоков, растет быстрее производства. Согласно исследованиям Всемирной торговой организации на каждые 10% роста мирового производства приходится 16% увеличения объема мировой торговли. Тем самым создаются более благоприятные условия для его развития. Когда же в торговле происходят сбои, замедляется и развитие производства.[15]
Международная   торговля     является   формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе международного разделения труда, и выражает их взаимную экономическую зависимость.
Международной торговлей называется оплачиваемый совокупный товарооборот между всеми странами мира.[1] Однако понятие       международная торговля  употребляется и в более узком значении. Оно обозначает, например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокупный товарооборот развивающихся стран, совокупный товарооборот стран какого-либо континента, региона, например, стран Восточной Европы и т. п.[6]
Мировые цены различаются в зависимости от времени года, места, условий реализации товара, особенностей контракта. На практике в качестве мировых цен принимаются цены крупных, систематических и устойчивых экспортных или импортных сделок, заключаемых в определенных центрах мировой торговли известными фирмами - экспортерами или импортерами соответствующих видов товаров. На многие сырьевые товары (зерновые, каучук, хлопок и др.) мировые цены устанавливаются в процессе операций на крупнейших мировых товарных биржах.
Внешняя торговля - торговля какой-либо страны с другими странами мира, состоящая из вывоза (экспорта) и ввоза (импорта) товаров и услуг. Осуществляется преимущественно через коммерческие сделки, оформляемые внешнеторговыми контрактами.[17]
Основные внешнеторговые операции:
- Экспорт - вывоз за границу товаров национального происхождения или в значительной степени переработанных в стране в целях их продажи.
- Импорт - ввоз иностранных товаров с целью их использования на внутреннем рынке. Экспортно-импортные операции являются наиболее частыми в международной торговле.
- Встречная торговля - внешнеторговые операции, при совершении которых в документах (соглашениях или контрактах) фиксируются твердые обязательства экспортеров и импортеров произвести полный или частично сбалансированный обмен товарами. В последнем случае разница в стоимости покрывается денежными платежами.[8]
Перед дилеммой выбора внешнеторговой национальной политики рано или поздно стоят все государства. На протяжении двух столетий на эту тему ведутся жаркие дискуссии.
Внешнеторговая политика - государственная экономическая политика, оказывающая влияние на внешнюю торговлю посредством налогов, субсидий и прямых ограничений на импорт и экспорт. Поскольку хозяйство всех стран в той или иной мере зависит от экспорта и импорта, государство в законодательном порядке устанавливает определенные правила внешней торговли. Исторически сложились два противоположных вида внешнеторговой политики: протекционизм и свобода торговли.[12]
Протекционизм - система ограничений импорта, когда вводятся высокие таможенные пошлины, запрещается ввоз определенных продуктов, используются другие меры, препятствующие конкуренции иностранных изделий с местными. Политика протекционизма поощряет развитие отечественного производства, способного заменить импортные товары.
Свобода торговли - внешнеторговая политика, при которой таможенные органы только регистрируют ввоз или вывоз товаров. Они не взимают импортные и экспортные пошлины, не применяют какие-либо количественные или иные ограничения на внешнеторговый оборот. Такую политику обычно проводят страны с высокой эффективностью национального хозяйства. В этом случае местные предприниматели не только выдерживают иностранную конкуренцию, но и преодолевают протекционистские таможенные барьеры, расширяя доступ своих товаров на мировой рынок.[12]
В интересах каждой страны специализироваться на производстве, в котором она имеет наибольшее преимущество или наименьшую слабость и для которого относительная выгода является наибольшей.
Национальные производственные различия определяются разной наделенностью  факторами производства - трудом, землей, капиталом, а также разной внутренней потребностью в тех или иных товарах. Эффект, оказываемый внешней торговлей (в частности, экспортом) на динамику роста национального дохода, на размер занятости, потребление и инвестиционную активность, характеризуется для каждой страны вполне определенными количественными зависимостями и может быть вычислен и выражен в виде определенного коэффициента - мультипликатора (множителя). Первоначально экспортные заказы непосредственно увеличат выпуск продукции, следовательно, и заработную плату в отраслях, выполняющих этот заказ. А затем придут в движение вторичные потребительские расходы.
    В современной мировой торговле участвуют различные юридические лица, корпорации, их объединения, государства, отдельные индивидуумы. Она является средством, с помощью которого страны могут развивать специализацию, повышать производительность своих ресурсов и, таким образом, увеличивать общий объем производства.
    Кроме того, немаловажной особенностью является самые разнообразные экономические и политические риски в международной торговле, обусловленные географическими, политическими, национальными факторами.[2]
[bookmark: OCRUncertain060]    Современная международная торговля  имеет динамичный характер. Структура и объем экспорта, импорта товарооборота различных стран и регионов мира непрерывно меняется. Анализ показывает исключительно быстрый рост товарооборота после второй мировой войны.
 
                   1.2  Теории международной торговли             
 В разное время появлялись и опровергались различные теории мировой торговли, которые тем или иным образом пытались объяснить происхождение этого явления, определить его цели, законы, преимущества и недостатки. Ниже приводятся наиболее распространённые теории международной торговли.
Основоположниками  меркантилистской теории были Томас Ман и Антуан Монкретьен. Идейно близкой к меркантелизму считается политика протекционизма. Данная политика направлена на то, чтобы стимулировать экспорт и ограничивать импорт и таким образом защищать отечественных производителей.  В рамках этой теории считалось, что главной целью каждого государства является богатство, а мир обладает ограниченным богатством, и увеличение богатства одной страны возможно лишь за счёт сокращения богатства другой страны. При этом роль государства в международной экономической политике сводилась к поддержанию положительного сальдо торгового баланса и регулирование внешней торговли для стимуляции экспорта и сокращения импорта.
Меркантилисты первыми подчеркнули значимость международной торговли и впервые описали платёжный баланс. Основным недостатком этой теории является то, что здесь развитие стран видится возможным только за счёт перераспределения богатства, а не за счёт его наращения.
Теория абсолютных преимуществ А. Смита. Считалось, что благосостояния наций зависит не только от количества золота, а и от способности производить товары и услуги. Следовательно, задачей государства является развитие производства за счёт разделения труда и кооперации.  Формулировка самой теории звучит так: страны экспортируют те товары, которые они производят с меньшими издержками, т. е. в производстве которых имеют абсолютные преимущества, и импортирую те товары, которые производятся другими странами с меньшими издержками,    т. е. в производстве которых преимущество находится у торговых партнёров.
Смит заложил основы трудовой теории стоимости, сформулировал учение о доходах и принципы налогообложения. Крупным недостатком данного учения было полное игнорирование роли государства в ходе экономических процессов.
Эта теория показывает преимущества разделения труда, но, в тоже время, не объясняет торговли при отсутствии абсолютных преимуществ.
Теория сравнительных преимуществ Д. Рикардо формулируется следующим образом: если страны специализируются на производстве тех товаров, которые они могут производить с относительно более низкими издержками по сравнению с другими странами, то торговля будет взаимовыгодной независимо от того, является ли производство в одной из них абсолютно более эффективным, чем в другой или нет.
Данная теория впервые доказала существование выигрыша от торговли и описала совокупный спрос и совокупное предложение. Хотя при этом она не учитывает транспортные издержки и влияние внешней торговли на распределение доходов внутри страны, действуя только в условиях полной занятости.[8]
Теория соотношения факторов производства Хекшера-Олина. Оперирует понятиями фактороинтенсивность (отношение затрат факторов производства на создание товара) и факторонасыщенность (обеспеченность факторами производства). По этой теории каждая страна экспортирует те фактороинтенсивные товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов производства. Эта теория выводит причину влияния разных факторов производства на международную торговлю. Международная торговля приводит к выравниванию цен на факторы производства в торгующих странах. Согласно этой концепции экспорт товаров может быть заменен трансграничными перемещениями факторов производства кроме земли, вознаграждение, получаемое владельцем фактора за его использование является ценой фактора. Сторонники этой теории негативно относятся к ограничениям, затрудняющим перемещение как товаров, так и факторов производства, так как они выступали за свободу внешней торговли.
Ограниченность теории состоит в том, что рассматриваются только две страны с одинаковыми технологиями и не учитываются внутренние факторы. 
Парадокс Леонтьева. Известный экономист Василий Леонтьев, исследуя в 1956 г. структуру экспорта и импорта США, обнаружил, что вопреки теории Хекшера-Олина в экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте – капиталоемкие. Этот результат стал известен как парадокс Леонтьева.
По теории жизненного цикла продукта Вернона, страны могут специализироваться на производстве товаров, но на разных стадиях их зрелости. Позднее эта теория была дополнена понятием инноваций, внедрение которых в производство не только повышало конкурентоспособность товара, но и вело к экономии использованных ресурсов.
Конкурентоспособность страны по Портеру достигается путем конкретными предприятиями, успех которых на мировом рынке зависит от правильно выбранной стратегии.
Таким образом, с развитием понятия "международная торговля", его содержание усложнялось, хотя к настоящему моменту и не удалось ещё создать такой теории, которая бы максимально соответствовала практике.[3]

                   1.3 Система регулирования торговых отношений
Регулирование на межгосударственном уровне представляет собой совместно принимаемые правительствами разных стран на основе компромиссов договоренности (правовые положения, нормы, процедуры, согласованные взаимные обязательства, рекомендации) в области экономической политики и практики, отражающие интересы стран-участниц. Регулирование нацелено на создание определенных предпосылок, способствующих дальнейшему развитию мирохозяйственных связей между заинтересованными государствами, в частности, путем достижения стабильности и предсказуемости режима доступа на рынке.
Основными направлениями многостороннего регулирования мировой торговли в современных условиях являются следующие:
- создание заинтересованными государствами договорно-правовой основы торгово-экономических отношений, включая важнейшие принципы и нормы;
- выработка договоренностей относительно применения на национальном уровне комплекса торгово-политических средств воздействия на мирохозяйственные связи, определение рамок и возможностей использования отдельных инструментов торговой политики;
- формирование и дальнейшее развитие международных институтов, содействующих достижению договоренностей и решению спорных проблем, возникающих между странами-участницами, их объединениями и группировками;
- обмен информацией и опытом организации торгово-экономических связей.
Многостороннее регулирование является органической составной частью механизма мировой торговли. Оно выступает как средство, содействующее обмену материальными ценностями и услугами, производственно-техническими знаниями и опытом между национальными производителями – экспортерами товаров и услуг. Организационными формами многостороннего регулирования межгосударственных торгово-экономических отношений являются международные экономические организации (МЭО).[12]
Современный процесс усиления многостороннего регулирования имеет объективную основу. Происходящие под воздействием научно-технического прогресса сдвиги в развитии производительных сил усиливают необходимость в дальнейшем расширении международного разделения труда, интернационализации хозяйственной жизни. Реализация результатов научно-технического прогресса приобретает все более глобальный характер, выходит за рамки не только отдельных производств и отраслей, но и государств. Многостороннее регулирование мировой торговли на межгосударственном уровне оказывает все более заметное влияние на условия осуществления торгово-экономических и производственно-технических связей между странами, на их объем и структуру.
В развитии многостороннего регулирования можно выделить несколько этапов. На первом этапе, который продолжался с начала века до второй мировой  войны, многочисленные попытки создания определенного механизма решения проблем развития международной торговли в основном оканчивались неудачей, что объяснялось отсутствием общей базы для достижения компромисса между интересами ведущих промышленно развитых стран. Только с 1920 по 1933 г. было проведено пять всемирных экономических конференций: в 1920 г. – в Брюсселе (по финансовым вопросам и внешней торговле); в 1922 г. – в Генуе (по восстановлению экономики Европы и ослаблению протекционизма); в 1927 г. – в Женеве (по таможенному разоружению); в 1930 г. – в Женеве (по ограничению протекционизма); в 1933 г. – в Лондоне (по стабилизации валют и отмене торгово-политических ограничений). Попытки многостороннего регулирования осуществлялись Лигой наций и ее экономическим комитетом. Невозможность достижения договоренностей по экономическим проблемам на этом этапе компенсировалась в определенной мере картельными и другими соглашениями на межфирменном уровне.
На втором этапе, охватывающем послевоенные годы, начала складываться и получила развитие система многостороннего регулирования экономических отношений на межгосударственной основе, был разработан механизм ее реализации. Основными принципами, на которых строилось регулирование международной торговли были либерализация торговли, предполагающая постепенную отмену торговых ограничений на взаимной основе, и широкое применение принципа наибольшего благоприятствования. 
Эти принципы давали более сильным в экономическом отношении партнерам возможность завоевывать рынки, не опасаясь применения односторонних дискриминационных мер против их экспорта. На роль основного инструмента торговой политики выдвигался таможенный тариф, тогда как количественные ограничения импорта, получившие широкое распространение в западноевропейских странах, подлежали постепенному устранению. При выработке норм и правил, регулировавших товарообмен между странами, были учтены интересы ряда стран-партнеров, в частности, сохранялись зоны преференциальной торговли, и возможность для создания торгово-политических объединений в виде зон свободной торговли и таможенных союзов. Одновременно создавались международные институты регулирования экономических отношений, нацеленные на поиск оптимальных путей решения возникающих на межгосударственном уровне проблем. 
Основные усилия в тот период были направлены на образование таких механизмов регулирования, которые предусматривали бы ограничение протекционизма, создание условий для либерализации торговли,  а также для доступа на рынки молодых развивающихся государств и к имеющимся в этих государствах материальным ресурсам.
На третьем этапе, охватывающем 50-60-ые годы, объектом многостороннего регулирования был импорт товаров в материально-вещественной форме, в основном промышленной продукции и сырья, между тем как регулирование торговли сельскохозяйственными товарами и проблемы государственного содействия развитию экспорта не входили в сферу многостороннего регулирования, т.к. ведущие его участники были заинтересованы в проведении свободной национальной политики в этих областях, не сдерживаемой международными договорно-правовыми рамками. Все мероприятия государств-участниц системы многостороннего регулирования в тот период были направлены на расширение свободы конкуренции на мировом рынке, формирование международного товарообмена рыночных сил. Вместе с тем применение государствами национальных инструментов торговой политики и обеспечение ослабления протекционистской защиты находились под наблюдением и контролем со стороны соответствующих институтов многостороннего регулирования.
На четвертом этапе, охватывающем 70-ые годы, система многостороннего регулирования претерпела заметные изменения. Это было обусловлено существенными сдвигами в структуре мирохозяйственных связей, которые приобретали все более производственно-технический характер на основе происходившей интернационализации производства в рамках транснациональных корпораций.
В связи с изменившимися условиями в 70-ые годы в системе многостороннего регулирования экономических отношений основным принципом стал принцип организованности, основанный на концепции «организованной свободной торговли». Эта система регулирования предусматривала в качестве важнейших объектов: регулирование структуры производства на национальном уровне, координированные действия на межгосударственной основе по расширению произведенной продукции посредством заключения международных товарных соглашений и соглашений об ограничении экспорта. Важнейшими инструментами такой системы стали нетарифные барьеры, являющиеся во многом результатом активного вмешательства национальных государств в воспроизводственный процесс в интересах крупных промышленных компаний. И хотя в рамках многостороннего регулирования продолжилась деятельность, направленная на снижение уровня таможенно-тарифной защиты и на отмену количественных ограничений, основные усилия сосредоточивались на упорядочении конкуренции на мировом рынке, на более четкой регламентации деятельности национальных правительств в торгово-политической области, в частности, путем унификации правил и процедур применения нетарифных барьеров.[14]
Важную роль в системе многостороннего регулирования в 70-ые годы играли вопросы экономического сотрудничества между Востоком и Западом: определение наиболее перспективных областей сотрудничества; изучение проблем промышленного сотрудничества и путей содействия его развитию; обсуждение основных принципов и норм торгового обмена; ограничение действия торговых препятствий; выработка организационно-правовых документов, направленных на облегчение деловых связей. В рамках Европейской экономической комиссии (ЕЭК) ООН широко использовалась практика проведения специальных совещаний экспертов, коллоквиумов, семинаров, которые создавали основу для обмена мнениями между делегациями по вопросам расширения областей сотрудничества, что оказывало влияние на принимаемые правительствами стран Востока и Запада решения.
 В рамках Совещания по безопасности и сотрудничеству в Европе, состоявшегося в Хельсинки, а также на последующих встречах стран-участниц в Белграде, Мадриде, Вене, в числе прочих были сформулированы основные задачи и направления работы в области развития общеевропейского торгово-экономического сотрудничества. В рамках международных специализированных торгово-экономических организаций ЕЭК и ЮНКТАД проводились обсуждения и решались некоторые конкретные проблемы, касающиеся отношений государств Востока и Запада.[10]
На современном этапе  многостороннее регулирование приобрело особо важное значение и распространилось на многие области экономического межгосударственного сотрудничества. Это обусловлено дальнейшим усилением процесса интернационализации производства, основанного на специализации и кооперировании производства как на внутрифирменном, так и на межфирменном уровне; резким обострением конкурентной борьбы на мировых товарных рынках; усилением взаимосвязи и взаимозависимости национальных экономик; ускорением научно-технического прогресса, распространяющегося на все более широкий круг стран. 
Основными объектами многостороннего регулирования в настоящее время являются вопросы развития специализации и производственного кооперирования, согласования объемов производства по сырьевым и продовольственным товарам, вопросы торговли услугами, содействие развитию межфирменных связей со стороны национальных государственных органов и неправительственных организаций, ограничительная деловая практика. Это находит выражение в разработке и принятии специализированными международными организациями руководств, правил и норм в области промышленного сотрудничества и предоставления материально-технических услуг по обслуживанию производства, в области торговли научно-техническими знаниями и инжиниринговыми услугами,  а также в разработке и подписании международных товарных соглашений по торговле отдельными видами сырьевых товаров и готовых изделий, а также соглашений по развитию производства и экспорта по конкретным видам товаров.
Значительное внимание уделяется вопросам совершенствования организации международного торгового обмена, ведется работа по унификации торговых документов, улучшению практики арбитража, процедур, связанных с заключением и исполнением внешнеторговых сделок.
Характерной чертой многостороннего регулирования на современном этапе является участие в нем не только крупных, но и малых промышленно развитых стран, а также большинства развивающихся стран. Это привело к тому, что формы и методы многостороннего регулирования стали более гибкими, отражающими интересы все большего числа участников мирохозяйственных связей.
Произошли изменения и в механизме многостороннего регулирования. Основными его принципами стали ослабление таможенно-тарифной защиты стран-участниц и сдерживание нетарифного протекционизма в согласованных рамках. Проводимые в рамках многостороннего регулирования мероприятия направлены на расширение внутрикорпорационного обмена, развитие внутрифирменной специализации и кооперирования производства, более тесное увязывание экономик промышленно развитых стран, дальнейшее углубление мирохозяйственных связей на межфирменном уровне. Возросло значение организационных структур, регламентирующих торгово-политическую деятельность национальных государств, а также роль региональных торгово-экономических интеграционных группировок и организаций.[6]
До 1994 года ведущую роль в регулировании международной торговли играла ГАТТ. Это соглашение было подписано в 1947 году в Женеве. Оно представляет собой многостороннее международное соглашение, содержащее свод правовых норм по регулированию торговых отношений. Основная цель образования ГАТТ – обеспечение безопасности международных торговых отношений путём: ликвидации торговых ограничений; устранения всех форм дискриминации в международной торговле; повышения реальных доходов и спроса. Роста производства и торгового обмена. 
До 1994 года прошло 8 торговых раундов, целью которых была либерализация мировой торговли и устранение торговых барьеров. Итогом уругвайского раунда в 1994 году стало создание новой системы международной торговли и замена ГАТТ ВТО. Она начала свою деятельность в 1995 году, её основная задача – коммерческая и экономическая ориентация государств на повышение уровня жизни путём обеспечения полной занятости, роста производства и торгового обмена товарами и услугами, оптимального использования сырья.
В рамках ВТО принято большинство мер по модернизации и развитию международной торговли, унификации процедур и документов: установлены общие принципы определения таможенной стоимости  из страны прохождения товаров и т.д.[2]
Кроме ВТО в регулировании международной торговли принимают участие и другие торговые институты такие как: 
- Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), созданная в 1964 году в качестве постоянного межправительственного органа, Конференция ООН по торговле и развитию является ключевым органом Генеральной Ассамблеи по вопросам в области торговли и развития. Ей поручено ускорение торгового и экономического развития, в особенности развивающихся стран. ЮНКТАД играет в системе ООН роль координационного центра по проблемам развития и смежным вопросам торговли, финансов, технологий, инвестиций и устойчивого развития. Ее главная цель состоит в содействии интегрированию развивающихся стран и стран с переходной экономикой в мировую экономику и развитию посредством торговли и инвестиций.
- С 1968г. функционирует Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНИСИТРАЛ), в функции которой входят содействие согласованию и унификации права международной торговли, координация работы международных организаций, занимающихся вопросами права в международной торговле, содействие более широкому участию государств в существующих международных конвенциях и т.д. 
- Международная торговая палата (МТП) - это влиятельная некоммерческая международная организация, созданная в 1919 году для решения актуальных проблем развития бизнеса. Деятельность организации направлена на создание благоприятных условий для торговли, развития услуг и привлечения инвестиций в странах с развитой и развивающейся экономикой при соблюдении правил свободной и честной конкуренции.
- Международная таможенная организация (МТО) учреждена в 1952 г. в целях ускорения мирового товарооборота, облегчения пересечения товарами и физическими лицами таможенных границ.
В систему регулирования также помимо торговых организаций входит ряд документов, регламентирующий международную торговлю:
- Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) - многостороннее соглашение, содержащее принципы, правовые нормы и правила, которыми руководствуются во взаимных торговых отношениях участвующие в нем страны. Подписано в 1947г. и вступило в силу с 1 января 1948г. для 23 подписавших его стран.
- Генеральное соглашение по торговле услугами (ГАТС) – подписано в 1994г. Первое многосторонне межгосударственное соглашение по торговле услугами – важнейший итог Уругвайского раунда. ГАТС содержит принципы, составляющие основу многосторонней правовой системы, регулирующей торговлю услугами и является обязательным для всех членов ВТО.
- Соглашение по связанным с торговлей аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС) было заключено в конце 1994г. Предметом соглашения является урегулирование торговли товарами, содержащими права владельцев интеллектуальной собственности. В основе соглашения лежит запрещение свободного использования промышленных объектов (промышленных образцов, географических указаний, товарных знаков, технологий, произведений литературы, кинематографии) без разрешения владельцев интеллектуальной собственности на эти объекты.
- Глобальная система торговых преференций (ГСТП) — система торговых преференций, подписанная в 1988 г. Соглашением предусмотрено развитие ГСТП за счет расширения числа товаров, на которые распространяются торговые льготы, снятие как тарифных, так и нетарифных ограничений, а также заключение между развивающимися странами взаимных соглашений о торговле и финансовом сотрудничестве.[17] 



                2  Структура международной торговли.
                  2.1  Географическая структура внешней торговли.
[bookmark: OCRUncertain069][bookmark: OCRUncertain070][bookmark: OCRUncertain071][bookmark: OCRUncertain072][bookmark: OCRUncertain074][bookmark: OCRUncertain075]В международной торговле сложились основные регионы, лидирующие по стоимостным оборотам внешней торговли. Особенности развития стран  и определяют их роли в мировой торговле. Так на экономически развитые страны приходится в основном производство готовой продукции и наиболее крупные закупки сырья. Их доля в мировом экспорте на протяжении последних лет составляет около 70%, такова же доля этих стран и в мировом импорте.  В основном они ведут эту торговлю друг с другом: около 80% экспорта промышленно развитых стран, предназначается для других промышленно развитых стран. 
[bookmark: OCRUncertain077][bookmark: OCRUncertain079] В структуре развивающихся стран напротив преобладает экспорт сырья и импорт готовых товаров, около 20-30% мировой торговли приходится на развивающиеся страны. На долю взаимной торговли развивающихся стран производится лишь четверть их экспорта. [5]
[bookmark: OCRUncertain080]Столь динамичное развитие внешней торговли объясняется ее положительным воздействием на уровень и качество экономического развития стран. Большинство стран в современных условиях страны с открытой экономикой, т.е. значительная часть ВВП производится у них с участием внешнеторгового сектора.[4]
Объем международной торговли в 2007 году составил 13,6 трлн. долл. США. Данные по объему международной торговли в мире в целом, и по торговле внутри и между регионами мира представлены в таблице 1.
Из данных  этой таблицы видно, что на Европу приходится самые большие объемы внешней торговли (42,4%),следом идет Азия (27,9% в основном за счет Китая), на страны Северной Америки приходится 13,6% внешнеторгового оборота. На Средний Восток, Южную и Центральную Америку, страны СНГ и Африку приходится  малая часть международной торговли (5,6%, 3,7%, 3,7% , 3,1% соответственно), так как эти регионы не столь развиты. 

Таблица 1
                        Объем международной торговли в 2007г.
	 
	Регион

	Происхождение
	Сев.
Америка
	Юж. и Центр. Америка
	Европа
	СНГ
	Африка
	Сред. Восток
	Азия
	По миру

	Стоимость
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	По миру
	2517
	451
	5956
	397
	355
	483
	3294
	13619

	Северная Америка
	951,2
	130,7
	328,7
	12,4
	27,3
	50,1
	352,1
	1853,5

	Южная и Центральная Америка
	151,3
	122,0
	105,6
	6,4
	13,7
	9,1
	80,2
	499,2

	Европа
	458,5
	80,4
	4243,6
	189,0
	47,7
	152,9
	433,7
	5772,2

	СНГ
	23,6
	6,3
	287,5
	103,2
	6,9
	16,2
	59,6
	510,3

	Африка
	91,9
	14,6
	167,5
	0,9
	40,5
	10,5
	80,9
	424,1

	Средний Восток
	83,9
	4,4
	108,3
	4,8
	27,5
	93,4
	397,3
	759,9

	Азия
	756,4
	92,3
	714,6
	79,8
	91,4
	150,4
	1889,8
	3799,7

	Доля регион. торговых потоков в мировом экспорте товаров
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	По миру
	18,5
	3,3
	43,7
	2,9
	2,6
	3,5
	24,2
	100,0

	Сев. Америка
	7,0
	1,0
	2,4
	0,1
	0,2
	0,4
	2,6
	13,6

	Южная и Центральная Америка
	1,1
	0,9
	0,8
	0,0
	0,1
	0,1
	0,6
	3,7

	Европа
	3,4
	0,6
	31,2
	1,4
	1,1
	1,1
	3,2
	42,4

	СНГ
	0,2
	0,0
	2,1
	0,8
	0,1
	0,1
	0,4
	3,7

	Африка
	0,7
	0,1
	1,2
	0,0
	0,3
	0,1
	0,6
	3,1

	Средний Восток
	0,6
	0,0
	0,8
	0,0
	0,2
	0,7
	2,9
	5,6

	Азия
	5,6
	0,7
	5,2
	0,6
	0,7
	1,1
	13,9
	27,9


Источник: www.wto.org

           Что касается географической структуры международной торговли, она представлена в таблице 2.
                                               Таблица 2
Географическая структура международной торговли
	Экспортеры
	Стоимость млрд. долл. 
	Доля %
	изменение   %/ год
	 
	Импортеры
	Стоимость млрд. долл. 
	Доля % 
	изменение   %/год

	Германия                                                                                                                                                                                                                                       
	1326,4
	9,5
	20
	 
	США
	2020,4
	14,2
	5

	Китай                                                                                                                                                                                                                                          
	1217,8
	8,7
	26
	 
	Германия                                                                                                                                                                                                                                       
	1058,6
	7,4
	17

	США
	1162,5
	8,3
	12
	 
	Китай                                                                                                                                                                                                                                           
	956,0
	6,7
	21

	Япония                                                                                                                                                                                                                                         
	712,8
	5,1
	10
	 
	Япония                                                                                                                                                                                                                                           
	621,1
	4,4
	7

	Франция                                                                                                                                                                                                                                          
	553,4
	4,0
	12
	 
	Великобритания
	619,6
	4,4
	3

	Нидерланды                                                                                                                                                                                                                                  
	551,3
	4,0
	19
	 
	Франция                                                                                                                                                                                                                                          
	615,2
	4,3
	14

	Италия                                                                                                                                                                                                                                          
	491,5
	3,5
	18
	 
	Италия                                                                                                                                                                                                                                           
	504,5
	3,5
	14

	Великобритания
	437,8
	3,1
	-2
	 
	Нидерланды                                                                                                                                                                                                                                    
	491,6
	3,5
	18

	Бельгия                                                                                                                                                                                                                                         
	430,8
	3,1
	17
	 
	Бельгия                                                                                                                                                                                                                                        
	413,2
	2,9
	17

	Канада                                                                                                                                                                                                                                         
	419,0
	3,0
	8
	 
	Канада                                                                                                                                                                                                                                          
	389,6
	2,7
	9

	КНДР
	371,5
	2,7
	14
	 
	Испания                                                                                                                                                                                                                                           
	372,6
	2,6
	13

	Россия
	355,2
	2,5
	17
	 
	Гонг-Конг
	370,1
	2,6
	10

	 
	
	 
	 
	 
	Внутренний импорт
	93,3
	0,7
	8

	Гонг-Конг
	349,4
	2,5
	8
	 
	КНДР
	356,8
	2,5
	15

	 Местный экспорт
	18,1
	0,1
	-20
	 
	 
	 
	 
	 

	Реэкспорт
	331,3
	2,4
	10
	 
	 
	 
	 
	 

	Сингапур                                                                                                                                                                                                                                   
	299,3
	2,1
	10
	 
	Мексика
	296,3
	2,1
	11

	Местный экспорт
	156,0
	1,1
	9
	 
	 
	 
	 
	 

	Реэкспорт
	143,3
	1,0
	11
	 
	
	
	
	

	Мексика                                                                                                                                                                                                                                         
	272,0
	2,0
	9
	 
	Сингапур                                                                                                                                                                                                                                  
	263,2
	1,8
	10

	 
	 
	 
	 
	 
	Внутренний импорт
	119,9
	0,8
	9

	Тайбэй, Китай
	246,4
	1,8
	10
	 
	Россия
	223,4
	1,6
	36

	Испания                                                                                                                                                                                                                                           
	241,0
	1,7
	13
	 
	Тайбэй, Китай
	219,6
	1,5
	8

	Сауд Аравия
	234,2
	1,7
	11
	 
	Индия                                                                                                                                                                                                                                         
	216,6
	1,5
	24

	Малайзия                                                                                                                                                                                                                               
	176,2
	1,3
	10
	 
	Турция                                                                                                                                                                                                                                          
	170,1
	1,2
	22

	ОАЭ
	173,0
	1,2
	19
	 
	Австралия                                                                                                                                                                                                                                       
	165,3
	1,2
	19

	Швейцария                                                                                                                                                                                                                                  
	172,1
	1,2
	16
	 
	Польша                                                                                                                                                                                                                                         
	162,7
	1,1
	28

	Швеция                                                                                                                                                                                                                                          
	169,1
	1,2
	14
	 
	Австрия                                                                                                                                                                                                                                         
	162,4
	1,1
	18

	Австрия                                                                                                                                                                                                                                         
	162,9
	1,2
	19
	 
	Швейцария                                                                                                                                                                                                                                     
	161,2
	1,1
	14

	Бразилия                                                                                                                                                                                                                                      
	160,6
	1,2
	17
	 
	Швеция                                                                                                                                                                                                                                         
	151,3
	1,1
	19

	Таиланд                                                                                                                                                                                                                                        
	153,1
	1,1
	17
	 
	Малайзия                                                                                                                                                                                                                                        
	147,0
	1,0
	12

	Индия                                                                                                                                                                                                                                         
	145,3
	1,0
	20
	 
	Таиланд                                                                                                                                                                                                                                      
	140,8
	1,0
	9

	Австралия                                                                                                                                                                                                                                
	141,3
	1,0
	14
	 
	ОАЭ
	132,0
	0,9
	32

	Польша                                                                                                                                                                                                                                          
	138,8
	1,0
	25
	 
	Бразилия                                                                                                                                                                                                                                          
	126,6
	0,9
	32

	Норвегия                                                                                                                                                                                                                                         
	136,4
	1,0
	12
	 
	Чехия
	117,9
	0,8
	27

	Чехия
	122,4
	0,9
	29
	 
	Дания                                                                                                                                                                                                                                       
	99,6
	0,7
	17

	Ирландия                                                                                                                                                                                                                                        
	121,0
	0,9
	11
	 
	Венгрия                                                                                                                                                                                                                                        
	95,0
	0,7
	21

	Индонезия                                                                                                                                                                                                                                
	118,0
	0,8
	14
	 
	Индонезия                                                                                                                                                                                                                                      
	92,4
	0,6
	15

	Турция                                                                                                                                                                                                                                        
	107,2
	0,8
	25
	 
	ЮАР
	91,0
	0,6
	18

	Дания                                                                                                                                                                                                                                      
	103,5
	0,7
	12
	 
	Сауд. Аравия
	90,2
	0,6
	29

	Венгрия                                                                                                                                                                                                                                         
	94,6
	0,7
	26
	 
	Ирландия                                                                                                                                                                                                                                         
	82,5
	0,6
	13

	Финляндия                                                                                                                                                                                                                                         
	89,7
	0,6
	16
	 
	Финляндия                                                                                                                                                                                                                                        
	81,5
	0,6
	18

	Иран
	86,0
	0,6
	12
	 
	Норвегия                                                                                                                                                                                                                                          
	80,3
	0,6
	25

	ЮАР
	69,8
	0,5
	20
	 
	Португалия                                                                                                                                                                                                                                        
	78,1
	0,5
	17

	Венесуэла
	69,2
	0,5
	6
	 
	Греция                                                                                                                                                                                                                                          
	76,1
	0,5
	20

	Чили                                                                                                                                                                                                                                       
	68,3
	0,5
	18
	 
	Румыния                                                                                                                                                                                                                                        
	69,9
	0,5
	37

	Нигерия
	65,5
	0,5
	12
	 
	Вьетнам
	60,8
	0,4
	36

	Кувейт                                                                                                                                                                                                                                         
	62,4
	0,4
	12
	 
	Украина                                                                                                                                                                                                                                         
	60,7
	0,4
	35

	Алжир                                                                                                                                                                                                                                         
	60,2
	0,4
	10
	 
	Словакия
	60,2
	0,4
	34

	Словакия
	58,2
	0,4
	39
	 
	Израиль                                                                                                                                                                                                                                          
	59,0
	0,4
	17

	Аргентина                                                                                                                                                                                                                                    
	55,9
	0,4
	20
	 
	Филиппины
	58,0
	0,4
	7

	Израиль                                                                                                                                                                                                                                       
	54,1
	0,4
	16
	 
	Чили                                                                                                                                                                                                                                          
	47,1
	0,3
	23

	Португалия                                                                                                                                                                                                                                        
	51,5
	0,4
	19
	 
	Венесуэла
	46,1
	0,3
	37

	Филиппины                                                                                                                                                                                                                                  
	50,5
	0,4
	6
	 
	Иран
	46,0
	0,3
	13

	Украина                                                                                                                                                                                                                                         
	49,2
	0,4
	28
	 
	Аргентина                                                                                                                                                                                                                                      
	44,8
	0,3
	31

	Вьетнам
	48,4
	0,3
	21
	 
	Колумбия                                                                                                                                                                                                                                        
	32,9
	0,2
	26


Источник: www.wto.org
Анализ данной таблицы показывает, что 10 стран, лидирующих в мировом экспорте и импорте это развитые страны, за исключением Китая, экономика которого стремительно развивается. Причем Китай входит в тройку лидеров как в экспорте  (2е место,1326,4 млрд. долл., 8.7%), так и в импорте (3е место,956,0 млрд. долл.,6,7%)  вместе с Германией (1е место,1326,4 млрд. долл.,9,5% и 2е место,1058,6 млрд. долл.,7,4%  соответственно) и США (3е место,1162,5 млрд. долл.,8,3% и 1е место, 2020,4 млрд. долл.,14,2% соответственно). Также в лидерах  Франция, Великобритания и Япония. Неплохие экспортные показатели и новых индустриальных стран: Сингапур - 299,3 млрд. долл., Мексика - 272,0 млрд. долл. , Малайзия - 176,2 млрд. долл. , Таиланд - 153,1 млрд. долл. , Индонезия - 118,0 млрд. долл. и др. Импортные данные этих стран также высоки.

              2.2 Товарная структура мировой торговли 
 В МТ различают торговлю  готовыми изделиями и сырьем. В товарном обмене мировой внешней торговли вырисовывается очевидная тенденция роста доли готовых изделий, на которые приходится более 70% мировой торговли. Однако, в структуре развивающихся стран все еще имеется ярко выраженная сырьевая специализация. 
Наиболее динамичным сектором международной торговли в последние годы является обмен товарами высоких технологий и наукоемких отраслей промышленности и отраслей нематериального производства. Именно рынок высокотехнологичной продукции выпускает офисное и телекоммуникационное оборудование, электронику, электрооборудование, точные измерительные приборы.
Одной из быстро развивающихся сфер международной торговли является торговля химической продукцией.  Важной тенденцией 90-х годов является весьма динамичный рост мирового металлургического рынка. К особенностям этого рынка следует отнести относительное, но достаточно заметное движение доли традиционных экспортеров — Японии и стран ЕС. Заметно укрепились позиции Республики Корея и Бразилии. Место крупнейших нетто-импортеров по-прежнему сохраняют США и Китай.
Следует отметить тенденцию в увеличении потребления сырья и энергоресурсов. Однако темпы роста торговли сырьем заметно отстают от общих темпов роста мировой торговли. Такое отставание объясняется созданием заменителей сырья, более экономичным использованием и углублением его переработки.
Ужесточение требований по охране окружающей среды, направленное на ограничение выброса в атмосферу газов и, прежде всего, углекислого газа, для предотвращения глобального изменения климата, в перспективе окажет определенное влияние на снижение потребления угля и в какой-то степени нефти, как наиболее экологически грязных энергетических ресурсов. Одновременно будет повышена роль возобновляемых источников энергии и природного газа.
Долгосрочными тенденциями развития мирового продовольственного рынка являются опережающее развитие торговли по сравнению с темпами роста продовольствия в отдельных странах. Другая тенденция — это опережающее развитие торговли готовой продукцией по сравнению с сельскохозяйственным сырьем.[1]
Характеризуя отраслевую структуру мировой торговли в первой половине XX века (до второй мировой войны) и в последующие десятилетия, мы видим существенные изменения. Если в первой половине столетия 2/3 мирового товарооборота приходилось на продовольствие, сырье и топливо, то к концу века на них приходится только 1/4. Доля торговли продукцией обрабатывающей промышленности выросла с 1/3 до 3/4. И, наконец, более 1/3 всей мировой торговли к концу 90-х годов — это торговля машинами и оборудованием.[7] 
В мировой торговле продовольствием отмечается относительное уменьшение спроса на него. В определенной степени это связано с расширением производства продовольствия в промышленно развитых странах.
Географическая структура мирового внешнеторгового обмена практически не изменяется последние 15-20 лет.  Сохраняется доля основных групп развитых, развивающихся и бывших социалистических стран. В первом случае — это величины порядка 70—76%,  во втором — эта величина находится в пределах 20—24% и для последней группы этот показатель не превышает 6—8%.[11]
На развитые страны приходится ¾ мирового экспорта продукции, который превысил в 2000 году более 1 трлн. долл.
В международной торговле ведущих стран наблюдается различие. США имеют многолетний пассив торгового баланса, достигшего 800 млрд. долл. Однако платежный баланс этой страны сводится с активом за счет поступлений от экспорта капитала и услуг. В то же время для Германии и Японии характерно сальдо торгового баланса.
В последнее десятилетие наблюдается усиление позиций международной торговли НИС. Главным образом за счет увеличения в их экспорте обрабатываемой продукции, в том числе высоких технологий. За последнее десятилетие в числе стран  Восточной и Юго-Восточной Азии доля изделий обрабатывающей промышленности увеличилась с 50% до 2/3. При этом высокотехнологичные товары составляют более 1/3 экспорта.[8]
В вывозе НИС второго поколения доля продукции высоких технологий уже достигла 60% общей стоимости экспорта обрабатываемых товаров.
Многие развивающиеся страны продолжают серьезно зависеть от экспорта продукции добывающей промышленности (75% вывоза стран Ближнего Востока) и сельского хозяйства (страны Африки и Латинской Америки).
Однако и среди развитых государств есть страны с высокой зависимостью от сырьевого экспорта. 60% экспорта Норвегии – нефть и газ,  60% вывоза Новой Зеландии и 2/3 Исландии – сельскохозяйственные товары.
Из стран с переходной экономикой наибольшие объемы внешнеторговых операций приходится на страны ЦВЕ и Россию, хотя в целом их доля в международной торговле продолжает оставаться незначительной.
Самое скромное положение в международной торговле занимают НРС, на долю которых приходится лишь 0.6% мирового экспорта.
Товарная структура международной торговли исследует крупнейшие товарные рынки. Среди крупнейших товарных, которые влияют на характер мировой торговли, выделяют рынок машин и транспортного оборудования (объем экспортных товаров до 2.5 трлн. долл.). Рынок минерального топлива (более 4 млрд. долл.), а также рынок черных и цветных металлов (около 350 млрд. долл.). Среди современного мирового рынка машин и оборудования выделяется тенденция, называемая глобальным производством, которая возникла благодаря внутриотраслевой специализации и производственному кооперированию.
Главным поставщиком автомобилей на мировом рынке выступает Германия – 16% , Япония – 15% , США – 12% , Канада – 11% , Франция – 7%, среди развивающихся стран – Мексика, Южная Корея.
Другим крупным товарным рынком в мире является рынок минерального топлива, ресурсы которого сосредоточены в основном в странах Ближнего Востока – более 65% разведанных запасов нефти. Страны этого региона экспортируют более 50% поставок сырой нефти на мировой рынок.
Главными импортерами нефти выступают США – 26% , Западная Европа – 24% , страны ЮВА – 19% , Япония – 12% .
Крупнейшим экспортером природного газа является Россия, а главные его импортеры это США – 20% , Германия – 15% , Япония – 14%.[11]
Анализ изменений в международной торговле, в том числе и на современном этапе, предполагает рассмотрение двух аспектов: во-первых, темпы ее роста в целом (экспорта и импорта) и относительно роста производства; во-вторых, сдвиги в структуре: товарной (соотношение основных групп товаров) и географический (доли регионов, групп стран и отдельных стран). Общие итоги мировой торговли  предоставлены  в  таблице 3.
Как показывает внешнеторговая статистика, в последние полтора десятилетия наблюдается стабильный и постоянный рост мирового внешнеторгового оборота, превышающий темпы роста ВВП, что убедительно свидетельствует о том, что все страны всё сильнее втягиваются в систему международного разделения труда. Мировой экспорт вырос более чем вдвое, увеличившись с 2 трлн. долл. В 1980 г. до 5,5 трлн. долл. в 2000 г. Это означает увеличение объёмов экспорта более чем на 70% за 80-е годы и более чем на 65% за 90-е. близки к этим значениям и показатели импорта.
Таблица 3
Общие итоги мировой торговли млрд. долл.
	Составляющая
	1990
	2000
	2005
	2006 

	Товарооборот
	7081
	13140
	15431
	15220

	Экспорт
	3481
	6430
	7020
	7000

	Импорт
	3600
	6710
	7235
	7105


Источник:Третьяков А.Р.  Мировая торговля: итоги.// Основные  средства.-№ 3.- 2006.- с.23.
Как видно из данной таблицы, значения экспорта и импорта, а следовательно и показатели товарооборота стран мира за десятилетие с 1990 по 2000 года увеличились практически вдвое. 
Изменение объёмов товарооборота за  2006/2005 гг. представлены в таблице 4
Таблица 4
Изменение объёмов товарооборота, % 2006/2005 гг.
	Страна или регион
	Показатель изменения, % 

	ЭКСПОРТ
	

	Северная Америка (США и Канада)
	-6

	Евросоюз
	-1

	Азия
	-3

	Япония
	10

	КНР
	9

	Латинская Америка
	-3

	Африка
	3

	ЦВЕ и СНГ
	8

	ИМПОРТ
	

	Северная Америка (США и Канада)
	-6

	Евросоюз
	-3

	Азия
	-7

	Япония
	-8

	КНР
	8

	Латинская Америка
	-2

	Африка
	2

	ЦВЕ и СНГ
	8



Данная таблица показывает снижение объёмов товарооборота в большинстве регионов. Отрицательные значения при этом показывают процент снижения товарооборота, положительные – процент увеличения. Что характерно, для большинства из указанных стран и регионов изменения, в какую бы они сторону не проходили, происходят синхронно. В экспорте наблюдается рост у Японии (10%), Китая (9%), у стран Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ) и СНГ (8%) а также у Африки (3%). В Китае, Африке и странах ЦВЕ и СНГ произошел также и рост объемов импорта (8%, 2% и 8% соответственно).
В товарном обмене мировой внешней торговли вырисовывается очевидная тенденция роста доли готовых изделий, на которые приходится более 70% мировой торговли. Оставшаяся доля делится приблизительно поровну между сельскохозяйственным экспортом и добывающими отраслями. Для сравнения можно сказать, что в середине прошедшего столетия на долю сырья приходилось около двух третей, и только одна треть – на готовые изделия.
Существенные сдвиги произошли в структуре мировой торговли: увеличилась доля готовых изделий и сократился удельный вес продовольствия и сырья, кроме топлива. Если в 1950-х годах доля сырьевых товаров и топлива примерно равнялась доле готовых изделий, то к началу нового века доля сырьевых товаров, продовольствия и топлива упала до 30%, из которых 25% приходится на топливо и 5% на сырьё. В то же время доля готовых изделий возросла с 50% до 70%.[11]
Количественные характеристики структуры мировой торговли представлены в Таблице 5.
Таблица 5
Структура мировой торговли товарами
	Продукция
	Общий объём, млрд. долл. 
	Доля, %

	
	2004
	2005
	1990
	2004
	2005

	АПК:
	567
	574
	12,2
	9,1
	8,9

	Продукты питания
	442
	457
	9,3
	7,1
	9,0

	Сырьё
	116
	110
	2,9
	1,8
	7,4

	Добывающей промышленности:
	790
	813
	14,4
	13,2
	1,7

	Минералы
	62
	60
	1,6
	1,2
	13,3

	Топливо
	611
	636
	10,7
	10,0
	0,9

	Цветные металлы
	120
	111
	2,1
	2,0
	10,5

	Промышленная:
	4630
	4477
	70,4
	75,0
	1,8

	Железо и сталь
	144
	143
	3,1
	2,1
	74,9

	Продукция химической промышленности
	574
	598
	8,7
	9,5
	2,1

	Другие виды продукции низшей обработки
	449
	432
	7,8
	7,2
	9,8

	Машиностроение и транспортное оборудование:
	2566
	2453
	35,7
	41,5
	7,0

	Продукция автомобильной промышленности
	571
	570
	9,4
	9,3
	41,2

	Офисное и телекоммуникационное
	940
	828
	8,8
	15,3
	9,3

	Иные виды транспортного оборудования
	1055
	1061
	17,5
	16,9
	13,9

	Продукция текстильной промышленности
	157
	147
	3,1
	2,5
	17,6

	Одежда
	199
	195
	3,2
	3,3
	2,6

	Другие виды потребительских товаров
	541
	565
	8,8
	8,7
	3,2


Источник:Третьяков А.Р.  Мировая торговля: итоги.// Основные  средства.-№ 3.- 2006.- с.25.
                                                                                                                                   
Уменьшение доли сырья в международной торговле объясняется тремя основными причинами: расширением производства синтетических материалов на базе развития химической промышленности, большим использованием ресурсов отечественного сырья и переходом на ресурсосберегающие технологии. В то же время резко возросла торговля минеральным топливом – нефтью, природным газом как следствие развития химической промышленности и изменений в структуре топливно-энергетического баланса
Если раньше в международном товарообмене преобладали сырьевые товары и конечная продукция, то в современных условиях значение приобретает обмен полуфабрикатами, промежуточными формами изделий, отдельными частями конечного продукта. Возникновение мощного производственного аппарата ТНК за рубежом, налаживание между отдельными международными звеньями технологических цепочек устойчивых кооперационных связей привели к тому, что уже около 1/3 всего импорта и до 3/5 торговли машинами и оборудованием приходится на промежуточную продукцию. 
Причиной этого явления можно назвать рост специализации в условиях научно-технической революции. Монополии стремятся снижать удельные издержки производства путём повышения минимальных и оптимальных размеров предприятий, добиваясь экономии на крупномасштабном серийном производстве при широком использовании экспорта, поскольку объемы внутреннего рынка не дают возможности существенного роста производства. По данным исследований, с удвоением серийного производства, издержки на единицу продукции снижаются на 8–10%.[13]
В экспорте промышленно развитых стран растёт доля высокотехнологичной продукции, которая в США, Швейцарии и Японии составляет свыше 20%, Германии и Франции – около 15%. Особенно быстро растёт торговля изделиями микроэлектроники. По этой позиции с недавнего времени начинает лидировать Китай, где ежегодный прирост экспорта такой продукции составил за 2005 год 29,7%. 
Анализ направлений торговли позволяет выявить, что опережающими темпами растёт взаимная торговля промышленно развитых стран, на которые приходится почти 60% мирового экспорта. В свою очередь развивающиеся страны вывозят в индустриальные страны около 70% своих экспортных товаров (из них Китай – 34%). Что же касается участников торговли, то усиливается тенденция вытеснения с мирового рынка средних и мелких экспортёров и импортёров. Внешнеторговые связи концентрируются в рамках монополистических объединений. Уже в 80-е годы связанный с деятельностью ТНК американский экспорт составил 84% всего экспорта США и 60% импорта. Аналогичная картина наблюдается и в других странах.
Характерной чертой последних лет является бартеризация внешнеэкономических сделок – рост встречной торговли. На такие «встречные» сделки приходится от 20% до 30% всей мировой торговли.
Наряду с законной торговой практикой набирают силу, особенно это касается ряда стран Юго-Восточной Азии, криминальные формы торговли, контрабанда, торговля товарами с фальсифицированными торговыми знаками (одеждой, обувью, бытовой электротехникой). Объём такой торговли достигает 60 млрд. долл. в год.[7]
В целом, можно отметить, что за прошедшее время изменился сам характер мирового рынка. На него поступают теперь уже не излишки внутреннего производства, а заранее согласованные поставки конкретному покупателю.



3 Организации, регулирующие международную торговлю
                 3.1  Всемирная торговая организация
          Всемирная торговая организация (ВТО) была основана в 1994 году. Она является продолжателем Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ), заключенного сразу после Второй мировой войны. 
В 1998 году в Женеве отмечался золотой юбилей ГАТТ. Эта система, призванная регулировать мировую торговлю через механизм сдерживания односторонних действий, просуществовала почти 50 лет и доказала свою действенность в качестве правовой основы многостороннего товарообмена. Годы после Второй мировой войны были отмечены исключительным ростом мировой торговли. Рост экспорта товаров составлял в среднем 6% в год. Общий объем торговли в 1997 году превзошел в 14 раз уровень 1950 года. 
Система развивалась в процессе проведения в рамках ГАТТ серий торговых переговоров (раундов). На первых раундах в основном обсуждались вопросы сокращения тарифов, но позднее переговоры охватили другие области, такие как антидемпинг и нетарифные меры. Последний раунд – 1986-1994гг., т.н. “Уругвайский раунд”, - привел к созданию ВТО, которая значительно расширила сферу действия ГАТТ, распространив ее на торговлю услугами и торговые аспекты прав интеллектуальной собственности. Таким образом, механизм ГАТТ был усовершенствован и адаптирован к современному этапу развития торговли. Кроме того, система ГАТТ, фактически будучи международной организацией, формально таковой не являлась.
ВТО – это и организация, и одновременно комплекс правовых документов, своего рода многосторонний торговый договор, определяющий права и обязанности правительств в сфере международной торговли товарами и услугами. Правовую основу ВТО составляют Генеральное соглашение о торговле товарами (ГАТТ) в редакции 1994 года (ГАТТ-1994), Генеральное соглашение о торговле услугами (ГАТС) и Соглашение о торговых аспектах прав интеллектуальной собственности (ТРИПС). Соглашения ВТО ратифицировались парламентами всех стран-участниц.
Главные задачи ВТО - либерализация международной торговли, обеспечение ее справедливости и предсказуемости, способствование экономическому росту и повышению экономического благосостояния людей. Страны-члены ВТО, которых на июль 2008г. насчитывалось 153, решают эти задачи путем контроля за выполнением многосторонних соглашений, проведения торговых переговоров, урегулирования торговых в соответствии с механизмом ВТО, а также оказания помощи развивающимся странам и проведения обзора национальной экономической политики государств.
Страны-члены ВТО взаимодействуют в рамках недискриминационной торговой системы, где каждая страна получает гарантии справедливого и последовательного отношения к ее экспорту на рынках других стран, обязуясь обеспечивать такие же условия для импорта на свой собственный рынок. В выполнении обязательств развивающимися странами предусмотрены сравнительно большая гибкость и свобода действий. 
Основные правила и принципы ВТО отражены в многосторонних торговых соглашениях, которые затрагивают торговлю товарами и услугами, а также торговые аспекты прав интеллектуальной собственности, разрешение споров и механизм обзора торговой политики.[15]
Ключевые принципы ВТО были впервые сформулированы в ГАТТ 1947 года. С 1947 по 1994 год ГАТТ представлял собой форум для проведения переговоров по снижению таможенных пошлин и других торговых барьеров; текст Генерального соглашения оговаривал важные правила, в частности, недискриминацию. Впоследствии в результате переговоров Уругвайского раунда (1986-1994) основные принципы были расширены и получили развитие и уточнение в других соглашениях. Так, были созданы новые правила по торговле услугами, по важным аспектам интеллектуальной собственности, по разрешению споров и обзорам торговой политики. 
ГАТТ в новой редакции 1994 года сейчас является основным сводом правил ВТО по торговле товарами. Его дополняют соглашения, касающиеся специфических секторов, таких как сельское хозяйство и текстиль, а также отдельных тем, например, государственной торговли, стандартов на различную продукцию, субсидий и действий, предпринимаемых против демпинга. 
Два фундаментальных принципа ГАТТ – это недискриминация и обеспечение доступа на рынок. 
Принцип недискриминации реализуется через применение режима наиболее благоприятствуемой нации (РНБ), при котором страна обеспечивает одинаковые условия торговли для всех участников ВТО, и национального режима, при котором импортированные товары не могут подвергаться дискриминации на внутреннем рынке. 
Доступ на рынок обеспечивается, помимо применения РНБ и национального режима, также путем отмены количественных ограничений импорта в пользу таможенных тарифов, которые являются более эффективным средством регулирования товарооборота, а также гласностью и прозрачностью в вопросах торговых режимов стран-участниц.[9]
Преимущества системы ВТО доказывает не только тот факт, что практически все крупные торговые нации сейчас являются ее членами. Помимо чисто экономических выгод, которые достигаются путем снижения барьеров для свободного товарообмена, эта система положительно влияет на политическую и социальную ситуацию в странах-членах, а также на индивидуальное благосостояние граждан. Преимущества торговой системы ВТО проявляются на всех уровнях – отдельного гражданина, страны и мирового сообщества в целом.
Самая очевидная выгода свободной торговли для потребителя – это понижение стоимости жизни за счет снижения протекционистских торговых барьеров. За 50 лет существования организации было проведено восемь раундов переговоров, и на данный момент торговые барьеры во всем мире ниже, чем они были когда-либо за всю историю современной торговли.
В результате снижения торговых барьеров дешевеют не только готовые импортируемые товары и услуги, но и отечественная продукция, в производстве которой используются импортные компоненты.
Более широкий выбор товаров и услуг – также несомненное преимущество свободной торговой системы для потребителя. Помимо готовой иностранной продукции, речь здесь идет и об отечественных товарах и услугах, ассортимент которых расширяется ввиду снижения цен на импортные материалы, компоновочные части и оборудование. Импортная конкуренция стимулирует максимально эффективное отечественное производство и, следовательно, косвенно снижает цены и повышает качество выпускаемой продукции
Невозможно провести четкую грань между воздействием свободной торговли на потребителей, производителей и государство. Так, понижение торговых барьеров способствует росту торговли, что приводит к повышению как государственных, так и личных доходов. Эмпирические данные свидетельствуют: после Уругвайского раунда в результате перехода на новую систему торговых сделок мировой доход увеличился со 109 до 510 миллиардов долларов. Единый рынок на территории Европейского Союза также способствовал повышению доходов и благосостояния.
Развитие торговли ведет в долгосрочной перспективе к повышению занятости, особенно в экспортных отраслях экономики. Однако в краткосрочной перспективе потери рабочих мест в результате конкуренции отечественных предприятий с импортными производителями практически неизбежны.
Применение принципов ВТО позволяет повысить эффективность внешнеэкономической деятельности государства за счет, прежде всего, упрощения системы таможенных пошлин и других торговых барьеров. Как следствие, предсказуемость и прозрачность экономики привлекают партнеров и повышают товарооборот. Недискриминационный подход, прозрачность, большая определенность условий торговли и их упрощение – все это способствует понижению расходов компаний, оптимизации их деятельности и созданию благоприятного климата для торговли и инвестиций.
Система ВТО уравнивает шансы всех членов, предоставляя право голоса небольшим странам, ограничивая, таким образом, возможности экономического диктата более крупных государств, что было бы неизбежно при двусторонних переговорах. Более того, объединяясь в союзы, небольшие страны способны добиваться большего успеха на переговорах.[15]
Основные документы, регламентирующие международную торговлю:
- ГАТТ в новой редакции 1994 года сейчас является основным сводом правил ВТО по торговле товарами. Его дополняют соглашения, касающиеся специфических секторов, таких как сельское хозяйство и текстиль, а также отдельных тем, например, государственной торговли, стандартов на различную продукцию, субсидий и действий, предпринимаемых против демпинга.
- Принципы более свободного экспорта и импорта услуг, независимо от способа их поставки, будь то трансграничная торговля, потребление услуг за рубежом, коммерческое присутствие или присутствие физических лиц, - были впервые документально закреплены в Генеральном соглашении о торговле услугами (ГАТС).
- Соглашение ВТО по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности (ТРИПС) представляет собой свод правил по торговле и инвестициям в идеи и творческую деятельность, в которых оговаривается, как интеллектуальная собственность должна быть защищена в процессе осуществления торговых операций. Под “интеллектуальной собственностью” понимаются авторские права, торговые марки, географические названия, используемые для наименования товаров, промышленные образцы (дизайны), топологии интегральных микросхем и нераскрытая информация, например, торговые секреты.[15]

                                            3.2  ЮНКТАД
Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) создана в 1964 г. как постоянная межправительственная структура и является органом Генеральной Ассамблеи ООН. Основными задачами ЮНКТАД являются содействие развитию международной торговли и добросовестной конкуренции, установлению благоприятного инвестиционного климата в развивающихся странах и странах с переходной экономикой, оказание им технического содействия в данных областях.
ЮНКТАД представляет собой универсальный глобальный форум для комплексного рассмотрения проблематики международной торговли и развития, связанных с ней вопросов инвестиций, финансов, задолженности, передачи технологий и выработки соответствующих резолюций, которые имеют рекомендательный характер. Под эгидой ЮНКТАД разрабатываются соответствующие многосторонние соглашения и конвенции.
Мандат Организации предписывает ей также выступать с конструктивными подходами, рекомендациями и политическими инициативами по аналогичным вопросам, рассматриваемым другими международными организациями (прежде всего ВТО). При этом ЮНКТАД призвана играть ведущую роль в формировании консенсуса по новым вопросам повестки дня в области международной торговли, прежде всего по тем из них, которые имеют последствия для развивающихся стран и стран с переходной экономикой, в содействии адаптации указанных государств к новым торговым условиям и интеграции в мировую торговую систему. ЮНКТАД является инициатором разработки идеи Всеобщей системы преференций, вопросов торговли услугами, исследований по проблематике тарифной эскалации, торговли Юг-Юг, «утечки мозгов» и др. Многие идеи Конференции, например, особый и дифференцированный режимы для развивающихся стран, вошли в арсенал ГАТТ/ВТО.
В ЮНКТАД входят 192 государства, т.е. все члены ООН. В ее работе также принимают участие многие межправительственные и неправительственные организации. Штаб-квартира Конференции находится в Женеве.
Высшим органом ЮНКТАД является ее сессия (Конференция), которая созывается не реже одного раза в четыре года на уровне министров для принятия программных документов. Дата и место проведения сессий устанавливается Генеральной Ассамблеей ООН. Первая сессия состоялась в 1964 г. в Женеве, последняя (двенадцатая) - в Аккре (Гана) в 2008 г.
Тема XII сессии ЮНКТАД - «Возможности и вызовы, создаваемые глобализацией для развития». На сессии был принят итоговый документ «Аккрский аккорд», в котором определены приоритетные направления деятельности ЮНКТАД на ближайшую перспективу, в т.ч. содействие повышению согласованности в разработке глобальной политики на всех уровнях в интересах обеспечения устойчивого развития и сокращения масштабов нищеты. Следующая конференции состоится в 2012 г. в Катаре.
Исполнительный орган ЮНКТАД – Совет по торговле и развитию (СТР). Ежегодно (осенью) проводится регулярная сессия Совета, в рамках которой предусмотрено проведение однодневного Сегмента высокого уровня для обсуждения основного пункта повестки дня. Как правило, три раза в год созываются исполнительные сессии СТР, на которых рассматриваются в основном текущие вопросы. По решению Совета или требованию большинства членов Совета, сессии ЮНКТАД или Генассамблеи ООН созываются специальные сессии.
Вне постоянных комиссий на регулярной (сессионной) основе функционирует Рабочая группа по среднесрочному плану и бюджету, которая рассматривает предложения по бюджетным программам на двухгодичный срок и анализирует ход выполнения утвержденных программ. Финансовые ресурсы ЮНКТАД формируются за счет отчислений из регулярного бюджета ООН (раздел «Торговля и развитие») и внебюджетных средств (добровольных взносов, расходуемых преимущественно на финансирование технического содействия). Бюджет ЮНКТАД в последние годы составляется в соответствии с принципом нулевого реального роста (с учетом инфляции): в 2004-2005 гг. – 110,2 млн.долл., в 2006-2007 гг. - 112,5 млн.долл. и в 2008-2009 гг. – 117,3 млн.долл. Сумма же добровольных взносов, постоянно возрастает, что, как следствие, повышает зависимость Организации от политических предпочтений стран-доноров и вызывает озабоченность развивающихся стран. В 2008-2009 гг. планируется привлечь 190 млн.долл. из внебюджетных источников.
Секретариат ЮНКТАД расположен в Женеве, насчитывает около 400 человек. Его возглавляет Генеральный секретарь. После истечения 15 сентября 2004 г. срока полномочий находившегося на этом посту бразильца Рубенса Рикуперо его обязанности исполнял заместитель Генерального секретаря Карлос Фортин (Чили). В мае 2005 г. Генеральная Ассамблея ООН утвердила на пост Генсекретаря ЮНКТАД Супачая Паничпакди (Таиланд), являвшегося в тот момент Гендиректором ВТО, который вступил в должность с 1 сентября 2005 г. с четырехлетним сроком полномочий.
Секретариат состоит из четырех отделов: Отдел глобализации и стратегий развития; Отдел инвестиций, развития предприятий и технологий; Отдел международной торговли товарами и услугами и по сырьевым товарам; Отдел инфраструктуры услуг для развития и торговой эффективности. «Сквозные» вопросы НРС, а также островных и не имеющих выхода к морю развивающихся государств находятся в ведении специального координатора ЮНКТАД.[16]
В последнее время наблюдается определенная маргинализация ЮНКТАД. Сегодня глобальные переговоры по вопросам финансирования, торговли и инвестиций ведутся главным образом за ее рамками. В этой связи в ЮНКТАД была инициирована дискуссия о задачах и направлениях работы Организации. Основным документом, определяющим ориентиры этой дискуссии, является Доклад «Группы видных деятелей» под названием «Усиление роли и отдачи ЮНКТАД в вопросах развития», опубликованный в декабре 2006 г. 
Продолжавшиеся несколько месяцев неформальные консультации продемонстрировали неоднозначное отношение различных государств к данному документу. Развивающиеся страны выражают весьма сдержанное отношение к рекомендациям «видных деятелей». По их мнению, практическая реализация рекомендаций может ограничить мандат ЮНКТАД и усилить зависимость Организации от волеизъявления государств-доноров. В видении развивающихся стран Комиссия может и должна играть важную роль в преодолении существующих асимметрий в международных торгово-экономических отношениях, формировании более справедливого мирового экономического порядка, повышении степени участия развивающихся стран в управлении процессами глобализации. Ими высказывается заинтересованность в том, чтобы ЮНКТАД продолжала оставаться форумом для обкатки различных идей, исходя из принципа плюрализма мнений.
Западные государства делают упор на необходимости «улучшения внутреннего менеджмента» ЮНКТАД, повышения качества проектов техсодействия и усиления контроля со стороны доноров за использованием финансовых ресурсов Организации. Практически они хотели бы превратить ЮНКТАД в своего рода «агентство по оказанию технического содействия развивающимся странам». В этой связи страны ЕС, США, Канады, Швейцарии выступают за скорейшую практическую реализацию рекомендаций, понимая под этим «мягкую реформу» ЮНКТАД.
На 41-й исполнительной сессии СТР (апрель 2007 г.) были одобренные предварительные выводы по итогам консультаций. Рекомендации «видных деятелей» были разделены на три группы. В первую группу вошли рекомендации, в отношении которых в той или иной степени сложился консенсус. Они касаются как общих установок на укрепление конкурентных преимуществ Организации (обеспечение согласованности действий институтов ООН в сфере развития, отход от конфронтационности в межправительственном диалоге), так и некоторых конкретных предложений (о создании глобальной сети аналитических центров под эгидой ЮНКТАД, о консолидации проектов техсодействия в рамках 4-5 крупных программ и др. Вторая группа включает в себя рекомендации, подлежащие дальнейшей проработке (о рационализации структуры межправительственных комиссий ЮНКТАД, создании постоянных экспертных групп и др.) И, наконец, в третью группу попали «непроходные» рекомендации, в т.ч. о переходе на двухгодичный цикл проведения министерских конференций. 
Дальнейшая работа над рекомендациями по повышению эффективности деятельности ЮНКТАД осуществлялась в рамках подготовки к министерской конференции ЮНКТАД-XII. В результате в Аккре был принят ряд решений, касающихся повышения институциональной эффективности ЮНКТАД, в т.ч. по оптимизации аналитической работы, консолидации проектов технического содействия и др. Усилена роль СТР, в т.ч. в плане участия в редактировании ежегодной резолюции Генеральной Ассамблеи ООН по торговле и развитию.[5]

                                                   Заключение
Международная торговля является главнейшей составляющей международных экономических отношений, так как является формой связи между товаропроизводителями разных стран, которая возникает на основе разделения труда. Ещё ни одной стране мира не удалось создать экономику без участия в международной торговле. Каждая страна стремится специализироваться на производстве, в котором она имеет наибольшие преимущества и импортировать те товары, производство которых ей не выгодно. Также существуют различные экономические и политические риски в международной торговле, в связи с чем в разное время появлялись и опровергались теории, которые пытались объяснить её происхождение, определить цели в тех или иных условиях, преимущества, недостатки и т.д.
Огромное значение имеет регулирование международной торговли. Оно содействует обмену материальными ценностями, различными услугами, а также опытом между национальными производителями. Главная цель регулирования – создание предпосылок для развития мирохозяйственных связей между государствами, путем достижения стабильности и предсказуемости рынка. Организационными формами торговых отношений являются международные экономические организации. Это такие торговые институты как ГАТТ/ВТО, Конференция ООН по торговле и развитию, Международная Таможенная Организация и др., образованные для создания равных прав и возможностей на мировом рынке. 
Сложились основные регионы, лидирующие по стоимостным оборотам внешней торговли. В международной торговле  роли стран  определяет уровень их развития. Так на современном этапе на развитые страны приходится в основном производство готовой продукции и крупные закупки сырья. В структуре развивающихся стран наоборот преобладает экспорт сырья и импорт готовой продукции.
На данный момент самые большие объемы внешней торговли приходятся на Европу, затем следует Азия (в основном за счет Китая) и Северная Америка, доля других регионов не столь велика.
Сейчас  в товарном обмене мировой торговли вырисовывается тенденция роста готовых изделий, однако в структуре развивающихся стран по прежнему имеется сырьевая специализация. Следует отметить то, что потребление сырья увеличивается, но темпы торговли им отстают от других товаров за счет создания разнообразных заменителей.  В последние годы увеличивается обмен товарами высоких технологий, также быстро развивается торговля химической продукцией
Среди крупнейших товарных рынков, влияющих на мировую торговлю, выделяют рынок машин и транспортного оборудования, рынок минерального топлива, а также рынок черных и цветных металлов. В современных условиях большое значение приобретает обмен полуфабрикатами.
Можно подвести итог, что характер мирового рынка товаров за прошедшее время изменился. Сейчас в динамике наблюдается рост доли готовой продукции в объемах международной торговли. Структура мировой торговли, как географическая, так и товарная постоянно меняется, представляя собой в данный момент систему из двух элементов: развитые страны, торгующие в основном между собой, и развивающиеся страны, поставляющие свою продукцию в развитые.
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