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Введение.
Прибыль является важнейшим фактором формирования предложения, поскольку ее получение – цель любой коммерческой фирмы. 
Уже с давних времен было ясно, что люди организовывали свою производственную деятельность с целью получения прибыли и ее максимизации. В наше время этот вопрос очень актуален и значим. Ведь при создании предприятия особое внимание уделяется финансовым результатам, а именно планируются доходы и расходы, вследствие чего определяется прибыльность или убыточность предприятия. С точки зрения экономиста, фирмы возникают потому, что они комбинируя факторы производства более рационально, чем отдельный человек, создают нужные людям блага и зарабатывают своим владельцам прибыль.
Сельскохозяйственное производство во многом отличается от других видов производств и поэтому организация финансов на сельскохозяйственных предприятиях обладает рядом особенностей: использование во внутреннем обороте достаточно большого объема продукции, не принимающего денежной формы, несовпадение рабочего периода и периода поступления продукции приводит к временным резервам между доходами и расходами, необходимость создания весьма значительных резервных фондов и сезонных запасов товарно-материальных ценностей, и т.д.
Основной целью данной курсовой работы является оценка финансовых результатов деятельности предприятия. Основные методы, использованные в курсовой работе – это анализ и синтез данных, экономико-математический и статистический метод, индукция, дедукция, сравнение, аналогия, графический метод. 
Основными задачами,  рассматриваемыми в работе, являются определение природно-экономической деятельности предприятия, а также оценка доходов предприятия их сущности и значения, также немаловажно определить балансовую прибыль, ее состав и особенности формирования; оценить рентабельность предприятия, а также рассмотреть вопрос распределения и использования прибыли. В процессе хозяйственно-финансовой деятельности предприятия осуществляют достаточно сложный комплекс денежных, материальных, трудовых и других видов расходов и затрат. Результатом работы предприятия являются доходы, которые оно получает от своей хозяйственно-финансовой деятельности.
    Результатом и конечной целью хозяйственной деятельности предприятий является прибыль. После налоговых выплат образуется прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, из которой формируется резервный капитал и другие аналогичные фонды, а также фонд накопления и фонд потребления. Прибыль распределяется между государством, собственниками предприятия и самим предприятием. Пропорции этого распределения могут воздействовать на эффективность хозяйственной деятельности как позитивно, так и негативно. На предприятии распределению подлежит прибыль после уплаты налогов и выплаты дивидендов.
    В итоге именно прибыль является показателем эффективности деятельности предприятия, а также это наиболее естественный источник средств для развития самого предприятия и экономики страны в целом.  

1. Природно-экономическая характеристика СПК «Каменский».
1.1. Природная характеристика СПК «Каменский».
    Сельский производственный кооператив «Каменский» находится в деревне Б. Каменка Орловской области Мценского района, в 8 километрах к северу от города Мценска. Через центральную усадьбу проходит федеральная автотрасса «Москва-Симферополь».
    Деревня расположена на средне-русской равнине. Почва здесь неоднородна. Присутствуют как дерново-подзолистые, так и лесные виды почв. Климат на данной территории континентальный. Зарегистрирована максимальная температура равная + 39,6 С и минимальная – 40 С. продолжительность зимнего периода составляет 140-160 дней. Весной преобладают юго-восточные ветры, а летом западные и северо-западные. Общая земельная площадь СПК «Каменский» составляет около 3240 га. Из них пашни – 2352 га, сенокосы – 68,3 га, пастбища-236 га. Лесные массивы и древесно-кустарниковые растения занимают 544,3 га и 35,9 га соответственно. Недалеко от СПК «Каменский» находится Дом-интернат для престарелых и инвалидов.

1.2. Экономическая характеристика СПК «Каменский».
    В процессе своей сельскохозяйственной деятельности предприятие получает разнообразную продукцию необходимую для продажи. Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности.
Актуальность изучения анализа финансовых результатов заключается в том, что именно он позволяет определить наиболее рациональные способы использования ресурсов и сформировать структуру средств предприятия и деятельности в целом.
Для того чтобы понять структуру товарной продукции в СПК «Каменский» приведем необходимые данные в следующей таблице.

Таблица 1. 
Состав и структура товарной продукции СПК «Каменский».
	Виды продукции
	2005 год
	2006 год

	
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%

	1
	2
	3
	4
	5

	Пшеница
	1108
	12,74
	1092
	13,74

	Гречиха
	112
	1,29
	93
	1,17

	Ячмень
	157
	 1,81
	440
	5,54

	Горох
	20
	0,23
	6
	0,08

	Прочая продукция растениеводства
	203
	2,33
	273
	3,44

	Продукция растениеводства собственного производства, реализованная в переработанном виде
	3
	0,03
	308
	3,88

	Итого по растениеводству
	1603
	18,43
	2212
	27,84

	Крупный рогатый скот
	5927
	68,15
	5483
	69,00

	Прочая продукция животноводства
	339
	3,9
	13
	0,16

	Прочая продукция животноводства собственного производства, реализованная в переработанном виде
	
	
	
	

	В том числе:
Крупный рогатый скот
	828
	9,52
	283
	3,00

	Итого по животноводству
	7094
	81,57
	5734
	72,16

	Всего по хозяйству
	8697
	100
	7946
	100



Из данных таблицы видно, что наибольший удельный вес в общем объеме товарной продукции занимает продукция животноводства в 2005 году - 81,57 %, в 2006 году – 72,16 % , а именно продукция животноводства собственного производства реализованная в переработанном виде в частности крупного рогатого скота в 2005 году 68,15 %, в 2006 году 69%. Продукция растениеводства в общем объеме товарной продукции в 2005 и 2006 году составляет 18,43 % и 27,84 % соответственно, в частности пшеница 12,74% и 13,74 %. 
    По составу и структуре товарной продукции определяется специализация предприятия.
    Специализация – это сосредоточение деятельности предприятия на производстве какого-либо вида продукции. Выделяют следующие формы специализации: территориальную, общехозяйственную, внутрихозяйственную, внутриотраслевую.
    На основе показателей специализации расчитывается коэффициент специализации:
                                           Кc= 100 / Yt(2*n-1)                       
где: Kc-коэффициент специализации,
       Yt-удельный вес каждой продукции в структуре товарной продукции,
        n – порядковый номер продукции в ранжированном ряду. 

  Кс(2005) = 100 / (68,15*(2*1-1)+12,74*(2*2-1)+9,52*(2*3-1)+3,90*(2*4-1)*2,33*(2*5-1)+1,81(2*6-1)+1,29*(2*7-1)+0,23*(2*8-1)+0,03*(2*9-1))=0,41 

  Кс(2006)  =  100 / (69,00*(2*1-1)+13,74*(2*2-1)+5,54*(2*3-1)+3,88*(2*4-1)+3,44*(2*5-1)+3,00*(2*6-1)+1,17*(2*7-1)+0,16*(2*8-1)+0,08*(2*9-1))=0,39

    Таким образом, за исследуемый период предприятие имеет среднюю степень специализации.
    Основными показателями, характеризующими размер предприятия, являются структура валовой продукции, структура площадей, поголовье животных, среднегодовая стоимость основных производственных фондов и т.д. 
    Размер СПК «Каменский» рассмотрим на конкретном примере. Исходную информацию представим в таблице, причем приведем данные в динамике за последние два года.

Таблица 2.
Размер СПК «Каменский» и уровень производства в нем.
	Показатели 
	2005 год
	2006 год
	2006 г. в % к 2005 г.

	1
	2
	3
	4

	Площадь с/х угодий, га
	2655,2
	2655,2
	100

	В том числе:
 пашни, га
	2351,8
	2351,8
	100

	Среднегодовая стоимость ОПФ с/х назначения, тыс. руб.
	18012
	11517
	63,94

	Поголовье скота, голов
	788
	355
	45,05

	Среднегодовая численность работников в с/х производстве, человек
	78
	52
	66,67

	На 100 га сельскохозяйственных угодий приходится:
	
	
	

	Валовая продукция по себестоимости
	14528
	7015
	48,29

	ОПФ сельскохозяйственного назначения, тыс. руб.
	678,37
	433,75
	63,94

	Условного поголовья скота, голов
	30
	13
	43,33

	Работников, человек
	3
	1
	33,33

	Валовая продукция на 100 руб. ОПФ, тыс. руб.
	80,66
	60,63
	0,76

	Валовая продукция на 1 человека, тыс. руб.
	186,26
	134,90
	72,43



    Из таблицы видно, что площадь сельскохозяйственных угодий в СПК «Каменский» осталась неизменной.  Площадь пашни как в 2005, так и в 2006 году составила 2351,8 га. Но сократилась среднегодовая стоимость ОПФ на 6495 тысяч рублей, уменьшилось поголовье скота на 453 головы, а также сократилась численность работников с 78 до 52 человек. Валовая продукция на 100 рублей ОПФ в 2005 году составляла 80,66 тысяч рублей, а в 2006 году составила лишь 60,63тысячи рублей, валовая продукция на 1 человека в 2006 году по сравнению с 2005 снизилась на 51,36 тысяч рублей.
Прибыль отражает положительный финансовый результат и сигнализирует где можно добиться наибольшего прироста стоимости. Финансовые результаты СПК «Каменский» представлены в следующей таблице.
Таблица 3.
Финансовые результаты деятельности СПК «Каменский».
	Показатели 
	2005 год, тыс. руб.
	2006 год, тыс. руб.
	Отклонения, тыс.руб.

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	9179
	8444
	-735

	Себестоимость проданных товаров
	11183
	12141
	958

	Валовая прибыль
	-2004
	-3697
	-1693

	Прибыль (убыток) от продаж
	-2004
	-3697
	-1693

	Прочие операционные доходы
	388
	427
	39

	Прочие операционные расходы
	-1171
	-1849
	-678

	Прибыль до налогообложения
	-2787
	-5119
	-2332

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	-2787
	-5119
	-2332



    Из данных таблицы видно, что доходы и расходы по обычным видам деятельности сократились на 735 тысяч рублей, себестоимость по сравнению с 2005 годом увеличилась на 958 тысяч рублей. Валовая прибыль и прибыль от продаж снизилась на 1963 тысячи рублей. Чистая прибыль сократилась на 2332 тысячи рублей. Операционные доходы выросли на 39 тысяч рублей.

2. Финансовые результаты деятельности СПК «Каменский»
2.1. Доход предприятия, его сущность и значение.
    Эффективность производственной, инвестиционной и финансовой деятельности выражается в финансовых результатах. 
    В условиях рынка каждый хозяйствующий субъект выступает как обособленный товаропроизводитель, который экономически и юридически самостоятелен. Хозяйствующий субъект абсолютно самостоятелен в выборе сферы бизнеса, в формировании товарного ассортимента. Определяет затраты, формирует цену, учитывает выручку, а следовательно, выявляет прибыль или убыток по результатам деятельности предприятия. В условиях рынка главной целью производства субъекта хозяйствования является получение прибыли. Реализация данной цели возможна только в случае, если субъект хозяйствования производит товары или услуги соответствующие потребностям общества. Получение выручки за произведенную или реализованную продукцию еще не означает получение прибыли. Для выявления финансового результата необходимо сопоставить выручку и затраты на реализацию продукции,  если выручка превышает затраты, то можно говорить о положительных результатах свидетельствующих о получении прибыли. При равенстве выручки и затрат предприятию удается только возмещать затраты - прибыль отсутствует. В условиях когда выручка меньше величины затрат, субъект хозяйствования получает убытки, что говорит о том, что субъект хозяйствования находится в критическом финансовом положении, не исключающем банкротство. Убытки высвечивают ошибки, просчеты в направлениях использования финансовых средств организации производства, управления и сбыта продукции. 
    Прибыль отражает положительный финансовый результат. Стремление к получению прибыли ориентирует товаропроизводителей на увеличение объема производства продукции, снижение затрат. Это обеспечивает реализацию не только цели субъекта хозяйствования, но и цели общества – удовлетворение общественных потребностей.
    Прибыль представляет собой производственный и обязательно реализованный прибавочный продукт. Она создается на всех стадиях воспроизводственного цикла, но свою специфическую форму получает на стадии реализации. Прибыль является основной формой чистого дохода.
    На величину прибыли, ее динамику воздействуют факторы как зависящие от усилий хозяйствующего субъекта, так и не зависящие от усилий хозяйствующего субъекта.
    Факторы внутренней среды изучаются и учитываются в хозяйственной практике, на них можно воздействовать в плане увеличения прибыли. К внутренним факторам можно отнести уровень хозяйствования, компетентность менеджера, конкурентоспособность продукции, зарплата, уровень цен на реализуемую продукцию организации производства труда.
    Практически вне сферы воздействия находятся факторы внешней среды: уровень цен на потребляемые ресурсы, конкурентная среда, барьеры входа, налоговая система, государственные органы управления, политические, социальные, культурные, религиозные и др.
    Величина прибыли зависит от направлений деятельности хозяйствующего субъекта: производственного, технического, финансового и социального.
    Прибыль, как величина финансовой деятельности выполняет следующие функции:
- отражает экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия,
- составляет основу экономического развития субъекта хозяйствования.
    Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения проблем социального и материального характера трудового коллектива. За счет прибыли выполняются обязательства перед бюджетом, банками и другими организациями. Прибыль – это не только финансовый результат, но и основной элемент финансовых ресурсов. Отсюда следует, что прибыль выполняет следующие функции:
-воспроизводственная,
-стимулирующая,
-распределительная.
    Она характеризует степень деловой активности и финансового благополучия предприятия. По прибыли определяют уровень отдачи авансированных средств в доходность вложений в активы.
    В условиях рыночной экономики субъект хозяйствования должен стремиться если не к получению  максимальной прибыли, то к той величине прибыли, которая обеспечила бы динамичное развитие производства в условиях конкуренции, позволит ему удержать позиции на рынке данного продукта, обеспечить его выживаемость. Управление прибылью выступает в качестве одного из двух базовых направлений финансовой политики и ставит своей задачей максимизацию доходов по имеющимся источникам финансовых результатов с одновременным расширением общей номенклатуры этих источников.
    Получение прибыли, возможно, за счет монопольного положения или уникальности продукта на рынке того или иного товара. Реализация данного источника возможна за счет обновлений продукта и удержании доли производства и сбыта. Также следует учитывать влияние таких факторов, как растущая конкуренция со стороны других субъектов хозяйствования антимонопольная политика государства.
    Получение прибыли, касающееся практически всех предприятий и фирм, связано с производственной и предпринимательской деятельностью. Реализация данного источника возможна только при соответствующих маркетинговых исследованиях рынка. Величина прибыли в этом случае зависит от правильности выбора бизнеса, от того в какой отрасли будет работать предприятие, от создания конкурентных условий для производимых продуктов (предоставляемых работ, услуг), от объекта производства, от величины и структуры издержек производства.
    В современных условиях важнейшим источником увеличения прибыли является инновационная деятельность. Реализация данного источника предполагает постоянную работу по изменению потребительских свойств продукции, работ и услуг.
2.2. Балансовая прибыль, её состав и особенности формирования.
Показатели прибыли становятся важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности. Конечный финансовый результат деятельности - это балансовая прибыль (убыток) отчётного периода. Общий финансовый результат - прибыль (убыток), которую получают балансированием общей суммы всех прибылей и убытков.
Выручка от реализации характеризует общий финансовый результат (валовой доход) от реализации продукции (работ, услуг). По выручке от реализации определяют рейтинг субъекта хозяйствования.
Выручка от реализации продукции (работ, услуг) включает: выручку от реализации готовой продукции, полуфабрикатов собственного производства, работ и услуг, строительных, научно-исследовательских работ и услуг; товаров в торговых, снабженческих и сбытовых предприятиях; услуг по перевозке грузов и пассажиров на предприятиях транспорта. Субъект хозяйствования может определять выручку от реализации по моменту отгрузки и по моменту поступления денежных средств на счета в банке или кассу.
Разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без НДС и акцизов и затратами на производство реализованной продукции (работ, услуг) характеризует прибыль от реализации. Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) является важным финансовым результатом. Этот результат используется при принятии управленческих решений.
Субъект хозяйствования может иметь доходы и расходы, как связанные, так и не связанные с основной деятельностью, что учитывается при определении общего финансового результата - балансовой прибыли
В балансовую прибыль включают три основных элемента:
1) прибыль (убыток) от реализации продукции, выполнения работ, оказания работ и услуг;
2) прибыль (убыток) от прочей реализации;
3) прибыль (убыток) от внереализационных операций. В балансовую прибыль по составу включают:
· прибыль (убыток) от реализации продукции, работ, услуг;
· прибыль (убыток) от реализации товаров;
· прибыль (убыток) от реализации материальных оборотных средств;
· прибыль (убыток) от реализации и прочего выбытия основных средств;
· доходы и потери от валютных курсовых разниц;
· доходы от ценных бумаг и других долгосрочных финансовых вложений, включая вложения в имущество других предприятий;
· доходы от сдачи имущества в аренду;
· расходы (потери), связанные с финансовыми операциями;
· суммы, полученные и уплаченные в виде экономических санкций.
Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) получают от основной деятельности, которая может осуществляться в любых видах, зафиксированных в Уставе и не запрещенных законодательством.
Прибыль (убыток) от прочей реализации представляет собой финансовый результат, не связанный с основными видами деятельности предприятия. Он отражает прибыль (убыток) от прочей реализации, к которой относится продажа на сторону различных видов имущества, числящегося на балансе субъекта хозяйствования.
Финансовые результаты от внереализационных операций - это прибыль
(убыток) по операциям различного характера, не относящимся к основной деятельности и не связанным с реализацией продукции, работ, услуг. В состав внереализационных прибылей (убытков) включается сальдо полученных и уплаченных штрафов, пеней, неустоек и других санкций, а также доходы:
· от дооценки товаров,
· прибыль прошлых лет, выявленная в отчётном году,
· сомнительная дебиторская задолженность, списанная на прошлые годы и погашенная в отчётном году,
· проценты, полученные по денежным средствам, числящимся на счетах
предприятия,
-доходы от долевого участия в уставном капитале других предприятий, представляющие часть чистой прибыли, которая поступает учредителям в виде дивидендов по акциям,
· доходы от ценных бумаг (проценты по облигациям и краткосрочным казначейским обязательствам),
· доходы от сдачи имущества в аренду формируются из получаемой арендной платы. Прибыль включается в арендную плату как процент от стоимости имущества.
К внереализационным результатам относятся потери и расходы:
· некомпенсируемые потери от стихийных бедствий с учётом затрат по предотвращению и ликвидации стихийных бедствий,
· отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и операциям прошлых лет,
· недостача материальных ценностей, выявленных при инвентаризации.
В современных условиях величина прибыли носит прогнозный характер. Она определяется раздельно по всем видам деятельности. Объектом планирования являются элементы балансовой прибыли. При этом особое внимание уделяется определению величины прибыли от реализации продукции (работ, услуг), т.к. она занимает наибольший удельный вес и наиболее стабильна. Распространенным методом планирования прибыли является метод прямого счета. Данный метод наиболее эффективен при выпуске небольшого товарного ассортимента продукции (работ, услуг). Данный метод используется при обосновании нового или расширении действующего либо при осуществлении какого-либо проекта. Разновидностью метода прямого счета является метод поассортиментного планирования прибыли (т.е. определение прибыли по каждой ассортиментной группе).
Ниже приведен расчет валовой и балансовой прибыли в СПК « Каменский» за 2005, 2006 годы. 
Валовая прибыль2005 = 9179-11183= -2004 (тысячи рублей)
Балансовая прибыль2005 = -2004+388-1171= -2787 (тысяч рублей)
Валовая прибыль2006 = 8444-12141= -3697 (тысяч рублей)
Балансовая прибыль2006 = -3697+427-1849= -5119 (тысяч рублей)
Из приведенных расчетов видно, что анализируемое предприятие убыточно. В 2005 году валовая прибыль составила –2004 тысячи рублей, а в 2006 году на 1639 тысяч рублей меньше -  -3697 тысяч рублей. Тоже происходит и с балансовой прибылью, в 2005 году по сравнению с 2006 годом она снизилась на 2332 тысячи рублей. 
2.3. Распределение и использование прибыли.
Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности получают законченную денежную оценку в системе финансовых результатов. Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Однако не вся получаемая прибыль остается предприятию, так как она распределяется между обществом в лице государства и субъектом хозяйствования. Объектом распределения на любом предприятии является балансовая прибыль. Под её распределением понимается направление прибыли в бюджет и по статьям использования в рамках субъекта хозяйствования. Законодательно распределение прибыли регулируется в той её части, которая поступает в бюджеты различных уровней в виде налогов и других обязательных платежей. Принципы распределения определяет государство. Они отражены в законодательных актах и нормативных документах по налогообложению. Прибыль, получаемая субъектом хозяйствования, подвергается обложению налогом.
Для исчисления облагаемой налогом прибыли балансовая прибыль уменьшается на:
· сумму рентных платежей (вносимых в установленном порядке из прибыли),
· сумму дивидендов, полученных по акциям, облигациям и другим ценным бумагам,
· сумму доходов, полученных от долевого участия в совместных предприятиях,
· сумму затрат, осуществленных за счет прибыли на оказание помощи сельскому хозяйству.
Обновление основного капитала является основой выхода из экономического кризиса хозяйствующих субъектов. С целью стимулирования развития технического прогресса субъектам хозяйствования предоставляются льготы, снижающие величину налогооблагаемой прибыли, а, следовательно, увеличивающие чистую прибыль. Облагаемая прибыль уменьшается на:
1. сумму в размере 30% затрат (кроме капитальных вложений) на проведение НИОКР, подготовку и освоение новых прогрессивных технологий и видов продукции, осуществляемых за счет прибыли, остающейся в распоряжении субъекта хозяйствования,
2. Сумму затрат, осуществляемых за счёт прибыли, остающейся в распоряжении субъекта хозяйствования на гуманитарные цели.
Предприятия, получившие в прошлом году убыток, освобождаются от уплаты налога с части прибыли.
Балансовая прибыль уменьшается на вышеперечисленные льготы и характеризует величину налогооблагаемой прибыли. Налогооблагаемая прибыль облагается налогом на прибыль по ставке 30%.
Разница между балансовой прибылью и суммой налога на прибыль характеризует чистую прибыль. Чистая прибыль количественно равна прибыли в распоряжении субъекта хозяйствования в том случае, если нет расходов, относимых на чистую прибыль. К расходам, относимым на чистую прибыль, относят все сверхнормативные расходы (превышение расходов на рекламу, на представительские расходы, на командировочные, превышение расходов по кредиту, по амортизации).
Чистая прибыль (прибыль в распоряжении субъекта хозяйствования) поступает в распоряжение предприятия. Она должна обеспечить финансовыми ресурсами потребности расширенного воспроизводства, осуществление социальных программ, выплату дивидендов по акциям.
При распределении прибыли, определении основных направлений ее использования необходимо учитывать состояния производственного потенциала.
Для каждой организационно‑правовой формы определён соответствующий механизм распределения прибыли, остающейся в распоряжении субъекта хозяйствования. Он основан на особенностях внутреннего устройства и регулирования деятельности субъектов хозяйствования, соответствующих форм собственности.
Определение направлений использования (расходования) прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, структуры статей ее использования, находятся в компетенции самого субъекта хозяйствования. Государство не устанавливает каких- либо нормативов распределении прибыли, но через порядок предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благотворительные (гуманитарные) цели, на финансирование природоохранных мероприятий, расходов по содержанию объектов и учреждений непроизводственной сферы. Законодательство определяет размер резервного фонда: не менее 15% от уставного капитала, размер обязательных ежегодных отчислений не менее 5% от чистой прибыли. Он используется для покрытия убытков, а также для погашения облигаций и выкупа акций в случае отсутствия иных средств.
Порядок распределения и использования прибыли фиксируется в Уставе и определяется положением, основные принципы распределения отражены в учётной политике хозяйствующего субъекта. Расходование прибыли может осуществляться либо путем непосредственного финансирования расходов из прибыли, либо путем предварительного формирования за счёт прибыли различных фондов, средства которых затем используются по назначению. В целях использования прибыли создаются резервный фонд, фонд потребления и социальной сферы, акционирования работников, т.е. дивидендов.
В течение года субъект хозяйствования направляет на текущие нужды прибыль в соответствии с их назначением, т.е. расходует прибыль прошлых лет. Из прибыли отчётного года выплачиваются налоги и другие обязательные платежи. Затем составляется смета расходования прибыли на предстоящий год, которая включает в себя следующие элементы расходования:
· налоги, сборы, платежи, относимые на прибыль в распоряжении субъекта хозяйствования,
· оплата процентов по ссудам и займам,
· все сверхнормативные расходы, относимые на чистую прибыль,
· материальное поощрение персонала,
· финансирование социальной сферы.
Часть прибыли может быть нераспределённой, это дополнительный финансовый резерв, который может быть использован для пополнения фондов и увеличения уставного капитала.
Субъект хозяйствования может иметь убытки, которые покрываются за счёт прибыли отчётного года, нераспределённой прибыли прошлых лет, средств резервного фонда и взносов акционеров.
Распределение чистой прибыли – это вопрос инвестиционной и технической политики субъектов хозяйствования, в акционерных обществах, это ещё и вопрос дивидендной политики.
Капитализация чистой прибыли позволяет расширить деятельность за счёт собственных более дешевых источников финансирования. При этом снижаются расходы на привлечение дополнительных источников, на выпуск новых акций.
Размеры капитализации чистой прибыли позволяют оценить не только темпы роста собственного капитала, но и оценить запас финансовой прочности, т.е. оборачиваемость всех активов, рентабельность продаж. Темпы роста производства зависят не только от спроса, рынков сбыта, мощностей, но и от состояния финансовых ресурсов, структуры капитала и других факторов.
В СПК «Каменский» финансы распределяются следующим образом. Во-первых, это расчеты по налогам и сборам. Предприятие выплачивает земельный налог, единый социальный налог, налог на доходы физических лиц, а также обязательные платежи в бюджет субъектов РФ. Во-вторых, денежные средства направляются на оплату приобретенных товаров, сырья и иных оборотных активов; на оплату труда; на выплату дивидендов, процентов; амортизацию. В-третьих, это расчеты с банком по краткосрочным и долгосрочным кредитам, а именно: расчеты с поставщиками и подрядчиками (за газ и воду), кредиты и займы под залог имущества. Движение денежных средств в СПК «Каменский» представлено в следующих таблицах.
Таблица 4.
Расчеты по налогам и сборам в СПК «Каменский».
	Виды налогов
	2005 год
	2006 год
	отклонения (уплачено), тыс.руб.

	
	начислено, тыс. руб.
	уплачено, тыс. руб.
	начислено, тыс. руб.
	уплачено, тыс. руб.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Земельный налог
	77
	77
	12
	12
	-65

	Единый социальный налог
	313
	367
	165
	220
	-147

	Налог на доходы физических лиц
	227
	268
	191
	114
	-154

	Обязательные платежи: в субъекты РФ
	384
	417
	-
	-
	-417

	В федеральный бюджет
	-
	-
	221
	144
	144

	Во внебюджетные фонды
	313
	367
	165
	220
	-147



Из таблицы 4 видно, что выплаты почти по всем видам налогов сократились. В 2005 году земельный налог составлял 77 тысяч рублей, а в 2006 году только 12 тысяч рублей. Единый социальный налог уменьшился на 147 тысяч рублей, налог на доходы физических лиц также сократился на  154 тысячи рублей. В 2006 году по сравнению с 2005 годом предприятие не выплачивало обязательные платежи в субъекты Российской Федерации. Выплаты в федеральный бюджет в 2006 году составили 144 тысячи рублей. Отчисления во внебюджетные фонды в 2005 году составляли 367 тысяч рублей, а в 2006 они сократились на 147 тысяч рублей и составили 220 тысяч рублей.
Таблица 5.
Движение денежных средств СПК «Каменский» по текущей деятельности.
	Денежные средства направляются:
	2005 год, тыс. руб.
	2006 год, тыс. руб.
	Отклонения, тыс. руб.

	1
	2
	3
	4

	На оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья, и иных оборотных активов
	5099
	4032
	-1067

	На оплату труда
	2561
	1711
	-850

	На выплату дивидендов, процентов
	781
	453
	-328

	На расчеты по налогам и сборам
	784
	322
	-462



Данные таблицы показывают, что величина денежных средств, направляемых на расходы по текущей деятельности, уменьшилась. На оплату приобретенных товаров, работ, услуг и иных оборотных активов в 2006 году выделялось 4032 тысячи рублей, это на 1067 тысяч рублей меньше, чем в 2005 году. Расходы на оплату труда снизились на 850 тысяч рублей. Расходы на выплату дивидендов, процентов в 2005 году составляли 781 тысячу рублей, а в 2006 – 453 тысячи рублей.
Таблица 6.
Расходы по обычным видам деятельности.
	Виды деятельности
	2005 год
	2006 год
	Отклонения 

	1
	2
	3
	4

	Материальные затраты
	9985
	3263
	-6722

	Затраты на оплату труда
	3042
	1600
	-1442

	Отчисления на социальные нужды
	385
	205
	-180

	Амортизация
	614
	652
	38

	Прочие затраты
	2288
	1000
	-1288



Из таблицы видно, что материальные затраты в 2005 году составляли 9985 тысяч рублей, а в 2006 году составили 3263 тысячи рублей. Отчисления на социальные нужды уменьшились на 180 тысячи рублей. Также снизились и прочие затраты на 1288 тысяч рублей. Однако расходы на амортизацию в 2006 году по сравнению с 2005 годом увеличились на 38 тысяч рублей.  

2.4. Рентабельность. Виды рентабельности.
Рынок предъявляет определённые требования к субъектам хозяйствования в плане организации и реализации того или иного вида бизнеса. Динамичность рыночных отношений обуславливает принятие неординарных решений, связанных с финансовыми результатами деятельности.
Для оценки уровня эффективности работы получаемый результат (прибыль), сопоставляет с затратами или с используемыми ресурсами. Рентабельность характеризует степень доходности, выгодности и прибыльности. Соизмерение прибыли с затратами или ресурсами характеризует рентабельность. Рентабельность есть относительный показатель, который обладает свойством сравнимости, а, следовательно, может использоваться при сравнении различных субъектов хозяйствования. Показатели рентабельности позволяют оценить, какую прибыль имеет субъект хозяйствования с каждого рубля средств, вложенных в активы.
Выделяют показатели рентабельности, используемые для оценки эффективности, применяемые в производственной, коммерческой и иной деятельности, на основе которых определяют доходность и эффективность использования имущества.
Оценочным показателем производственно-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования является рентабельность продаж. Она отражает уровень спроса на продукцию, работы и услуги, насколько правильно субъект хозяйствования определил товарный ассортимент и товарную стратегию. 
Рентабельность продаж характеризует отношение прибыли к величине выручки от реализаций продукций (работ, услуг), выраженное в процентах:
Rпродаж = Пч / Vn * 100 %
где: Пч - чистая прибыль,
Vn - объём реализованной продукции, работ, услуг.
Одним из условий процветания предприятий является расширение рынка сбыта продукции за счёт снижения цены на предполагаемые товары. Однако, данный процесс не сопровождается снижением цен на потребляемые ресурсы, роль дефлятора цены в формировании доходности понижает. Это переключает сферу усилий руководства на контроль над внутренними факторами роста прибыли, снижением материалоемкости, трудоемкости, повышением фондоотдачи основных фондов, качеством и структурой продукции, над уровнем организации и управления, над структурой капитала и его источников, над прибылью по видам деятельности и её использованием.
Предприятие может выпускать несколько видов продукции. Чтобы определить влияние рентабельности отдельных изделий на общую рентабельность продукции, необходимо:
1. Определить удельный вес каждого вида продукции в объёме реализации;
2. Рассчитать индивидуальные показатели рентабельности;
3. Определить величину влияния рентабельности отдельных изделий на её среднюю величину.
Для этого необходимо значение индивидуальной рентабельности умножить на долю изделий в общем объёме реализованной продукции:
Rпродаж = ∑  Ri*qi
где: Ri ‑ рентабельность какого‑либо вида изделия, 
qi - доля какого‑либо вида продукции в общем объёме реализации, 
n - количество выпускаемых изделий.
Рентабельность капитала характеризует величину прибыли с каждого вложенного рубля средств предприятия.
Основными показателями рентабельности капитала являются:
· рентабельность активов (имущества);
· рентабельность текущих активов;
· рентабельность инвестиций;
· рентабельность собственного капитала.
Рентабельность имущества равна отношению величины прибыли находящейся в распоряжении предприятия к средней величине активов.
Данный показатель говорит о том, сколько единиц прибыли получено с единицы стоимости активов независимо от источника привлечения средств.
Под прибылью в распоряжении предприятия понимают прибыль, остающуюся после уплаты налогов и погашения расходов, относимых на чистую прибыль.
Рентабельность текущих активов равна отношению величины прибыль в распоряжении предприятия к средней величине текущих активов.
Для предприятий, работающих на правах акционерных обществ, основным показателем оценки степени доходности вложенных капиталов принято считать отношение чистой прибыли (Пч), балансовой (Пб) или прибыли находящейся в распоряжении предприятия (Прп) к источникам собственного капитала (Иск)
Rсобственного капитала =Пч/Иск
Данный показатель характеризует величину прибыли на один рубль собственных средств. Коэффициент рентабельности собственного капитала играет важную роль при оценке уровня котировки акций на бирже.
Разница между показателями рентабельности всех активов и собственного капитала обусловлена привлечением внешних источников финансирования. Если заемные средства приносят больше прибыли, чем уплата процентов на этот заемный капитал, то разница может быть использована для повышения отдачи собственного капитала. Однако в том случае, если рентабельность активов меньше, чем проценты, уплачиваемые на заемные средства, влияние привлеченных средств на деятельность предприятия должно быть оценено отрицательно. 
Рентабельность инвестиций – это отношение чистой или балансовой прибыли к источникам инвестиционных средств.
R инв = Пч / И инв.с
где: Rинв-рентабельность инвестиций, Пч- чистая прибыль, Иинв.с- источники инвестиционных средств. 
Анализируемое предприятие, а именно СПК «Каменский», убыточно. Поэтому уместно будет привести расчет убыточности сельскохозяйственного производства в целом по предприятию и по отраслям растениеводства и животноводства.
Таблица 7.
Расчет убыточности сельскохозяйственного производства СПК « Каменский»
	Показатели 
	2005 год
	2006 год

	1
	2
	3

	1. Исходные данные.

	Прибыль от реализации продукции сельского хозяйства, тысяч рублей
	-2004
	-3697

	Полная себестоимость реализованной продукции, тыс. руб.
	11183
	12141

	Окончание таблицы 7.

	1
	2
	3

	Прибыль от реализации зерновых и зернобобовых культур
	1397
	1631

	Полная себестоимость зерновых и зернобобовых культур
	1767
	2337

	Прибыль от реализации крупного рогатого скота в живой массе
	3927
	5483

	Полная себестоимость крупного рогатого скота в живой массе
	7771
	9698

	2. Расчеты.

	Уровень убыточности в целом по предприятию, %
	-17,92
	-30,46

	Уровень убыточности по растениеводству, тыс. руб.
	-370
	-700

	Уровень убыточности по растениеводству, %
	-20,94
	-29,95

	Уровень убыточности по животноводству, тыс. руб.
	-3844
	-4215

	Уровень убыточности по животноводству, %
	-49,47
	-43,46



Расчеты, приведенные в таблице, показывают, что уровень убыточности, в целом по предприятию, в 2005 году составлял –17,92 %, а в 2006 году он составил уже –30,46 %. Уровень убыточности по растениеводству в 2005 году был -20,94 %, а в 2006 – 29,95 %. Но уровень убыточности по животноводству уменьшается. В 2005 году уровень убыточности составлял - 49,47 %, в 2006 году –43,46 %. В денежном выражении уровень убыточности в растениеводстве в 2005 и 2006 году составлял 370 и 700 тысяч рублей соответственно. В животноводстве этот убыток гараздо больше в 2005 году – 3844 тысячи рублей, в 2006 году - 4215тысяч рублей.   

Заключение.
В наше время при создании субъекта хозяйствования особое внимание уделяется финансовым результатам деятельности предприятия, а именно планируются доходы и расходы, вследствие чего определяется прибыльность или убыточность предприятия. С точки зрения экономиста, фирмы возникают потому, что они комбинируя факторы производства более рационально, чем отдельный человек, создают нужные людям блага и зарабатывают своим владельцам прибыль.
Сельскохозяйственное производство во многом отличается от других видов производств и поэтому организация финансов в сельскохозяйственных предприятиях обладает рядом особенностей: использование во внутреннем обороте достаточно большого объема продукции, не принимающего денежной формы, несовпадение рабочего периода и периода поступления продукции приводит к временным резервам между доходами и расходами. Поэтому возникает необходимость создания весьма значительных резервных фондов и сезонных запасов товарно-материальных ценностей, и т.д. .
Финансовые результаты деятельности предприятия рассматриваются на примере сельского производственного кооператива «Каменский», который расположен в деревне Б. Каменка Орловской области Мценского района, в 8 километрах к северу от города Мценска. 
Деревня расположена на средне-русской равнине. Почва здесь неоднородна. Присутствуют как дерново-подзолистые, так и лесные виды почв. Климат на данной территории континентальный. Общая земельная площадь СПК «Каменский» составляет около 3240 га. Из них пашни – 2352 га, сенокосы – 68,3 га, пастбища-236 га. Лесные массивы и древесно-кустарниковые растения занимают 544,3 га и 35,9 га соответственно. 
Анализируя данные состава и структуры товарной продукции можно сделать выводы о том, что наибольший удельный вес в общем объеме товарной продукции занимает продукция животноводства в 2005 году - 81,57 %, в 2006 году – 72,16 % , а именно продукция животноводства собственного производства реализованная в переработанном виде в частности крупного рогатого скота в 2005 году 68,15 %, в 2006 году 69%. Продукция растениеводства в общем объеме товарной продукции в 2005 году составляла 18,43 %, а в 2006 году 27,84 % в частности пшеница 12,74% и 13,74 % соответственно. 
Коэффициент специализации в 2005 году был 0,41, а в 2006 году 0,39, из этого следует, что предприятие имеет среднюю степень специализации.
Площадь сельскохозяйственных угодий в СПК «Каменский» не изменилась.  Площадь пашни как в 2005, так и в 2006 году составила 2351,8 га.  Сократилась среднегодовая стоимость ОПФ на 6495 тыс. рублей, уменьшилось поголовье скота на 453 головы.  Сократилась численность работников с 78 до 52 человек. Валовая продукция на 100 рублей ОПФ в 2005 году составляла 86,66, а в 2006 году составила лишь 60,63, валовая продукция на 1 человека в 2006 году по сравнению с 2005 снизилась на 51,36 тыс. рублей.
В условиях рынка получение прибыли является непосредственной целью производства предприятия, т.к. прибыль отражает положительный финансовый результат и сигнализирует где можно добиться наибольшего прироста стоимости, создает стимул для инвестирования в эти сферы. 
Доходы и расходы по обычным видам деятельности в анализируемом предприятии, в период с 2005 по 2006 год, сократились на 735 тыс. рублей, себестоимость по сравнению с 2005 годом увеличилась на 958 тыс. рублей. Валовая прибыль и прибыль от продаж снизилась на 1963 тыс. рублей. Чистая прибыль сократилась на 2332 тыс. рублей. Операционные доходы выросли на 39 тыс. рублей. 
В условиях рыночной экономики субъект хозяйствования должен стремиться если не к получению  максимальной прибыли, то к такой ее величине, которая обеспечила бы динамичное развитие производства и в условиях конкуренции, позволила бы ему удержать позиции на рынке данного продукта, обеспечила его выживаемость.
 В современных условиях величина прибыли носит прогнозный характер. Она позволяет дать объективную оценку деятельности предприятия и принять правильные решения с целью увеличения доходов и снижения расходов.
Валовая прибыль в СПК «Каменский» за анализируемый период сократилась на 1693 тысячи рублей, балансовая прибыль также сократилась на 2332 тысячи рублей, из этого следует, что предприятие получает убытки.
Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Однако не вся получаемая прибыль остается предприятию, так как она распределяется между обществом в лице государства и субъектом хозяйствования. Под её распределением понимается направление прибыли в бюджет и по статьям использования в рамках субъекта хозяйствования. В целях использования прибыли создаются резервный фонд, фонд потребления и социальной сферы.
В СПК «Каменский» финансы распределяются следующим образом. Во-первых, это расчеты по налогам и сборам. Во-вторых, денежные средства направляются на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов; на оплату труда; на выплату дивидендов, процентов; амортизацию. В-третьих, это расчеты с банком по краткосрочным и долгосрочным кредитам и займам. 
Выплаты почти по всем видам налогов в анализируемом предприятии сократились. В 2005 году земельный налог составил 77 тысяч рублей, а в 2006 году только 12 тысяч рублей. Единый социальный налог уменьшился на 147 тысяч рублей, налог на доходы физических лиц также сократился на  154 тысячи рублей. Величина денежных средств, направляемых на расходы по текущей деятельности, уменьшилась. На оплату приобретенных товаров, работ, услуг и иных оборотных активов в 2006 году выделялось 4032 тысячи рублей, это на 1067 тысяч рублей меньше, чем в 2005 году. Расходы на оплату труда снизились на 850 тысяч рублей. Материальные затраты за анализируемый период снизились на 6722 тысячи рублей. Отчисления на социальные нужды уменьшились на 180 тысячи рублей. Однако расходы на амортизацию в 2006 году по сравнению с 2005 годом увеличились на 38 тысяч рублей.  
Динамичность рыночных отношений обуславливает принятие неординарных решений, связанных с финансовыми результатами деятельности.
Для оценки уровня эффективности работы получаемый результат (прибыль), сопоставляет с затратами или с используемыми ресурсами. Рентабельность характеризует степень доходности, выгодности и прибыльности. Соизмерение прибыли с затратами или ресурсами характеризует рентабельность. Рентабельность есть относительный показатель, который обладает свойством сравнимости, а, следовательно, может использоваться при сравнении различных субъектов хозяйствования. Показатели рентабельности позволяют оценить, какую прибыль имеет субъект хозяйствования с каждого рубля средств, вложенных в активы.
Уровень убыточности в СПК «Каменский», в целом по предприятию, в 2005 году составил -17,92 %, а в 2006 году он составил уже -30,46 %. Уровень убыточности по растениеводству в 2005 году был -20,94 %, а в 2006 – -29,95 %. Но уровень убыточности по животноводству уменьшается. В 2005 году он составлял -49,47 %, в 2006 году – -43,46 %.
Для того чтобы увеличить и стабилизировать финансовое положение предприятию необходимо: 
· Создать уникальный продукт на рынке того или иного товара или за счет обновлений продукта удерживать его конкурентоспособность, а также постоянно работать над изменением потребительских свойств продукции, работ, услуг.
· Проводить грамотные маркетинговые исследования рынка. Величина прибыли в этом случае зависит от правильности выбора бизнеса, от того в какой отрасли будет работать предприятие.
· По возможности сокращать задолженность предприятия, как дебиторскую, так и кредиторскую, искать новые источники собственных средств для погашения кредиторской задолженности, не прибегая к заемным средствам и не затягивая предприятие в долговую яму.
· Осуществлять экономию текущих затрат (на топливо, энергию, сырье, материалы). Переменные затраты, либо возрастают, либо убывают пропорционально объему производства. Сокращение переменных издержек возможно за счет приобретения материальных запасов и конструкций по более низким ценам, снижения транспортных расходов.
· Постоянные затраты не следуют за динамикой объема производства, поэтому снизить данные издержки возможно за счет пересмотра политики начисления амортизации, связанной с увеличением срока службы основных средств.
· Стремиться к ускорению оборачиваемости капитала, а также к максимальной его отдаче, которая выражается в увеличении суммы прибыли на один рубль капитала. Повышение доходности капитала может быть достигнуто за счет рационального и эффективного использования всех ресурсов, недопущения их перерасхода, потерь. 
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