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В работе дан анализ финансового результата, показателей рентабельности, выполнена оценка конкурентоспособности. В работе выполнена оценка производственного потенциала предприятия, мероприятия по повышению конкурентоспособности организации включают в себя организацию инвестиционного проекта
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Введение

Переход к рыночной экономике требует от предприятий повышения эффективности производства, конкурентоспособности продукции и услуг, эффективных форм хозяйствования и управления производством, активизации предпринимательства, инициативы и т.д.
Торговые предприятия, с одной стороны, завершают производства, а с другой стороны, обеспечивают удовлетворение значительной части личных потребностей населения в товарах и услугах. Существенная роль предприятия торговли в функционировании кредитно-финансовой системы: около 90% всей денежной наличности, поступающей в банки, составляет выручка от продажи товаров и услуг.
Процесс торговли, то есть процесс купли-продажи товаров, является функцией торгового предприятия (как оптового, так и розничного), которое осуществляет свою деятельность на основе коммерческого расчета. Торговое предприятие имеет самостоятельный баланс, обладает основными и оборотными средствами и осуществляет законченный торговый процесс, начиная с закупки товаров от поставщиков и заканчивая их продажей.
Основная задача торгового предприятия – закупка и продажа товаров в целях удовлетворения потребности населения, при минимальном уровне издержек обращения и получения достаточно высокого уровня прибыли.
Важная роль в реализации этой задачи отводится экономическому анализу деятельности субъектов хозяйствования. С его помощью вырабатываются стратегия и тактика развития предприятия, обосновываются планы и управленческие решения, осуществляется контроль над их выполнением, выявляются резервы повышения эффективности производства, оцениваются результаты деятельности предприятия, его подразделений и работников. В связи с этим дипломная работа является актуальной.
Формирование рыночной экономики обусловливает развитие анализа в первую очередь на микроуровне – на уровне отдельных предприятий и их внутренних структурных подразделений, поскольку эти низовые звенья составляют основу рыночной экономики. Но это не исключает, а скорее предполагает необходимость возможного перехода анализа на макроуровне не “сверху вниз”, как складывались при командно-административной системе с ее ярко выраженным центризмом, а “снизу вверх”.
Платежеспособность и финансовая устойчивость являются важнейшими характеристиками финансово-экономической деятельности предприятий в условиях рыночной экономики. Если предприятие финансово устойчиво, платежеспособно, оно имеет преимущество перед другими предприятиями того же профиля в привлечении инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков и в подборе квалифицированных кадров. Наконец, оно не вступает в конфликт с государством и обществом, т.к. выплачивает своевременно налоги в бюджет, взносы в социальные фонды, заработную плату – рабочим и служащим и т.д.
Чем выше устойчивость предприятия, тем оно более независимо от неожиданного изменения рыночной конъюнктуры и, следовательно, тем меньше риск оказаться на краю банкротства.
Целью дипломной работы является – анализ финансовой деятельности торгового предприятия и разработка мероприятий по управлению оборотными активами.
В дипломной работе поставлены и решены следующие задачи:
· анализ балансовой прибыли и выявление резервов её увеличения
· анализ показателей рентабельности и доходности
· анализ ликвидности баланса и платежеспособности
· анализ структуры активов
· анализ финансовой устойчивости предприятия
· анализ показателей деловой активности предприятия.
· разработка мероприятий по эффективности управления оборотными активами.
Для выполнения дипломной работы были использованы труды отечественных авторов: академика О.В. Ефимова, профессора экономических наук Г.В. Савицкой, проф. В.В. Ковалева, проф. А.Д. Шеремета.
I. 
Анализ финансовой деятельности предприятия

1.1 Анализ балансовой прибыли и выявление резервов её увеличения

Финансовый результат — главный критерий оценки деятельности для большинства предприятий. Однако так же, как множественны цели и задачи предприятия, существуют и различные методики определения финансовых результатов. Кроме того, здесь следует вспомнить о различных интересах партнерских групп предприятия. В связи с этим анализ финансовых результатов представляет собой едва ли не ключевую проблему АФХД.
Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. 
Прибыль — это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты хозяйствования после реализации продукции. Только после продажи продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции.
Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности являются:
- систематический контроль за выполнением планов реализации продукции и получением прибыли;
- определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;
- оценка динамики показателей прибыли и рентабельности за анализируемый период;
- изучение источников и структуры балансовой прибыли;
- выявление резервов повышения балансовой прибыли предприятия и чистой прибыли, расходуемой на выплату дивидендов;
- оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;
- разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.
Представление об эффективности работы предприятия дает финансовая отчетность. Это совокупность определенных форм отчетности, составленных на основе данных бухгалтерского (финансового) учета. Финансовая отчетность позволяет оценить имущественное состояние, финансовую устойчивость, платежеспособность фирмы и другие результаты, необходимые для обоснования многих решений.[4;11]
Все предприятия независимо от форм собственности предоставляют «Баланс предприятия» (форма № 1), «Отчет о финансовых результатах и их использовании» (форма № 2), «Справку к отчету о финансовых результатах и их использовании», «Приложение к балансу предприятия» (форма № 5).
«Баланс предприятия» содержит информацию, позволяющую оценить имущественное и финансовое состояние фирмы. По балансу определяют конечный финансовый результат деятельности фирмы (прибыль или убыток). Данные баланса служат базой для оперативного финансового планирования. Они используются для контроля над движением денежных потоков. 
«Отчет о финансовых результатах и их использовании» содержит информацию о прибыли, полученной от производственной, инвестиционной и финансовой деятельности. Он дополняет сведения, содержащиеся в балансе. В сочетании с балансом «Отчет о финансовых результатах и их использовании» позволяет рассчитать и проанализировать показатели рентабельности фирмы. [4;23]
Цель финансового анализа — это оценка прошлой деятельности и положения предприятия на данный момент, а также оценка будущего потенциала предприятия.
Финансовые результаты деятельности предприятия оцениваются с помощью абсолютных и относительных показателей. К абсолютным относится прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг), прибыль (убыток) от прочей реализации, доходы и расходы от внереализационных операций, балансовая (валовая) прибыль, чистая прибыль.
Выручка от реализации (валовой доход) представляет собой общий финансовый результат от реализации продукции (работ, услуг). Она включает в себя доходы от реализации готовой продукции, полуфабрикатов собственного производства, работ и услуг, покупных изделий (приобретенных для комплектации), строительных, научно-исследовательских работ и т.п.
Разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг), исключая налоги на добавленную стоимость, акцизы, и затратами на производство реализованной продукции (работ, услуг) называется валовой прибылью от реализации.
Общий финансовый результат (прибыль, убыток) на отчетную дату называют балансовой прибылью. Его получают путем расчета общей суммы всех прибылей и всех убытков от основной и неосновной деятельности предприятия. [5;15]
Балансовая прибыль за вычетом налогов (обязательных платежей) называется чистой прибылью. Данная структура прибыли представлена на 

 (
Валовая прибыль
Прибыль от основной деятельности
Балансовая прибыль
Чистая прибыль
Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия
Расходы, связанные с основной деятельностью
,
 в 
т.ч. коммерческие и управленческие
Налоги и другие обязательные отчисления
Выплаты дивидендов и процентов по облигациям
Расходы, не связанные с основной деятельностью
Прочие доходы, не связанные с основной деятельностью
)
Рис.1. Структура финансового результата

Прибыль и рентабельность являются важными показателями эффективности производства. Прибыль — это, с одной стороны, основной источник фонда предприятий, а с другой — источник доходов государственного и местного бюджетов. Важно при этом учитывать не только размеры и прирост прибыли, но и уровень рентабельности, т.е. знать, сколько прибыли получено на каждый рубль производственных фондов. [4;25]
Ниже представлена схема формирования и анализа показателей и факторов прибыли (рис.2).
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Выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг) в отпускных ценах без НДС и иных косвенных налогов и платежей (нетто-выручка
)
Производственная себестоимость реализованной продукции (прямые материальные и трудовые расходы и общепроизводственные расходы)
Текущие периодические расходы (коммерческие и управленческие)
Нераспределенный финансовый результат отчетного года
Отвлеченные средства из чистой прибыли
Сальдо прочих внереализационных доходов и расходов
Валовая прибыль (брутто-прибыль)
Сальдо результатов финансовой деятельности (проценты, доходы от участия, результат прочей реализации и др.)
Чистая прибыль (нетто-прибыль)
Финансовый результат отчетного периода (прибыль до налогообложения)
Финансовый результат от финансово-хозяйственной деятельности
Финансовый результат от реализации продукции
Налог на прибыль
-
-
+
+
-
-
)
Рис.2. Модель формирования чистой прибыли коммерческих организаций в России

В процессе анализа хозяйственной деятельности используются следующие показатели прибыли: балансовая прибыль, прибыль от реализации продукции, работ и услуг, прибыль от прочей реализации, финансовые результаты от внереализационных операций, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль.
Балансовая прибыль включает в себя финансовые результаты от реализации продукции, работ и услуг, от прочей реализации, доходы и расходы от внереализационных операций.
Налогооблагаемая прибыль — это разность между балансовой прибылью и суммой прибыли, облагаемой налогом на доход (по ценным бумагам и от долевого участия в совместных предприятиях), а также суммой льгот по налогу на прибыль в соответствии с налоговым законодательством, которое периодически изменяется.
Чистая прибыль — это та прибыль, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов, экономических санкций и отчислений в благотворительные фонды.
Необходимо проанализировать состав балансовой прибыли, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год.
Величина балансовой, налогооблагаемой и чистой прибыли зависит от многочисленных факторов. Кроме того, следует иметь в виду, что размер прибыли во многом зависит и от учетной политики, применяемой на анализируемом предприятии. [7;46]
Анализ валовой прибыли начинают с исследования ее динамики, как по общей сумме, так и в размере составляющих ее элементов. Это так называемый горизонтальный (временной) анализ. В этом случае каждая позиции отчетности сравнивается с аналогичным показателем базового периода. Затем проводят вертикальный (структурный) анализ, который выявляет структурные изменения в составе валовой прибыли и влияние каждой позиции отчетности на результат в целом.
Горизонтальный анализ. При общей оценке динамики балансовой прибыли сравнивают ее сумму, полученную в отчетном периоде, с балансовой прибылью за соответствующий базовый период и находят абсолютное отклонение:

Пб=Пб1-Пб0.

Затем определяют относительное отклонение. Это могут быть темпы роста: 

Jб=Пб1/Пб0*100%.

Другой вариант — темпы прироста: 

Iб=((Пб1-Пб0)/Пб0)*100% или Iб=(Пб1/Пб0-1)100%.


В приведенных формулах: Пб — абсолютное отклонение по балансовой прибыли, тыс. руб.; Пб1, Пб0 — балансовая прибыль за отчетный и за базовый периоды соответственно, тыс. руб.; Jб - темпы роста балансовой прибыли, %; Iб — темпы прироста балансовой прибыли, %.
Сравнение темпов изменения таких составляющих элементов балансовой прибыли, как прибыль от реализации продукции, прибыль от финансово-хозяйственной деятельности представляется весьма важным. Оно позволяет определить факторы, оказывавшие большее или меньшее влияние на конечный финансовый результат — балансовую прибыль 
Вертикальный анализ проводится на основе оценки влияния показателей, которые включаются в аддитивную модель балансовой прибыли. Модель имеет следующий вид:




где TRч, — чистая выручка от реализации продукции (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей), тыс. руб.; СППТ — затраты на производства продукции, относящиеся к реализованной продукции (стоимость производства проданных товаров), тыс. руб.; Cк — коммерческие расходы, тыс. руб.; Су — управленческие расходы, тыс. руб.
Позитивным процессом является реализация не используемых основных средств. В этом случае предприятие получает дополнительный источник финансирования и снижает сумму налога на имущество. Негативным процессом считается продажа необходимых предприятию активов. В этом случае снижается производственный потенциал.
Дальнейший анализ включает в себя детальное рассмотрение следующих показателей:
- доходов и расходов от внереализационных операций; доходов, полученных от долевого участия в других предприятиях;
- доходов от сдачи имущества в аренду; сумм полученных и уплаченных штрафов, пени и неустоек и других экономических санкций, процентов от средств, размещенных на депозитных счетах в банках; курсовых разниц по валютным счетам и по операциям в иностранной валюте;
- прибылей и убытков прошлых лет, выявленных в отчетном году; убытков от стихийных бедствий, потерь от списания просроченных долгов и дебиторской задолженности;
- прочих доходов, расходов и потерь, относимых на счет прибылей и убытков.
Факторный анализ прибыли от реализации. Наиболее важные факторы, от которых зависит прибыль от реализации продукции в целом по предприятию:

- объем реализации продукции (, где i = 1,2, …, n - товарные позиции). Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли;
- структура реализации товарной продукции (соотношение удельных весов различных товаров в выручке от реализации). Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот;

- себестоимость производства и реализации продукции (). Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости;
- среднереализационные цены (рi). Изменение их уровня прямо влияет на сумму прибыли: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает, и наоборот.
Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду товарной продукции. Основными их источниками являются увеличение объема реализации продукции, снижение ее себестоимости, повышение качества товарной продукции, реализация ее на более выгодных рынках сбыта и т.д. (рис. 3).

 (
Резервы увеличения суммы прибыли
Увеличение объема реализации продукции
Повышение цен
Снижение себестоимости продукции
Повышение качества товарной продукции
Поиск более выгодных рынков сбыта
Реализация в более оптимальные сроки
)
Рис.3. Блок-схема источников резервов увеличения прибыли от реализации продукции

1.2 Анализ показателей рентабельности и доходности

Показатели рентабельности характеризуют финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия. 
Основные показатели можно объединить в следующие группы:
1. рентабельность капитала;
2. рентабельность продукции;
3. показатели, рассчитанные на основе потоков наличных денежных средств.
Первая группа показателей рентабельности формируется как отношение прибыли к различным показателям авансированных средств, из которых наиболее важными являются: все активы предприятия; инвестиционный капитал (собственные средства + долгосрочные обязательства); акционерный (собственный) капитал. Данные показатели специфичны тем, что отвечают интересам всех участников бизнеса предприятия.
Вторая группа показателей формируется на основе расчета уровней рентабельности по показателям прибыли, отражаемым в отчетности предприятий.
Третья группа показателей рентабельности формируется аналогично первой и второй группам, однако вместо прибыли в расчете принимается чистый приток денежных средств.
Известны 2 подхода к расчету показателей рентабельности: затратный и ресурсный.
Затратный используется для расчета показателей рентабельности продукции: произведенной, реализованной, единицы отдельных видов или групп продукции, услуг, работ, товаров. Эти показатели рассчитываются как отношение прибыли и соответствующих затрат. 
Показатели рентабельности, рассчитанные по данному методу, характеризуют эффективность использования средств, потребленных в процессе производства или осуществления других видов деятельности.
Все показатели рентабельности выражаются в коэффициентах или процентах и отражают долю прибыли с каждой денежной единицы затрат. 
Сущность ресурсного подхода к расчету показателей рентабельности заключается в том, что в числителе используются показатели балансовой, чистой или прибыли от реализации, а в знаменателе ресурсы, в качестве которых наиболее часто используются показатели капитала.
В процессе анализа рентабельности дается оценка выполнения принятых параметров (плана, прогноза, др. вариантов), изучается динамика показателей, факторы изменения их уровня, осуществляется сравнительный многовариантный анализ, определяются резервы роста рентабельности.
Рентабельность производственной деятельности (окупаемость издержек) – отношение валовой (Прп) или чистой прибыли (ЧП) к сумме затрат по реализованной продукции (Зрп):




, или ;
Она показывает, сколько предприятие имеет прибыли с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Может рассчитываться в целом по предприятию, отдельным его подразделениям и видам продукции.
Рентабельность инвестиций – показатель, применяемый для оценки эффективности использования всего долгосрочного капитала предприятия:





СК – собственный капитал,
ДО – долгосрочные обязательства.
Рентабельность продаж (оборота) – отношение прибыли от реализации продукции, работ и услуг или чистой прибыли к сумме полученной выручки (В):



, или 

Характеризует эффективность предпринимательской деятельности: сколько прибыли имеет предприятие с рубля продаж.
Фондорентабельность – отношение балансовой прибыли к среднегодовой стоимости внеоборотных активов:




Показывает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов.
Рентабельность (доходность) капитала – отношение балансовой (валовой, чистой) прибыли к среднегодовой стоимости всего инвестированного капитала (KL) или отдельных его слагаемых: собственного (акционерного), заемного, перманентного, основного, оборотного, производственного капитала и т.д. 




; ; 

В процессе анализа следует изучить динамику пересисленных показателей рентабельности, выполнение плана по их уровню и провести межхозяйственные сравнения с предприятиями-конкурентами.
Рентабельность собственного капитала позволяет определить эффективность использования инвестированного собственниками капитала и сравнить с возможным получением прибыли от вложения этих средств в другие ценные бумаги. Вычисляется как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала:




Этот показатель характеризует, сколко прибыли получено с каждой единицы вложенных собственниками средств.
В процессе анализа рентабельности собственного капитала могут использоваться жестко детерминированные факторные модели, позволяющие идентифицировать и дать сравнительную характеристику основных факторов, повлиявших на изменение рентабельности собственного капитала.
Рентабельность собственного капитала зависит от 3-х факторов: рентабельности продаж, оборачиваемости совокупных активов и структуры капитала организации.
В ходе анализа рентабельности собственного капитала предлагается использовать и другие факторные модели:




Модель показывает, что на рентабельность собственного капитала влияют: рентабельность продаж, оборачиваемость заемного капитала и коэффициент финансовой задолженности (плечо финансового рычага), т.е. при прочих равных условиях отдача собственного капитала повышается при увеличении рентабельности продаж продукции, что неоспоримо, а также, при увеличении заемных средств в составе совокупного капитала.
Для оценки влияния факторов на изменение рентабельности заемного капитала предлагается слудующая модель:
Рентабельность заемного капитала предлагается выразить как трехфакторную модель:




где
x – рентабельность продаж, рассчитанная по чистой прибыли, %,
y - оборачиваемость активов, обороты,
z – коэффициент финансовой зависимости организации, коэф.
Предложенные факторные модели анализа и оценки использования собственного и заемного капитала позволяют сделать обоснованный вывод о том, что дальнейший поиск новых показателей анализа пассивного капитала необходим, а возможности неисчерпаемы.
Факторный анализ рентабельности продаж. Детерминированная факторная модель этого показателя, исчисленного в целом по предприятию, имеет следующий вид:



Расчет влияния данных факторов производится способом цепной подстановки.
Уровень рентабельности продаж отдельных видов продукции зависит от среднего уровня цены и себестоимости изделия:




Аналогично осуществляется факторный анализ рентабельности совокупного капитала. Балансовая сумма прибыли зависит от объема реализованной продукции (VРП), ее структуры (УДi), себестоимости (Сi), среднего уровня цен (Цi) и финансовых результатов от прочих видов деятельности, не связанных с реализацией продукции и услуг (ВФР).
Среднегодовая сумма основного и оборотного капитала (KL) зависит от объема продаж и коэффициента оборачиваемости капитала (Коб), который определяется отношением выручки к среднегодовой сумме основного и оборотного капитала. Чем быстрее оборачивается капитал на предприятии, тем меньше его требуется для обеспечения запланированного объема продаж. И наоборот, замедление оборачиваемости капитала требует дополнительного привлечения средств для обеспечения того же объема производства и реализации продукции.
Взаимосвязь названных факторов с уровнем рентабельности капитала можно представить в виде:




Расчет влияния факторов на изменение уровня рентабельности капитала производится способом цепной подстановки.

1.3 Анализ ликвидности баланса и платежеспособности

Банкротство начинается с потери платежеспособности предприятия. Банкротом объявляется то предприятие, которое неспособно обеспечить требования кредиторов в течение трех месяцев со дня наступления сроков их исполнения (согласно закону о банкротстве). У предприятия-банкрота долговые обязательства могут достигнуть таких размеров, что они превышают стоимость его имущества.
Финансовое состояние предприятия с позиции краткосрочной перспективы оценивается показателями ликвидности и платежеспособности, в наиболее общем виде характеризующими, может ли оно своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам перед контрагентами.
Под ликвидностью какого-либо актива понимают способность его трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности определяется продолжительностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена. Чем короче период, тем выше ликвидность данного вида активов. В таком понимании любые активы, которые можно обратить в деньги, являются ликвидными.
Говоря о ликвидности предприятия, имеют в виду наличие у него оборотных средств в размере, теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств, хотя бы и с нарушением сроков погашения, предусмотренных контрактами.
Один из важнейших критериев оценки финансового состояния организации является ее платежеспособность. В теории и практике применения финансового анализа различают долгосрочную и текущую платежеспособность. Под долгосрочной платежеспособностью понимается способность организации рассчитываться по своим обязательствам в долгосрочной перспективе.
Способность организации рассчитываться по своим краткосрочным обязательствам принято называть текущей платежеспособностью. Иначе говоря, организация считается платежеспособной, когда она в состоянии выполнить свои краткосрочные обязательства, используя оборотные активы.
На текущую платежеспособность организации непосредственное влияние оказывает ликвидность ее оборотных активов (возможность преобразовывать их в денежную форму или использовать для уменьшения обязательств). Оценка состава и качества оборотных активов с точки зрения их ликвидности получила название анализа ликвидности.
Ликвидность и платежеспособность могут оцениваться с помощью ряда абсолютных и относительных показателей. Из абсолютных основным является показатель, характеризующий величину собственных оборотных средств. Данный показатель характеризует ту часть собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия текущих активов предприятия (т.е. активов, имеющих оборачиваемость менее одного года).. При прочих равных условиях рост этого показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция. Основным и постоянным источником увеличения собственных оборотных средств является прибыль.
Показатель собственных оборотных средств является абсолютным, т.е. неприспособленным для пространственно-временных сопоставлений; не существует и каких-либо ориентиров по его величине или желательности той или иной динамики, хотя вполне резонно предположить, что с ростом объемов производства величина собственных оборотных средств, как правило, возрастает. Для того чтобы иметь возможность сравнивать степень ликвидности разновеликих предприятий, были разработаны относительные показатели - коэффициенты ликвидности.
Оборотные активы организации могут быть ликвидными в большей или меньшей степени, поскольку в их состав входят разнородные средства, среди которых имеются как легкореализуемые, так труднореализуемые для погашения внешней задолженности.
Г.В. Савицкая предлагает следующую группировку активов и пассивов баланса:
А1 – абсолютно ликвидные активы – это денежная наличность и краткосрочные финансовые вложения.
А2 – быстро реализуемые активы – готовая продукция, товары отгруженные, дебиторская задолженность.
А3 – медленно реализуемые активы – производственные запасы, незавершенное производство, дебиторская задолженность (платежи по которой произойдут не менее, чем через год).
А4 – трудно реализуемые активы – основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, незавершенное строительство.
А5 – неликвидные – безнадежная дебиторская задолженность, залежалые и неходовые запасы, расходы будущих периодов.
П1 – наиболее срочные обязательства – кредиторская задолженность, кредиты банка (сроки возврата которых наступили).
П2 – среднесрочные обязательства (то же, но с более поздними сроками).
П3 – долгосрочные кредиты банка и займы.
П4 – собственный капитал, постоянно находящийся в распоряжении предприятия.
П5 – доходы будущих периодов.
Баланс абсолютно ликвиден, если:





Коэффициент абсолютной ликвидности:

Кабс.л. = __А1__
П1+П2

Показывает, какую часть краткосрочных обязательст предприятие может покрыть за счет наиболее ликвидных активов.
Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент ликвидности):

Кбыстр.л. = А1+А2
П1+П2

Показывает способность предприятия покрыть краткосрочные обязательства за счет ликвидных активов.
Коэффициент текущей ликвидности:

Ктек.л. = А1+А2+А3
П1+П2

Характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами.
Согласно О.В. Ефимовой, статьи оборотных активов в зависимости от степени их ликвидности делятся на 3 группы:
1) ликвидные средства, находящиеся в немедленной готовности к реализации (денежные средства, высоколиквидные ценные бумаги);
2) ликвидные средства, находящиеся в распоряжении организации (обязательства покупателей, запасы ТМЦ);
3) неликвидные средства (требования к дебиторам с длительным сроком образования, сомнительная дебиторская задолженность, незавершенное производство, расходы будущих периодов).
Пропорции, в которых эти группы находятся по отношению друг к другу, определяются: характером и сферой деятельности организации; скоростью оборота средств организации; соотношением оборотных и внеоборотных активов; суммой и срочностью обязательств, на кпокрытие которых предназначены статьи актива; степенью ликвидности оборотных активов.
Можно выделить коэффициенты, характеризующие деятельность организации, и коэффициенты, применяемые для анализа ликвидности организации.
С учетом этого в процессе анализа целесообразно использовать понятия текущей, операционной и срочной ликвидности.
Текущая ликвидность характеризуется соответствием суммы оборотных активов, относительно которых есть уверенность в том, что они реально могут служить для покрытия краткосрочных обязательств, величине краткосрочных обязательств.
Понятие операционной ликвидности целесообразно использовать для характеристики соответствия групп активов и пассивов по срокам оборачиваемости в условиях нормального функционирования организации (т.е. без срочной продажи активов).
Понятие срочной ликвидности может использоваться при оценке способности организации к погашению обязательств в случае действительной ликвидации, когда активы продаются в срочном порядке и, как правило, по пониженным ценам. При этом кредиторы рассматривают ликвидацию как перспективу погашения организацией долговых обязательств.
В финансовом анализе используют систему показателей ликвидности. Рассмотрим важнейшие из них.
Коэффициент абсолютной ликвидности (коэффициент срочности) исчисляется как отношение денежных средств и быстрореализуемых ценных бумаг (раздел II актива баланса) к краткосрочной задолженности (раздел V пассива баланса). Кроме того, для расчета сумма краткосрочных обязательств к итогу раздела V пассива баланса должны быть добавлены статьи долгосрочных обязательств в той их части, которая подлежит погашению в предстоящие 12 месяцев.

Кабс.л. = Ден. средства +Быстрореализуемые цен. Бумаги
Краткосрочные обязательства

Коэффициент срочности показывает, какая часть текущей задолженности может быть погашена на дату составления баланса или другую конкретную дату.
Отметим, что ориентировочно считаются нормативными (допустимыми) значения указанного коэффициента, находящиеся в интервале 0,2-0,3.
Уточненный (промежуточный) коэффициент ликвидности определяется как отношение денежных средств, высоколиквидных ценных бумаг и дебиторской задолженности (раздел II актива баланса) к краткосрочным обязательствам.

БыстрореализуемыеДебиторская
Куточн. = Ден средства + ценные бумаги + задолженность
Краткосрочные обязательства

Уточненный коэффициент ликвидности, скорректированный с учетом авансов выданных и полученных:
Быстрореализуемые	Дебиторская	     Авансы
Куточн.(скор.) = Ден средства +      ценные бумаги     + заделженность - выданные
Краткосрочные обязательства - Авансы полученные

Этот показатель характеризует ту часть текущих обязательств, которая может быть погашена не только за счет денежных средств, но и за счет ожидаемых поступлений за отгрушенную продукцию, выполненные работы или оказанные услуги. Рекомендуемое значение данного показателя 0,8-1.
II. 
Анализ финансовой деятельности торгового предприятия на примере ООО «Трейд»

2.1 Организационно-экономическая характеристика ООО «Трейд»

С момента своего основания фирма «Трейд» специализируется на оптовой торговле различными видами продукции. В настоящее время фирма занимает уверенные позиции, как на Ивановском рынке, так и на рынках других регионов. География деятельности обширна она охватывает Центральную Россию и страны СНГ. Поставщики - московские и ярославские фирмы (сказывается близость расположения), единичные случаи получения продукции из Белоруссии. Напрямую работаем с ОАО «Ивхимпром» (из предоставляемого давальческого сырья - диоксида кремния - «Ивхимпром» производит сорбент марки БМ-500, разработанный главным технологом предприятия и внедренным им же. Сорбенты используется для очистки масел на Масложировых комбинатах. После получения сорбента из «Ивхимпрома», ООО «Трейд» продает его, (см. прил. 11 и 12). Рекламой сорбента БМ-500 также занимается гл.технолог. Налажена поставка сорбента в Украину, заключен договор на поставку в Казахстан.
Крахмал, полиэфирное волокно, синтепон, шерсть (нить), сорбент, сахарный песок - основные виды товаров, которыми занимается фирма. Не так давно стали поставлять удобрения для совхоза «Тепличный». Начали изготовление алюминиевых окон - в процессе становления и наработки. География покупателей всех товаров обширна (см. список).
Торговля волокном и синтепоном в основном осуществляется с предпринимателями г. Иваново и области (Шуйский ХБК, «Шуйские ситцы», «Инторгсервис», «Тесма»).
По своей производственной структуре ООО «Трейд» самостоятельная коммерческая структура без вышестоящих структур. Также в подчинении фирмы нет никаких образований.
Что касается организационной схемы управления фирмой в связи с тем, что основной вид деятельности - оптовая торговля, основной кадровый состав предприятия - менеджеры, каждый из которых занимается своим товаром – находит поставщика, находит покупателя, заключает договора на поставку и продажу и отвечает за своевременность оплаты за проданный товар. Основным источником информации является для менеджеров Интернет, на сайтах которого они размещают свою информацию и находят покупателей.
Кроме того, на предприятии есть бухгалтер, занимающийся финансовой деятельностью предприятия.
Структура управления фирмой: основной руководитель предприятия - генеральный директор, который отвечает за всю деятельность предприятия.
Структурных подразделений и дочерних предприятий нет.
Главным нормативный документ, на основе которого осуществляется деятельность фирмы, является устав, в котором изложены основные положения, на основании которых организация осуществляет свою деятельность.
Уставной капитал предприятия:
Уставный капитал общества составляется из номинальной стоимости доли его участников и равен 10.000 рублям. Размер доли участников в уставном капитале общества определяется в процентах. Сведения о размере и номинальной стоимости доли участников приведены в табл.1:

Таблица 1 - Сведения о размере и номинальной стоимости доли участников. 
	№ п/п 
	Ф.И.О.
	Размер доли участника
	Номинальная стоимость

	1
2
	Осадчая Лариса Михайловна
Лукьянов Владимир Юрьевич
	50% уставного капитала
50% уставного капитала
	5000 рублей 
5000 рублей



Соответственно Осадчая Лариса Михайловна– генеральный директор, а Лукьянов Владимир Юрьевич – директор.
Также важным считается подчеркнуть, как осуществляется учет, отчетность и формирование основных фондов общества.
Прибыль (доход), остающаяся у общества после уплаты налогов, иных платежей и сборов в бюджет и внебюджетные фонды, поступает в полное ее распоряжение и используется обществом самостоятельно.
Для обеспечения обязательств общества, его производственного и социального развития за счет прибыли (дохода), остающейся после уплаты налогов, платежей и сборов, и прочих поступлений образуются соответствующие целевые фонды.
В обществе создается резервный фонд в размере не менее 15 процентов уставного капитала общества.
Резервный фонд общества формируется путем обязательных ежегодных отчислений.
Резервный фонд общества предназначен для покрытия его убытков.
Общество обязано вести бухгалтерский учет и представлять финансовую отчетность в порядке, установленном законодательством Российской Федерации.
Учетная политика, организация документооборота в обществе, в его филиалах и представительствах устанавливается приказом генерального директора.
Финансовый год устанавливается с 1 января по 31 декабря.
На фирме периодически осуществляется внешний аудит:
Для проверки и подтверждения правильности годовых отчетов и бухгалтерских балансов общества, а также для проверки состояния текущих дел общества оно вправе по решению общего собрания участников привлекать профессионального аудитора, не связанного имущественными интересами с обществом, лицом, осуществляющим функции единоличного исполнительного органа общества, и участниками общества.
Привлечение аудитора для проверки и подтверждения правильности годовых отчетов и бухгалтерских балансов общества обязательно в случаях, предусмотренных федеральными законами и иными правовыми актами Российской Федерации.
По требованию любого участника общества аудиторская проверка может быть проведена выбранным им профессиональным аудитором, который должен соответствовать требованиям, установленным Федеральным законом «Об обществах с ограниченной ответственностью». В случае проведения такой проверки оплата услуг аудитора осуществляется за счет участника общества, по требованию которого она проводится. Расходы участника общества на оплату услуг аудитора могут быть ему возмещены по решению общего собрания участников общества за счет средств общества.
На основании всего вышесказанного можно сделать вывод о том, что данная фирма имеет обширные деловые связи с различными предприятиями многих регионов России и стран СНГ. Для развития и укрепления таких взаимодействий необходимо иметь хорошую деловую репутацию. Что достигается путем правильного и рационального использования имеющихся ресурсов. Оптимизация деятельности фирмы может осуществляться различными путями, но наиболее эффективным будет анализ финансовой деятельности.

2.2 Анализ балансовой прибыли и выявление резервов её увеличения

Все данные для расчета взяты из «Отчета о прибылях и убытков» форма№2 (приложение 14).


Таблица 2 - Анализ состава, динамики балансовой прибыли за отчетный год
	Состав балансовой прибыли
	Прошлый год
	Отчетный год

	
	сумма, руб.
	структура, %
	сумма, руб
	структура, %

	Балансовая прибыль
	4
	100
	6
	100

	Прибыль от реализации продукции
	-138
	-3450
	-175
	-2916,67

	Прибыль от прочей реализации
	
-
	-
	-
	-

	Операционные финансовые результаты
	-28
	-700
	-31
	-516,67

	Внереализационные финансовые результаты
	 
170
	-4250
	212
	3533,33



Из таблицы видно, что в отчетном году балансовая прибыль составила 6т.р., что на 2т.р. больше по сравнению с прошлым годом (прибыль составила 4т.р.). В прошлом году наблюдался убыток от реализации продукции (-138т.р.), однако в отчетном году результаты намного хуже -175т.р. убытка.
Что касается операционных финансовых результатов, то в отчетном году сальдо отрицательное и на 3т.р. больше, чем в прошлом (-31т.р.).
Внереализационные финансовые результаты имеют положительное значение и в отчетном году сальдо на 42т.р. выше, чем в прошлом (212т.р.).
Анализируя данные за прошлый год, можно сказать, что наибольший удельный вес в общей сумме балансового убытка занимает убыток от реализации продукции; в отчетном году также от реализации продукции.


Таблица 3 - Горизонтальный и вертикальный анализ финансовых результатов
	Показатели
	За отчетный период
	Балансовая прибыль
	За аналогичный период прошлого года
	Балансовая прибыль
	Отношение к базе 

	1. Выручка от продажи продукции, работ, услуг (нетто)
	24270
	
	19430
	
	

	2. Полная себестоимость проданных продукции, работ, услуг (включает в себя управленческие и коммерческие расходы)
	24052
	
	19257
	
	

	3. Прибыль / убыток от продаж
	-175
	-2916,67
	-138
	-3450
	127

	4. Сальдо операционных доходов и расходов
	-31
	-516,67
	-28
	-700
	110,7

	5. Сальдо вне реализационных доходов и расходов
	212
	3533,33
	170
	4250
	124,7

	6. Балансовая прибыль (до налогообложения)
	6
	100
	4
	100
	150

	7. Налог на прибыль
	5
	83,33
	3
	75
	166,7

	8. Прибыль / убыток от обычной деятельности
	1
	16,67
	1
	25
	100



Анализируя полученные данные, можно сказать, что выручка от продаж в отчетном году увеличилась на 4840т.р. по сравнению с прошлым годом и составила 24270т.р.
Полная себестоимость проданной продукции (работ, услуг) также увеличилась (на 4795т.р.) и составила в отчетном году 24052т.р.
Отрицательное сальдо операционных доходов и расходов (убыток) в отчетном году составило -31т.р., что в 1,1 раза больше, чем в прошлом.
Сальдо от внереализационных доходов и расходов увеличилось на 42т.р. и составило 212т.р.
Балансовая прибыль от обычной деятельности не изменилась. В отчетном году она составила 1т.р., что соответствует балансовой прибыли за аналогичный период прошлого года.

Таблица 4 - Исходные данные для факторного анализа
	Показатели, т.р.
	За отчетный период
	За аналогичный период прошлого года

	1. Выручка (нетто) от продажи продукции, работ, услуг (ВПР)
	24270
	19430

	2. Себестоимость проданных продукции, работ, услуг (СПР)
	24052
	19257

	3. Коммерческие расходы (КР)
	393
	311

	4. Управленческие расходы (УР)
	-
	-

	5. Прибыль (убыток) от продаж (Ппр)
	-175
	-138








В ходе факторного анализа мы определили влияние трех факторов на прибыль от продаж продукции (работ, услуг). Управленческие расходы в анализе не учитываются, т.к. они отсутствуют.
Положительное влияние на изменение прибыли от продаж оказала только выручка. В результате увеличения выручки прибыль от продаж повысилась на 4840т.р. Остальные факторы оказали отрицательное влияние на прибыль от продаж.
Себестоимость проданной продукции (работ, услуг) увеличилась, в результате чего прибыль от продаж снизилась на 4795т.р.
В результате увеличения коммерческих расходов прибыль от продаж уменьшилась на 82т.р.
Под влиянием всех трех факторов произошло уменьшение прибыли от продаж на 37т.р.

2.3 Анализ рентабельности и финансового результата торгового предприятия ООО «Трейд»

Расчет показателей рентабельности и доходности



1.а), б)




а) в прошлом году с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, предприятие имело 0,716коп. убытка; в отчетном – 0,73коп. убытка.
б) в прошлом году с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, а также на коммерческие и управленческие расходы, предприятие получало 0,705коп. убытка; в отчетном году – 0,716 коп. убытка.


2.



С каждого вложенного рубля всего долгосрочного капитала, предприятие получает 0,043коп. чистой прибыли.


3.



В прошлом году предприятие с каждого рубля продаж получало 0,71коп. убытка; в отчетном году – 0,72коп. убытка с 1 рубля продаж.


4.



Фондорентабельность составила 150%, т.е. с каждого вложенного рубля внеоборотных активов предприятие получает 150 коп. балансовой прибыли.




5.;; 



Доходность суммарного капитала составила 0,1%, т.е. с 1 рубля стоимости всего имущества предприятие получает 0,1коп. балансовой прибыли.


6.



Доходность перманентного капитала составила 0,26%, т.е. отдача на капитал, вложенный в деятельность на длительный срок, составляет 0,26коп. балансовой прибыли.


7.



Доходность собственного капитала составила –5,4%, т.е. на 1 рубль капитала, вложенного собственником, им получено 5,4коп. чистого убытка.
Факторный анализ рентабельности собственного капитала:







Рентабельность собственного капитала имеет положительное значение, т.к. коэффициент финансовой задолженности < 0. Наибольшее влияние на величину рентабельности собственного капитала оказал такой показатель, как коэффициент финансовой задолженности (плечо финансового рычага), т.е. он имеет наибольшее значение (-329,3).
Факторный анализ рентабельности заемного капитала:








Т.к. все показатели > 0, то и доходность заемного капитала имеет положительное значение. На величину доходности заемного капитала в большей степени повлиял коэффициент оборачиваемость активов (его значение 3,996).
Факторный анализ рентабельности продаж:






В ходе факторного анализа мы определили влияние трех факторов на рентабельность продаж. Управленческие расходы в анализе не учитываются, т.к. они отсутствуют.
Положительное влияние на рентабельность продаж оказала выручка. В результате увеличения выручки рентабельность продаж повысилась на 20,08%. Остальные факторы оказали отрицательное влияние на рентабельность продаж.
Себестоимость проданной продукции (работ, услуг) увеличилась, вследствие чего рентабельность продаж снизилась на 19,753%.
В результате увеличения коммерческих расходов рентабельность продаж уменьшилась на 0,337%.
Под влиянием всех трех факторов произошло уменьшение рентабельности продаж на 0,01%.
Факторный анализ рентабельности основной деятельности:


а)





В ходе анализа определили влияние трех факторов на рентабельность основной деятельности.
Положительное влияние на изменение рентабельности основной деятельности оказала выручка. В результате ее увеличения рентабельность основной деятельности повысилась на 25,13%. Остальные факторы оказали отрицательное влияние.
Наибольшее отрицательное влияние оказало увеличение себестоимости, в результате чего рентабельность основной деятельности уменьшилась на 24,797%.
Коммерческие расходы уменьшились, вследствие чего уменьшилась и рентабельность основной деятельности на 0,343%.
Под влиянием всех трех факторов рентабельность основной деятельности уменьшилась на 0,01%.


б)



Положительное влияние на изменение окупаемости издержек оказала выручка. В результате ее увеличения окупаемость издержек повысилась на 24,735%. Остальные факторы оказали отрицательное влияние.
Наибольшее отрицательное влияние оказало увеличение себестоимости, в результате чего окупаемость издержек уменьшилась на 24,41%.
В результате сокращения коммерческих расходов окупаемость издержек снизилась на 0,336%.
Под влиянием всех трех факторов окупаемость издержек уменьшилась на 0,011%.

2.4 Анализ ликвидности баланса и платежеспособности предприятия

Проведем группировку активов и пассивов баланса (по Савицкой Г.В.):
На начало года: На конец года:

А1=80+623=703А1=190+185=375
А2=0+1141=1141 А2=0+1648=1648
А3=0+1844=1844А3=0+5653=5653
А4=4+0+0=4 А4=4+0+0=4
A5=21 A5=18
П1=147 П1=7381
П2=147 П2=7381
П3=3647П3=1009
П4=-10П4=-27
П5=0 П5=0
А1+А2>П1+П2 (1844>294) А1+А2<П1+П2 (2023<14762)
А3<П3 (1844<3647)А3>П3 (5653>1009)
А4>П4 (4>-10) А4>П4 (4>-27)
А5>П5 (21>0)А5>П5 (18>0)
Кабсл.. = __А1__
П1+П2

За счет наиболее ликвидных активов предприятие может покрыть 239% краткосрочных обязательств (на начало года); и 2,5% (на конец года).




Кбыстр.л. = А1+А2
П1+П2




За счет ликвидных активов предприятие способно покрыть 627% краткосрочных обязательств (на начало года); и 13,7% (на конец года).
Ктек.л. = А1+А2+А3
П1+П2




Данный коэффициент составил 12,54 (на начало года) и 0,519 (на конец года). Показывает достаточную общую обеспеченность предприятия оборотными средствами на начало года и недостаточную – на конец года .
Проведем группировку активов согласно О.В. Ефимовой:
На начало года:
1) ликвидные средства, находящиеся в немедленной готовности к реализации = 80+623=703
2) ликвидные средства, находящиеся в распоряжении организации = 0+1141+1844=2985
3) неликвидные средства = 21
На конец года:
1) ликвидные средства, находящиеся в немедленной готовности к реализации = 185+190=375
2) ликвидные средства, находящиеся в распоряжении организации = 0+1648+5653=7301
3) неликвидные средства = 18
Быстрореализуемыедебиторская

Куточн. = Ден средства + ценные бумаги + заделженность
Краткосрочные обязательства




627,2% текущих обязательств могут быть погашены не только за счет денежных средств, но и за счет ожидаемых поступлений за отгруженную продукцию, выполненные работы или оказанные услуги (на начало года), 13,7% - на конец года.

Быстрореализуемыедебиторская Авансы
Куточн.(скор.) = Ден средства + ценные бумаги + заделженность - выданные
Краткосрочные обязательства - Авансы полученные





627,2% текущих обязательств могут быть погашены не только за счет денежных средств, но и за счет ожидаемых поступлений (на начало года), 13,7% - на конец года.
Анализ указанных коэффициентов проводится путем сравнения с аналогичными показателями прошлых лет, с внутрифирменными нормативами и плановыми показателями, что позволяет оценить платежеспособность организации и принять соответствующие управленческие решения как оперативные, так и на перспективу. Очевидно, что высшей формой устойчивости организации является ее способность не только в срок расплачиваться по своим обязательствам, но и развиваться в условиях внутренней и внешней среды. Для этого она должна обладать гибкой структурой финансовых ресурсов и при необходимости иметь возможность как привлекать заемные средства, так и своевременно возвращать взятую ссуду с уплатой причитающихся процентов за счет прибыли или других финансовых ресурсов, т.е. быть кредитоспособной.
Основным фактором, формирующим общую платежеспособность организации, служит наличие у нее реального собственного капитала. 
Поэтому помимо перечисленных выше коэффициентов при проведении оценки платежеспособности анализируют также:
· величину собственного оборотного капитала;
· различные коэффициенты ликвидности;
· соотношение собственного и заемного капитала;
· коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств;
· коэффициент обеспеченности процентов по кредитам и т.д.
Комплексный анализ названных коэффициентов позволяет не только более точно определить фактический уровень платежеспособности, но и формирует базу для прогнозных расчетов.

2.5 Анализ структуры активов

Все данные для расчета взяты из «Бухгалтерского баланса» форма№1 (приложение 13).

Таблица 5 - Горизонтальный и вертикальный анализ активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов
	в %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	

	1.Внеоборотные активы
	4
	4
	0,1
	0,05
	0
	-0,05
	0
	0

	2.Оборотные активы
	3780
	8359
	99,9
	99,95
	4579
	0,05
	100
	121

	Итого активов
	3784
	8363
	100
	100
	4579
	
	100
	121

	в т.ч.
– монетарные
- немонетарные
	1936
1848
	2706
5657
	51,16
48,84
	32,36
67,64
	770
3809
	-18,8
18,8
	16,81
83,18
	40
206

	Коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов
	945
	2089,8
	х
	х
	1144,8
	х
	х
	х



Общая сумма активов за год увеличилась на 4579т.р. Наибольшую долю в общей сумме активов занивают оборотные активы (99,9% - на начало года; 99,95% - на конец года). Также наибольший удельный вес в общей сумме активов занимают на начало года монетарные активы (81,41%), а на конец года немонетарные активы 67,64%. Величина монетарных активов за год увеличилась на 770т.р. и составили 2706т.р. на конец года , немонетарных активов на 3809т.р. и составили 5657т.р. на конец года. 
Увеличение общей суммы активов на 121% произошло за счет увеличения величины оборотных активов на 121%.
Если рассматривать деление активов на монетарные и немонетарные, то 16,81% увеличения общей суммы активов произошло за счет увеличения монетарных активов и 83,18% - за счет увеличения немонетарных активов.
Коэффициент соотношения оборотных и заемных средств за год увеличился на 1144,8.

Таблица 6 - Анализ динамики и структуры внеоборотных активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Нематериальные активы
	4
	4
	100
	100
	0
	0
	х

	Основные средства
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	х

	Незавершенной строительство
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	х

	Долгосрочные финансовые вложения
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	х

	Прочие внеоборотные активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого внеоборотных активов
	4
	4
	100
	100
	0
	0
	х



Общая сумма внеоборотных активов за год не изменилась и составила 4т.р. Структура внеоборотных активов за год также не изменилась и основой их являются нематериальные активы.

Таблица 7 - Анализ динамики и структуры оборотных активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Запасы
	1844
	5653
	48,78
	67,63
	3809
	18,85
	83,18

	НДС по приобретенным ценностям
	92
	683
	2,42
	8,17
	591
	5,75
	12,91

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	1141
	1648
	30,19
	19,72
	507
	-10,47
	11,07

	Краткосрочные финансовые вложения
	623
	185
	16,48
	2,21
	-438
	-14,27
	-9,56

	Денежные средства
	80
	190
	2,13
	2,27
	110
	0,14
	2,4

	Прочие оборотные активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого оборотных активов
	3780
	8359
	100
	100
	4579
	0
	100



Общая величина оборотных активов увеличилась на 4579т.р. за год. На конец года она составила 8359т.р. Значительный удельный вес в общей сумме оборотных активов на начало года занимают: запасы (48,78%); дебиторская задолженность (30,19%); краткосрочные финансовые вложения (16,48). За год удельный вес запасов увеличился на 18,85% и составил 67,63%. Доля дебиторской задолженности снизилась на 10,47% и составила 19,72%. Доля НДС увеличилась (на 5,75%) и составила 8,17%. Незначиткльную долю в общей сумме оборотных активов занимают денежные средства (2,13% - на начало года; 2,27% - на конец года). Величина краткосрочных финансовых вложений за год снизилась (на 14,27%) и составила 2,21%.
Наибольшее влияние на увеличение общей суммы оборотных активов оказало увеличение запасов на 3809т.р., а также увеличение НДС на 591т.р. и краткосрочных финансовых вложений на 507т.р.

Таблица 8 - Анализ структуры запасов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Сырье и материалы
	337
	624
	18,28
	11,04
	287
	-7,24
	7,53

	Животные на выращивании и откорме
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	МБП
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Затраты в незавершенном производстве
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Готовая продукция
	1486
	5011
	80,58
	88,64
	3525
	8,06
	92,54

	Товары отгруженные
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Расходы будущих периодов
	21
	18
	1,14
	0,32
	-3
	 -0,82
	-0,07

	Прочие запасы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого запасов
	1844
	5653
	100
	100
	3809
	0
	+100



Величина запасов за год увеличилась на 3809т.р. Значительный удельный вес в общей сумме запасов на начало года занимает готовая продукция (39,18%), а также готовая продукция (80,58%), стоимость сырья и материалов (18,28%). За год запасы готовой продукции увеличились на 3525т.р., а их удельный вес возрос на 8,06% (и составил 88,64%). Это увеличение и повлияло в большей степени на увеличение общей величины запасов. Величина затрат на сырье и материалы увеличилась на 287т.р, а их удельный вес уменьшился на 7,24%. Расходы будущих периодов уменьшились на 3т.р. за год, а их доля – на 0,82%.
Увеличение общей величины запасов обусловлено, главным образом, увеличением запасов готовой продукции.

Таблица 9 - Анализ структуры нематериальных активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Патенты, лицензии, товарные знаки и т.д.
	4
	4
	100
	100
	0
	0
	100

	Организационные расходы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Деловая репутация фирмы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого нематериальных активов
	4
	4
	100
	100
	0
	0
	+100



Общая сумма нематериальных активов за год не изменилась и составила 4т.р. за счет таких активов, как патенты, лицензии, товарные знаки.
Анализ структуры основных средств
Данных о основных средствах в бухгалтерском балансе не зафиксированы.
Анализ структуры долгосрочных финансовых вложений
Данных о долгосрочных финансовых вложениях в бухгалтерском балансе не зафиксированы. 

Таблица 10 - Анализ структуры дебиторской задолженности
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Покупатели и заказчики
	1141
	1648
	100
	100
	507
	0
	100

	Векселя к получению
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Задолженность дочерних и зависимых обществ
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Авансы выданные
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прочие дебиторы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого дебиторской задолженности
	1141
	1648
	100
	100
	507
	0
	100



Общая величина дебиторской задолженности увеличилась за год на 507т.р. Дебиторская задолженность складывается из задолженностей покупателей и заказчиков на начало года она составляет 1141т.р. на конец года 1648т.р.

Таблица 11 - Анализ структуры краткосрочных финансовых вложений
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Займы, предоставляемые организациям на срок менее 12 месяцев
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прочие краткосрочные финансовые вложения
	623
	185
	100
	100
	-438
	0
	-

	Итого краткосрочных финансовых вложений
	623
	185
	100
	100
	-438
	0
	0



Величина краткосрочных финансовых вложений за год уменьшилась на 438 т.р.. В их состав входят только прочие краткосрочные финансовые вложения.

Таблица 12 - Анализ структуры денежных средств
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Касса
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Расчетные счета
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Валютные счета
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прочие денежные средства
	80
	190
	100
	100
	110
	0
	0

	Итого денежных средств
	80
	190
	100
	100
	110
	0
	+100



Денежные средства за год увеличились с 80 до 190т.р. Прочие денежные средства составляют структуру общей суммы. 
Общая сумма денежный средств увеличилась за счет увеличения прочих денежных средств.
2.6 Анализ финансовой устойчивости предприятия

Одна из важнейших характеристик финансового состояния преприятия — стабильность его деятельности в свете долгосрочноной перспективы. Она связана со структурой баланса предприятияятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов. Но степень зависимости от кредиторов оценивается не только соотношением заемных и собственных источников средств. Это более многогранное понятие, включающее оценку и собственного капитала, и состава оборотных и внеоборотных активов, и наличие или отсутствие убытков и т.д.
В отличие от понятий "платежеспособность" и "кредитоспособность”, понятие "финансовая устойчивость" — более широкое и расплывчатое, т, к включает в себя оценку разных сторон деятельности предприятия. Поэтому для оценки финансовой устойчивости рименяется набор или система коэффициентов. Назовем важнейшие из них.
1. Коэффициент концентрации собственного капитала. Он характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в его деятельность. Считается, что чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчиво, стабильно и независимо от внешних кредиторов предприятие.
2. Коэффициент финансовой зависимости. Это показатель, обрратный коэффициенту концентрации собственного капитала. Рост этого показателя в динамике означает увеличение доли заемных средств в общей сумме источников. Если его значение снижается до 1, это означает, по все финансирование осуществляется за счет собственных источников.
3. Коэффициент маневренности собственного капитала. Он показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, а какая чисть капитализирована. Значение этого показателя может существенно изменяться в зависимости от вида деятельности предприятия и структуры его активов, в т.ч. оборотных активов.
4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений. Логика расчета этого показателя основана на предположении, что долгосрочные ссуды и займы используются для финансирования основных средств и других долгосрочных вложении. Коэффициент показывает, какая часть основных средств и других внеоборотных активов профинансирована за счет долгосрочных заемных источников.
5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств. Это доля долгосрочных заемных источников в общей величине собственного и заемного капитала предприятия с одной стороны, наличие долгосрочных займов свидетельствует о доверии к предприятию со стороны кредиторов, об уверенности кредитора в устойчивом развитии предприятия на перспективу. Но с другой стороны, рост этого показателя в динамике может означать и негативную тенденцию, означающую, что предприятие все сильнее зависит от внешних инвесторов.
6. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств. Этот коэффициент дает наиболее общую оценку финансовой устойчивости предприятия. Например, его значение на уровне 0,5 показывает, что на каждый рубль собственных средств, вложенных в активы предприятия, приходится 50 коп. заемных источников. Рост показателя свидетельствует об увеличении зависимости предприятия от внешних финансовых источников, т.е., в определенном смысле, о снижении его финансовой устойчивости.
7. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования. Он показывает, какая часть материальных оборотных активов финансируется за счет собственного капитала. Уровень этого коэффициента, независимо от вида деятельности предприятия, должен быть близок к 1. Если фактическое наличие материальных оборотных активов ниже действительной потребности предприятия, то коэффициент должен превышать 1, и, наоборот, в случаях, когда запасы предприятия выше необходимой потребности, коэффициент может быть меньше 1.
8. Коэффициент устойчивого финансирования. Это соотношение, суммарной величины собственных и долгосрочных заемных источников средств с суммарной стоимостью внеоборотных и оборотных активов. Он показывает, какая часть активов финансируется за счет устойчивых источников. Кроме того, он отражает степень независимости (или зависимости) предприятия от краткосрочных заемных источников покрытия.
9. Индекс постоянного актива. Это отношение стоимости внеоборотных активов к собственному капиталу и резервам. Показывает, какая доля собственных источников средств направляется на покрытие внеоборотных активов, т. е. основной части производственного потенциала предприятия (если в составе внеоборотных активов невелика доля нематериальных активов, долгосрочных финансовых вложений и др.).
10. Коэффициент реальной стоимости имущества. Он рассчитывается как частное от деления суммарной стоимости основных средств, запасов сырья и материалов малоценных и быстроизнашивающихся предметов и незавершенного производства на общую стоимость имущества предприятия (валюту баланса). Коэффициент отражает долю в составе активов имущества, обеспечивающего основную деятельность предприятия.
Коэффициенты имеют равную значимость, если они не повторяют друг друга и не находятся в функциональной зависимости между собой. Из перечня коэффициентов надо выбрать такие, которые имеют самостоятельное значение, и оценивать финансовую устойчивость предприятия в целом только по уменьшенному набору коэффициентов. Чтобы сделать это, необходимо более подробно рассмотреть, как формируется каждый коэффициент финансовой устойчивости. Такое рассмотрение дано в прил. 9.
Уже из формализации коэффициентов финансовой устойчивости видно, что некоторые из них дают, по существу, одну и ту же информацию, а также зависят друг от друга по уровню. рассмотрим эти зависимости.
1. Коэффициент концентрации собственного капитала и коэффициент автономии — это один и тот же показатель финансовой устойчивости, но с разными названиями.
2. Коэффициент автономии и коэффициент финансовой зависимости в сумме всегда дают 1, т. е. Кк=1—Кз.
3. Коэффициент маневренности собственных средств и индекс постоянного актива в сумме всегда дают 1, т. е. Км=1—Кпа.
4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений и коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств находятся в функциональной зависимости между собой: Кдп=Кд*Ав/Вб, т.е. коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств во столько раз меньше коэффициента структуры долгосрочных вложений, во сколько раз стоимость внеоборотных активов меньше валюты баланса. 
5. Коэффициент соотношения собственных и заемных средств повторяет информацию, получаемую из коэффициентов автономии и финансовой зависимости, которые, как уже говорилось, в сумме всегда дают 1. Если Кз=Сз/Сс, а Кс = Сс/Сз, то произведение этих коэффициентов всегда равно 1. Достаточно оценить финансовую устойчивость с помощью одного из них.
6. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования имеет самостоятельное значение и должен применяться для оценки финансовой устойчивости предприятия.ятия.
7. Коэффициент устойчивого финансирования имеет самостоятельное значение только в случае наличия у предприятия долгосрочных заемных средств. 
8. Коэффициент реальной стоимости имущества представляет большой интерес в отраслях производственной сферы. В других отраслях он будет искажен структурой активов, где мала доля материальных внеоборотных и оборотных активов в составе имущества.
Таким образом, проанализировав достаточно большой набор имеющихся коэффициентов финансовой устойчивости, можно ограничиться следующими:
· коэффициент соотношения 
· собственных и заемных средств;
— коэффициент маневренности собственных средств;
— коэффициент структуры долгосрочных вложений;
— коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования;
— коэффициент устойчивого финансирования;
— коэффициент реальной стоимости имущества.
Из названных семи коэффициентов только три имеют универсальсальное применение независимо от характера деятельности и структуры активов и пассивов предприятия: коэффициент соотношения собственных, заемных средств, коэффициент маневренности собственных средств и коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования.
Следовательно; три универсальных коэффициента финансовой устойчивости взаимосвязаны факторами, определяющими их уровень и динамику. Все они ориентируют предприятие на увеличение собственного капитала при относительно меньшем росте внеоборотных активов, т.е. на одновременное повышение мобильности имущества.
Коэффициент структуры долгосрочных вложений и коэффициент устойчивого финансирования также близки по своему содержанию. Их увеличивают одни и те же факторы: рост долгосрочных заемных источников средств при относительно меньшем увеличении внеоборотных активов. Однако динамика коэффициентов может различаться в зависимости от изменений собственного капитала и величины оборотных активов.
Оставшиеся два коэффициента — коэффициент износа и коэффициент реальной стоимости имущества — целесообразно применять в качестве критериев финансовой устойчивости, как уже говорилось, лишь в производственной сфере, особенно в капиталоемких отраслях.
Также к относительным показателям финансовой устойчивости относятся 
Показатель маневренности функционального капитала:

Кмфк = Ден. средства + Краткосрочн. фин. вложения
Собственные оборотные средства

Показатель характеризует ту часть оборотных средств, которая находится в форме денежных средств и быстро реализуемых ценных бумаг, т.е. средств, имеющих абсолютную ликвидность. Для нормально функционирующих предприятий этот показатель изменяется от 0 до 1.
К абсолютным показателям финансовой устойчивости относятся чистые активы. Их величина показывает, что останется собственникам предприятия после погашения всех обязательств в случае ликвидации предприятия. 
Величина чистых активов определяется следующим образом: из общей величины активов вычитаются долгосрочные обязательства, краткосрочные обязательства (кредиторская задолженности, краткосрочные банковские кредиты и др.), целевое финансирование, задолженность учредителей по взносу в уставный капитал, стоимость выкупленных акций у акционеров, НДС по приобретенным ценностям.
Чистые оборотные активы. Экономический смысл такого показателя состоит в том, что он характеризует потребность в собственном оборотном капитале или, точнее, потребность в финансировании оборотных средств, связанную с имеющимся превышением оборотных активов над краткосрочными обязательствами.
Данные прил. 10 позволяют оценить «вклад» каждого элемента оборотного капитала в его изменение.
А.П.Шеремет и В.В. Ковалев выделяют четыре типа финансовой устойчивости:
1. Абсолютная устойчивость финансового состояния, если запасы и затраты (3) меньше суммы плановых источников их формирования (Ипл):

3 < Ипл

а коэффициент обеспеченности запасов и затрат плановыми источниками средств (Ко.з) больше единицы

Ко.з=Ипл / 3 > 1

2. Нормальная устойчивость, при которой гарантируется платежеспособность предприятия, если

3=Ипл
Ко.з = Ипл /3 =1

3. Неустойчивое (предкризисное) финансовое состояние, при котором нарушается платежный баланс, но сохраняется возможность восстановления равновесия платежных средств и платежных обязательств за счет привлечения временно свободных источников средств (Ивр) в оборот предприятия (резервного фонда, фонда накопления и потребления), кредитов банка на временное пополнение оборотных средств, превышения нормальной кредиторской задолженности над дебиторской и др.:

З = Ипл + Ивр



4. Кризисное финансовое состояние (предприятие находится на грани банкротства), при котором

3 > Ипл +Ивр



Равновесие платежного баланса в данной ситуации обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банка, поставщикам, бюджету и т.д.
Устойчивость финансового состояния может быть восстановлена путем:
а) ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах, в результате чего произойдет относительное его сокращение на рубль товарооборота;
б) обоснованного уменьшения запасов и затрат (до норматива);
в) пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.
Поэтому при внутреннем анализе осуществляется углубленное изучение причин изменения запасов и затрат, оборачиваемости текущих активов, наличия собственного оборотного капитала, а также резервов сокращения долгосрочных и текущих материальных активов, ускорения оборачиваемости средств, увеличения собственного оборотного капитала.

Таблица 13 - Формирование коэффициентов финансовой устойчивость и их взаимозависимости
	Исходные данные и коэффициенты
	Значение

	
	н.п.
	к.п.

	1
	4
	5

	I. Исходные данные
	
	

	1. Капитал и резервы
	-10
	-27

	2. Общая сумма источников средств (валюта баланса)
	3784
	8363

	3. Заемные средства
	3794
	8390

	в т. ч.
	
	

	3.1. Краткосрочные
	147
	7381

	3.2. Долгосрочные
	3647
	1009

	4. Внеоборотные активы
	4
	4

	5. Оборотные активы
	3780
	8359

	6. Убытки
	20
	37

	7. Собственные оборотные средства
	-14
	-31

	8 Материальные оборотные активы
	1823
	5635

	9. Накопленный износ
	-
	-

	10.Первоначальная балансовая стоимость основных средств
	-
	-

	11 Суммарная стоимость основных средств, сырья, незавершенного производства, малоценных и быстроизнашиваюшихся предметов
	337
	624

	II. Коэффициенты финансовой устойчивости
	
	

	1. Коэффициент концентрации собственного капитала (коэффициент автономии)
	-0,0026
	-0,0032

	2. Коэффициент финансовой зависимости
	1,0026
	1,0032

	3. Коэффициент маневренности собственного капитала
	1,4
	1,15

	4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений
	911,75
	252,25

	5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств
	0,9638
	0,12065

	6. Коэффициент соотношения собственных и заемных средств
	-0,068
	-0,0037

	7. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования
	-0,0077
	-0,055

	8. Коэффициент устойчивого финансирования
	0,9611
	0,1174

	9. Индекс постоянного актива
	-0,4
	-0,148

	10. Коэффициент реальной стоимости имущества
	0,089
	0,0746



1) Коэффициент концентрации собственного капитала (коэффициент автономии): показывает, насколько предприятие независимо от заемных средств. На начало года этот показатель равен -0,0026, т.е. -0,26% всего капитала – собственный капитал организации. На конец года он равен -0,0032, т.е. предприятие на -0,32% обеспечено собственным капиталом. Получается что предприятие не имеет собственных средств.
2) Коэффициент финансовой зависимости: доля заемных средств в общей сумме источников на начало года составила 100,26%, на конец года – 100,32%, т.е. за год произошло увеличение доли заемных средств в общей сумме источников на 0,06%. Предприятие полностью зависит от заемных средств.
3) Коэффициент маневренности собственного капитала: т.к. этот показатель имеет отрицательное значение, то можно сказать, что предприятие не имеет собственных оборотных средств.
4) Коэффициент структуры долгосрочных вложений: коэффициент показывает, что 91175% основных средств и других внеоборотных активов профинансоровано за счет долгосрочных заемных источников (на начало года), а на конец года – 25225%.
5) Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств: можно сказать, что доля долгосрочных заемных источников в общей величине собственного и заемного капитала предприятия на начало года составила 96,38%, а на конец года – 12,065%. Значение коэффициента очень велико. Это говорит о доверии к предприятию со стороны кредиторов, о уверенности кредиторов в устойчивом развитии предприятия на перспективу.
6) Коэффициент соотношения собственных и заемных средств: т.к. этот показатель имеет отрицательное значение, то можно сделать вывод, что фирма не имеет собственных средств. Сильна зависимость предприятия отвнешних финансовых источников.
7) Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования: т.к. значение этого показателя отрицательное, то можно сделать вывод о том, что у предприятия отсутствуют собственные оборотные средства.
8) Коэффициент устойчивого финансирования: показывает, какая часть активов финансируется за счет устойчивых источников. В данном случае 96,11% активов финансируется за счет устойчивых источников (на начало года), 11,74% - на конец года.
9) Индекс постоянного актива: показывает сколько собственных источников средств направляется на покрытие внеоборотных активов, т.е. основной части производственного потенциала предприятия. Данный коэффициент отрицателен, т.к. собственного капитала нет.
10) Коэффициент реальной стоимости имущества: доля имущества в составе активов, обеспечивающего основную деятельность предприятия, на начало года составила 8,9%, на конец года – 7,46%.

Кмфк = Ден. средства + Краткосрочн. фин. вложения
Собственные оборотные средства



Т.к. этот показатель < 0, то можно сделать вывод о том, что у предприятия отсутствуют собственные оборотные средства.

Таблица 14 - Расчет чистых активов
	Показатели
	н.г.
	к.г.

	1. Общая величина активов
	3784
	8363

	Вычитаются:
- долгосрочные обязательства
- краткосрочные обязательства (кредиторская задолженность, краткосрочные банковские кредиты и др.)
- целевое финансирование
- задолженность учредителей по взносу в уставный капитал
- стоимость выкупленных акций у акционеров
- НДС по приобретенным ценностям
Итого вычитается:
	
3647

147
-
-
-
92
3886
	
1009

7381
-
-
-
683
9073

	2. Чистые активы (реальная величина собственного капитала)
	-102
	-710

	3. Доля чистых активов в валюте баланса, %
	-2,7
	-8,5


Величина чистых активов меньше величины уставного капитала (ЧА < УК).
Таким образом можно сделать вывод, что чистых активов не имеется.


Таблица 15 - Анализ чистых оборотных активов
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Влияние на величину чистых оборотных активов

	
	
	
	увеличение (+)
	уменьшение(-)

	Оборотные активы, всего
в т.ч.
- производственные запасы + НДС
-незавершенное производство
- расходы будущих периодов
- готовая продукция
- дебиторская задолженность
- денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	3780

429
-
21
1486
1141

703
	8359

1307
-
18
5011
1648

375
	4579
 878


3525
507
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328

	Краткосрочные обязательства, всего
	147
	7381
	7234
	

	Чистые оборотные активы
	3633
	978
	
	

	Изменеие чистых оборотных активов
	х
	х
	
	2655



На изменение величины чистых оборотных активов существенное влияние оказало как увеличение оборотных активов (в частности, производственных запасов и НДС, готовой продукции, дебиторской задолженности), так и увеличение краткосрочных обязательств. Изменение чистых оборотных активов за год составило -2655т.р.

Таблица 16 - Расчет обеспеченности запасов плановыми источниками финансирования
	Показатели
	н.г.
	к.г.

	1. Запасы
	1844
	5653

	Источники покрытия:
- собственные оборотные средства
- краткосрочные кредиты банка под ТМЦ
- полученные авансы от покупателей
- задолженность поставщикам, сроки погашения которой еще не наступили
	
-14
-
-

8
	
-31
-
-

7030

	Всего
	-6
	6999



З > Ипл.+Ивр.

Т.к. запасы и затраты на начало года намного больше плановых и временно свободных источников, предназначенных для их финансирования, то можно сказать, что предприятие находится в кризисном состоянии, при котором нарушается платежный баланс. Равновесие платежного баланса в данной ситуации обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банка, поставщикам, бюджету и т.д. На конец года ситуация изменилась 

З < Ипл.+Ивр. 
З > Ипл

т.е. предприятие вышло из кризисного состояния, но сохранилась финансовая неустойчивость, т.к. суммы плановых источников формирования затрат и запасов меньше их самих.

2.7 Деловая активность предприятия

В широком смысле деловая активность означает весь спектр усилий, направленных на продвижение фирмы на рынках продукции, труда, капитала. Для оценки управления деятельностью предприятия выработаны специальные инструменты, называемые экономическими показателями. Экономические показатели – это микромодели экономических явлений. Их главные предназначения – измерения и оценки сущности экономического явления независимо идет ли речь об эффективности деятельности или деловой активности. Деловая активность предприятия в финансовом аспекте проявляется прежде всего в скорости оборота его средств. Анализ деловой активности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов оборачиваемости.
К коэффициентам деловой активности относятся:
1А. Коэффициент общей оборачиваемости капитала:

 ;

где N – выручка от реализации;
Вср – средний за период итог баланса – нетто.
2А. Коэффициент оборачиваемости мобильных средств (оборотных активов):


;

где Zср – средняя за период величина запасов;
Rаср – средняя за период величина денежных средств, расчетов и прочих активов.
3А. Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных активов:




Более точно оборачиваемость запасов можно оценить отношением затрат на производство реализованной продукции к средней за период величине запасов.
4А. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции:


 ; 

где Zгср – средняя за период величина готовой продукции.
Аналогично предыдущему данный показатель можно уточнить, заменив в числителе выручку от реализации затратами на производство и реализацию.
5А. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности:


 ;

где rаср – средняя за период дебиторская задолженность.
6А. Средний срок оборота дебиторской задолженности:


 


7А. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности:


 

где чрср – средняя за период кредиторская задолженность.
8А. Средний срок оборота кредиторской задолженности:



9А. Фондоотдача основных средств и прочих внеоборотных активов:




1АК) К1А отределяет скорость оборота (в колличестве оборотов за период) всего капитала предприятия. Рост К1А означает ускорение кругооборота средств предприятия или инфляционный рост цен (в случае снижения К2А или К3а).
2АК) К2А показывает скорость оборота всех мобильных средств (оборотных активов) предприятия. Рост К2А характеризуется положительно, если сочетается с ростом К3А, и отрицательно, если К3А уменьшается.
3АК) К3А отражает число оборотов запасов предприятия за анализируемый период. Снижение К3А свидетельствует от относительном увеличении производственных запасов и незавершенного производства или о снижении спроса на готовую продукцию (в случае уменьшения К4А).
4АК) К4А показывает скорость оборота готовой продукции. Рост К4А означает увеличение спроса на готовую продукцию предприятия, снижение К4А – затоваривание готовой продукцией в связи со снижением спроса.
5АК) К5А показывает скорость оборота дебиторской задолженности.
6АК) К6А показывает средний срой погашения дебиторской задолженности. Положительно оценивается снижение К6А и наоборот.
7АК) К7А показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого предприятию. Рост К7А означает увеличение скорости оплаты задолженности предприятия, снижение К7А – рост покупок в кредит.
8АК) К8А отражает средний срок возврата долгов предприятия (за исключением обязательств перед банками и прочим займам).
9АК) К9А характеризует эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов, измеряемую величиной продаж, приходящейся на единицу стоимости средств.
Коэффициент оборачиваемости инвестированного капитала:

Коб.инв.к. = _Чистый объем реализации_
Среднегодовая стоимость
СК+ДО
Этот показатель показывает скорость оборота всего долгосрочного (инвестированного) капитала предприятия.
Показатель оборачиваемости средств производства:

Коб.ср.пр-ва = _____Чистый объем реализации______
Ср.год.стоимость реальных активов

1А. Коэффициент общей оборачиваемости капитала







2А. Коэффициент оборачиваемости мобильных средств (оборотных активов): 







3А. Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных активов


 



4А. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции:








5А. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности: 




6А. Средний срок оборота дебиторской задолженности: 






7А. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности: 





8А. Средний срок оборота кредиторской задолженности: 






9А. Фондоотдача основных средств и прочих внеоборотных активов: 







Коэффициент оборачиваемости денежной наличности и краткосрочных финансовых вложений:







Коэффициент оборачиваемости инвестированного капитала:

Коб.инв.к. = _Чистый объем реализации_
Среднегодовая стоимость
СК+ДО





Показатель оборачиваемости средств производства:

Коб.ср.пр-ва = _____Чистый объем реализации______
Ср.год.стоимость реальных активов





Наибольшая скорость оборота наблюдается у внеоборотных активов (Коб = 6067,5 оборотов в год). Наименьшая скорость оборота – у суммарного капитала и у мобильных средств (Коб = 3,996 и Коб = 4 оборотов в год соответственно). Максимальный период оборачиваемости, следовательно, у суммарного капитала и у мобильных средств (Поб = 90 дней у каждого), а минимальный период оборачиваемости – у внеоборотных активов (Поб = 1 день).
Т.к. ПДЗоб < ПКЗоб, то можно сделать вывод о том, что дебиторы расплачиваются по своим обязательствам быстрей, чем рассматриваемое предприятие.
III. 
Мероприятия по совершенствованию деятельности торгового предприятия

3.1 Эффективное управление дебиторской задолженностью и запасами предприятия

Дебиторская задолженность - важный компонент оборотного капитала. Средства в дебиторской задолженности свидетельствуют о временном отвлечении средств из оборота фирмы, что вызывает дополнительную потребность в ресурсах и может привести к напряженному финансовому состоянию. Дебиторская задолженность может быть допустимой, т.е. обусловленной действующей системой расчетов, и недопустимой, свидетельствующей о недостатках в финансово-хозяйственной деятельности. Существуют различные виды дебиторской задолженности: товары отгруженные, расчеты с дебиторами за товары, расчеты по полученным векселям, расчеты с дочерними предприятиями, с бюджетом, с персоналом по прочим операциям, авансы, выданные поставщиками подрядчикам, задолженность участников (учредителей) по взносам в уставной капитал, расчеты с прочими дебиторами.
Средства в товарах отгруженных составляют значительную долю всей дебиторской задолженности на оптовых предприятиях. Они неизбежны, так как продукция, находящаяся на складе, в установленные сроки отгружается потребителям. Однако в составе товаров отгруженных имеются неодинаковые по значению средства. Часть из них приходится на долю товаров отгруженных, сроки которых еще не наступили. Это положительное явление весьма быстротечно. По прошествии этих сроков и наличии по-прежнему неплатежей средства предприятия принимают форму товаров отгруженных, не оплаченных в срок покупателем, или товаров отгруженных на ответственном хранении у покупателя. Последние две группы свидетельствуют об отсутствии средств у покупателя или об отказе последнего от оплаты расчетных документов.
Структура запасов и затрат по состоянию на 2008 и 2009 годы сложилась следующим образом:
· Производственные запасы 17,9 и 25,7 млн. рублей или в процентах к стоимости всех запасов 17% и 32% соответственно;
· Незавершенное строительство 18,8 и 22,7 млн. рублей или в процентах к стоимости всех запасов 17,9% и 28,3% соответственно;
· Готовая продукция (по себестоимости) 22,9 и 17 млн. рублей или в процентах к стоимости всех запасов 21,8% и 21,1% соответственно;
· Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы 12,2 и 14,9 млн. рублей или в процентах к стоимости всех запасов 11,6% и 18,6% соответственно.
Изменение структуры и динамики запасов и затрат приведено в таблицах 11 и 13.
В 2008 году предприятие увеличило запасы и затраты по всем статьям кроме незавершенного производства и товаров отгруженных. Увеличение статьи сырье и материалы свидетельствует о том, что больше оборотных средств стало вкладываться в запасы сырья и материалов по причине увеличения объема производства. Но производство работало на склад, так как значительно увеличилась статья готовая продукция, что свидетельствует о затоваривании и замедлении оборачиваемости оборотных средств.

Таблица 17-Структура запасов и затрат в тыс. рублей за 2008 год
	Наименование 
	На 1.01.08г.
	На 1.01.09г.
	Отклонение, +/-

	Сырье и материалы
	11785
	17888
	+6103

	МБП
	10473
	12214
	+1741

	НЗП
	21202
	18835
	-2367

	Готовая продукция
	13999
	22903
	+8904

	Товары отгруженные
	400
	-
	-400

	Расходы будущих периодов
	15
	93
	+78

	Итого запасов и затрат
	57874
	71933
	+14059


В 2009 году предприятие увеличило запасы и затраты по всем статьям кроме готовой продукции. Увеличение статей затрат свидетельствует о том, что для увеличения объема производства потребовалось больше оборотных средств. Производство в данном году работало не на склад, так как значительно снизились запасы готовой продукции, что свидетельствует об увеличении спроса на продукцию и ускорении оборачиваемости оборотных средств. В 2009 году значительно улучшилась ситуация с управлением запасами, так как скорость оборота запасов значительно увеличилась, а период оборота запасов снизился .

Таблица 18 - Структура запасов и затрат в тыс. рублей за 2009 год
	Наименование 
	На 1.01.09г.
	На 1.01.2010г.
	Отклонение, +/-

	Сырье и материалы
	17888
	25479
	+7591

	МБП
	12214
	14884
	+2670

	НЗП
	18835
	22713
	+3878

	Готовая продукция
	22903
	17002

	-5901

	Товары отгруженные
	-
	-
	-

	Расходы будущих периодов
	93
	240
	+147

	Итого запасов и затрат
	71933
	80588
	+8655



Дебиторская задолженность в 2008 году образовалась на сумму 27,7 млн. рублей, в т.ч. просроченная 4,4 млн. рублей. Дебиторская задолженность в 2009 году образовалась на сумму 44,8 млн. рублей. Рост объема дебиторской задолженности связан с активизацией хозяйственной деятельности предприятия.
Структура и динамика дебиторской задолженности представлены в таблицах 19-20.


Таблица19 - Структура дебиторской задолженности в 2009 году в тыс. рублей
	Показатели
	Значение
	Отклонение, +/-

	
	На 1.01.09
	На 1.01.10
	

	Покупатели и заказчики
	15639
	25090
	+9451

	Авансы выданные
	14
	211
	+197

	Прочие дебиторы
	1931
	4074
	+2143

	Итого 
	17584
	29379
	+11795



Таблица 20 - Структура дебиторской задолженности в 2008 году в тыс. рублей
	Показатели
	Значение
	Отклонение, +/-

	
	На 1.01.08
	На 1.01.09
	

	Покупатели и заказчики
	25090
	24415
	-675

	Авансы выданные
	211
	237
	+26

	Прочие дебиторы
	4074
	3085
	+989

	Итого 
	29379
	27737
	-1642



Наибольшую долю в составе дебиторской задолженности занимают покупатели и заказчики – около 90%. 
Ускорение оборачиваемости запасов и увеличение дебиторской задолженности влияли на протяжении анализируемого периода на эффективность предприятия положительным образом.
Показатели оборачиваемости ДЗ на 1 января по годам:
2008г. – 6,33;
2009г. – 7,12;
2010г. – 6,6.
Срок товарного кредита на 1 января по годам:
2008г. – 57 дней;
2009г. – 51 день;
2010г. – 55 дней.
Из этих показателей можно сделать вывод о том, что оборачиваемость ДЗ сначала возрастает, срок товарного кредита уменьшается, а затем замедляется (срок товарного кредита увеличивается). Это свидетельствует об ухудшении управления ДЗ и росте ДЗ темпами, превышающими рост выручки и прибыли. Это негативная тенденция.
Для повышения эффективности управления запасами и ДЗ можно порекомендовать предприятию следующие мероприятия:
· Вести непрерывный мониторинг состояния запасов и дебиторской задолженности, своевременно выявляя и устраняя негативные тенденции;
· Ориентироваться на большое число покупателей для снижения риска неуплаты;
· Непрерывно контролировать состояние расчетов с покупателями по просроченной задолженности;
· Предоставлять больше скидок при предоплате;
· Анализ дебиторской задолженности вести одновременно с анализом кредиторской задолженности;
· Непрерывно следить за оборачиваемостью запасов и ДЗ с целью выяснить причины замедляющие оборачиваемость;
· Снизить длительность нахождения запасов на складах путем обеспечения ритмичности поставок, устойчивых и длительных связей с поставщиками сырья и материалов, стимулирования сбыта продукции в период сезонного падения спроса.
Состояние дебиторской и кредиторской задолженности, их размеры и качество оказывают сильное влияние на финансовое состояние предприятия для улучшения финансового положения необходимо: 
1. Следить за соотношением кредиторской и дебиторской задолженности. Предприятие будет финансово устойчиво, если задолженность покупателя будет приблизительно равна задолженности продавца. 
2. Контролировать состояние расчетов по просроченной задолженности. 
3. Ориентироваться на увеличение количества заказчиков.
С целью максимизации притока денежных средств, предприятию следует разрабатывать широкое разнообразие моделей договоров с гибкими условиями формы оплаты и гибким ценообразованием. Возможны различные варианты: от предоплаты или частичной предоплаты до передачи на реализацию и банковской гарантии. Предложение скидок оправдано в трех основных ситуациях. 
1. Снижение цены приводит к расширению продаж, а структура затрат такова, что это отражается на увеличении общей прибыли от реализации данной продукции. Другими словами, товар высокоэластичен и имеет достаточно высокую долю постоянных затрат. 
2. Система скидок интенсифицирует приток денежных средств (ДС) в условиях дефицита на предприятии. При этом возможно краткосрочное критическое снижение цен вплоть до отрицательного финансового результата от проведения конкретных сделок. 
3. Система скидок за ускорение оплаты более эффективна, чем система штрафных санкций за просроченную оплату. Речь вновь идет о спонтанном финансировании. В условиях инфляции оно ведет к уменьшению текущей стоимости реализованной продукции, поэтому следует точно оценить возможность предоставления скидки по досрочной оплате. 
В ходе углубленного анализа составляется расчетный баланс дебиторской и кредиторской задолженности. 
Для более детального анализа структуры всей задолженности целесообразно рассмотреть соотношение дебиторской и кредиторской задолженности. Положительным является уменьшение этого отношения.
Соотношение дебиторской и кредиторской задолженностей - характеристика финансовой устойчивости фирмы и эффективности финансового менеджмента. В практике финансовой деятельности российских фирм зачастую складывается такая ситуация, которая делает невыгодным снижение дебиторской задолженности без изменения кредиторской (обязательств). Уменьшение дебиторской задолженности снижает коэффициент покрытия (ликвидности), фирма приобретает признаки несостоятельности и становится уязвимой со стороны госорганов и кредиторов. Вспомним, что баланс предприятия считается неплатежеспособным, если: 
1) объем оборотных средств на конец периода/ краткосрочная задолженность на конец периода 2 
2) объем источников объем внеоборотных собственных доходов - активов на конец периода / объем оборотных средств на конец периода  0,1
Дебиторская задолженность - элемент оборотных средств, ее уменьшение снижает коэффициент покрытия. Поэтому финансовые менеджеры решают не только задачу снижения дебиторской задолженности, но и ее балансирования с кредиторской.
При анализе соотношения между дебиторской и кредиторской задолженностями необходим анализ условий коммерческого кредита, предоставляемого фирме поставщиками сырья и материалов. 

3.2 Основные пути увеличения прибыли торгового предприятия

Прибыль формируется под воздействием большого количества взаимосвязанных факторов, которые влияют на результаты деятельности предприятия разнонаправленно: одни – положительно, другие – отрицательно. Более того, отрицательное воздействие одних факторов способно снизить или даже свести на нет положительное влияние других. Многообразие факторов не позволяет их четко ограничить, и обуславливает их группировку. Учитывая, что предприятие является одновременно и субъектом, и объектом экономических отношений, то наиболее важным представляется деление их на внешние и внутренние.
Среди внешних факторов можно выделить следующие: экономические условия хозяйствования, емкость рынка, платежеспособный спрос потребителей, государственное регулирование деятельности предприятий торговли и др. Особенное значение имеет уровень, динамика и колебание платежеспособного спроса, потому что он предопределяет стабильность получения торговой выручки.
Следующим значительным фактором являются цены, устанавливаемые поставщиками товаров. В условиях конкуренции повышение закупочных цен не всегда сопровождается адекватным повышением продажных цен. Розничные торговые предприятия часть повышения цен поставщиками зачастую компенсируют за счет снижения доли собственной прибыли в розничной цене товаров. Повышение же цен на услуги транспортных предприятий, коммунального хозяйства и других аналогичных предприятий напрямую увеличивает текущие расходы торгового предприятия, тем самым уменьшая прибыль
Прибыль выполняет три основные функции. Прибыль, прежде всего, используется в качестве показателя оценки итогов самостоятельной деятельности предприятия, поскольку в ней отражаются все стороны его деятельности, как в сфере производства, так и в сфере обращения. Однако прибыль не является универсальным показателем работы предприятия, так как величина ее во многом определяется не зависящими от деятельности данного предприятия факторами (политика цен, изменение ставок налога с оборота, структурные сдвиги и т. д.). Многофакторность экономической категории прибыли вызывает необходимость использовать наряду с прибылью другие показатели эффективности производства (реализованная продукция, производительность труда, скорость оборота оборотных средств и др.).
Вторая функция прибыли - распределительная. Прибыль используется в качестве орудия распределения прибавочного продукта и его денежной формы - чистого дохода между предприятием и обществом в лице государства, между предприятием и отраслью, между предприятием и его работниками, между сферой материального производства, где создается прибавочный продукт, и непроизводственной сферой, которая содержится обществом за счет прибавочного 
с процессом экономического стимулирования предприятия и его работников. Прибыль используется как источник и условие формирования поощрительных фондов предприятий и в качестве крупного финансового ресурса расширенного воспроизводства на базе технического прогресса.
Нормативная прибыль, включаемая в состав цены и называемая плановым накоплением - это минимальный размер прибыли: необходимый для успешного осуществления хозрасчетной деятельности.
Плановая прибыль от выполнения тесно связана с величиной плановой себестоимости. Она образуется как разница между сметной стоимостью и плановой себестоимостью.
Сверхплановая прибыль образуется при получении прибыли в размере, превышающем плановую.
Нереализованная прибыль накапливается в незавершенном производстве, отражающемся на балансе подрядной организации до момента оплаты, т.е. превращения незавершенного производства с объект реализации.
Фактическая прибыль - это результат фактических издержек (фактической себестоимости) и определяется как разница между сметной стоимостью и фактической себестоимостью.
Из прибыли (за вычетом сумм, имеющих целевое назначение) обеспечиваются первоочередные платежи - плата за производственные фонды, фиксированные платежи, проценты за банковский кредит. Из сверхплановой прибыли исключаются также суммы, направляемые на погашение банковских ссуд, полученных на временное пополнение недостатка собственных оборотных средств.
Балансовая прибыль, уменьшенная на сумму первоочередных платежей, образует расчетную (чистую) прибыль, или прибыль к распределению. Из нее производятся отчисления в фонды экономического стимулирования (фонд материального поощрения, фонд социально-культурных мероприятий жилищного строительства, фонд развития производства). Затем часть прибыли направляется на покрытие плановых затрат, предусмотренных финансовым планом, на централизованные капитальные вложения, погашение банковских кредитов, предоставленных на капитальные вложения, на прирост собственных оборотных средств, покрытие убытков жилищно-коммунального хозяйства, на возмещение расходов по хозяйственному содержанию культурно-бытовых учреждений.
Основные пути увеличения прибыли :
1 Увеличение реализации продукции - за счет увеличения объема работ, реализуемых в виде технологически законченных этапов или объектов. Это экстенсивный путь повышения прибыли или рентабельности;
2 Улучшение качества обслуживания, контроль качества товара - за счет улучшения качественных показателей производства: роста производительности труда, снижения материалоемкости производства, сокращения сроков и других показателей, способствующих в конечном итоге снижению себестоимости работ. Это интенсивный путь роста.
3 Продажа излишнего оборудования или сдача в аренду - предприятие для получения дополнительной прибыли продаёт ненужное оборудование или сдаёт его в аренду на определённый срок за определённую плату.
4 Определение цены реализации - самое лучшее мероприятие для получения дополнительной прибыли. 
5 Диверсификация портфеля поставщиков
6 Расширение рынка продаж - за счёт расширения территорий продаж на рынке прибыль увеличивается.
7 Найма более квалифицированных работников - за счёт этого, продукция становится наиболее качественной, продукция выполняется точно в срок и т.д.
 Рассмотрим увеличение реализации продукции:
Оценка выполнения плана по реализации продукции за отчетный год производится по следующим данным:
Таблица 22 - Анализ выполнения плана реализации продукции за 2009 г.
	Продукция
	Объем реализации, руб.

	
	факт
	+, -
	% к плану

	А
	83500
	+ 300
	+ 0,4

	Б
	56000
	- 4000
	- 6,7

	В
	118500
	+20000
	+ 20,3

	Г
	66800
	- 1200
	- 1,8

	ИТОГО
	324800
	+15100
	+ 4,9



Из таблицы видно, что за отчетный год план по реализации перевыполнен - на 4,9 %. Это свидетельствует о снижении остатков нереализованной продукции.
Анализ реализации продукции тесно связан с анализом выполнения плана по поставкам продукции. Недовыполнение плана по договорам для предприятия оборачивается уменьшением выручки, прибыли, выплатой штрафных санкций. Кроме того, предприятие может потерять рынки сбыта продукции, что повлечет спад производства. Особо важное значение для предприятия имеет выполнение контрактов на поставку товаров для государственных нужд. Это гарантирует предприятию сбыт продукции, своевременную ее оплату, льготы по налогам, кредитам и т.д. В процессе анализа определяется выполнение плана поставок за месяц нарастающим итогом в целом по предприятию, в разрезе отдельных потребителей и видов продукции, выясняются причины невыполнения плана, и дается оценка деятельности по выполнению договорных обязательств.

Таблица 23 - Анализ выполнения договорных обязательств по отгрузке за март 2009 г.
	Изде-
лие
	Покупа-тель
	План поставки по договору
	Фактически отгружено
	Недопоставка продукции
	Зачетный объем в пределах плана

	А
	1
	1500
	1900
	
	1500

	
	2
	1800
	1500
	- 300
	1500

	
	3
	1500
	1900
	
	1500

	Б
	1
	2600
	3100
	- 200
	2600

	
	2
	2800
	2600
	
	2600

	ИТОГ
	
	10200
	11000
	-500
	9700



Процент выполнения договорных обязательств рассчитываем делением разности между плановым объемом отгрузки по договору (ОП пл) и его недовыполнением (ОП н) на плановый объем (ОП пл):

К д.п. = (ОП пл - ОП н): ОП пл = (10200 - 500): 10200 = 0,95 или 95 %.

Недопоставка продукции отрицательно влияет не только на итоги деятельности предприятия, но и на работу торговых организаций, предприятий-смежников, транспортных организаций и т.д. 
Рассмотрев выполнение плана по реализации продукции и выполнение договоров поставки, необходимо установить факторы изменения ее объема:
Так как на предприятии выручка определяется после оплаты отгружено продукции, то товарный баланс можно записать так:

ГП н + ТП = РП + ГП к., отсюда
РП = ГП н + ТП + ОТ н - ОТ к - ГП

Где ГП н, ГП к - соответственно остатки готовой продукции на складах на начало и конец периода; 
ТП - стоимость выпуска товарной продукции;
РП - объем реализации продукции за отчетных период;
ОТ н, ОТ к - остатки отгруженной продукции на начало и конец месяца.
Расчет влияния данных факторов на объем реализации продукции производится сравнением фактических уровней факторных показателей с плановыми и вычислением абсолютных и относительных приростов каждого из них.

Таблица 24 - Анализ факторов изменения объема реализации продукции за 2009 г.
	Показатель
	Сумма в плановых ценах в руб.

	
	План (02г.)
	Факт (01г.)
	+, -,
	%

	1. Остаток ГП на н.г.
	4800
	4800
	-
	

	2. Выпуск товарной продукции
	314 500
	328100
	+ 13600
	+ 4,3

	3. Остаток ГП на к.г.
	10600
	9300
	-1300
	- 12,2

	4. Отгрузка продукции
	308700
	323600
	+ 14900
	+ 4,8

	5.Остаток товаров, отгруженных покупателям:
на н.п.
на к.п.
	

3000
2000
	

3500
2300
	

+500
+300
	

+16,7
+15

	6. Реализация продукции
	309700
	324800
	+15100
	+ 4,9



РП = 4800 + 328100 + 3500 - 2300 - 9300 = 324800

Из таблицы видно, что план реализации продукции перевыполнен за счет увеличения ее выпуска и сверхплановых остатков товаров, отгруженных покупателям на начало года, уменьшение остатков готовой продукции на конец года. Отрицательное влияние на объем продаж оказал рост остатков отгруженной продукции на конец года, оплата за которые не поступила еще на расчетных счет предприятия. Поэтому необходимо выяснять причины образования сверхплановых остатков на складах, несвоевременной оплаты продукции покупателями и разрабатывать конкретные мероприятия по ускорению реализации продукции и получению выручки.

Заключение

Целью данной дипломной работы являлся финансовый анализ торгового предприятия ООО «Трейд». Исходные данные для проведения анализа: бухгалтерский баланс (форма №1) и отчет о прибылях и убытках (форма №2). С помощью данных этих форм отчетности в расчетной части данной дипломной работы были получены следующие коэффициенты: коэффициенты рентабельности и доходности; коэффициенты финансовой устойчивости; коэффициенты ликвидности и платежеспособности; показатели деловой активности и др.
На основе произведенных расчетов были сделаны соответствующие выводы о финансовом состоянии ООО «Трейд».
В отчетном году прибыль от продаж на 37т.р. меньше, чем в прошлом. Положительное влияние на изменение прибыли от продаж оказала только выручка. Остальные факторы, такие как себестоимость, коммерческие расходы, оказали отрицательное влияние на прибыль от продаж.
Рентабельность продаж в отчетном году составляет -0,72%, что на 0,01% меньше, чем в прошлом. Положительное влияние на рентабельность продаж также оказала выручка. Остальные факторы оказали отрицательное влияние на рентабельность продаж.
Предприятие не преодолело убыточность и с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, стало получать 0,73 коп. убытка; а с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, а также на коммерческие и управленческие расходы, предприятие получает 0,72 коп. убытка.
Общая сумма активов предприятия за год увеличилась на 4579т.р. Наибольшую долю в общей сумме активов занивают оборотные активы. 100% увеличения общей суммы активов произошло за счет увеличения величины оборотных активов.
Общая сумма внеоборотных активов за год не изменилась и составила 4т.р. 
Общая величина оборотных активов увеличилась на 4579т.р. за год. На конец года она составила 8359т.р. Значительный удельный вес в общей сумме оборотных активов на начало года занимают: запасы; краткосрочные финансовые вложения; дебиторская задолженность. Наибольшее влияние на увеличение общей суммы оборотных активов оказало увеличение запасов на 3809т.р., а также увеличение НДС на 591т.р.
Общая сумма источников капитала за год увеличилась на 4579т.р. Наибольшую долю в общей сумме источников капитала занимают заемные средства. На увеличение общей суммы источников повлияло, в основном, увеличение заемного капитала.
Наибольший удельный вес в валюте баланса занимает заемный капитал. В составе заемного капитала наибольшая доля принадлежит долгосрочному капиталу на начало года и краткосрочному капиталу на конец года.
Общая сумма собственного капитала за год уменьшилась на 17т.р. Наибольший удельный вес в общей сумме собственного капитала занимает нераспределенная прибыль. На уменьшение общей величины собственного капитала в большей степени повлияло появление непокрытого убытка отчетного года.
Общая величина заемного капитала увеличилась за год на 4596т.р. Наибольшую долю в общей сумме заемного капитала занимают долгосрочные заемные средства на начало года и кредиторская задолженность на конец года. За год произошло увеличение доли заемных средств в общей сумме источников на 0,06%. На увеличение общей суммы заемного капитала полностью повлияло увеличение кредиторской задолженности.
В ходе анализа финансовой устойчивости предприятия были сделаны следующие выводы:
- предприятие не имеет собственных оборотных средств;
- имеет место доверие к предприятию со стороны кредиторов,что говорит о уверенности кредиторов в устойчивом развитии предприятия на перспективу;
- сильна зависимость предприятия от внешних финансовых источников;
- предприятие финансово нестабильно, т.е. обязательства не покрываются текущими активами т.д.
Запасы и затраты рассматриваемого предприятия намного больше плановых и временно свободных источников на начало года, предназначенных для их финансирования, то можно сказать, что предприятие находится в кризисном состоянии, при котором нарушается платежный баланс. Равновесие платежного баланса в данной ситуации обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банка, поставщикам, бюджету и т.д. Что касается конца года, то там ситуация противоположная, т.е. предприятие вышло из кризисного состояния и платежный баланс восстановился.
За счет наиболее ликвидных активов предприятие может покрыть 239% краткосрочных обязательств (на начало года); и 2,5% (на конец года).
За счет ликвидных активов предприятие способно покрыть 627% краткосрочных обязательств (на начало года); и 13,7% (на конец года).
Предприятие достаточно обеспечено оборотными средствами.
Т.к. период оборачиваемости дебиторской задолженности меньше периода оборачиваемости кредиторской задолженности, то можно сделать вывод о том, что дебиторы расплачиваются по своим обязательствам быстрей, чем рассматриваемое предприятие.
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Приложение 1

Таблица 1 - Горизонтальный и вертикальный анализ активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.Внеоборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	2.Оборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого активов
	
	
	100
	100
	
	
	+100

	в т.ч.:
- монетарные
- немонетарные
	
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов
	
	
	х
	х
	
	х
	х




Приложенеи 2

Таблица 2 - Анализ динамики и структуры внеоборотных активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Нематериальные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Основные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Незавершенной строительство
	
	
	
	
	
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого внеоборотных активов
	
	
	100
	100
	
	0
	+100
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Таблица 3 - Анализ динамики и структуры оборотных активов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Запасы
	
	
	
	
	
	
	

	НДС по приобретенным ценностям
	
	
	
	
	
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения
	
	
	
	
	
	
	

	Денежные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие оборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого оборотных активов
	
	
	100
	100
	
	0
	+100
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Таблица 4 - Анализ структуры запасов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Сырье и материалы
	
	
	
	
	
	
	

	Животные на выращивании и откорме
	
	
	
	
	
	
	

	МБП
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты в незавершенном производстве
	
	
	
	
	
	
	

	Готовая продукция
	
	
	
	
	
	
	

	Товары отгруженные
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие запасы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого запасов
	
	
	100
	100
	
	0
	+100
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Таблица 5 - Анализ структуры пассивов
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Собственный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Итого источников средств
	
	
	100
	100
	
	0
	+100

	Коэффициент автономии
	
	
	х
	х
	
	х
	х

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	
	
	х
	х
	
	х
	х
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Таблица 6 – Структура пассивов (обязательств) предприятия
	Показатель
	Уровень показателя

	
	Начало года
	Конец года
	Изменения

	1. Удельный вес собственного капитала в общей валюте баланса (коэффициент финансовой автономии предприятия), %
	
	
	

	2. Удельный вес заемного капитала (коэффициент финансовой зависимости)
в т.ч.:
- долгосрочного
- краткосрочного
	
	
	

	3. Коэффициент финансового риска (плечо финансового рычага) (п.2:п.1)
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Таблица 7 – Анализ структуры собственного капитала
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Уставный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Добавочный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Резервный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Фонд социальной сферы
	
	
	
	
	
	
	

	Целевые финансирования и поступления
	
	
	
	
	
	
	

	Нераспределенная прибяль (непокрытый убыток)
	
	
	
	
	
	
	

	Доходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	
	

	Резерв предстоящих расходов и платежей
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	100
	100
	
	0
	+100
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Таблица 8 - Анализ структуры заемного капитала
	Показатели
	Абсолютные величины
	Удельные веса (%) в общей величине активов
	Изменения

	
	на нач. года
	на конец года
	на нач. года
	на конец года
	в абс. величинах
	в уд. весах
	в % к изм. общ. величины активов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Долгосрочные заемные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочные заемные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Кредиторская задолженность
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	100
	100
	
	0
	+100
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Таблица 9 - Формирование коэффициентов финансовой устойчивость и их взаимозависимости
	Исходные данные и коэффициенты
	Условные обозначения
	Взаимозависимости исходных данных и коэффициентов

	1
	2
	3

	I. Исходные данные
	
	

	1. Капитал и резервы
	Сс
	

	2. Общая сумма источников средств (валюта баланса)
	Вб
	

	3. Заемные средства
	
	

	в т. ч.
	
	

	3.1. Краткосрочные
	Сзк
	

	3.2. Долгосрочные
	Сзд
	

	4. Внеоборотные активы
	Ав
	

	5. Оборотные активы
	Ао
	

	6. Убытки
	У
	

	7. Собственные оборотные средства
	Со
	Со = Сс — Ав

	8 Материальные оборотные активы
	Аом
	

	9. Накопленный износ
	Ин
	

	10.Первоначальная балансовая стоимость основных средств
	По
	

	11 Суммарная стоимость основных средств, сырья, незавершенного производства, малоценных и быстроизнашиваюшихся предметов
	Ри
	

	II. Коэффициенты финансовой устойчивости
	
	

	1. Коэффициент концентрации собственного капитала (коэффициент автономии)
	Кк
	Кк = Сс/Вб

	2. Коэффициент финансовой зависимости
	Кз
	Кз = Сзк + Сзд/Сзк + Сзд + Сс

	3. Коэффициент маневренности собственного капитала
	Км
	Км = Со/Сс

	4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений
	Кд
	Кд = Сзд/Ав

	5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств
	Кдп
	Кдп = Сзд/Вб

	6. Коэффициент соотношения собственных и заемных средств
	Кс
	Кс = Сс/Сз

	7. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования
	Коб
	Коб = Со/Аом

	8. Коэффициент устойчивого финансирования
	Куф
	Куф= Сс+ Сзд/Ав + Ао

	9. Индекс постоянного актива
	Кпа
	Кпа = Aв/Сс

	10. Коэффициент износа
	Ки
	Ки = Ин/По

	11. Коэффициент реальной стоимости имущества
	Кр
	Кр = Ри/Вб
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Таблица 10 - Анализ чистых оборотных активов
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Влияние на величину чистых оборотных активов

	
	
	
	увеличение (+)
	уменьшение(-)

	Оборотные активы, всего
в т.ч.
- производственные запасы
- незавершенное производство
- расходы будущих периодов
- готовая продукция
- дебиторская задолженность
- денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	
	
	
	

	Краткосрочные обязательства, всего
	
	
	
	

	Чистые оборотные активы
	
	
	
	

	Изменеие чистых оборотных активов
	х
	х
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Бухгалтерский баланс
Форма № 1На 1 июля 2009 года
	Актив 
	Код показателя 
	На начало отчетного года 
	 На конец отчет- ного периода 

	 1 
	2 
	3 
	4 

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Нематериальные активы 


	110 
	4 
	

	
	
	
	4 

	Основные средства 
	120 
	0 
	0 

	Незавершенное строительство 
	130 
	0 
	0 

	Доходные вложения в материальные ценности 
	135 
	0 
	0 

	Долгосрочные финансовые вложения 
	140 
	0 
	0 

	Отложенные налоговые активы 
	145 
	0 
	0 

	Прочие внеоборотные активы 
	 150 ! 0 
	0 

	
	 151 ! 0 
	0 

	Итого по разделу I 
	190 
	4 
	4 

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы 
	210 
	1844 
	

	

	

	

	5653 

	в том числе: 
сырье, материалы и другие аналогичные ценности • 
	

211 


	

337 


	

624 

	

	
	
	

	животные на выращивании и откорме 
	212 
	0 
	0 

	затраты в незавершенном производстве 
	213 
	0 
	0 

	готовая продукция и товары для перепродажи 
	214 
	 1486 
	5011 

	товары отгруженные 
	215 
	0 
	0 

	расходы будущих периодов 
	216 
	21 
	18 

	прочие запасы и затраты 
	217 
	0 
	0 

	
	218 
	0 
	0 

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 


	220 
	92 
	

	
	
	
	683 

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	 0
	 0

	в том числе покупатели и заказчики 
	
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты) 


	240 
	1141 
	

	
	
	
	

	
	
	
	1648 

	в том числе покупатели и заказчики 
	
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения 
	250 
	623 
	185 

	Денежные средства 
	260 
	80 
	 190 

	Прочие оборотные активы 
	270 271 
	0 0 
	0 0 

	Итого по разделу II 
	290 
	3780 
	. 8359 

	БАЛАНС 
	300 
	3784 
	8363 

	

	Пассив 
	Код показателя 
	На начало отчетного периода 
	На конец отчетного периода 

	1 
	2 
	3 
	4 

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
Уставный капитал 
	410 
	10 
	10 

	Собственные акции, выкупленные у акционеров 
	411 
	 0 
	 0 

	Добавочный капитал 
	420 
	0 
	0 

	Резервный капитал 
	430 
	0 
	0 

	в том числе: резервы, образованные в соответствии с законодательством 
	431 
	0 
	0 

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами 


	432 
433 


	0 
	0 

	
	
	0 
	0 

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 
	470 
	-20 
	-37 

	Итого по разделу III 
	490 
	-10 
	-27 

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты 
	510 
	3647 
	1009 

	Отложенные налоговые обязательства 
	515 
	0 
	0 

	Прочие долгосрочные обязательства 
	520 
	0 
	0 

	
	521 
	0 
	0 

	Итого по разделу IV 
	590 
	3647 
	1009 

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты 
	610 
	0 
	0 

	кредиторская задолженность 
	620 
	147 
	7381 

	В том числе: поставщики и подрядчики
	621 
	8 
	7030 

	задолженность перед персоналом организации 
	622 
	11 
	346 

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами 
	623 
	4 
	1 

	задолженность по налогам и сборам 
	624 
	2 
	4 

	прочие кредиторы 
	625 
	122 
	0 

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов 
	630 
	0 
	0 

	Доходы будущих периодов 
	640 
	0 
	0 

	Резервы предстоящих расходов 
	650 
	0 
	0 

	Прочие краткосрочные обязательства 
	660 
	0 
	0 

	
	661 
	0 
	0 

	Итого по разделу V 
	690 
	 147 
	7381 

	БАЛАНС 
	700 
	3784 
	8363 

	СПРАВКА о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах 
	
	
	

	Арендованные основные средства 
	910 
	0 
	0 

	в том числе по лизингу 
	911 
	0 
	0 

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение 
	920 
	0 
	0 

	товары, принятые на комиссию 
	930 
	0 
	0 

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов 
	940 
	0 
	0 

	Обеспечения обязательств и платежей полученные 
	950 
	0 
	0 

	Обеспечения обязательств и платежей выданные 
	960 
	0 
	0 

	Износ жилищного фонда 
	970 
	0 
	0 

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов 
	980 
	0 
	0 

	Нематериальные активы, полученные в пользование 
	990 
	0 
	0 

	
	995 
	0 
	0 




Приложение 14

Отчет о прибылях и убытках Форма № 2 за полугодие 2009 г 
	Показатель 
	За отчетный период 


	За аналогичный период предыдущего года 



	наименование

	код 
	
	

	1 
	2 
	3 
	4 

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей) 
	010 011 
	24270 0 
	 19430 
0 

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг 
	020 
	 24052 
	 19257 

	
	021 
	 0 
	0 

	Валовая прибыль 
	029 
	218 
	173 

	Коммерческие расходы 
	030 
	 393 
	 311 

	Управленческие расходы 
	040 
	 0 
	 0 

	Прибыль (убыток) от продаж 
	050 
	-175 
	-138 

	Прочие доходы и расходы
Проценты к получению 
	060 
	0 
	0 

	Проценты к уплате 
	070 
	 0 
	 0 

	Доходы от участия в других организациях 
	080 
	0 
	0 

	Прочие операционные доходы 
	090 
	0 
	0 

	
	091 
	0 
	0 

	Прочие операционные расходы 
	100 
	 31 
	 28

	
	110 
	0 
	0 

	Внереализационные доходы 
	120 
	213 
	172 

	
	121 
	0 
	0 

	Внереализационные расходы 
	130 
	 1 
	 2 

	
	131 
	0 
	0 

	Прибыль (убыток) до налогообложения 
	140 
	6 
	4 

	Отложенные налоговые активы 
	141 
	0 
	0 

	Отложенные налоговые обязательства 
	142 
	0 
	0 

	Текущий налог на прибыль 
	150 
	 5
	 3 

	
	180 
	0 
	0 



	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 
	190 
	1 
	1 

	СПРАВОЧНО. Постоянные налоговые обязательства (активы) 
	200 
	0 
	0 

	Базовая прибыль (убыток) на акцию 
	201 
	0 
	0 

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию 
	202 
	0 
	0 




Приложение 15. Расшифровка отдельных прибылей и убытков

	Показатель 
	За отчетный период 
	За аналогичный период предыдущего года 

	наименование 
	КОД 
	прибыль 
	убыток 
	прибыль 
	убыток 

	1 
	 2 
	3 
	4 
	5 
	6 

	Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании 
	210 
	0 
	0 
	0 
	0 

	Прибыль (убыток) прошлых лет 
	220 
	0 
	0 
	0 
	0 

	возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств 
	230 
	0 
	0 
	0 
	0 

	Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте 
	240 
	213 
	0 
	0 
	0 

	Отчисления в оценочные резервы 
	250 
	X 
	0 
	X 
	0 

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	260 
	 0 
	0 
	0 
	0 

	
	270 
	 0
	0 
	0 
	0 
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