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Введение.
	Оценка кредитоспособности потенциальных заёмщиков является одной из наиболее сложных и ответственных задач в деятельности коммерческого банка. Эффективная организация процесса оценки кредитоспособности позволяет, во-первых, снизить уровень кредитных рисков банка, а во-вторых, создать необходимые условия для качественного обслуживания клиентов банка, предъявляющих спрос на кредитные продукты. Актуальность данной задачи трудно переоценить, поскольку увеличивающийся спрос на кредитные продукты со стороны предприятий различных отраслей народного хозяйства и рост конкуренции на рынке банковских услуг, вызванный экспансией на кредитный рынок России иностранных кредитных учреждений требует от банков совершенствования механизмов оценки кредитоспособности с целью повышения качества обслуживания клиентов и одновременно минимизации кредитных рисков.
Объектом исследования является омский филиал ОАО АКБ «МДМ банк». Предметом – оценка кредитоспособности заёмщиков юридических лиц, не являющихся кредитными организациями. За рамки предмета вынесен вопрос оценки кредитоспособности заемщиков при осуществлении долгосрочных инвестиционных проектов.
	Цель работы – изучить и описать деятельность коммерческих банков по оценки кредитоспособности потенциальных заёмщиков.
	Задачи:
	1. Раскрыть теоретические основы оценки кредитоспособности потенциальных заёмщиков.
	2. Описать наиболее распространённые методы оценки кредитоспособности.
	3. Выявить проблемы оценки кредитоспособности заёмщиков и  обозначить пути их решения.
	При решении вышеуказанных задач был применен системный подход к рассмотрению предмета исследования, использованы методы функционального и сравнительного  анализа.
	Уровень разработки данной темы в литературе можно оценить как высокий. В работах  В.В. Ковалёва, О.В. Ефимовой, А.Д. Шеремета и  Г.В. Савицкой	 отражены теоретические основы предмета исследования. В статьях, опубликованных в журналах «Банковское дело»  «Банковские технологии» и «Финансовый директор», рассматриваются вопросы практического характера. В сети Интернет на сайтах www.bankir.ru www.bankclub.ru   и www.cfin.ru  содержится текущая информация о новых тенденциях и подходах в оценке кредитоспособности.
Работа состоит из введения, 2-х глав, заключения, списка литературы и приложений.




















































































Глава 1. Теоретические аспекты 
оценки кредитоспособности

1.1. Понятие кредитоспособности, цели и задачи оценки кредитоспособности
	Кредитование является наиболее распространенным инструментом платного размещения банковских ресурсов. Дихотомия активных операций банка, в том числе и кредитования, заключается в поиске оптимального соотношения риска и доходности. В этой связи одним из важнейших направлений работы коммерческого банка является оценка кредитоспособности потенциальных заёмщиков.  
	Прежде всего, в уточнении нуждается сам термин «кредитоспособность». Распространено отождествление  кредитоспособности с платёжеспособностью. Последняя состоит в возможности организации полностью и в установленный срок погасить свои долговые обязательства. Однако, по нашему мнению,  понятие кредитоспособности является более сложным и требует более тщательной формулировки.  С одной стороны, платёжеспособность является более широким понятием по отношению к кредитоспособности. С другой стороны – они обладают разной экономической и правовой природой. Рассмотрим вышеобозначенные различия. Рассматривая правовую сторону вопроса необходим необходимо выделять способность организации к совершению кредитной сделки. Для подтверждения правоспособности заёмщика в  банк должны быть представлены следующие документы:
· нотариально удостоверенную копию устава, зарегистрированного в установленном законодательством порядке;
· нотариально удостоверенный пакет учредительных документов, если законодательством предусмотрено его составление;
· нотариально заверенную карточку образцов подписей должностных лиц, имеющих право распоряжаться счетом, и оттиска печати;
· нотариально удостоверенную копию свидетельства о регистрации;
· разрешение на осуществление предпринимательской деятельности с указанием срока функционирования (для предпринимателей, осуществляющих свою деятельность без образования юридического лица);
· разрешение (лицензию) на занятие отдельными видами деятельности;
· копии документов, подтверждающих полномочия должностных лиц на заключение соответствующих договоров с кредитной организацией. 
	Анализ данных документов не является чистой формальностью, поскольку в случае наличия в уставе заёмщика оговорок ограничивающих права руководящих органов на вступления в кредитные отношения, в соответствии со ст. 174 ГК РФ (1) и постановления пленума ВАС № 9 от 14.05.1998 (3), кредитный договор может быть признан недействительным.   
	С экономической точки зрения – различия состоят в источниках погашения. Если при определении платёжеспособности необходимо учитывать нормальный характер функционирования хозяйствующего субъекта, то для оценки кредитоспособности нужно учитывать ситуацию, при которой заёмщик окажется не в состоянии в полном объёме и в срок погасить свою задолженность. В этой связи предмет оценки следует расширить и включить в него: во-первых, оценку заложенного имущества, в случае, если обеспечением возвратности кредита был залог; во-вторых, оценку финансового состояния гарантов или поручителей, при наличии гарантий или поручительств третьих лиц; в-третьих, общее имущественное состояние организации в свете её возможного банкротства.  
	На наш взгляд, наиболее комплексно понятие кредитоспособность раскрыто в следующем определении: «…кредитоспособность представляет собой оценку банком заёмщика с точки зрения возможности и целесообразности предоставления ему кредита и определяет вероятность своевременного возврата основной суммы долга и выплаты процентов по ним в будущем» (21). В дальнейшем мы будем придерживаться именно этого определения. 
	Рассмотрим основные цели и задачи оценки кредитоспособности хозяйствующего субъекта.
	Ключевыми целями анализа кредитоспособности являются:  
	1. Определение способности и готовности заемщика вернуть запрашиваемую ссуду в соответствии с условиями кредитного договора.
	2. Оценка риска, связанного с кредитованием данной организации.
	3. Определение размера кредита, который может быть предоставлен, и условий его предоставления.
	Основными задачами оценки кредитоспособности являются:
	1. Формирование общей характеристики потенциального заёмщика. На данном этапе должна быть подтверждена правоспособность заёмщика и лиц, выступающих от его имени, на вступление в кредитные отношения с банком, а также получена информация о кредитной истории организации, о собственниках и руководителях предприятия. 
	2. Проведение  экономического анализа  организации. 
	Данная задача является наиболее трудоёмкой и ответственной, поскольку требует создания прогноза будущего финансового состояния заёмщика. Решение данной задачи проходит  несколько этапов:
	1. Оценка достаточности, достоверности и полноты источников информации. Более подробно этот аспект работы банка освещён в пункте 2 настоящей главы. 
	2. Анализ имущественного состояния организации.
	3. Анализ ликвидности и платёжеспособности.
	4. Анализ финансовой устойчивости.
	5. Анализ деловой активности.
	6. Анализ рентабельности. 
	7. Анализ качественных показателей.
	На практике возможна корректировка данного плана, как в сторону уменьшения, так и увеличения количества этапов или их  последовательности.
	3. Оценка качества обеспечения кредита.
	Вопрос обеспеченности кредита является чрезвычайно сложным. При оценке обеспечения необходимо так же рассматривать правовую и экономическую составляющие. Наиболее существенными являются вопросы подтверждения залогодателем прав на заложенное имущество и прав на вступления в залоговые правоотношения, а так же вопрос ликвидности и сохранности имущества.  В случае надлежащего правового оформления залога необходимо уточнить:
- определена ли рыночная стоимость предметов залога на момент оценки риска;
- оформлена ли юридическая документация таким образом, что время, необходимое для реализации залога, не превышает 150 дней со дня, когда реализация залоговых прав становится необходимой;
- достаточность рыночной стоимости предметов залога для компенсации банку основной суммы долга по ссуде, процентов в соответствии с договором и издержек, связанных с реализацией залоговых прав.
Для определения достаточности обеспечения ссуды рыночная стоимость предметов залога сравнивается с суммой обеспечения, необходимой для предоставления кредита и рассчитанной по формуле:
Формула № 1 (2)
                     К x П x Д
    Ок = К + ---------- + Из, где
                    365 x 100%

Ок - сумма обеспечения, необходимая для выдачи кредита;
К - сумма кредита;
П - процентная ставка, определенная при выдаче кредита;
Д - срок действия кредита (в днях);
Из - сумма издержек, связанных с реализацией залоговых прав (исходя из практики и вида обеспечения).
В случае наличия сомнений в качестве залога существует практика личного поручительства руководителей и собственников заёмщика. 

1.2. Информационная база для оценки кредитоспособности предприятия
 
	Для эффективного проведения оценки кредитоспособности предприятия необходимо, в первую очередь, создать информационную базу анализа.	В целях определения категории качества ссуды, при формировании резервов на возможные потери по ссудам, в положении ЦБ 254-П от 26.03.04 (4) изложен примерный перечень информации для анализа финансового положения заёмщика:
	1. Данные официальной отчетности (официальные документы).
	Для заемщика - юридического лица (за исключением кредитных организаций):
· годовая бухгалтерская отчетность в полном объеме, составленная на основании образцов форм. 
· публикуемая отчетность за три последних завершенных финансовых года:  форма N 1 "Бухгалтерский баланс"; форма N 2 "Отчет о прибылях и убытках" на последнюю отчетную дату.
	2. Информация, которую целесообразно принимать во внимание в случае ее доступности:
	2.1. отчетность, составленная в соответствии с Международными стандартами финансовой отчетности;
	2.2. управленческая отчетность и иная управленческая информация;
	2.3. бюджет либо бизнес-план на текущий финансовый год;
	2.4. ежеквартальный отчет эмитента ценных бумаг о существенных фактах (событиях и действиях), затрагивающих финансово-хозяйственную деятельность эмитента.
	2.5. Данные о движении денежных средств;
	2.6. Данные о просроченной дебиторской и кредиторской задолженности, непогашенных в срок кредитах и займах, о просроченных собственных векселях заемщика;
	2.7. Справка о наличии в составе дебиторской задолженности, а также в составе долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений задолженности и вложений в доли (акции) юридических лиц, которые находятся в стадии ликвидации или в отношении которых возбуждено дело о банкротстве на последнюю отчетную дату;
	2.8. Справки об открытых расчетных (текущих) счетах в кредитных организациях, выданные или подтвержденные налоговым органом, либо выписки с банковских счетов об остатках денежных средств на счетах в иных кредитных организациях, выданные и подтвержденные кредитными организациями;
	2.9. Справки об отсутствии у заемщика картотеки неоплаченных расчетных документов по всем открытым расчетным (текущим) счетам, выданные обслуживающими эти счета кредитными организациями, а также справки из налоговых органов об отсутствии задолженности перед бюджетом всех уровней и внебюджетными фондами;
	2.10. Сведения о существенных событиях, затрагивающих финансово-хозяйственную деятельность заемщика, произошедших за период с последней отчетной даты до даты анализа финансового положения заемщика (о фактах, повлекших разовое существенное увеличение или уменьшение стоимости активов; о фактах, повлекших разовое существенное увеличение чистых убытков; о фактах разовых сделок, размер которых либо стоимость имущества по которым составляет существенную долю в активах заемщика на дату осуществления сделки) (степень существенности событий определяется во внутренних документах кредитной организации);
	2.11. Иные доступные сведения, в том числе:
· страновой риск,
· общее состояние отрасли, к которой относится заемщик,
· конкурентное положение заемщика в отрасли,
· деловая репутация заемщика и руководства организации-заемщика (единоличного исполнительного органа, членов коллегиального исполнительного органа, членов совета директоров),
· качество управления организацией-заемщиком,
· краткосрочные и долгосрочные планы и перспективы развития заемщика,
· степень зависимости от аффилированных лиц и самостоятельность в принятии решений,
· принадлежность заемщика к финансовым группам и холдингам,
· существенная зависимость от одного или нескольких поставщиков и (или) заказчиков,
· меры, предпринимаемые заемщиком для улучшения своего финансового положения,
· вовлеченность заемщика в судебные разбирательства,
· информация о различных аспектах в деятельности заемщика (сфера бизнеса, отраслевые особенности, специализация на видах продукции или услуг и иные аспекты),
· степень зависимости от государственных дотаций,
· значимость заемщика в масштабах региона,
· зависимость деятельности заемщика от роста цен при покупке товаров и услуг и от падения цен при продаже товаров и услуг,
· согласованность позиций акционеров (участников) юридического лица - заемщика, имеющих право владения пятью и более процентами голосующих акций (долей) организации, по основным вопросам деятельности заемщика, в том числе финансовым и производственным,
· вероятность открытия в ближайшем будущем или фактическое начало процедуры банкротства и (или) ликвидации заемщика,
· информация о выполнении заемщиком обязательств по другим договорам и перед другими кредиторами, включая задолженность перед резидентами и нерезидентами по полученным кредитам (займам, депозитам), а также обязательства по предоставленным поручительствам и (или) гарантиям в пользу резидентов и нерезидентов, по платежам в бюджеты всех уровней.
	3. Сравнительные данные (в динамике) по предприятиям, работающим в сопоставимых условиях (тот же профиль деятельности, те же размеры), содержащие сведения о :
· финансовой устойчивости (состоятельности);
· ликвидности (платежеспособности), в том числе о движении денежных средств;
· прибыльности (рентабельности);
· деловой активности и перспективах развития соответствующего сегмента рынка.
	На наш взгляд, данный перечень является практически исчерпывающим. Очевидно, что количество предоставляемых для анализа данных зависит от размера запрашиваемого кредита и индивидуальных особенностей конкретного заёмщика, в числе которых можно выделить:
	1. Кредитную историю.
	2. Отрасль хозяйства, в которой функционирует данное предприятие. Чем выше отраслевой риск или чем выше волатильность внешних условий функционирования предприятий отрасли, тем больший объём информации требуется для анализа.
	3. Структура организации бизнеса заёмщика.  Использование сложных схем движения денежных средств и управления внутри группы требует консолидации отчётности и другой информации, поскольку при определении кредитоспособности первоочередную роль играет экономическое содержание хозяйствующих процессов, а не правовая форма их выражения.
	Основной проблемой, встающей перед банками при оценке кредитоспособности в части информационного обеспечения, является полнота и достоверность предоставляемой информации. Во-первых, применение холдинговых схем организации бизнеса делает бесполезным анализ отчётности отдельных компаний, входящих в холдинг. Консолидированную отчётность по стандартам МСФО составляет очень небольшая доля российских предприятий, которые, как правило, в российских банках не кредитуются. В этой связи в целях консолидации бухгалтерской отчётности следует руководствоваться приказом министерства финансов № 112 от 30.12.1996 (%), в соответствии с которым при объединении бухгалтерской отчетности головной организации и дочерних обществ в сводный бухгалтерский баланс не включаются:
	1. Финансовые вложения головной организации в уставные капиталы дочерних обществ и соответственно уставные капиталы дочерних обществ в части, принадлежащей головной организации;
	2. Показатели, отражающие дебиторскую и кредиторскую задолженность между головной организацией и дочерними обществами, а также между дочерними обществами;
	3. Прибыль и убытки от операций между головной организацией и дочерними обществами, а также между дочерними обществами;
	4. Дивиденды, выплачиваемые дочерними обществами головной организации, либо другим дочерним обществам той же головной организации, а также головной организацией своим дочерним обществам. В сводной бухгалтерской отчетности отражаются лишь дивиденды, подлежащие выплате организациям и лицам, не входящим в группу;
	5. Части активов и пассивов дочерних обществ, не относящихся к деятельности Группы, когда головная организация имеет пятьдесят и ниже процентов голосующих акций акционерного общества или уставного капитала в обществе с ограниченной ответственностью. Доля активов и пассивов дочернего общества в этом случае для включения в сводную бухгалтерскую отчетность определяется исходя из доли голосующих акций дочернего общества, принадлежащих головной организации, в их общем количестве или доли участия головной организации в уставном капитале дочернего общества.
	При консолидации отчётов о прибылях и убытках из консолидированного отчёта необходимо исключить: 
1. Выручку от реализации продукции (товаров, работ, услуг) между головной организацией и дочерними обществами, а также между дочерними обществами одной головной организации и затраты, приходящиеся на эту реализацию;
2. Дивиденды, выплачиваемые дочерними обществами головной организации, либо другим дочерним обществам той же головной организации, а также головной организацией своим дочерним обществам. В сводном отчете о прибылях и убытках отражаются лишь дивиденды, подлежащие выплате организациям и лицам, не входящим в Группу;
 3. Любые иные доходы и расходы, возникающие в результате операций между головной организацией и дочерними обществами, а также между дочерними обществами одной головной организации;
4. Финансовый результат деятельности дочерних обществ в части доходов и расходов, не относящихся к деятельности Группы, когда головная организация имеет пятьдесят и ниже процентов голосующих акций в акционерном обществе или пятьдесят и ниже процентов уставного капитала в обществе с ограниченной ответственностью. В этом случае финансовый результат деятельности дочернего общества в части доходов и расходов для включения в сводный отчет о прибылях и убытках определяется исходя из доли голосующих акций дочернего общества, принадлежащей головной организации, в их общем количестве или доли участия головной организации в уставном капитале дочернего общества.
 	Во-вторых, целый ряд значимых показателей, таких как  состав реальных собственников компании, качество корпоративного управления, вовлечённость в судебные разбирательства,  степень зависимости от аффилированных лиц и пр. оценить достаточно сложно и затратно.   
	Несомненно,  важнейшим источником информации для анализа кредитоспособности предприятия-заёмщика является бухгалтерская отчётность.  Однако перед проведением непосредственного анализа отчётности необходимо учесть целый ряд существенных нюансов, пренебрежение которыми способно исказить реальную картину   финансового состояния организации.
	Баланс не отражает точную стоимость предприятия на день оценки. Бухгалтерские стандарты  используют в качестве основы при оценке активов и пассивов первоначальную стоимость - стоимость в ценах приобретения, которая, несмотря на регулярные амортизационные отчисления, не соответствует стоимости активов и пассивов на день оценки (амортизация и методы списания стоимости являются лишь неточным и искусственным приблизительным отражением действительного процесса старения актива). 
	Для определения реальной стоимости некоторых статей баланса необходима перспективная оценка. Примером служит дебиторская задолженность, оцененная и очищенная с точки зрения возвратности; запасы, стоимость которых должна быть основана на их продажности; и необоротные активы, реальная стоимость которых должна базироваться на сроке годности, длительности эксплуатации. 
	Общепринятой практикой при оценке долгосрочных внеоборотных активов является постепенное снижение их стоимости (списание). С другой стороны, возрастание стоимости активов почти никогда не принимается во внимание. Этот аспект особенно важен для фирм, большую долю собственности которых составляют активы с возрастающей стоимостью, например, коммерческая недвижимость или земля.  Однако действительный срок службы актива редко связан с его амортизацией (к еще большему упрощению и разрыву между реальным сроком эксплуатации актива и начислением амортизации может привести применение метода ускоренной амортизации). 
	Стоимость ценных бумаг фирмы (акций, облигаций) базируется на ожидаемых в будущем налично-денежных потоках и доходах от владения бумагами или от их продажи. Необходимо учитывать как возможный потенциал роста данных активов, так и их ликвидность. Для крупных банков, активно размещающих денежные средства на рынке ценных бумаг гораздо проще оценить «реальную» стоимость ценной бумаги. 
	Ещё одним существенным аспектом проблемы информационного обеспечения является необходимость оценки использования заёмщиков схем по оптимизации налогообложения, поскольку в случае активного применения данных схем возникает риск ухудшения финансового состояния организации вследствие действия налоговых органов.

	1. 3. Отражение методов оценки кредитоспобности клиента в кредитной политике банка
	Решение локальной задачи оценки кредитоспособности клиента не может быть эффективным в отрыве от кредитной политики банка. 	
	Кредитная политика коммерческого банка представляет собой систему денежно-кредитных мероприятий, проводимых банком для достижения определенных финансовых результатов (16). На первом этапе реализации кредитной политики происходит оценка макроэкономической ситуации в стране в целом, а также региона, к которому принадлежит потенциальных заемщик. Данная работа происходит вне поля деятельности непосредственного кредитного подразделения и относится больше к работе аналитических и маркетинговых служб банка, но присутствие этих необходимых элементов анализа делает процесс кредитования осмысленным и подготовленным. 
	Исходя из проведенных исследований, руководство банка  принимает меморандум кредитной политики на конкретный период.  В этом документе излагаются (7) :
	1.Основные направления кредитной работы банка на предстоящий период, конкретные показатели кредитной деятельности (нормативы и лимиты), обеспечивающие необходимый уровень рентабельности и защищенности от кредитных рисков, например:
· соотношения кредитов и депозитов;
· соотношения собственного капитала и активов;
· лимиты сегментов портфеля активов банка в целом;
· лимиты сегментов кредитного портфеля (лимиты на кредитование предприятий одной отрасли, одной формы собственности, одного вида кредитования и т.д.). Обычно размер лимита включает не более 25 %  от величины общего кредитного портфеля. Увеличение определенного сегмента сверх лимита возможно при наличии способов защиты от этого повышенного кредитного риска;
· клиентские лимиты:
	а) для акционеров (пайщиков);
	б) для старых, с определенной историей взаимоотношений, клиентов;
	в) для новых клиентов;
· географические лимиты кредитования (требуются для банков, имеющих иногородние филиалы с разным уровнем подготовленности персонала к проведению качественной кредитной работы, а также для монобанков, но желающих проводить активные операции в определенных регионах);
· требования по проведению работы с обеспечением (виды залогов, стандарты оформления,  маржа в оценке и т.д.);
· требования по документальному оформлению и сопровождению кредитов;
· планируемый уровень кредитной маржи и механизмы принятия решения об его изменении.
	2.	Утверждается Положение о порядке выдачи кредитов, где отражается:
· организация кредитного процесса;
· перечень требуемых документов от заемщика  и стандарты подготовки проектов кредитных договоров;
· правила проведения оценки обеспечения. 
	Только после принятия этих документов, регламентирующих кредитный процесс, можно говорить о внутренней готовности банка к работе по кредитованию.
	Кредитная политика коммерческого банка основывается на реальных экономических предпосылках и источниках кредитного потенциала. В этой связи необходимо рассмотреть основные факторы, воздействующие на эффективность политики банка в части формирования средств  кредитного потенциала.
	Кредитная политика банка включает в себя следующие элементы:
определение целей, исходя из которых, формируется кредитный портфель банка (виды, сроки, размеры и качество обеспечения);
описание полномочий подразделений банка в процессе выдачи, ведения и погашения кредита;
· перечень необходимых документов;
· основные правила приема, оценки и реализации кредитного обеспечения;
· лимитирование операций по кредитованию;
· политику установления процентных ставок по кредитам;
· методики оценки кредитных заявок;
· характеристику диагностики проблемных кредитов, их анализа и путей выхода из возникающих трудностей.
	Под методом кредитования обычно подразумевается совокупность приемов, с помощью которых осуществляется выдача и погашение кредита. Таких методов три: кредитование по остатку; кредитование по обороту; кредитная линия. 
Кредитование проводится в несколько этапов: подготовительный; рассмотрение кредитного проекта; оформление кредитной документации; этап использования кредита и последующего контроля в процессе кредитования. 
	Кредитная политика коммерческого банка — это комплекс мероприятий банка, цель которых — повышение доходности кредитных операций и снижение кредитного риска.
	Как правило, конкретные методы и этапы оценки кредитоспособности находят отражение в Положении банка об установлении кредитного лимита. Данный документ должен содержать:
	1. Состав общих требований к клиенту: организационно-правовая форма, сфера деятельности, место регистрации, территория фактического осуществления бизнеса и пр.
	2. Перечень документов, испрашиваемых  у потенциального заёмщика с целью оценки его кредитоспособности.
	3. Требования к финансовому состоянию заёмщика с необходимой, в зависимости от целей и задач кредитной политики, а так же степени допустимого риска, детализацией данного понятия.
	4. Порядок рассмотрения кредитной заявки.
	5. Требования к обеспечению кредита.
	6. Порядок взаимодействия служб банка при установлении лимита кредитования.
	7. Сроки проведения оценки кредитоспособности и вынесения решения о целесообразности предоставления кредита.

	Выводы по главе:
	1. Понятие кредитоспособность нетождественно понятию платёжеспособность поскольку помимо схожего экономического содержания имеет более сложную правовую природу.
	2. Недостаточное качество информационной базы оценки кредитоспособности является достаточно серьёзной проблемой большинства коммерческих банков.
	3. В целях повышения качества корпоративного управления внутренние документы банка, регламентирующие методику оценки кредитоспособности целесообразно включать в кредитную политику банка.













Глава 2. Основные подходы к оценке кредитоспособности предприятия

2.1. Методы оценки кредитоспособности заёмщика
	Проблема выбора системы показателей для оценки способности заёмщика исполнить свои обязательства является наиболее актуальной и сложной на нынешнем этапе развития банковской	 системы России. Рассмотрим основные методы, применяемые как в российской, так и международной практике,   решения обозначенной проблемы. 
	Система комплексного финансового анализа (18)  - наиболее распространённая в российских банках методика оценки кредитоспособности.
	Первым этапом анализа является выявление «больных» статей финансовой отчётности. 
	Информация о недостатках в работе коммерческой организации, как правило, присутствует в бухгалтерской отчетности в явном или завуалированном виде. Первый случай имеет место, когда в отчетности есть "больные" статьи, которые условно можно подразделить на две группы:
· Свидетельствующие о крайне неудовлетворительной работе организации в отчетном периоде и сложившемся в результате этого плохом финансовом положении. 
· Свидетельствующие об определенных недостатках в работе коммерческой организации. 
	К первой группе относятся:
	"Непокрытые убытки прошлых лет" (ф.№1), "Непокрытый убыток отчетного года" (ф. №1), "Кредиты и займы, не погашенные в срок" (ф. №5), "Кредиторская задолженность просроченная" (ф. №5), "Векселя выданные просроченные" (ф.№5). Эти статьи показывают крайне неудовлетворительную работу коммерческой организации в отчетном периоде и сложившееся в результате этого плохое финансовое положение. Причины образования отрицательной разницы между доходами и расходами по укрупненной номенклатуре статей можно проследить по форме №2 (результат от реализации, результат от прочей реализации, результат от внереализационных операций). Более детально причины убыточной работы анализируются в ходе внутреннего анализа по данным бухгалтерского учета. Так, элементом статьи "Расчеты с кредиторами за товары и услуги" является задолженность поставщикам по не оплаченным в срок расчетным документам. Наличие такой просроченной задолженности свидетельствует о серьезных финансовых затруднениях у коммерческой организации.
	Ко второй группе принято относить данные, приводимые во втором разделе формы №5: "Дебиторская задолженность просроченная", "Векселя полученные просроченные" и "Дебиторская задолженность, списанная на финансовые результаты". Значимость сумм по этим статьям в отношении финансовой устойчивости предприятия зависит от их удельного веса в валюте баланса и говорит о наличии проблем с клиентами. 
	Следующим этапом является оценка имущественного положения организации, информация о котором представлена в бухгалтерском балансе предприятия. 
	Согласно действующим нормативным документам баланс в настоящее время составляется в оценке нетто. Итог баланса дает ориентировочную оценку суммы средств, находящихся в распоряжении предприятия. Эта оценка является учетной и ни в коем случае не отражает реальной суммы денежных средств, которую можно выручить за имущество, например в случае ликвидации коммерческой организации. Текущая стоимость активов предприятия определяется рыночной конъюнктурой и может отклоняться в любую сторону от учетной.
	Вертикальный анализ баланса.
	Расчет и анализ динамики финансовых ресурсов, находящихся в распоряжении предприятия, в общей сумме и в разрезе основных групп позволяют сделать лишь самые общие выводы о его имущественном положении. (13) Следующей аналитической процедурой является вертикальный анализ: иное представление отчетной формы, в частности баланса, в виде относительных показателей. Такое представление позволяет увидеть удельный вес каждой статьи баланса в общем итоге. Обязательный элемент анализа - динамические ряды этих величин, посредством которых можно отслеживать и прогнозировать структурные изменения в составе активов и источников их покрытия.
	Можно выделить две основные черты вертикального анализа:
	- переход к относительным показателям позволяет проводить межхозяйственные сравнения коммерческих организаций, различающихся по величине используемых ресурсов и другим показателям объема; 
	- относительные показатели сглаживают негативное влияние инфляционных процессов, которые могут существенно искажать абсолютные показатели финансовой отчетности и тем самым затруднять их сопоставление в динамике. 
	Горизонтальный анализ баланса.
	Горизонтальный анализ баланса заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные балансовые показатели дополняются относительными темпами роста (снижения). Степень агрегирования показателей определяет аналитик. Как правило, берут базисные темпы роста за ряд лет (смежных периодов), что позволяет не только анализировать изменение отдельных балансовых статей, но и прогнозировать их значения.
	Горизонтальный и вертикальный анализ взаимно дополняют один другого.	Наиболее значимым для банка является анализ финансового положения предприятия-заёмщика.  
	Финансовое состояние организации можно оценивать с точки зрения краткосрочной и долгосрочной перспективы. (12)
	В первом случае критерий оценки - ликвидность и платежеспособность предприятия, т.е. способность своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам. Примеры подобных операций - расчеты с работниками по оплате труда, с поставщиками за полученные товарно-материальные ценности и оказанные услуги, с банком по ссудам и т.п.
	Оценка стабильности деятельности предприятия в долгосрочной перспективе связана с общей финансовой структурой организации, степенью ее зависимости от внешних кредиторов и инвесторов, условиями, на которых привлечены и обслуживаются внешние источники средств.
	Существуют различные методики анализа финансового состояния. В нашей стране по опыту экономически развитых стран все большее распространение получает методика, основанная на расчете и использовании в пространственно-временном анализе системы коэффициентов. Показатели могут быть рассчитаны непосредственно по данным бухгалтерской отчетности. Однако удобнее преобразовать баланс путем агрегирования статей и их перегруппировки: в активе - по степени убывания ликвидности активов, в пассиве - по степени возрастания сроков погашения обязательств. Такой подход более удобен как в вычислительном плане, так и с позиции понимания логики расчета.
	Оценка ликвидности.
	Под ликвидностью какого-либо актива следует понимать способность его трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности определяется продолжительностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена. Чем короче период, тем выше ликвидность данного вида активов.
Говоря о ликвидности коммерческой организации, имеют в виду наличие у нее оборотных средств в размере, теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств хотя бы и с нарушением сроков погашения, предусмотренных контрактами. Количественно ликвидность характеризуется специальными относительными показателями - коэффициентами ликвидности.
	Платежеспособность означает наличие у коммерческой организации денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного положения. Таким образом, основными признаками платежеспособности являются:
	- наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете; 
	- отсутствие просроченной кредиторской задолженности. 
	Ликвидность и платежеспособность не тождественны друг другу. Коэффициенты ликвидности могут характеризовать финансовое положение как удовлетворительное, однако по существу эта оценка может быть ошибочной, если в текущих активах значительный удельный вес приходится на неликвиды и просроченную дебиторскую задолженность.
	Для погашения текущих обязательств могут использоваться разнообразные виды активов, различающихся оборачиваемостью, т.е. временем, необходимым для превращения их в денежную наличность. Поэтому в зависимости о того, какие виды оборотных активов принимаются во внимание, ликвидность оценивается при помощи различных коэффициентов. Общая идея такой оценки заключается в сопоставлении текущих обязательств и активов, используемых для их погашения. К текущим относятся активы (обязательства) с временем обращения (сроком погашения) до одного года. С позиции мобильности текущие (оборотные) активы могут быть разделены на три группы.
	Первая группа: 
· Денежные средства 
· Краткосрочные финансовые вложения 
	Вторая группа:
· Готовая продукция 
· Товары отгруженные 
· Дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев 
	Третья группа: 
· Дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются через 12 месяцев 
· Производственные запасы 
· Незавершенное производство 
· Расходы будущих периодов 
	Исходя из описанной классификации текущих активов можно рассчитать коэффициенты ликвидности (в формулах использованы идентификаторы показателей приведенные в приложении):
· коэффициент текущей ликвидности: КЛТ = ТА/КП 
· коэффициент быстрой ликвидности: КЛБ = (ДС+ДБ)/КП 
· коэффициент абсолютной ликвидности: КЛА = ДС/КП 
	Коэффициент текущей ликвидности дает общую оценку ликвидности коммерческой организации, показывая, в какой мере текущие кредиторские обязательства обеспечиваются материальными оборотными средствами. Его экономическая интерпретация очевидна: сколько рублей финансовых ресурсов, вложенных в оборотные 
активы, приходится на 1 рубль текущих пассивов. Значение коэффициента в среднем зависит от отраслевой принадлежности предприятия. В экономически развитых странах считается нормальным, когда КЛТ варьирует около 2. Данное значение ни в коем случае не является нормативным, это аналитическая средняя. Во многих отраслях значение коэффициента текущей ликвидности может существенно отклоняться в любую сторону. 	Рост показателя в динамике рассматривается как положительная характеристика финансово-хозяйственной деятельности. Вместе с тем слишком большое его значение (например, по сравнению со среднеотраслевым) нежелательно, т.к. может свидетельствовать о неэффективном использовании ресурсов, выражающемся в замедлении оборачиваемости средств, вложенных в производственные запасы, неоправданном росте дебиторской задолженности, и т.п.
	Коэффициент быстрой ликвидности исчисляется по более узкому кругу оборотных активов, когда из расчета исключается наименее ликвидная их часть - материально-производственные запасы. Это вызвано тем, что трансформация этих активов в денежные средства может быть продолжительной во времени, а денежные средства в сопоставимых ценах, вырученные в случае вынужденной реализации производственных запасов, часто существенно ниже затрат по их приобретению.
	Наиболее жестким критерием платежеспособности является коэффициент абсолютной ликвидности, показывающий, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть погашена немедленно. Какие-либо более или менее обоснованные ориентиры о нормативном значении этого коэффициента отсутствуют, т.к. управление денежными средствами, в частности определение оптимально остатка средств на счете и в кассе, особенно в условиях становления полнокровных рыночных отношений, вряд ли поддается стандартизации. Тем не менее можно считать, что значение КЛА должно варьировать в пределах от 0,03 до 0,08.
	Помимо описанных в учетно-аналитической практике экономически развитых стран используются и другие показатели. Среди них: функционирующий капитал (ФК) и маневренность функционирующего капитала (МК), рассчитываемые по формулам:
	ФК = ТА - КП 
	МК = ДС/ФК 
	Показатель ФК исчисляется в абсолютных единицах измерения (тыс. руб.) и служит ориентировочной оценкой оборотных средств, остающихся свободными после погашения краткосрочных обязательств, тех средств, с которыми можно "работать". Этот показатель не имеет каких-либо ограничений, оценивая его аналитики руководствуются правилом: чем больше, тем лучше.
	По показателю МК можно судить, какая часть функционирующего капитала представляет собой абсолютно ликвидные активы, т.е. может быть использована для любых целей. Рост этого показателя в динамике при прочих равных условиях характеризует изменение финансового состояния с положительной стороны.
	Оценка финансовой устойчивости.
	Количественно финансовая устойчивость может оцениваться в двух плоскостях:
	1. Структуры источников средств. 
	2. Расходов, связанных с обслуживанием внешних источников. 
	Соответственно выделяют две группы показателей, называемые условно коэффициентами капитализации и коэффициентами покрытия.
	В группе коэффициентов капитализации выделяют, прежде всего, соотношение собственных и заемных средств. Этот показатель дает лишь общую оценку финансовой устойчивости. Поэтому в мировой практике разработан ряд других показателей.
	Коэффициент концентрации собственного капитала показывает, какова доля владельцев предприятия в общей сумме средств, вложенных в коммерческую организацию. Чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчива, стабильна и независима от внешних кредитов коммерческая организация. 
	Коэффициент финансовой зависимости - обратный коэффициенту концентрации собственного капитала. Рост этого показателя в динамике означает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия. 
	Коэффициент маневренности собственного капитала показывает, какая его часть используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, а какая часть капитализирована. Значение этого показателя может ощутимо варьировать в зависимости от отраслевой принадлежности предприятия. 
	Коэффициент структуры долгосрочных вложений показывает, какая часть внеоборотных активов профинансирована за счет долгосрочных заемных средств. При этом предполагается, что долгосрочные пассивы как источник средств используются в полном объеме для финансирования работ по расширению материально-технической базы предприятия. В реальной жизни это условие может и не выполняться. 
	Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств характеризует долю долгосрочных кредитов и займов, привлеченных для финансирования деятельности предприятия на ряду с собственными средствами, в общем капитале организации, под которым понимается общая величина долгосрочных источников средств. Рост этого показателя в динамике является , в определенном смысле, негативной тенденцией, означая, что предприятия все сильнее и сильнее зависит от внешних инвесторов. 
	Коэффициент структуры заемного капитала позволяет установить долю долгосрочных пассивов в общей сумме заемных средств. Этот показатель может значительно колебаться в зависимости от состояния кредиторской задолженности, порядка кредитования текущей производственной деятельности и т.п. 
	Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала дает наиболее общую оценку финансовой устойчивости организации. Он показывает, сколько заемных средств приходится на каждый рубль собственных средств, вложенных в активы предприятия. Рост этого показателя свидетельствует об усилении зависимости предприятия от заемного капитала, т.е. о некотором снижении финансовой устойчивости, и наоборот. 
	Единых критериев для значений этих показателей не существует. Они зависят от многих факторов: отраслевой принадлежности компании, принципов кредитования, сложившейся структуры источников средств, оборачиваемости оборотных средств, репутации организации и др. Поэтому приемлемость значений этих коэффициентов, оценка их динамики и направлений изменения могут быть установлены только в результате пространственно-временных сопоставлений по группам родственных коммерческих организаций. Можно сформулировать лишь одно правило, которое "работает" для организаций всех типов: владельцы предприятия (акционеры, инвесторы и другие лица, сделавшие взнос в уставный фонд) предпочитают разумный рост в динамике доли заемных средств; напротив, кредиторы (поставщики сырья и материалов, банки, предоставляющие краткосрочные ссуды, и другие контрагенты) отдают предпочтение коммерческим организациям с высокой долей собственного капитала, с большей финансовой автономностью.
	Коэффициенты капитализации, характеризующие структуру долгосрочных пассивов, логично дополняются показателями второй группы, называемыми коэффициентами покрытия и позволяющими сделать оценку того, в состоянии ли компания поддерживать сложившуюся структуру источников средств. Привлечение заемных средств связано с бременем постоянных финансовых расходов, которые должны ,по крайней мере, покрываться текущим доходом.
	Допустимые  значения каждого коэффициента целесообразно определять на уровне банка, в зависимости от целей и задач кредитной политики, допустимого уровня кредитного риска, который готов принять банк и индивидуальных особенностей бизнеса приоритетных для банка клиентов.
	Однако, несмотря на хорошую методологическую разработку, данная методика,  имеет два серьёзных недостатка: 
	1. Описанная в пункте 1.2  проблема информационной базы анализа.
	2. Проблема качества средне и долгосрочных прогнозов кредитоспособности только предприятия на основании официальной отчётности.
	В этой связи в последнее время получают распространения западные методы оценки кредитоспособности заёмщика, основанные на формальных моделях и использованием как количественных, так и качественных характеристик.
	
	Модель Альтмана (6) - основана на применении мульти-дискриминантного анализа для прогнозирования вероятности банкротства фирмы.
	1. Применительно к данной стране и к интервалу времени формируется набор отдельных финансовых показателей предприятия, которые на основании предварительного анализа имеют наибольшую относимость к свойству банкротства. Пусть таких показателей N. 
	2. В N-мерном пространстве, образованном выделенными показателями, проводится гиперплоскость, которая наилучшим образом отделяет успешные предприятия от предприятий-банкротов, на основании данных исследованной статистики. Уравнение этой гиперплоскости имеет вид. Формула № 2 
			                           				
где: Ki - функции показателей бухгалтерской отчетности, i  - полученные в результате анализа веса. 
	3. Осуществляя параллельный перенос плоскости (1), можно наблюдать, как перераспределяется  число успешных и неуспешных предприятий, попадающих в ту или иную подобласть, отсеченную данной плоскостью. Соответственно, можно установить пороговые нормативы Z1 и Z2: когда Z < Z1, риск банкротства предприятия высок, когда Z > Z2 - риск банкротства низок, Z1 < Z < Z2 - состояние предприятия не определимо. 	Отмеченный подход, разработанный в 1968 г. Эдвардом Альтманом, был применен им самим в том же году применительно к экономике США. В результате появился индекс кредитоспособности (index of creditworthiness) Формула № 3
  
		(6)
где: 
К1 = собственный оборотный капитал/сумма активов;
К2 = нераспределенная прибыль/сумма активов;
К3 = прибыль до уплаты процентов/сумма активов;
К4 = рыночная стоимость собственного капитала/заемный капитал;
К5 = объем продаж/сумма активов.
Интервальная оценка Альтмана: при Z<1.81 – высокая вероятность банкротства, при Z>2.67 – низкая вероятность банкротства.
	Позже данная модель была доработана для анализа непубличных компаний. В модель расчёта были внесены следующие изменения.

.	(3)
К4  -  балансовая стоимость собственного капитала в отношении к заемному капиталу. При Z<1.23 Альтман диагностирует высокую вероятность банкротства.
	Основным преимуществом данной технологии оценки финансового состояния предприятия является  её высокая прогностическая способность.	Очевидно, для анализа российских предприятий необходима разработка отличной системы показателей и весов, однако данное обстоятельство не исключает саму возможность эффективного применения фундаментальных положений модели Альтмана с целью анализа кредитоспособности российских предприятий. 
	
	Модель Фулмера. В основе данного подхода лежит схожая, с моделью Альтмана, методология. В американской деловой практике данная модель даёт точность прогноза в 98% для периода в один год и 81% для двух лет.
 H = 5.528 V1 + 0.212 V2 + 0.073 V3 + 1.270 V4 - 0.120 V5 + 2.335 V6 + 0.575 V7 + 1.083 V8 
+ 0.894 V9 - 6.075 
где:
V1 - нераспределённая прибыль/активы
V2 - выручка/активы
V3 - доналоговая прибыль/активы
V4 - денежный поток/кредиты и займы
V5 - кредиты и займы/активы
V6 - текущие пассивы/активы
V7 - log (материальные активы)
V8 - оборотный капитал/кредиты и займы
V9 - log (прибыль до уплаты налогов и процентов/проценты к уплате).
Наступление неплатёжеспособности неизбежно при Н ‹ 0
Однако, так же как и модель Альтмана данная методика неадаптирована для российских условий, поэтому её применение на практике возможно лишь в качестве дополнительного инструмента оценки кредитоспособности предприятия.
	
	Рейтинговый метод. Оценка кредитоспособности заёмщика может быть сведена к единому показателю - рейтинг заёмщика. Преимущество рейтингового метода заключается в возможности учитывать качественные неформализованные показатели, что позволяет строить всеобъемлющие рейтинги. 
	Методика рейтинговой оценки кредитоспособности включает (14):
	- разработку системы оценочных показателей кредитоспособности;
	- определение критериальных границ оценочных показателей;
	- ранжирование оценочных показателей.
	К настоящему времени разработано значительное количество методик оценки кредитоспособности заемщика. Они отличаются по числу показателей, используемых для оценки кредитоспособности, подхода к определению критериальных границ оценочных показателей, оценкой значимости каждого из отобранных показателей, методикой подсчета суммарной кредитоспособности. Выбор конкретной структуры показателей, формирующих кредитный рейтинг, зависит главным образом  от кредитной политики банка. 

2. 2. Организационно-экономические проблемы оценки кредитоспособности предприятия
	Кредитоспособность заемщика зависит от многих факторов. Само по себе данное обстоятельство свидетельствует о наличии неопределённости при оценке кредитоспособности клиента, поскольку каждый фактор (для банка – факторы риска) должен быть оценен и рассчитан. К этому следует добавить необходимость определения относительного «веса» каждого отдельного фактора для состояния кредитоспособности, что также чрезвычайно трудно. Еще сложнее оценить перспективы изменений всех тех факторов, причин и обстоятельств, которые будут определять кредитоспособность заемщика в предстоящий период. Способность заемщика погасить ссудную задолженность имеет значение для кредитора лишь в том случае, если она относится к будущему периоду то есть является прогнозом такой способности, причем прогнозом достаточно обоснованным, правдоподобным.  Однако, как мы установили в пункте 2.1., далеко не все методики оценки кредитоспособности обладают высоким прогностическим потенциалом.
Дополнительные сложности в определении кредитоспособности возникают в связи с существованием факторов, измерить и оценить значение которых в цифрах невозможно. Это касается, в первую очередь, морального облика и деловой репутации заемщика. Соответствующие выводы не могут быть признаны неопровержимыми.
Для обоснованной оценки кредитоспособности помимо информации, имеющей количественное выражение,  необходима экспертная  оценка качественных характеристик, таких как: качество корпоративного управление, стабильная структура собственности, оценка риска судебного преследования, стабильность условий функционирования производственно-хозяйственной деятельности. Как было отмечено в пункте 1.2. серьёзную проблему представляет качество информации, на основании которой проводится оценка кредитоспособности. 
	Вместе с тем необходимо учитывать формально неудовлетворительное финансовое положение многих заёмщиков и проблему объективной оценки заложенного имущества. 
Распространённая практика приёма в качестве залогового обеспечения товаров в обороте является достаточно рискованной, поскольку, во-первых, практически невозможно осуществлять постоянный мониторинг наличия залогового имущества у залогодателя и качества данного имущества. Во-вторых, ликвидность такого залога, как правило, достаточно невысока, а в случае судебных разбирательств с залогодателем или третьими лицами в отношении прав собственности на предмет залога, возможна полная потеря ликвидности заложенного имущества, в следствие истечения срока его хранения. 

2.3. Бюро кредитных историй как инструмент повышения эффективности оценки кредитоспособности заёмщиков
	Одним из наиболее эффективных инструментов решения проблемы единства информационного пространства о предприятиях-заёмщиках являются кредитные бюро.
	Кредитное бюро – организация, занимающаяся сбором, обработкой и распространением сведений, относящихся к кредитной истории заёмщиков юридических и физических лиц, включая такие сведения, как остаток задолженности или кредитные линии, историю внесения платежей, случаи непогашения кредита, банкротства и пр.
	Мировая практика использования кредитных бюро показала, что существует вполне ощутимая общая выгода от деятельности надлежащим образом регулируемого кредитного бюро. Основные аргументы экономического характера, которые можно найти в литературе, состоят в следующем (24):
	1. Обмен информацией между кредиторами помогает им отличить надежного заемщика от рискованного, и отказать рискованному заемщику в кредите или же установить более высокую процентную ставку. При отсутствии информационного обмена через кредитное бюро, кредиторам сложнее отличить надежного заемщика от рискованного, что ведет к росту случаев непогашения кредита и, как следствие, увеличению рисковой составляющей в процентных ставках для всех заемщиков. Таким образом, обмен информацией должен привести к снижению уровня процентных ставок по кредитам. 
	2. При наличии надежной и полной информации кредиторы  увеличивают объемы кредитования и  выдают надежным заемщикам кредиты с более высоким показателем соотношения размера кредита и стоимости предмета залога, или с более низкими требованиями к размеру обеспечения или гарантий. 
	3. При отсутствии кредитных бюро издержки на получение необходимой информации значительно возрастают.
	4. Наличие кредитной отчетности стимулирует заемщиков погашать кредиты, поскольку в противном случае они рискуют в будущем не получить кредит в другой кредитной организации. В условиях современной экономики ущерб для финансовой репутации является значительным наказанием. В странах с переходной экономикой это особенно важно, поскольку применение других штрафных санкций, например, обращение взыскания на предмет залога, может оказаться менее надежным. Наличие стимулов к выплате кредита также является важным фактором поддержания стабильности банковской системы. 
	5. Обмен полной информацией по кредитам среди кредиторов может привести к повышению конкуренции на кредитных рынках и снижению процентных ставок. Заемщики имеют больше возможностей получения кредита из различных источников, если их нынешние и прошлые кредиторы обязаны подтвердить наличие хорошей кредитной истории и предоставить соответствующую информацию. 
	Аккумулированную у себя информацию о заёмщике юридическом лице кредитное бюро представляет в виде бизнес-справки, которая включает:
	- общую информацию о компании (адрес, руководство, учредители, корпоративная история); 
	- финансовую информацию (годовой финансовый отчет за последние три года); 
- характеристику деятельности компании; 
	- отдельные события, факты (данные об участии компании в официальных мероприятиях, арбитраже, судебных разбирательствах); 
	- рейтинг состояния (ссылка на рейтинг), отражающий финансовое положение и степень риска при сотрудничестве с данной компанией. 
	Формат бизнес-справки компании «Дан энд Брэдстрит» см. Приложение 1.
	В России данный вид деятельности до последнего времени отсутствовал. Однако 1 июня 2005 года вступает в силу федеральный закон «О кредитных историях» в соответствии с которым с 01.09.2005 все кредитные организации, зарегистрированные на территории РФ, обязаны предоставлять всю имеющуюся у них информации, состав которой определён данным законом. Информация предоставляется в отношении всех заемщиков, давших согласие на ее представление хотя бы в одно бюро кредитных историй, включенное в государственный реестр. На наш взгляд, по мере централизованного накопления достаточного массива данных в отношении предприятий-заёмщиков эффективность работы всей банковской системы нашей страны заметно возрастёт. 

Выводы по главе:
1. Наиболее распространенным и методологически проработанным является метод комплексной оценки финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Его основным недостатком является низкая прогностическая способность.
2. Иностранные методики оценки кредитоспособности,  обладающие высокими прогностическими характеристиками, неадаптированы для применения в России, поэтому их использование затруднительно.
3. Оценку кредитоспособности затрудняет необходимость учёта и анализа качественных характеристик заёмщика, методология оценки которых неформализирована.
4. Вступление в силу федерального закона «О кредитных историях» должно значительно повысить эффективность работы банка по оценке заёмщика. 








Заключение
	В результате изучения данной темы были решены следующие задачи:
	I. Описаны теоретические основы оценки кредитоспособности предприятия заёмщика.
	В процессе работы сделаны следующие выводы:
	1. Понятие кредитоспособность нетождественно понятию платёжеспособность, поскольку помимо схожего экономического содержания имеет более сложную правовую природу.
	2. Недостаточное качество информационной базы оценки кредитоспособности является серьёзной проблемой большинства коммерческих банков.
	3. В целях повышения качества корпоративного управления внутренние документы банка, регламентирующие методику оценки кредитоспособности, целесообразно включать в кредитную политику банка.
	4. Наиболее распространенным и методологически проработанным является метод комплексной оценки финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Его основным недостатком является низкая прогностическая способность.
	5. Иностранные методики оценки кредитоспособности,  обладающие высокими прогностическими характеристиками, неадаптирована для применения в России, поэтому их использование затруднительно.
	6. Оценку кредитоспособности затрудняет необходимость учёта и анализа качественных характеристик заёмщика, методология оценки которых неформализирована.
	7. Вступление в силу федерального закона «О кредитных историях» должно значительно повысить эффективность работы банка по оценке заёмщика.
	II. Описаны наиболее распространённые методы оценки кредитоспособности.
	III. Выявлены и классифицированы проблемы оценки кредитоспособности заёмщиков.
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Приложение 1

















Бизнес-справки на юридическое лицо заёмщика, составленная фирмой «Дан энд брэдстрит» (27)

Бизнес-справка

	Название компании
	Sample LTD

	Адрес
	23 CAMILE ST
London
EC3A 7PP
UK

	Телефон
	0171-000-0000

	Факс
	0171-000-0001

	Зарегистрированный офис
	23 Camile St, London EC3A 7PP

	Номер DUNS
	00-000-0000

	Валюта
	фунты стерлингов, если не указано иначе

	Рейтинг:
	

	Рейтинг D&B
	2A3

	Состояние
	удовлетворительное

	Максимальный кредит
	72,000

	Тенденция
	ровная

	Дата последнего финансового отчета в этой справке
	31-12-96

	Дата последнего опубликованного финансового отчета компании
	31-12-96


Рейтинг D&B 2A3 означает, что финансовая мощность составляет 1.5 - 7 млн. (основываясь на размере материальной части собственного капитала) и общее состояние считается удовлетворительным (риск немного выше среднего).
D&B считает, что максимальный кредит данной компании может составлять 72,000.
Общие сведения:
	Дата (год) начала деятельности:
	1991

	Дата регистрации:
	1990

	Организационно- правовая форма:
	частная компания с ограниченной ответственностью

	Регистрационный номер:
	0000000

	Штат сотрудников:
	94

	Номинальный (уставный) капитал:
	2,600,000

	Эмитированный капитал:
	5,000,000

	Род деятельности:
	Финансовый институт

	SIC (код стандартной промышленной классификации):
	6111

	Объем продаж: на 31-12-96
	15,616,633

	Прибыль (убытки):
	897,357

	Собственный капитал: на 31-12-96
	3,346,788


Публичная информация уведомительного характера:
Открытая общественная информация (опротестованные векселя, судебные и налоговые иски, замечания Отдела социального страхования, ликвидации и банкротства) регулярно добавляется в нашу базу данных и, если такая информация существует, представлена в данном разделе в краткой форме.
Последнее обновление информации в этом разделе было 31 августа 1998 г.
Решения окружного суда:
Число решений, зарегистрированных за последние 12 месяцев: 0
Шотландские Указы:
Число указов, зарегистрированных за последние 12 месяцев: 0
Закладные и обеспеченные долговые обязательства:
Число зарегистрированных закладных и ссуд под обеспечение: 1
	Дата:
	Номер:
	Подробности:

	2-92
	2547805
	Депозитный договор (дополнение к субаренде от 29.11.91) CREATED 30.01.92/GREYCOAT CENTRAL LTD/все денежные средства/определенные денежные средства.


Информация о представлении годовых отчетов:
	Регистрационный номер
	0000000

	Дата последнего годового отчета компании
	15-9-97

	Дата последнего зарегистрированного годового отчета
	31-12-96


Данная публичная информация была получена из соответствующих открытых информационных источников.
Руководство:
	Имя
	Mr Philip Johns

	Должность
	финансовый директор

	Дата рождения
	23-07-1954

	Национальность
	англичанин

	Адрес
	High Street, London, MK44 2AA Великобритания

	Вхождение в правление директоров других компаний
	MANAGEMENT LTD

	Имя
	Mr Jonathan Andrews

	Должность
	Директор компании

	Дата рождения
	07-05-1952

	Национальность 
	англичанин

	Адрес
	62 Red Road, London SW10 9NQ Великобритания

	Вхождение в правление директоров других компаний
	Interior & Supply Ltd , Management Limited (номер DUNS 00-000-0000),

	Ранее
	SECURITIES LTD (номер DUNS 33-333-3333),

	Имя
	Mr Charles Bronks, Director

	Должность
	юрист

	Дата рождения
	19-07-1956

	Национальность
	англичанин

	Адрес
	20 Regent street, London SW6 2UT Великобритания

	Вхождение в правление директоров других компаний
	The Institute (номер DUNS 00-555-5555),

	Ранее
	MEES I C S LTD (22-222-2222),

	Имя
	Mr Richard Watson

	Должность
	директор

	Дата рождения
	29-06-1944

	Национальность
	американец

	Адрес
	2815 Black Road, Wilmette, Cook Illinois 60091 США

	Вхождение в правление директоров других компаний
	Нет сведений о вхождении в правление директоров других компаний.

	Имя
	Mr Robert Robson

	Должность
	директор компании

	Дата рождения
	19-01-1947

	Национальность
	англичанин

	Адрес
	Marsh, Edenbridge, Kent TN8 5QH Великобритания

	Вхождение в правление директоров других компаний
	OILS LTD (77-777-7777), FOODS LTD (11-234-0232), MIDLAND INVESTMENTS (U K) LTD (22-333-4613),

	Ранее
	The Real Co Ltd (22-999-9999),


Финансовые отчеты:
	
	Годовые данные
	Годовые данные
	Изменение

	Дата
	31-12-1997
	31-12-1998
	98/97 (%)

	АКТИВЫ
	
	
	

	Оборудование
	147,585
	
	

	Долгосрочные инвестиции
	701,000
	445,910
	(36.40)

	
	
	
	

	Дебиторская задолженность
	7,826,940
	64,719,092
	726.90

	Прочие счета к получению
	296,315
	1,297,047
	337.70

	Денежные (некредитные) средства
	23,538,315
	70,322,044
	198.80

	Расходы, относящиеся к группе, ассоциированным компаниям и проч.
	91,621,989
	9,792,629
	(89.30)

	Итого оборотных средств
	123,283,559
	146,130,812
	18.50

	Итого активов
	123,984,559
	146,724,307
	18.30

	ПАССИВЫ
	
	
	

	Эмитированный капитал
	5,000,000
	5,000,000
	

	Резервы
	47,000
	
	

	Капитализированная прибыль
	1,053,373
	383,912
	(63.60)

	К оплате в группу компаний
	5,013,000
	
	

	Кредиторская задолженность
	112,526,347
	132,335,502
	17.60

	Доходы начисленные и будущих периодов
	3,071,443
	2,198,946
	(28.40)

	Cсуды к оплате
	2,286,396
	
	

	Налоги и социальное страхование
	178,526
	
	

	К уплате в группу/ассоциированные компании.
	1,614,421
	
	

	Итого краткосрочных обязательств.
	117,884,186
	136,327,395
	15.60

	Итого пассивов
	123,984,559
	146,724,307
	18.30

	

Дата
	
31-12-1997
	
31-12-1998
	
Изменение

	Отчет о прибыли и убытках
	
	
	98/97 (%)

	Чистый объем продаж
	16,244,074
	12,339,332
	(24.00)

	Стоимость продаж
	9,087,774
	6,821,869
	(24.90)

	Валовая прибыль
	7,156,300
	5,517,463
	(22.90)

	Общие расходы
	8,995,750
	8,285,491
	(7.90)

	Чистый доход от производственной деятельности
	(1,839,450)
	(2,768,028)
	(50.50)

	Проценты к получению
	4,643,157
	5,194,217
	11.90

	Прочий финансовый доход
	31,827
	41,347
	29.90

	Итого финансовый доход
	4,674,984
	5,235,564
	12.00

	Проценты к оплате
	2,624,327
	3,572,815
	36.10

	Итого финансовых расходов
	2,624,327
	3,572,815
	36.10

	Прибыль до уплаты налогов
	211,207
	(1,105,279)
	(623.30)

	Чистая сумма налогов
	0
	(435,818)
	

	Прочие налоги
	(142,378)
	
	

	Прибыль после уплаты налогов
	353,585
	(669,461)
	(289.30)

	Чистая прибыль
	353,585
	
	

	Чистые убытки
	669,461
	
	

	Капитализированная прибыль в начале отчетного периода
	699,788
	1,053,373
	50.50

	Чистый доход
	353,585
	
	

	Чистые убытки
	669,461
	
	

	Дивиденды
	0
	0
	

	Капитализированная прибыль в конце отчетного периода
	1,053,373
	383,912
	(63.60)

	Заработная плата
	4,617,150
	4,523,096
	(2.00)

	Амортизация
	
	280,902
	

	Вознаграждение директоров (не в тыс.)
	367,643
	400,451
	8.90

	Число сотрудников 
	95
	98
	3.20


Cравнительные характеристики:
	
	Годовые данные
	Годовые данные
	Годовые данные

	
	31-12-1996
	31-12-1997
	31-12-1998

	Чистый объем продаж
	15,616,633
	16,244,074
	12,339,332

	Прибыль (убытки) до уплаты налогов)
	897,357
	211,207
	(1,105,279)

	Собственный капитал
	3,346,788
	6,100,373
	5,383,912

	Итого основных средств
	147,585
	
	

	Итого активов
	107,152,919
	123,984,559
	146,724,307

	Оборотные средства
	106,451,919
	123,283,559
	146,130,812

	Краткосрочные обязательства
	101,756,131
	117,884,186
	136,327,395

	Оборотный капитал
	4,695,788
	5,399,373
	9,803,417

	Долгосрочная задолженность
	2,050,000
	5,013,000
	

	Штат сотрудников 
	91
	95
	98



	
	31-12-1996
	31-12-1997
	31-12-1998

	
	
	
	

	
	
	
	

	Маржа прибыли (%)
	5.7
	1.3
	(9.0)

	Прибыль акционеров (%)
	26.8
	3.5
	(20.5)

	Рентабельность капитала (%)
	16.6
	3.5
	(10.6)

	Рентабельность активов (%)
	0.8
	0.2
	(0.8)

	Финансовый статус
	
	
	

	Коэффициент срочной ликвидности (X)
	0.2
	0.3
	1.0

	Коэффициент покрытия (X)
	1.0
	1.0
	1.1

	Коэффициент платежеспособности (%)
	3,101.7
	1,932.4
	2,625.2

	Отношение основных активов к сумме собственного капитала (%)
	2.7
	
	

	Отношение текущих обязательств к собственному капиталу (%)
	3,040.4
	1,932.4
	2,532.1

	Использование активов
	
	
	

	Период инкассирования (в днях)
	199.3
	175.9
	1,914.4

	Оборачиваемость активов (%)
	14.6
	13.1
	8.4

	Отношение объема продаж к оборотному капиталу (X)
	3.3
	3.0
	1.3

	Активы/объем продаж (%)
	686.1
	763.3
	1,189.1

	Срок погашения кредиторской задолженности в зависимости от объема продаж (дн)
	2,292.8
	2,528.4
	3,914.5

	Доля занятого капитала в расчете на одного сотрудника
	59.3
	64.2
	106.1

	Объем продаж/ число работников
	171.6
	171.0
	125.9

	Прибыль/число работников
	9.9
	2.2
	(11.3)

	Средняя зарплата
	44.4
	48.6
	46.2


Расшифровка коэффициентов:
	Маржа прибыли:
	Прибыль до уплаты налогов / Оборот.

	Прибыль акционеров:
	Прибыль до уплаты налогов / материальная часть собственного капитала.

	Коэффициент срочной ликвидности
	Ликвидные активы / Краткосрочные обязательства.

	Коэффициент покрытия:
	Оборотные средства / Краткосрочные обязательства.

	Коэффициент платежеспособности:
	Текущие и будущие долгосрочные обязательства / материальная часть собственного капитала.

	Уровень оборачиваемости товаров:
	Оборот / Товары в запасе и в производстве.

	Период инкассации: 
	Отношение торговой дебиторской задолженности к обороту (x 365)


Практика исполнения платежей:
D&B получила информацию о 4 платежах компании, их общая сумма 1,430. Эти данные показывают, что компания проводит платежи в срок (Индекс исполнения платежей = 80), что выше средних показателей по отрасли. Просроченные платежи могут быть результатом пропущенных или спорных счетов.
Сравнение с индустриальными показателями - только за этот квартал.
Основываясь на платежной информации, полученной D&B о 918 фирмах с кодом SIC 6111 , по которым D&B имеет платежную информацию.
	Верхний сегмент (верхние 25% )
	Платежи в срок
	Индекс = 80

	
	
	

	Средний сегмент (средние 50%)
	Платежи в среднем опаздывают на 6 дней
	Индекс = 76

	
	
	

	Нижний сегмент (нижние 25%)
	Платежи в среднем опаздывают на 19 дней
	Индекс = 64

	
	Платежи в среднем опаздывают на 19 дней
	


Торговые платежи за последние 12 месяцев, заканчивающиеся 1999 г. (суммы указаны в тысячах, округленные до ближайшей цифры в разряде):
	Сумма кредита
	Сроки проведения платежей
	Число платежей
	Общая сумма

	Меньше 1,000
	4
	1,430
	

	
	100% указанной суммы в срок
	
	

	Всего в файле
	
	4
	1,430


Корпоративная структура:
	Капитал
	

	Номинальный (уставный) капитал 
	2,600,000

	Эмитированный капитал 
	5,000,000 , разделен на 5,000,000 обыкновенных акций с номиналом 1.00



	Родительская компания
	

	Непосредственная родительская компания
	

	Название
	MIDLAND INTERNATIONAL LTD

	Город
	ERITH

	Страна
	Великобритания

	Номер Duns
	99-995-9854

	доля собственности
	100%


История и деятельность:
История

Год начала деятельности: 1991.
Частная компания с ограниченной ответственностью, зарегистрирована 11-10-1990
Предыдущее название Derivatives Ltd , дата изменения 2-3-98
Рассматриваемая компания ранее была частью группы компаний Mees.
Компания работает с нынешними владельцами с 01.01.98.
Деятельность

SIC (код стандартной промышленной классификации): 6111
Финансовый институт.
Товарные брокеры.
Штат сотрудников 94
Помещение офис по указанному адресу.
КОНЕЦ ОТЧЕТА
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