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Введение
На современном этапе развития экономики России проблемы уровня жизни населения и факторы, определяющие его динамику, становятся наиболее важными. От их решения во многом зависит направленность и темпы дальнейших преобразований в стране и, в конечном счете, политическая, а, следовательно, и экономическая стабильность в обществе. 
Решение этих проблем требует определенной политики, выработанной государством, центральным моментом которой был бы человек, его благосостояние, физическое и социальное здоровье. Именно поэтому все преобразования, которые так или иначе могут повлечь  изменение  уровня жизни, вызывают большой интерес у самых разнообразных слоев населения.
Исходя из этого, можно сделать вывод, что тема данной работы, несомненно, является актуальной в настоящее время и требует внимательного изучения.
При написании работы, была поставлена основная цель -  изучение уровня жизни населения, его показателей, факторов роста и динамики как  в России в целом, так и относительно конкретного региона (Хабаровский край).
Для достижения поставленной цели были решены следующие задачи:
· определение понятия «уровень жизни»;
· выявление и изучение основных показателей уровня жизни;
· определение факторов роста уровня жизни:
· анализ уровня жизни населения по различным показателям;
· изучение влияния политической обстановки в стране на экономическое благополучие граждан;
· изучение динамики уровня жизни населения России за последние 8-10 лет;
· сравнение уровня жизни населения Хабаровского края со средними показателями по стране.

Глава 1. Основные показатели уровня жизни населения России
1.1. Понятие и показатели уровня жизни населения
     По мере развития макроэкономики последовательно возрастает материальный и культурный уровень жизни членов общества. Важно выяснить содержание этой категории.
Уровень жизни - это степень удовлетворения потребностей людей, соответствующая достигнутой ступени развития производительных сил и производственных отношений данного способа производства.
Уровень жизни определяется, с одной стороны, степенью развития самих потребностей людей, а с другой стороны, - количеством и качеством жизненных благ и услуг, используемых для их удовлетворения. Он прямо связан с воспроизводством главной производительной силы общества - рабочей силы работников. Уровень жизни отчетливо отражает социальные различия отдельных групп населения. Поэтому может рассматриваться уровень жизни различных социальных групп и слоев населения, семей и отдельных людей.
При количественном определении жизненного уровня обычно пользуются совокупностью абсолютных и относительных показателей, которые характеризуют обеспеченность населения материальными и духовными благами и, соответственно, степень удовлетворения потребностей людей в этих благах. Среди личных потребностей людей различают:
1) материальные потребности - к ним относятся потребности в предметах питания, одежде, жилье, в лечении, в транспорте и др.,
2) духовные потребности - к ним относятся потребности, удовлетворяемые учреждениями науки, культуры, искусства, образования, детского воспитания.
3) социальные потребности - к ним относятся потребности в обеспечении старости, в увеличении свободного времени, в равенстве мужчин и женщин, в свободе и всеобщности труда, в единстве коренных общественных интересов.
В связи с многочисленностью личных потребностей уровень жизни не может быть выражен каким-то одним показателем. Для этого необходима система показателей, которая всесторонне отражала бы уровень жизни населения. Среди них выделяют:
1) реальные доходы на душу населения;
2) общий объем потребления материальных благ и услуг;
3) уровень потребления продовольственных и непродовольственных товаров;
4) обеспеченность жильем и коммунальными услугами;
5) уровень здравоохранения, просвещения, культурного и бытового обслуживания;
6) уровень социального обеспечения;
7) соотношение рабочего и свободного времени, условия отдыха;
8) условия труда, обеспеченность работой, уровень безработицы.
Среди названных показателей уровня жизни важнейшим является показатель уровня реальных доходов населения. Динамика реальных доходов, в свою очередь, определяется следующими показателями:
1) уровнем заработной платы работников производственных фирм всех форм собственности;
2) размером доходов от частнопредпринимательской деятельности и личного подсобного хозяйства;
3) величиной выплат и льгот из общественных (социальных) фондов потребления всем слоям населения;
4) динамикой налогов и налоговой политикой государства;
5) тенденциями и конъюнктурой цен, уровнем инфляции.
В современной российской экономике увеличение реальных доходов населения осуществляется, прежде всего, за счет роста вознаграждения за труд. Причем правительство России заработную плату повышает в первую очередь низко- и среднеоплачиваемым категориям работников. Данная тенденция, наряду с ростом выплат прежде всего малоимущим слоям населения из общественных (социальных) фондов потребления, ведет к выравниванию реальных доходов и уровня жизни различных социальных слоев и групп населения.
Уровень жизни выступает в неразрывном единстве с образом жизни людей.
Образ жизни - это социально-экономическая категория, выражающая вид, способ жизнедеятельности людей (общества, социального слоя, личности) в национальном и мировом сообществе. Образ жизни охватывает различные стороны жизнедеятельности человека: - труд, формы его социальной организации; - быт, формы использования свободного времени; - участие в политической и общественной жизни; - формы удовлетворения материальных и духовных потребностей; - правила и нормы поведения людей, вошедшие в повседневную практику.
Масштабы повышения уровня жизни зависят от конкретно-исторических условий развития общества. Они определяют задачи роста благосостояния и возможные ресурсы для их реализации. На динамику уровня жизни оказывает также влияние международная обстановка. Ее обострение вызывает необходимость отвлечения ресурсов для укрепления обороны. Это, как правило, сдерживает подъем уровня жизни населения страны.
В настоящее время в Российской Федерации осложнилась ситуация на потребительском рынке. Это связано с неоправданно высоким ростом общего объема денежных доходов населения, значительно опередившего предложение на рынке товаров и услуг. Особенно страдают в связи с данными процессами отдельные группы населения. Необоснованно растут цены на потребительские товары, «вымываются» товары дешевого ассортимента, расширяется коммерческий рынок. Спрос населения на большинство товаров приобрел ажиотажный характер. В результате сложилось положение малообеспеченных групп населения, семей с фиксированными доходами, заметно возросла социальная напряженность в обществе.

1.2. Номинальные и реальные доходы населения
Доходы населения представляют собой совокупность денежных  и  натуральных средств, полученных или произведенных домашними хозяйствами за  определенный период.  Доходы формируются за счет труда работника и других  источников.  Их роль в жизнедеятельности человека определяется тем, что уровень и  структура потребления населения прямо зависят от величины (размера) дохода.
По вещественной форме доходы подразделяются на  денежные  и  натуральные. Денежные доходы населения включают  все  поступления  денег в виде оплаты  руда работающих лиц, доходов от предпринимательской  деятельности,  пенсий, стипендий, различных пособий, доходов от  собственности  в виде процентов, дивидендов, ренты, сумм от продажи  ценных  бумаг,  недвижимости,  продукции сельского хозяйства, скота, различных  изделий  и  других  товаров  (включая продажи на неофициальном рынке), доходов  от оказанных на  сторону  различных услуг  и  др.  При  бюджетных  обследованиях  семей,   проводимых   органами государственной статистики, в их денежном  доходе  не  учитываются  приросты вкладов в сберегательном банке в отличие  от  денежных  доходов  и  расходов населения.
Натуральные доходы - все поступления продукции,  произведенной  домашними хозяйствами   для   собственного    потребления:    продуктов    земледелия, скотоводства, птицеводства; различных изделий, услуг и  другой  продукции  в натуральной  форме  (шт.,  кг,  м,  кв.  м,  куб.  м,  час.),  получаемых  с приусадебных,  садово-огородных  участков,   личного   подворья,   домашнего хозяйства,  самозаготовки  даров  природы,  предназначенных   для   личного, семейного потребления (т. е. не имеющих товарной формы).
Соотношение между этими двумя формами периодически меняется, но  наиболее распространена денежная форма.  
При реализации доходов часть их идет на  потребление  материальных  благ, часть – на  потребление  услуг.  На  структуре  потребления  сказывается  не только повышение денежных  доходов,  но  и  изменение  структуры  населения, повышение его образовательного и культурного уровня.
Для  характеристики  благосостояния  населения  важное   значение   имеют совокупные  доходы  (всего  населения,  семьи,  отдельного  человека),  рост которых при неизменных ценах и налогах (или, по крайней  мере,  их  меньшего повышения по сравнению с увеличением доходов)  свидетельствует  о  повышении возможностей удовлетворения потребностей. 
Совокупный доход  является  основным показателем  материальной  обеспеченности населения,  включает   все виды денежных доходов, а также стоимость натуральных поступлений,  полученных  от личного  подсобного  хозяйства  и  использованных   на   личное   (домашнее) потребление.  Кроме  денежной  составляющей   совокупные   доходы   включают стоимость бесплатных  услуг,  получаемых  за  счет  средств  федерального  и муниципального бюджетов и фондов предприятий.  Это  услуги  здравоохранения, образования, дошкольного воспитания  детей,  дотации  на  жилье,  транспорт, питание и т.п.
Часть совокупного дохода  образует  мобильные  доходы.  Мобильные  доходы включают в себя еще сбережения населения, но не учитывают бесплатные  услуги из  общественного  фонда  потребления.  По  величине  и  динамике  мобильных доходов можно судить о происходящих изменениях в  благосостоянии  населения, а с привлечением другой информации  —  давать  оценку  «отложенного  спроса» (невозможности приобретения товаров  из-за  их  отсутствия),  «избыточности» средств вследствие высоких  доходов  и  др.  Сбережения  населения  являются важным  источником  дополнительных  инвестиций  для  развития  производства, реализации социальных и других программ. 
Следует  различать  номинальные,   располагаемые   и   реальные   доходы. Номинальные доходы характеризуют  уровень  денежных  доходов  независимо  от налогообложения и изменения цен.  Располагаемые  доходы  —  это  номинальные доходы за вычетом налогов и других обязательных платежей,  т.  е.  средства, используемые населением на потребление и сбережение. Для измерения  динамики располагаемых  доходов  применяется   показатель   «реальные   располагаемые доходы». Реально располагаемые доходы (РРД) рассчитываются с учетом  индекса цен,  тарифов  и  представляют  собой  реальную  покупательную   способность номинальных доходов. Они рассчитываются следующим образом /12/: 
РРД= (НД-НП) х Jпсд,             		                   (1)
НД — номинальные доходы (руб.);
НП — налоги, обязательные платежи (руб.);
J псд — индекс покупательной способности  денег  (показатель,  обратный индексу цен).
Основным источником доходов для большей части населения длительное  время были доходы, получаемые в виде  оплаты за труд,  т.  е.  заработная  плата /13/. Заработная  плата   – это  цена  трудовых  услуг,  предоставляемых  наемными работниками разных профессий при реализации их деловой активности.	
Следует различать номинальную (т. е. начисленную) и  реальную  заработную плату.  Номинальная  заработная   плата   (НЗП)   представляет   собой   всю начисленную сумму оплаты труда вне зависимости  от  налогов  и  обязательных отчислений. Располагаемая заработная плата – это  начисленная  сумма  оплаты труда за вычетом подоходного налога и обязательных отчислений  в  Пенсионный фонд (1% номинальной заработной платы) (таблица А.1.). Реальная заработная  плата  (РЗП)  — это номинальная заработная плата с учетом налогов и изменения цен,  тарифов, т. е. то реальное количество материальных благ, которое можно приобрести  на номинальную заработную плату. Так, повышение  номинальной  заработной  платы на 15%  при росте уровня розничных  цен  на  10%  (при  неизменных  налогах) может привести к росту реальной заработной платы на 4,5% (115 : 110  х  100= 104,  5).  Номинальная  заработная  плата  может  повыситься,   а   реальная понизиться, если цены на товары и услуги  растут  быстрее,  чем  номинальная заработная плата. 
Реальная зарплата (РЗП) определяется следующим образом /12/:
  РЗП = (НЗП - Но) х Jпсд  			              (2)
НЗП - номинальная заработная плата (руб.);
Но - налоги, обязательные отчисления с заработной платы (руб.).   
 Используется понятие «фактически выплаченная заработная  плата», реальное наполнение которой очень низко. Размер заработной платы,  регулярность ее выплат во многом определяет уровень жизни населения и особенно его  части с низкими доходами. Своевременность выплат  зарплаты  в  целом  представляет один из важнейших факторов социально-политической обстановки в России.
	С развитием товарно-денежных  отношений  в  нашей  стране  дополнительным источником  доходов  работников,  занятых   в   общественном   производстве, является прибыль. За счет чистой прибыли осуществляются такие виды  доходов, как доходы от инвестиций, инноваций, дивиденды, доходы монополий,  некоторые социальные выплаты и льготы и др. 
В условиях рыночной экономики появляется новый источник доходов  -  доход от  предприимчивости,  или  предпринимательский  доход,   который   является вознаграждением предпринимателя за выполнение им функций (соединение  труда, капитала, природных ресурсов в единый процесс производства товаров и  услуг; принятие  решений  по  управлению  фирмой,  внедрение  инноваций;   риск   к вложенным  средствам).  Этот  доход  образуется  за  счет   части   прибыли, остающейся в распоряжении предпринимателя после уплаты процентов за  кредит, является переменной величиной и  зависит  от  эффективности  хозяйствования. Формы  достижения  этой  прибыли  могут  быть   законными   и   незаконными, связанными или  не  связанными  с  повышением  эффективности  хозяйства.  Важным  источником  доходов   населения   являются   общественные   фонды потребления,  которые  представляют   собой   способ   распределения   через коллективные формы  потребления.  На  долю  этого  источника  приходится  по различным оценкам от 1/5 до 1/3  общего  дохода  на  душу  населения.  Здесь можно  выделить  две  формы   предоставления   выплат,   услуг,   льгот   из общественных фондов потребления  - денежную и безденежную. 
В денежной форме большие средства расходуются на  пенсионное  обеспечение (по возрасту, инвалидности,  стажу,  случаю  потери  кормильца),  стипендии, выплаты (пособия) на детей, по безработице и т. п.,  называемые  социальными трансфертами.
Социальные  трансферты  —  выплаты  гражданам  (из  госбюджета  и   (или) специальных фондов), не  связанные  непосредственно  с  результатами  труда, предпринимательской деятельностью или  доходами  от  собственности  (пенсии, пособия, стипендии и т. д.).
Соотношение  в денежных доходах населения доли заработной платы  и  социальных  трансфертов играет важную роль в трудовой мотивации. При  преобладании  оплаты  труда  в формировании  общей  суммы  доходов  обычно  развивается   предприимчивость, инициатива, тогда как при  повышении  роли  социальных  трансфертов  нередко усиливается психология  иждивенчества. Резкое снижение доли оплаты  труда  в доходах с 74,1% до 39,5% свидетельствует об ослаблении заинтересованности  в труде. Оно произошло по объективным причинам - это резкое падение  (примерно в 2 раза) объемов производства (услуг), удешевление рабочей силы  (рост  цен на сырье, топливо превышал темп роста заработной платы), рост  доли  доходов от предпринимательской  деятельности  и  по  собственности,  что  связано  с рыночными  преобразованиями.  Кроме  того,  к  причинам  можно   отнести   и недозанятость работников, прекращение работы  по  выявлению  резервов  роста производительности   труда,   совершенствованию   нормирования   труда    на предприятиях, что отразилось на заработной плате.
Совокупная величина личного (семейного) дохода  помимо  денежных  доходов складывается из доходов в натуральной форме за  счет  личного  подсобного  и домашнего  хозяйств  и  безденежных  форм   дохода,   которые   обеспечивают социальные нужды населения в образовании, медицинском обслуживании и т. п /18/. 
Личное подсобное хозяйство играет важную роль  в  формировании  личных  и семейных  доходов.  В  сложные  социально-экономические   периоды   развития общества  личное  подсобное  хозяйство  становится   для   некоторых   групп населения   основным   источником   доходов. Следует различать товарную (т.е. продажа излишков  на  рынке)  и  нетоварную формы этих доходов (предназначенную для личного потребления).  Удельный  вес этого источника в доходах имеет большие  колебания.  Его  рост  в  настоящее время связан с падением общественного производства,  безработицей,  неполной занятостью, инфляцией, развитием рыночных отношений.
Характер распределения отдельных видов доходов различен. Так,  доходы  от трудовой деятельности в отраслях экономики  распределяются  по  количеству, качеству и результатам труда, а в рыночной экономике — и  по  собственности (особенно это характерно для акционерных  обществ,  коммерческих  структур, частных предприятий).  Социальные  трансферты  распределяются  по  принципу социальной  справедливости.  
Доход   отличного   и   домашнего   хозяйства, индивидуальной деятельности присваивается лично исполнителем. 
По циклам жизнедеятельности человека  доходы  подразделяются  на  доходы, получаемые:
  1) до участия в труде (трудоспособного возраста);
  2) от участия в трудовой, предпринимательской, общественной деятельности;
  3) временно неработающими (безработные, беженцы, переселенцы и т. д.);
  4) после завершения трудовой деятельности (пенсионеры).
Такая классификация  позволяет  проследить,  насколько  человек  как  член общества обеспечен доходами и социально защищен на всех стадиях  его  жизни. Это реализуется через социальную, экономическую,  трудовую  политику  любого государства.   
Хотя на практике заработная плата может принимать различную форму (премии, гонорары, комиссионные вознаграждения, месячные оклады), мы будем обозначать все это термином "заработная плата" для обозначения ставки заработной платы в единицу времени - за час, день и т. д. Это обозначение имеет определенные преимущество в том смысле, что напоминает нам о том, что ставка заработной платы есть цена, выплачиваемая за использование единицы услуг труда. Это также помогает четко разграничить "заработную плату" и "общие заработки" (последние зависят от ставки заработной платы и предложенного на рынке количества часов или недель услуг труда).
Максимальный размер оплаты труда не ограничивается. При этом месячная оплата труда работника, полностью отработавшего норму рабочего времени, определенную на этот период, и выполнившего свои трудовые обязанности (нормы труда), не может быть ниже установленного законодательством минимального размера оплаты труда. В минимальный размер оплаты труда не включаются доплаты и надбавки, а также премии и иные поощрительные выплаты (ст.78 КЗоТ РФ). К ним относятся: доплаты за совмещение профессий, должностей, допуск к государственной тайне, премии и вознаграждения, носящие регулярный или периодический характер, ежемесячные и ежеквартальные вознаграждения (надбавки) за выслугу лет, стаж работы, выплаты, обусловленные районным регулированием оплаты труда, доплаты за работу во вредных или опасных условиях и на тяжелых работах, доплаты за работу в ночное время, в праздничные и выходные дни, за сверхурочную работу и т.д.

1.3.Методология построения минимального потребительского бюджета
В основе рыночной экономики лежат интересы и желания потребителя, которые отражаются  его поведении на ранке /18,19/. Множество потребителей образуют множество потребительских предпочтений. Но абсолютно точно и объективно измерить эти предпочтения не возможно, так как:
· в обществе существует множество групп с различными доходами. Каждой группе потребителей соответствует свой стандарт потребления. Формировать же для каждой группы стандарты потребления представляется чрезвычайно трудоёмким и дорогостоящим процессом. Трудности счета очень велики.
· эти нормативы потребления, если мы их рассчитали, представляют теоретический и практический интерес только при сопоставлении с фактическими данными. Однако, вряд ли можно будет точно сказать, когда отклонение фактического потребления от нормативного обусловлено нерациональным поведением потребителя, а когда изменением его вкусов.
Вообще любая норма носит субъективный характер, и не существует метода, позволяющего оптимизировать распределение личного дохода субъекта между расходными статьями его бюджета. Но это не означает, что рационирование в принципе неприемлемо.
Для экономической системы невысокого уровня развития представляет определенный практический и теоретический интерес сопоставление фактических объемов потребления прежде всего продуктов питания с медицинскими нормами потребления. Это позволяет установить своеобразные ориентиры развития данной экономической системы.
И достаточно важным инструментом социальной политики является минимальный потребительский бюджет (МПБ), который является основой расчета гарантированной заработной платы, пенсий, пособий.
С этой точки зрения в России важны анализ и построение МПБ, а также сравнительный анализ фактических объемов потребления продуктов питания с нормативами.
По степени удовлетворения различают:
· минимальные потребности;
· средние (рациональные) потребности.
Удовлетворение минимальных потребностей обеспечивает тот уровень жизни, который принято называть «бедностью». 
Средние потребности являются социальным ориентиром общества. Сопоставление потребности и степени их удовлетворения различных социальных групп со средними значениями позволяет проанализировать экономическое здоровье общества. 
Размеры минимальных и средних потребностей определяются с учетом реальных возможностей экономической системы и являются, конечно, во многом субъективными показателями.
Структура минимальных и средних потребностей зависит от уровня развития экономики, культурно – исторических традиций народа, половозрастной структуры населения, а также от вкусов и привычек индивидуума. 
Так, человеку необходимо минимальное количество белков, углеводов, жиров и т.д. Также необходимо минимальные предметы обихода, предметы длительного пользования, непосредственно жилье, жилищно-коммунальные услуги. И логичное желание любого гражданина иметь собственные сбережения.
При анализе используются различные показатели. 
К примеру, структура денежных расходов и сбережений населения, структура потребительских расходов домашних хозяйств, наличие предметов роскоши и длительного пользования в домашних хозяйствах. Все эти статистические сведения исследуются как по всей России в целом, так и по субъектом Российской федерации.
Если подходить к рассмотрению расходов от общего к частному, то для начала имеет смысл сравнить общие расходы и сбережения населения России в целом, Центрального федерального округа и Хабаровского края /17/ (таблица А.2.).
В данной таблице четко просматривается, что наибольшая часть расходов бюджета приходится на покупку товаров и оплату услуг (минимальные потребности). Но тем не менее по России в целом и в частности по Хабаровскому краю наблюдается положительная картина прироста денежных средств у населения. Чего нельзя сказать о центральном федеральном округе.
Имеет смысл ознакомиться со статистикой наличия предметов длительного пользования. Они относятся к средним потребностям и частично к предметам роскоши (таблица А.3.).
Естественно, с ходом времени списки предметов, относящихся к предметам роскоши, меняются. Так в 90х годах телевизор, видеокамера и др. относились к предметам роскоши, а в настоящее время эти вещи порой относят к списку минимальных и средних потребностей. 
Данная тенденция свидетельствует не только о развитии технологий и появлению новой техники, но и повышении уровня жизни населения. Просматривая показатели таблицы, можно сказать, что Хабаровский край находится примерно на уровне средне-российского потребления, а по некоторым статьям опережает и центральный федеральный округ. 
Таким образом, заметим, что минимальный потребительский бюджет складывается из многих показателей и зависит от различных факторов. На примере сравнения некоторых регионов страны можно увидеть положительную картину, сложившуюся на настоящий момент. Ведь, если население осуществляет расходы денежных средств не только на минимальные потребности, но и на средние, а также предметы роскоши, оставляя при этом сбережения, то это свидетельствует о достаточно высоком уровне жизни населения и позволяет расширять рамки МПБ.


Глава 2. Анализ уровня жизни населения России
2.1. Дифференциация доходов населения России: причины и следствия
Для анализа существенных различий в доходах населения используется, как отличалось ранее, во-первых, распределение населения по величине среднедушевых денежных доходов. Это показатели численности населения, сгруппированного в определенных интервалах по уровню этих доходов. Во–вторых, используется распределение общего объема денежных доходов по 20%-ым группам населения, ранжированного по мере возрастания среднедушевых денежных доходов. В – третьих, используется коэффициент Джини – индекс концентрации доходов, показывающий степень отклонения фактического распределения общего объема денежных доходов всего населения от их равномерного распределения.
В течение 90-х годов в России произошли существенные изменения в доходах населения. Увеличилось многообразие доходов, усложнилась их структура, явно усилилась дифференциация. Реальные доходы населения систематически снижаются. В связи с этим многие предприятия, которые производят потребительские товары, столкнулись не только с конкуренцией импортных товаров, но и с неплатёжеспособным спросом многих категорий населения. Располагающие же более значительными доходами группы населения, как правило, направляют свои доходы на сбережения, приобретение недвижимости и иностранной валюты. Используя свои доходы, люди могут часть их тратить на приобретение дополнительного объема факторов производства. Например, семья может вложить часть своих заработков в банк, чтобы получать доход не только в форме заработной платы, но и в форме процента. Так формируется богатство семей, то есть та собственность, которой они владеют (за вычетом долгов, которые сделала семья, чтобы приобрести эту собственность). Скажем, если семья взяла деньги в банке, чтобы купить магазин и вернула банку пока только 50% долга и процентов на одолженные деньги, то в состав ее богатства войдет соответственно только 50% цены этого магазина.
    Основные показатели дифференциации доходов изменялись следующим образом /2, 5, 15/. Коэффициент Джини, который показывает степень неравномерности распределения населения по уровню денежных доходов. Коэффициент выражает соотношение между средними доходами 10 % наиболее высокооплачиваемых и 10% наименее обеспеченных граждан. В 2005 году на 10% наиболее обеспеченного населения приходится 33,1% денежных доходов, а 10% наименее обеспеченных имеют всего 2,5% денежных доходов. В феврале 2005 на долю 10% наиболее обеспеченного населения приходится 29,5% общего объема денежных доходов, а на долю 10% наименее обеспеченного населения - 2,7%. Исходя из выше названного, можно сделать вывод, что, несмотря на сложность ситуации, дифференциация доходов населения всё-таки имеет тенденцию к сокращению. В течение многих лет, независимые эксперты с регулярной периодичностью пытались доказать, что уровень денежных доходов населения России существенно выше, тех оценок, которые делает Государственный комитет по статистике РФ. Разброс экспертных оценок составляет от 30 до 100% превышения над официальными данными. До последнего времени Госкомстат все эти выпады просто игнорировал. 
       По величине разрыва в уровне доходов Россия попала в зону повышенного риска. Этот разрыв на 40% связан с различиями в оплате труда, на 7% - с дифференциацией социальных трансфертов и на 53% - с дифференциацией доходов за счёт предпринимательской деятельности, собственности и прочих источников. Основную часть населения России составляют низкодоходные группы, поэтому решение проблемы неравенства доходов в значительной степени сводится к сокращению численности бедных слоев населения.
Экономисты пришли к выводу, что предел социальной напряжённости наступает в тот момент, когда беднейшие 40% населения получают менее 12-13% общей суммы доходов. Сейчас в России в низкодоходной группе оказалось подавляющее большинство работников сферы образования, здравоохранения и культуры. В 2004 году средняя заработная плата работников системы кредитования, финансов, страхования достигла 178, 5% от среднего общероссийского уровня, органов управления - 134, 9%, тогда как заработная плата сельскохозяйственных рабочих составила 44% к общероссийскому уровню, образования -54, 3%, культуры - 56, 6%, здравоохранения - 66,8%, науки и научного обслуживания - 90,1%.
   Неравенство доходов - это та цена, которую обществу приходится платить за ускорение повышения его благосостояния. Россия не достигла того уровня, при котором происходит сглаживание социальных различий, нормальное для многих европейских стран. В течение многих лет, независимые эксперты с регулярной периодичностью пытались доказать, что уровень денежных доходов населения России существенно выше, тех оценок, которые делает Государственный комитет по статистике РФ. Разброс экспертных оценок составляет от 30 до 100% превышения над официальными данными. До последнего времени Госкомстат все эти выпады просто игнорировал. 
Рассмотрим распределение населения по величине среднедушевых денежных доходов России за пятилетний период с 2004 г. по 2007 г. (таблица А.4.).
Можно проследить устойчивую тенденцию к перемещению массы населения в группы с более высоким уровнем среднедушевых денежных доходов. Особое внимание стоит уделить населению с уровнем доходов свыше 12000,0 руб. Совокупный семейный доход в данном случае составляет свыше 30000,0 руб. И это уже четверть всего населения! Однако, при этом доходы более 20% населения не обеспечивали даже прожиточного минимума, а 8% располагали доходом на за границей уровня бедности. 
Большое значение для анализа дифференциации уровня жизни имеет распределение общего объема денежных доходов населения по 20%-ным его группам, ранжированным по мере возрастания среднедушевых денежных доходов. (таблица А.5.)
Анализ этих данных показывает, что две трети населения располагают менее трети общего объема доходов, а 40% более обеспеченного населения имеют более двух третей всех доходов. Причем основная часть доходов, приходящихся по данным статистики 20% наиболее богатого населения, распределяется крайне неравномерно. Эта часть доходов в значительной, даже решающей степени сосредоточена  руках 2% - 5% российского населения; 2% самых богатых людей в России получают треть всех денежных доходов населения. Растет число миллиардеров.
 Из этого следует вывод, что от экономических «реформ» выиграла относительно не большая, обогатившаяся в период этого «реформирования» группа, образовавшая верхушку общества, а проиграло большинство населения. Все дело в перераспределении общей суммы доходов о чем также свидетельствует коэффициент Джини, характеризующий степень отклонения фактического распределения общего объёма доходов населения от линии их равномерного распределения. Такое большое число миллиардеров в стране с массой наемных работников, заработная плата которых не обеспечивает даже прожиточного минимума их семьям, свидетельство крайне несправедливого устройства общества.

2.2.. Прожиточный минимум – важнейший критерий уровня жизни
Особо важное значение при определении уровня жизни населения имеет соотношение среднедушевых доходов с величиной так называемого прожиточного минимума (ПМ), определяемого в данной стране с учетом её специфических экономических и социальных условий, а иногда и природно-климатических особенностей /10, 14, 19/. 
Это настолько принципиально важное соотношение, что некоторые экономисты предлагают использовать его в качестве интегрально показателя, характеризующего изменения всего уровня жизни населения. Предлагается даже такая упрощенная схематическая формула: «уровень жизни – это соотношение уровня доходов к стоимости жизни».
Под «стоимостью жизни» при этом понимается или стоимость именно прожиточного минимума или фиксированной потребительской корзины, или стоимости «рационального потребительского бюджета».
Такой показатель не заменяет, но существенно может дополнит комплексную систему показателей уровня жизни, отражая значительные периодические изменения в уровне жизни населения страны в целом и различия по регионам.
Формула этого индикатора может быть следующей – дополнительный показатель уровня жизни равен среднедушевому денежному доходу, деленному на величину ПМ, либо на величину стоимости жизни, либо на величину «рационального потребительского бюджета». Предлагается использовать и такой показатель, как величина условно - свободной части располагаемого дохода, которая определяется как доля дохода, остающегося за вычетом жесткой части расходов, т.е прожиточного минимума.
Во всех случаях понятие «прожиточный минимум» играет важную роль  оценке величины среднедушевого денежного дохода. Однако относиться к прожиточному минимуму как к объективному показателю, не зависящему от субъективных представлений тех, кто его определяет, фетишизировать его ни в коем случае нельзя.
При явной заниженности установленного правительством уровня прожиточного минимума, равнение на такой уровень жизни как на конечную цель социальной политики означает равнение на нищету и это, конечно, было бы ошибкой.
Величина прожиточного минимума определяется довольно условно и далека от подлинно научного обоснования, а по ряду предметов гардероба, хозяйственных товаров и товаров длительного пользования оно вообще не возможно.
Объективной, в той или иной степени, основой этого норматива является:
1. экспертное определение учеными медиками и диетологами количество и структура продовольственных продуктов, с учетом их калорийности и состава, потребление которых необходимо для обеспечения жизнедеятельности человека (трудоспособного, пенсионера, ребенка).
2. оценка затрат на денный продуктовый набор в текущих ценах на определенной территории.
3. статистические данные об удельном весе затрат на питание во всех затретах населения.
Субъективными факторами формирования величины ПМ являются учет вкусовых качеств пищевого набора и субъективные редставления о необходимой структуре «гардероба» и набора других необходитых товаров и услуг или их удельного веса в оценке стоимости всего прожиточного минимума. Но главное, в этом субъективном подходе к оценке необходимого уровня жизни человека – это учет возможностей обеспечения такого уровня, котрый, по мнению правительства, может быть достигнут при данном уровне доходов населения, ВВП и возможностях государственного бюджета в решении социальных задач. При  всей условности определения величины ПМ, необходимости, по мнению других ученных, увеличения его реальной величины, по крайней мере, от 20% до 2 раз – это признанный обществом на данный период времени и для данной страны или региона масштаб оценки уровня жизни населения и его социальных и региональных групп, уровня заработной платы, минимальной оплаты труда (МРОТ), пенсий и пособий.
В России, в соответствии с федеральным законом «О прожиточном минимуме» (от 24.10.1997) этот минимум определяется правительством РФ. «Прожиточный минимум представляет собой стоимостную оценку потребительской корзины, которая определяется федеральным законом и включает минимальный набор продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг, которые необходимы для сохранения здоровья человека и обеспечения его жизнедеятельности». Включает он также обязательные платежи и сборы,уплачиваемые населением. При его определении принимаются во внимание изменения величины ВВП и государственного бюджета, индекс потребительских цен и рост среднедушевых доходов.
Величина прожиточного минимума зависит от натурального набора потребительской корзины и от его стоимостной оценки. Науральный набор продуктов питания, стоимостная оценка которого является основой определния величины ПМ, учитывает диетологические ограничения и обеспечивает минимальное необходимое количество каллорий. Расходы на непродовольственные товары и услуги определяются исходя из доли этих затрат нискодоходных групп населения.
В соответствии с методическими рекомендациям бывшего Министерства труда «продовольственная корзина» должна была составляться в среднем не менее 68,3% величины всего прожиточного минимума, непродовольственные товары – 19,1%, услуги – 7,4%, аналогии и прочие платежи – 5,2%. Величина ПМ расчитывается для трех социально – демографических групп: трудоспособное население, пенсионеров и детей как в целом для страны так и по субъектам РФ. Сама потребительская корзина для трех этих групп населения должна определяться с учетом роста потребностей и возможностей их удовлетворения не реже одного раза каждые четыре года. Она должна устанавливаться федеральтным законом, подготовке  которого учавствуют члены трехстороннней комиссии по урегулированию социально-трудовых отношений: представтителя государства, бизнеса и профсоюза. Определяется для страны в целом и законам субъектов РФ – для каждого региона с учетом его особенностей.
В первые ПМ был определен еще в 1992 году. Тогда законом РФ были установлены величины и набор потребительской корзины. Вместо четырех лет этот норматив вопреки закону просуществовал без изменений два четырехгодичных срока. Его новые параметры, которые были определены еще в 1999 году и рпедусматривали повышение стоимости потребительской корзины на 20% так и не узаконены до настоящего времени. Сейчас разработан проект нового закона о потребительской корзине. Предлагается повысить качественные параметры продуктового набора. Предусматривается повышение количества белковых продуктов Большее потребление мяса, рыбы, яйц, а также увеличение потребления овощей и фруктов при меньшем потреблении хлеба и картофеля.
Прожиточный минимум сильно занижен, т.к не толькот определен с учетом минимальных потребностей человека, но и отражает условия распределения доходов, которые действуют в настоящее время и создают ничем не оправданную и социально несправедливую дифференциацию доходов населения. Важнейшими ограничителям в расчетах величины ПМ являются уровень ВВП и, главное, возможности государственного бюджета в решении социальных задач. В установленный правительством при согласии профсоюзов уровень этого минимума не достаточен даже исходя из задачи удовлетворения самых скромных потребностей в одежде и обуве с учетом сроков их износа не говоря уже о товарах длительного пользования и вкусовых качествам продуктов питания, которые не могут быть доступны населения с доходами, равными ПМ. 
Его размеры не позволяют, конечно, удовлетворять потребности малообеспеченных людей в платных услугах и чрезвычайно затрудняют, а в ряде случаев фактически исключают возможности человека на оплату жилья, коммунальных услуг и транспорта, о низком, совершенно недостаточном уровне этого ПМ для нормального удовлетворенияпотребностей человека, говорят и структура потребления, предусматривая этим нормативам. Расходы на питание составляют 68%, тогда как удельный вес этих расходов у наеления развитых стран составляет около 35%. К тому же каллорийность питания предусмотренная этим минимумом на 30% ниже, чем в развитых странах и набирается она в значительной степени за счет мучных, крупенных продуктов и картофеля. Поэтому следует понимать, что задача обеспечения населению доходов населению не ниже прожиточного минимума – это задача лишь ухода от нищеты и не может быть социальной целью нашего общества на перспективу, которая заключается в обеспечении достойной жизни всему российскому населению.
Однако сейчас самое главное заключается в том, что от трети до 20% всего населения страны не распологало после проведения экономических реформ даже эим миниммом. По данным Союза потребителей РФ, 2,5 млн. россиян голодают. По данным выборпочных обследований 17% нашего населения испытывают недостатки в питании, у 52% не хватает средств на одежду, у 80% на бытовые товары. Эта проблема имеет особое социально – экономическое значение, прежде всего, в решении демографических задач, расширенного воспроизводства населения страны, а также обеспечения её нцианальной безопасности, социальной стабильности и экономического роста. Даже такой, явно заниженный, прожиточный минимум составляет не многм более половины среднедушевых доходов тнаселения России. Тогда как принятый в экономически развитых странах ПМ составляет 60-70% среднедушевых доходов, которые при этом на порядок выше доходов россиян, хотя и в этих странах удельный вес бедного населения составляет значительную величину. Так,по результатам доклада о бедности в США в 2002 году за чертой бедности находилось 12,1% всего населения, а это 35 млн.человек. С 2000 года численность такого населения увеличилась на 3 млн. человек. В их числе 14 млн. человек относимых к крайней нищите, - в основном афроамериканцы. Кроме этого, 12,5 млн. американцы находятся у самой черты бедности, но это бедные лишь в представлении американцев, чей средний душевой доход на порядок превышает российский. Для них порог бедности расчитанный 40 лет назад, составляет около 9000$ в год или 25$ в день, и оценка специалистов предполагает необходимым его увеличение в 2 раза. Между тем специалисты Всемирного банка считают, что для России бедный, это тот, кто тратит в день не более 3,5$. Даже эта величина значительно превосходит официальный российский прожиточный минимум.
До кризиса 1998 года величина этого российского минимума была примерно в 2 раза и более ниже среднедушевого денежного дохода, но в 2000-2001 гг. Это соотношение несколько изменилось в пользу прожиточного минимума. Однако с 2002 года отставание прожиточного минимума от величины среднедушевых доходов вновь усилилось. 
Вместе с тем это соотношение можно и нужно рассматривать и с другой стороны. Оно реально показывает, что уровень среднедушевых доходов на столько низок, что только в 2-2,2 раза превышает нищенский уровень ПМ. В отдельных же регионах среднедушевые доходы населения вообще фактически его не превышают Следовательно, большинство жителей этих районов страны не имеют даже прожиточного минимума. 
Анализируя таблицу А.5., можно сравнить показатели Хабаровского края, Москвы и  России в целом. И сделать вывод, что величина прожиточного минимума монотонно возрастает, и Хабаровский край находится примерно одном на уровне с центральными показателями. 
Что касается депрессивных регионов, государство, признавая право на жизнь каждого гражданина государство обязано решать эту задачу, проводя социально-экономическое выравнивание регионов, регулируя экономическое развитие, активно воздействуя на него и создавая тем самым условия для обеспечения всему населению доходы, не только превышающие прожиточный минимум, но обеспечивающие нормальное, расширенное воспроизводство рабочей силы, т.е рациональный бюджет или социальный минимум.

2.3. Анализ потребления российского населения
Используя соотношения цен на товары для разных групп населения можно эффективно контролировать присутствие на потребительском рынке малосостоятельных контингентов покупателей и динамику изменения их доли в общей численности потребителей. Так среди спиртных напитков эффективным индикатором выступает отношение цены на шампанское к цене на водку /1, 8, 10, 19/. В группе безалкогольных напитков имеется существенная разница в спросе состоятельных и бедных слоев населения на импортные напитки с одной стороны, отечественные напитки и минеральную воду, с другой. Такими же индикаторами являются соотношения цен на полукопченую колбасу или мясные консервы с ценами на вареную колбасу; цен на сметану и цен на молоко; соответственно - цен твердых и плавленных сыров; натуральных рыбных консервов и консервов в томате. 
При исследовании этих соотношений отчетливо проявляется зона максимальных спросовых ограничений на продукцию, приобретаемую населением с низкими доходами в Черноземье, аграрном Поволжье и на Кавказе. При сдерживании, отчасти даже административном, роста цен на наиболее значимые для бедных слоев населения продукты, цены на более качественные товары практически не отличались от таковых в развитых регионах. 
Наибольшее внимание к питанию массовых контингентов населения власть уделяет в связи с проблемой прожиточного минимума. Предложения разных ведомств (Госкомстат, Госкомтруд, профсоюзы), института социально-экономических проблем народонаселения по минимальным продовольственным наборам различаются весьма незначительно, на 3-6% по разным продуктовым группам. Это отличие мотивировалось допущениями о непродолжительности периодов жизни на уровне прожиточного минимума, которые возникают как временное явление (2-3 года), характерное для небольшой части населения. Среди факторов, оказывающих наиболее значительное влияние на показатели здоровья населения, чрезвычайно важную роль играет структура питания населения.
Анализ реальных объемов потребления продовольствия в регионах России следует начать с хлеба и хлебопродуктов. Для оценки использованы данные Госкомстата по потреблению основных продуктов питания в период с 1995 по 2005 годы. В силу того, что в этот период наблюдались весьма существенные колебания показателей среднедушевого потребления разных категорий продуктов, вызванные не столько физиологическими потребностями, сколько динамикой экономической конъюнктуры и покупательной способности населения для карты был использован максимальный из показателей, зафиксированный в каждом регионе за этот период. 
Минимальное количество хлеба и хлебопродуктов потребляется в индустриально развитых центрах страны, а также в регионах не имеющих развитого земледелия (горные районы Кавказа). Наибольшее количество хлеба потребляется населением областей центральной части Европейской России, в которых преобладает аграрная направленность экономики (максимум в Черноземье). Можно сказать, что потребление хлеба возрастает в районах с наибольшим распространением традиционных форм русского сельского хозяйства (зерновое хозяйство в сочетании со стойловым животноводством). 
Если проанализировать потребление мяса и мясопродуктов в регионах России, то можно отметить отчетливую биполярность. Максимумы потребления этих продуктов приходятся на столичные центры (Москва и С-Петербург) и на северные регионы страны, где значительную часть составляет промыслово-скотоводческое население. 
Помимо политически традиционной поддержки столичных центров на высоком уровне потребления мяса, здесь сказывается еще один серьезный фактор - высокая концентрация наиболее трудоспособного и экономически активного населения. Физиологическая потребность в мясных продуктах у взрослых мужчин выше средней на 10%, а у молодых и того выше - на 38%. Кроме этого в условиях лучшей адаптации к кризису и более высоких заработков население столичных центров располагало и более высокой покупательной способностью. 
Если потребление хлеба и мяса распределяется по регионам страны в некотором соответствии с распределением традиционных форм ведения сельского или промыслового хозяйства, то потребление фруктов в значительной степени сформировано системой дальних поставок импортной продукции в районы с высоким платежеспособным спросом (опять же столичные центры, топливодобывающие регионы, промышленные районы Урало-Поволжья).
Доля собственного производства фруктов в большинстве регионов очень мала. Она заметна лишь в нескольких черноземных областях (Тульская, Орловская, Липецкая), отчасти в Поволжье. Минимум фруктов потребляет население с преобладанием в сельском хозяйстве скотоводческого типа , а также в тех областях Европейского центра, где отсутствуют крупные промышленные города, а в сельской местности садоводство уже не имеет товарных масштабов. 
Таким образом, даже самые общие показатели потребления продуктов питания отчетливо демонстрируют существенные различия в структуре питания между группами населения, проживающими в разных типах населенных пунктов и ведущими разный образ жизни. Более детальное исследование этих различий можно провести статистическими методами при сравнении среднедушевых объемов потребления продуктов питания с численностью групп населения с разными условиями проживания и родом деятельности. 
По результатам анализа выделена группа базовых соотношений в потреблении основных типов продуктов, которые статистически коррелировали с численностью каждой группы населения в разных регионах. Так в регионах со значительной численностью живущих в мегаполисах характерна высокая роль молока и яиц в структуре питания. Для жителей деревень - наибольшая масса потребляемых питательных веществ, население промыслово-скотоводческих поселков меньше других потребляет овощей, жители малых и средних городов - хлеба и картофеля. 
   Если сопоставить среднюю стоимость минимальных продовольственных наборов, соответствующих городскому и сельскому типам питания, то помимо разницы в углеводном и белковом наполнении можно выделить существенно больший валовой объем продуктов, необходимых при углеводном типе питания. В свое время одним из аргументов за “углеводную” корзину являлась более низкая стоимость входящих в нее продуктов. Однако, полная стоимость более углеводных продовольственных наборов, потребляемых сельским населением, практически на всей территории России оказывается более высокой, чем стоимость более белковой продовольственной корзины горожан. Таким образом, равноценное питание обходится сельским жителям дороже, чем горожанам. 
В промышленно развитых центрах Европейской части, на севере и в Сибири обнаруженный диспаритет цен не имеет серьезных социальных последствий из-за малого числа сельских жителей. На юге Сибири, Урала и в Поволжье, где сельское население достаточно многочисленно, разрыв в стоимости минимальных наборов для городского и сельского типов питания не столь велик. Особенно существенные социальные последствия дисбаланс потребительских цен в пользу городов имеет опять же в Черноземье, где численность сельского населения наиболее значительна. Похоже, что и рыночное ценообразование не помогло преодолеть инерцию политики по поддержке промышленности в ущерб сельскому хозяйству. Фактически в России сложилось косвенное налогообложение сельских жителей в расчете на их традиционное “самопрокормление”. 

Заключение
Мировой опыт показывает, что эффективная социально-ориентированная рыночная экономика немыслима без демократической системы распределения доходов граждан. Распределительные отношения лежат в основе создания системы стимулов для участия в производственном процессе. Доходы населения определяют социальное положение в обществе, также уровень доходов каждого человека зависит от экономики страны, в которой он проживает. 
В ходе работы поставленная цель изучения уровня жизни населения России была выполнена.
В итоге, по изученному материалу можно сделать ряд выводов:
· по уровню жизни населения в стране можно судить об уровне развитости и благополучии государства в целом;
· стоит различать реальные и номинальные доходы населения;
· наиболее важным показателем уровня жизни являются реальные доходы, так как при значительном росте номинальных доходов, не гарантировано повышение реальных доходов;
· помимо доходов населения при помощи статистических исследований исследуются и другие показатели уровня жизни населения (уровень потребления, динамика налогов и т.д);
· с помощью экономико-статистического анализа можно изучать обеспеченность населения социальными благами, то есть достаточно ли в том или ином регионе России работников здравоохранения, лечебных учреждений, а также существует ли необходимое число учреждений отдыха, театров, музеев необходимых для поддержания высокого культурного уровня населения России.
· экономико-статистический анализ уровня жизни населения России проводится для того, чтобы улучшать те или иные условия жизни населения.
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Приложение А
Таблица А.1. - Динамика реальных располагаемых денежных доходов населения России.

	 
	В % к

	
	соответствующему
периоду предыдущего года
	предыдущему
периоду

	2007г.

	I квартал
	110,0
	76 ,0

	II квартал
	109,1
	118,7

	III квартал
	111,8
	104,6

	IV квартал
	111,0
	117,6

	Год
	112,1
	 

	2008г.

	I квартал
	109,5
	75,0

	II квартал
	106,9
	115,9

	III квартал
	107,1
	104,8




Таблица А.2. - Общие расходы и сбережения населения (в %).

	
	Покупка товаров и оплата услуг
	Обязательные платежи и взносы
	Приобретение недвижимости
	Прирост финансовых активов
	Прирос/(-) уменьшение денег на руках у населения

	Российская федерация
	69.0
	10.5
	3.3
	17.2
	3.4

	Центральный федеральный округ
	69.3
	10.8
	5.8
	14.1
	- 1.7

	Хабаровский край
	61.6
	11.4
	2.6
	24.4
	6.5




Таблица А.3. - Статистика наличия предметов длительного пользования у населения за 2007 г.


	
	ТV
	Видеомагнитофоны и видеокамеры
	Магнитофоны, плееры
	ПК
	Холодильники, морозильники
	Стиральные машины, пылесосы
	Легковые автомобили.

	РФ
	144
	67
	100
	33
	118
	186
	35

	ЦФО
	155
	71
	105
	37
	112
	185
	32

	Хаб. край
	143
	81
	107
	46
	128
	184
	50



Таблица А.5. - Распределение населения по величине среднедушевых денежных доходов (в %)
	 
	2004
	2005
	2006
	2007

	Все население
	100
	100
	100
	100

	     в том числе со
     среднедушевыми
     денежными доходами
     в месяц, руб.:
	 
	 
	 
	 

	       до 2000,0
	12,3
	7,1
	4,3
	2,6

	       2000,1 - 4000,0
	28,1
	21,9
	16,2
	11,9

	       4000,1 - 6000,0
	21,1
	20,3
	17,7
	14,9

	       6000,1 - 8000,0
	13,4
	14,8
	14,7
	13,6

	       8000,1 - 10000,0
	8,4
	10,3
	11,2
	11,3

	       10000,1 - 15000,0
	10,0
	13,9
	17,1
	19,1

	       15000,1 - 25000,0
	5,2
	8,6
	12,7
	16,5

	       свыше 25000,0
	1,5
	3,1
	6,1
	10,1


	
Таблица А.6. - Распределение общего объема доходов населения по 20%-ным группам.

	Группа населения по 20%-ным группам.
	1990
	1995
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Первая
	9.8
	6.1
	5.9
	5.7
	5.7
	5.5
	5.4
	5.4
	5.4

	Вторая
	14.9
	10.8
	10.4
	10.4
	10.4
	10.3
	10.1
	10.2
	10.1

	Третья
	18.8
	15.2
	15.1
	15.4
	15.4
	15.3
	15.1
	15.2
	15.1

	Четвертая
	23.8
	21.6
	21.9
	22.8
	22.7
	22.7
	22.7
	22.7
	22.6

	Пятая (с наибольшими доходами)
	32.7
	46.3
	46.7
	45.7
	45.8
	46.2
	46.7
	46.5
	46.6

	Коэф-т диф-ции, в разах
	-
	13.5
	13.9
	13.9
	14.0
	14.5
	15.2
	14.9
	15.3

	Коэф-т Джини
	-
	0.387
	0.395
	0.397
	0.397
	0.403
	0.409
	0.406
	0.410



Таблица А.7. - Величина прожиточного минимума (в руб.)

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	I квартал

	ВСЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2047
	2293
	2910
	3374
	3696
	4402

	Хабаровский край
	2950
	3377
	3966
	4786
	5138
	6438

	ТРУДОСПОСОБНОЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2228
	2502
	3138
	3640
	3993
	4755

	Хабаровский край
	3164
	3618
	4272
	5137
	5511
	6836

	ПЕНСИОНЕРЫ

	Российская Федерация
	1554
	1747
	2332
	2703
	2950
	3508

	Хабаровский край
	2242
	2563
	2986
	3624
	3906
	5255

	ДЕТИ

	Российская Федерация
	2039
	2259
	2795
	3234
	3536
	4218

	Хабаровский край
	2831
	3257
	3755
	4583
	4918
	6121

	II квартал

	ВСЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2137
	2363
	3053
	3443
	3809
	4646

	Хабаровский край
	3019
	3518
	4201
	4842
	5225
	6818

	ТРУДОСПОСОБНОЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2328
	2588
	3290
	3717
	4116
	5024

	Хабаровский край
	3235
	3755
	4517
	5198
	5609
	7301

	ПЕНСИОНЕРЫ

	Российская Федерация
	1629
	1793
	2449
	2747
	3033
	3694

	Хабаровский край
	2278
	2691
	3180
	3654
	3965
	5465

	ДЕТИ

	Российская Федерация
	2119
	2313
	2937
	3301
	3647
	4448

	Хабаровский край
	2917
	3423
	3999
	4649
	4992
	6337

	III квартал

	ВСЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2121
	2396
	3047
	3434
	3879
	 

	Хабаровский край
	3000
	3576
	4248
	4789
	5259
	6785

	ТРУДОСПОСОБНОЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2318
	2629
	3288
	3709
	4197
	 

	Хабаровский край
	3223
	3816
	4565
	5141
	5644
	7273

	ПЕНСИОНЕРЫ

	Российская Федерация
	1612
	1816
	2440
	2736
	3085
	 

	Хабаровский край
	2250
	2733
	3203
	3608
	3991
	5433

	ДЕТИ

	Российская Федерация
	2089
	2336
	2921
	3292
	3704
	 

	Хабаровский край
	2887
	3482
	4061
	4604
	5033
	6286

	IV квартал

	ВСЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2143
	2451
	3060
	3437
	4005
	 

	Хабаровский край
	3092
	3662
	4331
	4854
	5443
	 

	ТРУДОСПОСОБНОЕ НАСЕЛЕНИЕ

	Российская Федерация
	2341
	2690
	3302
	3714
	4330
	 

	Хабаровский край
	3321
	3940
	4648
	5212
	5836
	 

	ПЕНСИОНЕРЫ

	Российская Федерация
	1625
	1849
	2450
	2739
	3191
	 

	Хабаровский край
	2322
	2758
	3264
	3660
	4126
	 

	ДЕТИ

	Российская Федерация
	2113
	2394
	2931
	3290
	3830
	 

	Хабаровский край
	2972
	3487
	4167
	4657
	5233
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